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50 TRATAMIENTOS

1 APLICADOR SINCROVER

5 BOLSAS DE SINCROVER 1000
1ESTRADIOL MULTIDOSIS X 100 ML

I.EGHE 1ESTROSINC X 100 ML GAHNE

2 PROSTAL X 50 ML

100 TRATAMIENTOS

1 APLICADOR SINCROVER

10 BOLSAS DE SINCROVER 700

2 ESTRADIOL MULTIDOSIS X100 ML
1ESTROSINC X100 ML

4 PROSTAL X 50 ML

KITS REPRODUCTIVOS OVER

www.over.com.ar (f)
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UBRES DE CALIDAD
PRODUCEN LECHE
DE CALIDAD

Udder Choice Cream es un producto a
base de aceites esenciales de origen vegetal
disefado para mejorar la salud de la ubre.

Reduce el edema pre y post parto.
Disminuye la incidencia de mastitis clinica.
Coadyuvante en el tratamiento de mastitis.
Reduce el conteo de células somdticas (ccs)

1 4 4 44

De gran ayuda en procesos inflamatorios.

= & ®

Maximiza la Facil y rapida
produccion. aplicacion.

Sin periodo de
retiro en leche.

Aceites con acciones antiinflamatorias y vasomotoras presentes en Udder Choice:

Menta Chile Canela
- (Mentha arvensis) (Capsicum spp.) (Cinnamomum verum)
Arbol del té
(Melaleuca alternifolia)

(O TEL/FAX:0054114762-5163 X info@chinfield.com Q Av. Ader 3205, (1605) Munro, Buenos Aires, Argentina

Gaulteria
(Gauitheria spp.)
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UN MISMO MERCADO, DOS
MUNDOS DISTINTOS...

i bien la tendencia mundial se
S consolida en favor del creci-

miento del mercado de pro-
ductos veterinarios para animales de
compania por sobre cualquier otra
especie, eso aqui en Argentina, cada
vez se ve mas lejano.

No por fallas en la contundencia de
las estadisticas internacionales, ni la fal-
ta de compromiso de la industria en lan-
zar soluciones realmente innovadoras
para la salud de perros y gatos, ni mucho
menos por los veterinarios, que in-
vierteny siguen invirtiendo en im-
pulsar sus clinicas y servicios.

Eltema pasa por el per-
fil de nuestro mercado.

Un mercado local en
el cual -a nivel general-
ningln segmento cre-
ce, pero cada vez mas
se amplia la brecha
de facturacidn entre el
rubro ligado a la salud
de perros y gatos, con
relacion al de la pro-
duccién animal. A favor
de este ultimo, en nuestro
pais, todo: mejores precios
y mas alto potencial de inver-
sion, aln con la subutilizacion de
productos veterinarios que existe.

El mercado veterinario argentino
es Unico y conocer sus pormenores y
“detras de escena” es sin dudas una
de las mayores fortalezas que hemos
desarrollado en MOTIVAR en el trans-

LOS SEGMENTOS DE
GRANDES Y PEQUENOS
ANIMALES AMPLIAN

SUS DIFERENCIAS
77

curso de estos 23 anos de vida como
nexo en la comunicacion entre los
distintos actores del rubro.

Y cuando hablamos de mercado
nos referimos a la comercializacion
directa de los productos veterinarios;
ese mismo mercado que tiene tantas
aristas como segmentos especificos
por especie animal.

Poco tienen que ver las cadenas
comerciales de avicultura y cerdos

con las demas. Sobre este punto sue-
le haber consenso.

Con sus particularidades, estos dos
mercados consolidan una fuerte partici-
pacion de productos bioldgicos y cada vez
mas complementacion de farmacéuticos,
principalmente en la produccion porcina.

Sin embargo, en el ultimo tiempo
hemos podido visualizar cdmo las cade-
nas de comercializacion de productos
para “grandes y pequefios animales”
amplian diferencias que hasta hace
poco tiempo no eran tan visibles.

Aunque todas con un punto en comun.

¢ Cudl? El desafio de adaptar sus equi-
pos de venta a la nueva realidad del ne-
gocio, con rotaciones lentas y la urgente
necesidad de dejar de ser solo “abastece-
dores de demanda”y convertirse cada vez
mas en “generadores de ventas”.

UN ANO CON MATICES

Mientras que a las distribuidoras de
productos para ganaderia pareciera
haberles ido mejor que a sus provee-
dores, los laboratorios, esta situa-
cion se percibe directamente
a la inversa para el caso del
segmento de las mascotas.

En ninguno de estos

dos mundos que conviven
en un mismo mercado
se veran crecimientos
en unidades este ano.
De hecho, la facturacion
general sin dudas estara
por debajo de lo que fue
la inflacion 2025, en rela-
cion con las cifras alcanza-
das el ano pasado.
Es cierto que los ultimos
dos meses parecen haber re-
puntado las ventas generales de
farmacos y vacunas veterinarias.

Tan cierto como que esto segu-
ramente no alcance para nivelar no
solo la caida en volumenes acumu-
lados, sino también la rentabilidad
perdida en funcion del cambio en el
modelo de negocio.

MOTIVAR cumple 23 anos en el
mercado veterinario argentino.

Un mercado que volvera a juntarse
en la Cumbre de la Industria Veterinaria
Argentina (CIVA 2025) durante el mes
de noviembre, propiciando un espacio
ya no solo para compartir diagndsticos
del pasado, sino construir tendencias
de cara al futuro.

Luciano Aba

>4 lucianol@dmotivar.com.ar
Y (daba_luciano
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EN W/AVAX , ACOMPANAMOS EL
DESARROLLO PRODUCTIVO DE LA
GANADERIA DESDE HACE 50 ANOS.

— DISTRIBUIMOS A TODO EL PAIS —

Contacto @ 1130710042 www.drovet.com drovet.arg drovet.grandes.animales)
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La confianza y tranquilidad te la da Gracias por

acompanarnos
POWER GOLD
|

+ de 1.300
clientes satisfechos
+ de 40
laboratorios nacionales
e internacionales
+ de 5.000
pedidos entregados
cada mes
jHola! soy KalA, |la nueva asistente + de 400._000
virtual especializada de thrénen ez e es

Podés comunicarte conmigo para vl
realizar tus consultas y pedidos.

Gracias a ustedes,
seguimos trabajando
en innovacion.

Escanead este QR para
hablar con KalA.
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jAhora también
estamos en TikTok!

Seguinos.
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AVANZAN LAS MODIFICACIONES DEL SENASA
SOBRE LA INDUSTRIA VETERINARIA

Aprobaciones por equivalencia

para los productos veterinarios
importados, reuniones por las
renovaciones de registros y cambios
en los rétulos de antisarnicos para
ovinos son algunos de los temas del
momento. ;Y las caravanas?

Luciano Aba

>4 lucianoldmotivar.com.ar
% (daba_luciano

a gestion de Maria Beatriz
L Giraudo al frente del Sena-
sa avanza sobre una serie de
cambios normativos que impactan
en todas las actividades que regula
el organismo sanitario nacional.
Ademas, se multiplican los encuen-
tros entre funcionarios publicos y dis-
tintas entidades, como fue el reciente
meeting en Buenos Aires con la Dra.
Emmanuelle Soubeyran, titular de la
Organizacion Mundial de Sanidad Ani-
mal (OMSA), con quien se dialogé -en-
tre otros temas- sobre “el cambio de
estrategia de vacunacion antiaftosa,
las herramientas de zonificacion para

el controly erradicacién de eventos de
influenza aviar y el rol clave que tie-
nen todos los actores del sector priva-
do que intervienen en la cadena —en
coordinacion con el Senasa— para la
gestion de la sanidad animal”.

EQUIVALENCIAS EN LA INDUS-
TRIA VETERINARIA

La gestion de Giraudo también
busca reencausar el didlogo entre
el Senasay la industria de laborato-
rios veterinarios, representados por
Caprove y Clamevet.

“Los cambios normativos avan-
zan, pero ahora tenemos mas in-
formacion en cuanto a cémo serd
su implementacion”, le explicaban
directivos de distintas empresas a

(1
I.A,GESTI(')N DE GIRAUDO TAM-
BIEN BUSCA REENCAUSAR EL
DIALOGO ENTRE EL SENASAY
LAINDUSTRIA DE LABORATO-
RI0S VETERINARIOS yy

Maria Beatriz "Pilu” Giraudo, la presidenta que busca consolidar al Senasa.

MOTIVAR en las ultimas semanas.
En ese marco, dias atras se co-
nocié una nueva Resolucion oficial
por medio de la cual el Senasa ha-
bilita por primera vez que el control
oficial de las series comerciales de
productos importandos desde un
selecto grupo de paises pueda reali-
zarse en origen. Esto, “siempre que
se ajusten a estandares internacio-
nales reconocidos y garanticen el
estatus sanitario”, tal como se re-
forzé en un comunicado de prensa.
El texto aclara que esta posibilidad

queda supeditada a que los produc-
tos que vayan a llegar a la Argentina
hayan sido previamente autorizados
por equivalencia y cuenten con el co-
rrespondiente Certificado de Uso y
Comercializacion (CUC).

Esta resolucidon permite recono-
cer las autorizaciones otorgadas
por agencias regulatorias extranje-
ras, siempre que cumplan con cri-
terios sanitarios compatibles con
los estandares nacionales. L

a norma también prevé que el
Senasa pueda solicitar documenta-

CAMARA ARGENTINA DE
DISTRIBUIDORES DE
PRODUCTOS VETERINARIOS

Uniendo fuerzas por
una distribucion eficiente.

D4 info@cadisvet.com.ar (Y +549 115488-1589
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cion técnica complementaria cuan-
do lo considere necesario.

Vale decir que este concepto es
valido para todos los productos ve-
terinarios, incluidos los antiparasi-
tarios. ;Y la vacuna antiaftosa? ;Se
puede esperar algin grado de re-
ciprocidad normativa de los paises
involucrados en la norma? Segura-
mente en el corto plazo habra nove-
dades sobre estos temas.

inyectables formulados con aver-
mectinas y milbemicinas destinados
al tratamiento de la sarna ovina. ;El
objetivo? Garantizar que los produc-
tores accedan a informacion “clara y
fidedigna” para avanzar en la erradi-
cacidn de esta enfermedad.

La medida senala que estos me-
dicamentos deberan incluir en sus
rotulos, de forma visible, la leyenda
“Producto apto para el control de la
sarna ovina”.

Asimismo,

Desde el Se-
nasa aseguran “
que “en todos

los casos se
buscara garanti-
zar que no habra
impacto en el
estatus sanita-
rio, ni el comer-
cio de nuestro
pais’, a la vez

¢HABRA RECIPROCIDAD DE

AQUELLOS PAISES A LOS CUA-
LES SELES “FLEXIBILIZA” EL  vos
INGRESO DE PRODUCTOS?

los  productos
antisarnicos in-
ectables ela-
borados con los
principios acti-
menciona-
dos solo podran
declarar la le-
yenda “100% de

de renovar el
compromiso en
cuanto a segquir trabajando en que
esta “flexibilizacion” sobre produc-
tos importados de los paises que de-
talla la norma, no implique mayores
exigencias para las empresas que
elaboran e invierten en el pais.
Ademas, desde la industria es-
tdn expectantes a que algunos de
los paises incorporados en el anexo
acepten la posibilidad de aplicar re-
ciprocidad en la norma.

“LEYENDAS CLARAS” CONTRA
LA SARNA OVINA

El Senasa establecidé nuevas exi-
gencias de rotulado para productos

” eficacia” cuando

los resultados
de las pruebas oficiales lo determi-
nen, segun lo establece la Resolu-
cién Senasa 532/2021.

“La nueva resolucién busca re-
forzar el acceso de los productores y
veterinarios a informacion fehaciente
respecto a los productos disponibles,
asegurando que sdlo los con efica-
cia comprobada puedan declararse
como totalmente efectivos”, remar-
caron fuentes oficiales.

¢RENOVACION DE PRODUCTOS?

Este 2025 planted cambios nor-
mativos de tal magnitud para la in-
dustria veterinaria local, que casi se
pierde de vista la trascendencia que

para los laboratorios tiene la agili-
zacion de los tramites que exige el
Senasa para las renovaciones de los
productos veterinarios.

La eterna disyuntiva (sobre la cual
hoy pareceria haber un acuerdo entre
las partes) tiene que ver con la dife-
renciacion en la exigencia entre los
productos que mantienen las mis-
mas condiciones de registro inicial o
ya aprobadas, en relacion a los que se
declare (o detecte] una modificacion
en las condiciones de aprobacién, o
también el caso de productos de “alta
sensibilidad”.

Esto no es menor, ya que muchas
veces se plantean diferencias en base
a los que son especificamente los
analisis de residuos y tiempos de re-
tiro, especificamente en lo que hace a
productos genéricos.

CARAVANAS Y RECETA DIGITAL

Otros dos grandes desafios que
enfrentard el Senasa en los proxi-
mos meses estan ligados a dos nor-
mativas especificas.

Por un lado, la puesta en vigencia
del nuevo esquema de identificacion
bovina y, por el otro, la inminente
entrada en vigencial de la receta di-
gital para el caso de los equinos.

En el primer caso y mas alla de los
idas y vueltas (con muchas "desproli-
jidades"), todavia hay dudas en el sec-
tor ganadero en cuanto al éxito o no en
el rubro especifico de las caravanas.

Misma incertidumbre que reina en
el ambiente en cuando a cémo traba-
jar con recetas digitales en un mundo
equino poco tecnificado. 43

Nuevo presidente

NOVEDADES EN
CLAMEVET

Con la participacion de sus socios, la
Camara de Laboratorios Argentinos
de Medicina Veterinaria concretd su
Asamblea General Ordinaria.

la Cdmara de Laboratorios Ar-

gentinos de Medicina Veterina-
ria, se aprobd por unanimidad el Ba-
lance 2024/2025.

Durante la sesion, el Dr. Jorge Ca-
sim realizd una presentacion detallada
de todo el trabajo desarrollado duran-
te este periodo de gestion.

Por unanimidad, se eligié al Dr.
Sergio Ohanessian presidente, acom-
panado por el Dr. Jorge Casim como
vicepresidente, estableciendo asi la
continuidad del trabajo incansable
del Consejo Directivo en la defensa
de la industria nacional veterinaria.
Ademas, se renovd parte del Conse-
jo Directivo de la entidad, que tras la
Asamblea celebrd su primera reunion,
con el propdsito de elegir a las nuevas
autoridades de Clamevet, segun lo es-
tipula el estatuto vigente.

Clamevet representa y respalda a
la industria veterinaria nacional, agru-
pando a 51 laboratorios argentinos. Su
principal objetivo es la defensa de las
pequenas y medianas empresas, con-
sideradas como motor fundamental
de la economia. 43

E n el marco de la Asamblea de

¢Querés asociar a tu empresa?
www.cadisvet.com.ar
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ARGENTFLEX

INNOVACION Y PRECISION EN IDENTIFICACION GANADERA

( CARAVANAS ELECTRONICAS OFICIALES )

INTI = Senas

IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII
Y CALIDAD AGROALIMENTARIA

000200

T. Premium

000200

1000

T. Grande

La solucion ideal para
la identificacién precisa
v confiable del ganado.

En Carreteles Rafaela trabajamos con caravanas electronicas
oficiales aprobadas por INTIy SENASA, para que cumplas la
normativa 530-2025, sin complicaciones.

( REPRESENTANTES OFICIALES )

) Control en elrendimiento del ganado
) Toma de mejores decisiones

&) Aumento de ganancia

Bastones Barras de pesaje Monitores

N CARRETELES
RAFAELA

www.carretelesrafaela.com.ar | 6 0O [0 O Carreteles Rafaela



_Profesién

HERENCIAY FUTURO: LAS NUEVAS GENERACIONES
REINVENTAN LAS VETERINARIAS RURALES

Dialogamos con referentes de
distintas veterinarias para confirmar
una tendencia que crece: nuevos
profesionales ya toman decisiones
sobre sus emprendimientos familiares.

Daniela Mattiusi

>4 danielaldmotivar.com.ar

n los pueblos y ciudades del
E interior de la Argentina, donde
las veterinarias son parte de la
historia productiva, una nueva genera-
cion de profesionales empieza a dejar
su huella. Son hijos e hijas de funda-
dores que, tras décadas de trabajo en
el campo, hoy comparten decisiones,
desafios y suefos con sus padres.
El resultado es un cambio silencioso
pero profundo: un recambio genera-
cional que combina la experiencia de

&k

AVANZA LA CONVIVENCIA
ENTRE LAMANO CURTIDAY
LA MIRADA DIGITAL yy

Ivvet

Distribucion veterinaria
a tu alcance.
Visitd la nhuevaweb

(O 2302- 306359/ 306357 [ 0800-222-6401

siempre con una gestion moderna, tec-
noldgica y colaborativa.

Desde Bolivar a 25 de Mayo, en Bue-
nos Aires, y La Carlota, en Cérdoba, tres
historias muestran que el futuro de la
profesion veterinaria en el interior ar-
gentino esta en marcha. No solo porque
los jovenes toman la posta, sino porque
logran reinventar el negocio sin perder
su esencia: la cercania con el productor
y el valor del trabajo en equipo.

FAMILIA, CAMPO Y TECNOLOGIA

En Veterinaria Puel, fundada por
Oscar “Cacho” Moran en 1984, el le-
gado familiar se transformo en motor
de crecimiento. Con sus hijos Juany
Tomas al frente de los servicios téc-
nicos, la empresa se consolidé como
referente en reproduccién y sanidad
bovina en el centro de Buenos Aires.

“Pasamos de los cuadernos de campo
a los ecografos digitales”, resumié Oscar
en didlogo con MOTIVAR, convencido de
que la clave fue acompanar la evolucién
tecnoldgica sin perder el vinculo personal
con los productores. Hoy, los hermanos
Moran combinan datos, protocolos y diag-
nostico digital con la cercania de siempre.

Su desafio es “seguir creciendo sin re-
signar calidad ni confianza”, dicen en un
articulo que pueden leer de manera com-
pleta ingresando en www.motivar.com.ar.

Desde Veterinaria El Tala, Marcelo “Gori” Marin y Maria Victoria nos cuentan sus planes.

EXPERIENCIA QUE SE ACTUALIZA

Algo similar ocurre en Veterinaria
La Rural, de 25 de Mayo.

Rubén Errico, su fundador, dedicd
mas de 50 anos a la profesion. Hoy tra-
baja junto a sus hijos Agustina y San-
tiago, ambos veterinarios formados en
Tandil, quienes impulsaron una verda-
dera modernizacion del negocio.

Esto se ve en laincorporacion de un
laboratorio renovado, el uso de dro-
nes, bretes moviles y un enfoque in-
tegral de sanidad y reproduccion que

LLEGAMOS A
TODO EL PAlS

marcan el salto de calidad.

También disponible la versién am-
pliada de esta entrevista en www.mo-
tivar.com.ar, interesante fue escuchar
en este didlogo que... “Con nimeros
claros mostramos que un buen plan
sanitario se paga solo”, tal como afir-
md Rubén, convencido de que el se-
creto estad en profesionalizar la ges-
tion y demostrar resultados con datos.

Mientras él se enfoca en la estrategia
y larelacion con los clientes, sus hijos li-

Continua >>>
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deran la parte técnicay la comunicacion
digital, transformando la tradicional
veterinaria de campo en una empresa
moderna, con vision de futuro.

EL VALOR DEL DIALOGO

En La Carlota, Cdérdoba, Veterina-
ria El Tala también vive su proceso de
renovacion. Marcelo “Gori” Marin, con
casi cuatro décadas de trayectoria,
comparte ahora la direccion con sus
hijas Maria Victoria y Maria Emilia.

“Trabajar con los hijos no siempre
es facil, pero el didlogo y la actuali-
zacion permanente hacen que todo
funcione”, reconoce el profesional que
dialogd mano a mano con MOTIVAR,
generando un idea y vuelta de ideas
que ya cuenta con su nota propia tam-
bién en www.motivar.com.ar.

Esa combinacion entre experiencia y
energia joven se traduce en una gestion
mas ordenada, una presencia digital cre-

ciente y una oferta técnica que abarca
desde la IATF y la reproduccion bovina
hasta la atencién de pequenos animales.

El resultado es un modelo de em-
presa familiar que aprendio a convivir
entre generaciones, sumando tecno-
logia sin perder humanidad.

DEL LEGADO A LA GESTION

En todos los casos, la transicion fue
mas que un simple cambio de nombres.

Implicé repensar la estructura,
delegar responsabilidades vy abrir
espacio a nuevas ideas. Los jovenes
veterinarios llegan con formacion uni-
versitaria sélida, dominio de herra-
mientas digitales y una mirada estra-
tégica sobre la gestion del negocio.

Sus padres, por su parte, aportan la
experiencia de haber construido empre-
sas en contextos dificiles, sosteniendo re-
laciones de confianza que siguen siendo
el principal capital de cada veterinaria.

Oscar “Cacho” Moran, con sus hijos Tomés y Juan en Veterinaria Puel.

Esa convivencia entre “la mano
curtida” y “el ojo digital” es, justamen-
te, lo que permite crecer sin romper
con el pasado.

UNA PROFESION QUE EVOLUCIONA

El recambio generacional no solo
garantiza continuidad: también redefine
el rol del veterinario rural. De técnico a
gestor, de vendedor a asesor integral,
de prestador a socio del productor.

Las nuevas generaciones entienden
que la sanidad y la reproduccion son
parte de una estrategia econdmica y
que la gestion profesional —desde un
Excel hasta una red social— es tan im-
portante como la practica en el campo.

Esa vision, apoyada en datos, plani-
ficacion y comunicacion, se traduce en
servicios mas completos, decisiones mas
precisas y empresas mas sustentables.

EL FUTURO ESTA EN BUENAS MANOS

En cada una de estas historias hay
algo mas que una sucesién familiar:
una continuidad cultural, un puente
entre lo que fue y lo que viene.

Veterinarias que nacieron con una
camioneta y un maletin hoy operan
con laboratorios, software de gestion,
comunicacion digital y equipos técni-
cos consolidados.

Pero, por encima de todo, sostie-
nen un mismo propodsito: mejorar la
productividad y la sanidad del rodeo
argentino con compromiso, conoci-
miento y pasion por la profesion.

Como bien resume Rubén Errico: “Hoy
trabajamos juntos, y eso no tiene precio”.

Esa frase sintetiza el espiritu de una
nueva etapa para la veterinaria rural: la de
padres e hijos que, con distintas miradas y
un mismo objetivo, siguen escribiendo la
historia del campo argentino. 43
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Nota de tapa

"SIN AGUA, LA GANADERIA CADA VEZ SE
ALEJA MAS DE SU POTENCIAL PRODUCTIVO"

Ain sabiendo que alrededor del

70% del cuerpo del animal estd
conformado por agua, en la actividad
se subestiman las acciones concretas
para mejorar su disponibilidad y
calidad. ; Por qué pasa esto? ; Qué
podemos cambiar?

Lizi Dominguez

>4 lizidmotivar.com.ar

cion ganadera, ya sea para carne

o leche, es comun que la calidad
de la pastura, los minerales o la gené-
tica ocupen los primeros lugares de la
lista. Sin embargo, un elemento fun-
damental y, paraddjicamente, el mas
subestimado, sigue siendo el agua.

El Dr. Ricardo Sager, médico vete-
rinario con experiencia en este tema,
es categorico al respecto en su didlogo
exclusivo con MOTIVAR: “El agua no es
importante, es indispensable”.

A pesar de esta obviedad bioldgica,
la gestion hidrica suele ser uno de los
Gltimos items considerados, una ne-
gligencia que, segun el profesional, es
"sindnimo de fracaso productivo™.

E n la planificacion de la produc-

MAS QUE UN NUTRIENTE, UN ALI-
MENTO VITAL PARA EL GANADO

El agua es, en esencia, “el alimento
mas importante que tiene el ganado”.
Esta afirmacion se sostiene en la com-
posicién bioldgica del animal.

Alrededor del 70% de su peso es
agua. De hecho, si se compra un kilo-
gramo de carne, se estd adquiriendo
700 cm?® de agua en un envase natu-
ral”, graficd Ricardo Sager, quien es
graduadoy doctorado en la UNLP. Ade-
mas, estudio Ciencias en la Colorado
State University y se jubiléd en 2022, al
frente de la EEA INTA en San Luis.

Ya en el caso de la produccion lac-
tea, no se debe perder de
vista que el 80% de un litro
de leche es agua.

El consumo es masivo y
directo: una vaca de tambo
adulta, de unos 500 kilos, ne-
cesita entre 50 y 70 litros de
agua diarios sélo para man-
tener sus funciones vitales,
dependiendo de la época del
ano [(obviamente, necesita
mas en verano).

A ello se suma la nece-
sidad productiva: "por cada
litro de leche que esa vaca
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Alrededor del 70% del peso del animal esta conformado por agua.

produce, necesita tomar entre 3 y 5
litros de agua”. Esto significa que una
vaca promedio que produce unos 20 li-
tros diarios de leche requiere 100 litros
de agua adicionales por dia.

“Si el animal no consume la canti-
dad de agua de calidad suficiente, nun-
ca van a poder producir ese potencial”,
advirtio Sager.

UNA IRONIA: EL ULTIMO RECURSO

“La subestimacion del agua es tan
profunda en el sector de la produccion
ganadera que su importancia y calidad
estd al final de la lista a la hora de eva-
luar, emprender o gestionar una empre-
sa o emprendimiento de cria o tambo. Es
la mentalidad dominante del productor.
Y es asi porque en Argentina el agua es
facil de obtener y econdmica, estd muy
disponible”, razon¢ el especialista mano
a mano con MOTIVAR.

Sager senala que este "olvido” u
omision se extiende incluso a la sani-
dad y el bienestar animal. “A muchos
productores, cuyas familias han tenido
campos por 60 o 70 afos, nunca se les
ocurrié hacer un analisis de calidad del
agua que estan bebiendo sus anima-
les”. Algo que, en el caso de que la pro-
vision surja de napas, es preciso reali-
zar dos veces al ano, segln Sager, dado
que la composicion del agua cambia
constantemente por diversos factores.

Esta desidia se agrava con el argu-
mento de que “el agua no se paga, a

- -F-‘_

¢Por qué no se entiende que el agua es un alimento vital para el ganado?

diferencia del alimento, donde el pro-
ductor se asegura que el animal lo
consuma porque hay un costo directo
involucrado. "Solo cuando los anima-
les no alcanzan los rendimientos es-
perados (por ejemplo, si no llegan a
los 40 litros de leche o a los 180 kilos
de ternero al destete) se preguntan...
iy no serd el agua?, agrego”.

Para mas pruebas de esto, Sager re-
cordd casos de inversores comprando

UNAVACANECESITAS0AT0
LITROS DE AGUA DIARIOS
SOLOPARA MANTENER SUS
FUNCIONES VITALES

campos a inicios de los 2000 en San Luis
0 Mendoza sin prestarle atencion a este
tema y "descubriendo” posteriormente
que ese agua disponible no servia mas
que para hacer sal, llevando al fracaso
productivo de esos emprendimientos.

LA GEOGRAFIA DEL AGUA

La calidad y la cantidad de las fuentes
hidricas varian drasticamente a lo largo
del pais. En zonas como el norte de Santa
Fe o sectores de Corrientes, en los ba-
jos submeridionales, el Unica
agua disponible son los este-
ros alimentados por lluvias. Si
ésta se acaba, no hay perfora-
ciones ni pozos disponibles.

Por el contrario, en otras
regiones como el sur de
Cordoba, algunas partes de
San Luis y el sur de Buenos
Aires, existe la posibilidad
de encontrar napas subte-
rraneas de calidad variable
(malas, regulares o buenas).

Sin embargo, el agua
subterranea no garantiza la

Ricardo Sager: “No considerar la gestion hidrica es negligencia*.

potabilidad: "El hecho que sea subte-
rranea no quiere decir que sea buena”.
Hay vastas regiones donde la salinidad
o la toxicidad del agua es tan limitante que
directamente no podés hacer una produc-
cion animal”, advirtio el entrevistado.
Como solucidon a este problema de
calidad en zonas aptas para la ganade-
ria, provincias como San Luis y Mendoza,
desarrollaron acueductos para uso ga-
nadero, llevando agua de buena calidad a
zonas de cria bovina que carecen de ella.

CALIDAD DEL AGUAY SANIDAD

La calidad del agua es un pilar de
la sanidad animal. “La eficiencia de la
produccidn ganadera, sea de carne o
leche, entra por la boca. Si un nutri-
cionista formula una racidn precisa, un
agua de mala calidad puede destruir
todo el trabajo, ya que interfiere con la
digestién y limita la capacidad del ani-
mal de transformar el alimento en pro-
ducto”, explicd Ricardo Sager.

ANALISIS Y SUPLEMENTACION

Antes de iniciar la produccion en un
campo, lo primero que hay que revisar
es la calidad del agua. Para ello, el pro-
fesional sugiere cuatro pasos:

1. Muestreo: Sacar una muestra de 1
litro de cada fuente de agua.

2. Andlisis de rutina: Enviar la mues-
tra a laboratorios estandarizados y
especializados para un analisis qui-
mico de rutina, determinando pH,
solidos disueltos totales, cloruros,
sulfatos, entre otros elementos.

3. Andlisis bacterioldgico: Se recomien-
da un analisis bacteriolégico con los
mismos pardmetros que se usan
para consumo humano.

4. Periodicidad: El agua puede cambiar
si esta influenciada por lluvias. En
estos casos, el andlisis debe repe-
tirse como minimo dos veces al afo
(verano e invierno).

Para la produccion de carne (cria
bovina), una salinidad total de entre 2y

4 gramos de sales totales por litro “es
un agua muy aceptable. Si la salinidad
esta por debajo de 2 g/L, el agua es de-
ficiente y habria que suplementar. Si
esta por encima de los 4 g/L, comenza-
ra a limitar el consumo, reduciendo el
potencial 6ptimo de produccion”.

BEBEDEROS; ¢POR QUE ES CLAVE
LA UBICACION, DISENO E HIGIENE?

El manejo adecuado de los bebede-
ros es crucial en la produccién ganade-
ra. Sager indica que el principio basico
es que los mismos "deben estar donde
estan las vacas. Ellas no tienen que ir a
buscar el agua”.

» Ubicacion: En sistemas intensivos
(tambos, engordes a pasto, feed-
lots), el bebedero debe estar “"en
la parcela donde esta comiendo el
animal”. Para vacas de tambo, la
distancia del mismo no deberia ex-

»

»

ceder los 100 o 200 me-
tros de la comida. En sis-
temas extensivos de cria,
aunque la vaca necesita
caminar mas, la distan-
cia entre el alimento y el
agua "no deberia exceder
de 2.000 metros”.

Riesgo de distancia: Si
el animal tiene que salir
a beber lejos, se rompe
el ciclo de crecimiento
y reposicion de nutrien-
tes, ya que mucha mate-
ria fecaly orina se queda
fuera del potrero.
Almacenamiento/presion:
e Extensivo: Se prioriza la capacidad
de almacenar agua, por ejemplo, en
tanques australianos, para al menos
una semana, previendo roturas de
bombas o molinos.

¢ Intensivo (feedlots, tambos estabu-
lados): Se requiere "muy buena pre-
sion”. Los bebederos deben ser mas

MOTIV.

La calidad del agua es un pilar fundamental de la sanidad animal.

chicos y faciles de limpiar, pero la alta
presidn evita que los animales tengan
que hacer cola esperando el llenado.

Higiene: Es vital proteger el alma-
cenamiento y mantener el agua
"circulando siempre lo mas fresca
posible”. Los tanques australianos
deben estar "frescos y limpios” y

suficientemente  elevados
para que no les entre tierra
o materia fecal.

Los bebederos, que son
los mas expuestos, deben
ser limpiados periddica-
mente, en el campo.

"Aunque sea una vez
al mes hay que pasar-
le algun tipo de cepillos,
como minimo"”, senald el
especialista. También se
debe evitar el crecimiento
excesivo de algas y la for-
macién de barros.

En definitiva, la atencion
al agua es un desafio cons-
tante que requiere romper la desa-
prension historica.

Como sugiere Sager, las vacas "no
solo viven de pasto”. Ademas, recono-
ci6 al agua como factor productivo y sa-
nitario clave. Con su buena gestion, se
podra alcanzar la eficienciay el bienes-
tar animal deseados. 43
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Modelo exitoso

COWIX LIDERA UNA NUEVA ERA EN LA LECHERIA

Con un enfoque integral y basado en
ciencia y datos, Cowix transforma el
manejo en los tambos, potenciando
la productividad y profesionalizando
cada etapa del proceso.

Lizi Dominguez

>4 lizidmotivar.com.ar

owix ha emergido como un faro de
c innovacion y gestién integral en la

lecheria argentina. Fundada por
un quinteto de visionarios (los MV Pablo
Acosta, Martin Cappa, Francisco Larghiy
Martin Zinicola, junto al Ing. Agr. Adrian
Morandi, esta empresa ha transitado un
camino de desarrollo exponencial.

En 2022, Cowix se presentaba como la
“primera empresa de asesoramiento in-
tegral de salud animal de la Argentina™.

El crecimiento se refleja en sus cifrasy
en la expansion de su modelo de negocio.

"Lo que cambi6 (desde aquella entre-
vista con MOTIVAR en 2022) es que Cowix
avanzo desde en la excelencia de los ser-
vicios, asi como también desde un punto
de vista estructural”, explicd Martin Ca-
ppa a nuestro medio en un reciente even-
to organizado por la firma.

El equipo se agrandé. "Hoy somos los
cinco socios, mas 20 personas que nos
acompanan entre profesionales y téc-
nicos... {25 en total!", detalld Acosta. En

cuanto a los clientes, Cowix atiende a 80
productores y ha duplicado el nimero de
vacas, alcanzando las 60.000.
Geograficamente, también se han ex-
pandido. "Seguimos trabajando de dos
maneras. Una, presencialmente muy ac-
tivos desde el centro de Entre Rios, San-
ta Fe, Cordoba y al norte. Pero desde ahi
también nos expandimos a otros lugares
de la Argentina y paises limitrofes como
Paraguay, Uruguay, inclusive viajando ha-
cia América del Norte, donde damos otro
tipos de asesorias”, comentd Acosta.

CIENCIA, SERVICIOS Y FORMACION

“La filosofia fue siempre aplicar ciencia
a nuestro trabajo y escapar del ‘me pare-
ce’. Por eso nos apoyamos en los nime-
ros”, enfatizd Zinicola en 2022.

Hoy Cowix ofrece asesoria productiva
en el ambito lechero, pero también en la
produccion de carne”, explicd Acosta. Las
areas de especializacion son amplias,
abarcando desde la reproduccion y la nu-
tricion hasta la salud animal, incluyendo
podologia y destacando como elemento
crucial "la Gestion, andlisis de datos y eje-
cucion en tiempo real”, segun Zinicola.

Un objetivo es entrenar al personal
a campo. "Esto es para lograr la mayor
independencia posible. Es decir, busca-
mos formar el capital humano para que
puedan resolver y siempre ofrecer una
asistencia virtual y telefonica”, destaco
Morandi. La repercusion de este enfoque
es "muy positiva”, segun Zinicola.

Francisco Larghi, Martin Cappa, Martin Zinicola, Adrian Morandiy Pablo Acosta, fundadores de Cowix.

GRUPO HUMANO Y ESTRATEGIA

El éxito de la compania radica en varios
pilares, comenzando por un grupo huma-
no que interacta mucho”, afirmo Larghi.

La otra clave es la "toma de decisio-
nes en base a datos. No de creencias o
sensaciones”, anadio.

Respecto a la adquisicién de clientes,
Cowix busca que el productor los elija.

"No tenemos una politica activa de
blusqueda de clientes, ni forzamos la elec-
cién de Cowix como empresa asesora
dentro de lecherias, sino que queremos
que el cliente nos elija”, explico Cappa.

La nueva politica es que los produc-
tores tomen "al menos tres de nuestros
servicios, para poder garantizar el creci-
miento y la productividad y la salud. Esa
es la nueva linea", enfatizo el equipo. Y
agregaron: “Es notable el crecimiento de

los clientes cuando toman un servicio de
manera integral”, agregé Cappa.

VISION A FUTURO E INTEGRACION

De cara al futuro, los socios bus-
can maximizar los servicios de Cowix
apoyandose en la inteligencia artificial
para mejorar los servicios.

A pesar del vertiginoso crecimiento, la
esencia de Cowix permanece inalterable.
"Lo que no cambid es esa ambicidn, esa
pasion que tenemos por buscar solucio-
nes para las producciones de nuestros
clientes”, concluyé Cappa. 43
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SECADO ESTRATEGICO: ¢ CUANTOS LITROS
“CUESTA” LALACTANCIA FUTURA?

Se viene un momento estratégico
para prevenir pérdidas en la
lecheria. La MV Carolina Ledesma,
comparte claves para una

buena planificacion y destaca la
inversion a realizar para cumplir
los objetivos esperados.

Daniela Mattiusi

>4 danielaldmotivar.com.ar

oviembre y diciembre marcan
N el inicio de la época de secado

en muchos tambos, especial-
mente en aquellos que manejan un
servicio estacionado. Lejos de ser “un
tramo mas”, este periodo es funda-
mental, ya que de un buen manejo de
la vaca seca y su transicion depende
directamente la lactancia futura.

Por eso, MOTIVAR tomd contacto
con la MV Carolina Ledesma, inte-
grante de Quality Milk y consultora de
tambos, especializada en calidad de
leche, quien destacé que, si se expone
a la vaca a una infeccion durante este
tiempo, se condena la préxima lactan-
cia. Por ello, concientizar a producto-

res y operarios sobre la real
importancia de esta tarea es
el desafio principal

LAS CLAVES DEL EXITO

El proceso de secado debe
ser cuidadosamente planea-
do. Segun Ledesma, uno de
los errores frecuentes es la
falta de organizacion.

“El secado es una tarea
que no debe dejarse para el
final, sobre todo en tambos
de servicio estacionado, don-
de el nimero de vacas a secar
es considerable”, explicd. Se
deben garantizar suficientes
operarios para un tratamiento,
que incluye desinfectar los pe-
zones, aplicar el sello interno y
realizar un control posterior.

“El uso de los implementos
adecuados y la correcta manipulacion de
los pomos son clave para evitar infeccio-
nes. La higiene en este proceso es critica,
ya que una vaca que entra al secado con
una infeccién intramamaria podria des-
encadenar mastitis graves, afectando la
calidad de la leche a futuro”, agrego.

EVITAR EL ESTRES

Otro de los errores mas comunes que

MV Carolina Ledesma, integrante de Quality Milk.

menciono Carolina Ledesma es dejar la
tarea de secado para el final del ordene,
lo cual puede comprometer la calidad
del procedimiento.

En ese sentido, especificd que la pla-
nificacién debe abordar varios frentes:
1. Personal y ejecucion de la maniobra:

La maniobra de secado es engorrosa

y requiere tiempo para ser bien eje-

cutada. Se debe asegurar un niumero

de operarios acorde a la cantidad de

vacas a secar para realizar el
tratamiento adecuado, que in-
cluye la preparacion de pezo-
nes, desinfeccion, colocacion
de pomos y sellado. “Una su-
gerencia es trabajar en equi-
pos de a dos: uno se encarga
de abrir toallitas y alcanzar po-
mos, y el otro, de manipular los
pezones. Este sistema es mas
higiénico, mas rapido y reduce
el riesgo de contaminacion”,
destacd la especialista.
2 Reduccion del estrés:
El secado en si es un momen-
to estresante para la vaca, ya
que deja de ordenarse (gene-
rando potencialmente dolor)
y cambia su grupo social y
de piquete. Si a esto se su-
man otras maniobras como
vacunaciones, suplementa-
cion y tacto de confirmacion,
el estrés se agrava. “Lo ideal
es planificar y separar estas tareas
para no realizarlas todas juntas. Esto
es crucial, dado que el estrés pue-
de afectar la respuesta inmunitaria
deseada de la vacunacion”, agregé
nuestra entrevistada.
3. Ambiente y confort: La situacion
climatica obliga a prever las condi-
ciones ambientales de los corrales o
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piquetes a los que iran las vacas. Es
fundamental evitar la exposicion a
condiciones extremas, como el barro,
que incrementan el riesgo de masti-
tis. Se debe asegurar que las agua-
das estén bien, que la dimension del
corral sea apropiada y que el piso
esté minimamente trabajado.

4. Preparacion para el verano: Dado
que el secado arrancaaliniciode la
temporada estival, es vital pensar
en las sombras. Las dimensiones
e inclinacién de las mismas deben
ser apropiadas para la cantidad de
vacas en el corral, y el piso debajo
de las sombras también debe es-
tar en condiciones 6ptimas. “Los
veranos, especialmente si son hu-
medos, son criticos porque se crea
un ambiente propicio para la pro-
liferacion de patdégenos, exigiendo
mayor mantenimiento y cuidado
del ambiente. El estrés caldrico
también deja al rodeo predispues-
to a problemas de salud”, explico
la veterinaria.

SANIDAD, PRODUCTOS Y MONITOREO

Ledesma explico que la estrategia
de secado tiene 2 objetivos sanitarios
clave: curar las infecciones intrama-
marias preexistentes y prevenir nuevas
infecciones durante el periodo de seca.
1. Higiene rigurosa en la maniobra: Es

indispensable mantener una higiene

optima de los implementos y de los
pomos de secado. “Esta totalmente
contraindicado el uso de agua para
sumergir los pomos o durante la
limpieza de los pezones”, remarco.
2. Seleccion de la terapia: La eleccion

del antibidtico a usar en el pomo
de secado debe preverse rigurosa-
mente basdndose en la casuistica
de patdgenos del establecimien-
to y, de forma

crucial, en el “

MOTIV

vaca presenta mastitis clinica al
momento del secado, debe aten-
derse primero segun el protocolo
del establecimiento y luego pro-
ceder al secado,
ya que el vaciado

perfil de re-
sistencia an
timicrobiana
de dichos pa-
tégenos. “La
seleccion debe
estar  basa-
da en el perfil
microbiolégico
del tambo y el

ELCOSTODEUNATERAPIA
DECOMPLETA (4 POMOS DE
SECADOY 4 SELLADORES
INTERNOS), RONDA LOS 42
LITROS DE LECHE POR VAC;\ y

de la ubre es ne-
cesario para su
curacion. Sin em-
bargo, el secado
es un momento
estratégico para
atacar ciertas
mastitis subclini-
cas, donde tienen
una mayor posi-

historial de in-
feccionesen la
unidad. Es crucial utilizar produc-
tos que curen infecciones preexis-
tentes y prevengan nuevas durante
el periodo seco”, destaco.

. Uso del sellador interno: Es cla-

ve considerar la utilizacién de un
sellador interno de pezones. Este
actla como un tapon fisico para
prevenir nuevas infecciones. “El
uso de selladores internos es una
herramienta fundamental cuya
eficacia ha sido probada y que se
recomienda en el 100% de los tam-
bos, siendo una inversion que se
recontra paga”, dijo. Y agregé: “El
sellador actla como una barrera,
evitando que los patdgenos ingre-
sen al pezdn durante el periodo de
secado”, indicé Ledesma. Y agreg6
que esto reduce significativamen-
te el riesgo de mastitis y mejora la
salud mamaria en el largo plazo.

. Manejo de la vaca clinica: Como

regla base, solo deben secarse
vacas clinicamente sanas. Si una

bilidad de cura
que durante la
lactancia, dependiendo del patdge-
no y las condiciones de la vaca. En
ese sentido, el costo de una terapia
de secado completa (incluyendo 4
pomos de secado con antibidticos y
4 selladores internos), ronda los 42
litros de leche por vaca.

CONSECUENCIAS DE UN MANEJO
INCORRECTO

El manejo inapropiado del secado pue-
de tener consecuencias severas en la pro-
duccion de leche.

De esta forma, Ledesma manifestd
gue uno de los principales problemas que
se observan es la falta de recorridas fre-
cuentes de las vacas durante los primeros
dias del secado.

“Amenudo, cuando las vacas ya no son
ordenadas, el control de su salud dismi-
nuye, lo que puede llevar a la aparicion de
mastitis no detectadas a tiempo”, sefalo.

Por otro lado, el mal manejo en
esta etapa no solo afecta la salud de
las vacas, sino que también puede
impactar en la calidad de la leche en
la préxima lactancia.

“Las vacas que sufren infeccio-
nes durante el secado a menudo
desarrollan mastitis en el primer
tercio de la lactancia, lo que redu-
ce la produccidn y la calidad de la
leche. Los problemas de salud que
se originan en el periodo de secado
pueden generar un retraso en la re-
anudacién de la produccién leche-
ra”, especificé la experta.

PILAR DE LA PRODUCTIVIDAD

El secado no debe ser visto como una
tarea secundaria, sino como un proceso
gue impacta directamente en la produc-
tividad del tambo.

Una planificacion adecuada, el
manejo del estrés, el uso de trata-
mientos antimicrobianos efectivos
y la atencidn a las condiciones del
corral son fundamentales para ase-
gurar una transicion exitosa hacia la
siguiente lactancia.

Si bien el manejo adecuado del seca-
do requiere tiempo y recursos, los bene-
ficios a largo plazo, tanto para la salud
animal como para la rentabilidad del
tambo, son invaluables.

“Através de la concientizaciony la im-
plementacion de practicas adecuadas,
los tambos pueden evitar pérdidas y ase-
gurar una produccion lechera de alta ca-
lidad. El secado es un momento clave en
el ciclo de produccidn, y como tal, debe
ser manejado con la maxima precisiony
cuidado”, concluy6 Ledesma. 43
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Unica raza 100% argentina

LIMANGUS: UNA ALTERNATIVA QUE AVANZA
EN EL TERRITORIO

La Asociacion de Criadores
reporta mas de 15.000 animales
controlados y un crecimiento
sostenido en ventas de semen,
vientres y reproductores.

De la Redaccion de MOTIVAR

P4 redaccion@motivar.com.ar

n un pais ganadero por exce-
E lencia, donde conviven razas

britanicas, continentales y sin-
téticas, solo una puede alzarse con la
bandera nacional: Limangus. Esta es
la Unica raza bovina creada y conso-
lidada en la Argentina, la cual avanza
gracias a una serie de beneficios que
la plantean como una alternativa de
peso en todo el pais.

“La raza tiene dos virtudes des-
tacadas”, afirmo el presidente de la
Asociacion Argentina de Criadores
de Limangus, Gustavo Cdcaro, en
didlogo con MOTIVAR: “Su produccion
carnicera y su adaptacion. Ademas,
cumple con muchas otras virtudes
como eficiencia tanto en la cria,
como en el engorde, habilidad ma-
terna y demas cualidades del resto
de las razas”.

GENETICA Y VENTAS

Con un alto nivel de participacion
y el aval de un jurado internacional,
Limangus exhibi6 lo mejor de su ge-
nética en la pista central de la Ultima
edicion de La Rural en Palermo. El
Gran Campedn Macho fue el box 1031
de Leonardo Abel Hernandez, mien-
tras que el titulo de Gran Campeona
Hembra quedd6 para el box 1062 de
Fernando Isidro Luis.

Ademas, durante el remate oficial,
se vendieron seis toros y dos hem-
bras por un total de $55 millones, con
precios destacados: un toro alcan-
26 los $20 millones y ninguna de las
hembras bajé de los $3 millones.

MAS CORTES, MAS VALOR

La ventaja diferencial de Limangus
reside en su capacidad de producir
mas cortes valiosos, especialmente
en la zona del cuarto pistola.

En faena, esta raza registra has-
ta 3 a 4 puntos porcentuales mas de
rinde al gancho en comparacion con
otras razas tradicionales.

Esto se traduce directamente en
mejores precios unay mayor rentabi-
lidad tanto para frigorificos y carnice-
ros, como para los criadores.

Segun analisis recientes, la me-

Limangus no es una moda ni una promesa: es una realidad genética, productiva y comercial.

dia res Limangus permite obtener
un 15 a un 20% mas de valor co-
mercial, gracias a un mayor volu-
men en cortes premium como bife
ancho, lomo y cuadril. En el mer-
cado interno —donde se destina el
70% de su produccion-, Limangus
se ha ganado un lugar de privilegio
en remates y ferias.

“El fuerte crecimiento que esta-
mos viendo se debe a que los pro-
ductores encuentran en Limangus
una raza versatil, que rinde bien en
condiciones pastoriles y se adapta
tanto al calor del norte como al frio
del sur”, explico Cocaro. La Aso-
ciacion de Criadores reporta ac-
tualmente mas de 15.000 animales
controlados y un crecimiento sos-
tenido en ventas de semen, vien-
tres y reproductores.

PROYECCION EXPORTADORA

Aunque hoy su foco sigue siendo el
mercado doméstico, Limangus ya rea-
lizo exportaciones de reproductores
vivos y apunta a expandirse como raza
terminal en paises vecinos. Su eficien-
cia en conversidn alimenticia (medida
en RFI), su bajo consumo residual y
su genética estabilizada la posicionan
como una opcién competitiva para sis-
temas ganaderos exigentes.

Limangus no es una moda ni una
promesa: es una realidad genética,
productiva y comercial. Su presencia
en Palermo 2025 fue una vidriera que
confirmé lo que muchos criadores ya
saben en carne propia: que esta raza
argentina produce mas, rinde mejor
y se adapta como ninguna otra al pais
ganadero que la vio nacer. A

SERVICIO
DEANALISIS
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rias de grandes animales vemos
que existen oportunidades de
mejora en lo que respecta a temas de
gestion, marketing y comunicacion o
recursos humanos, por enumerar algu-
nas. En muchos casos, los veterinarios
saben cudles son esos cambios que de-
ben realizar y muchos de ellos los po-
driamos resumir en el siguiente listado.
» Mejoras edilicias en el local.
» Comunicacion con los clientes.
» Eleccidn de canales adecuados para
interactuar on los productores.
» Inversion en publicidad.
» Funcionesy perfiles de colaboradores.
» Incorporacion de nuevos colegas.
» Eleccidon de un software de gestion
para relevar indicadores.
» Nuevos productos o unidades.
» Nuevas tecnologias para brindar un
mejor servicio.

E N reuniones y visitas a veterina-

I
MANAGEMENT p 77
PARA VETERINARIOS

Por Antonio Castelletti MV - tonicastellettidgmail.com

¢Y SIREPLICAMOS EL
MODELO DE LA IATF?

» Mejoras en el manejo financiero y de
nivel de stock de los productos.

» Andlisis de informacion periddica
para la toma de decisiones futuras.
En este aprendizaje e intercambio de

desafios también surgen cuestiones re-

lacionadas con el liderazgo dentro del
equipo, la motivacion de los empleados

y la necesidad de establecer rutinas de

capacitacion continua.

En un mercado cada vez mas compe-
titivo, estos aspectos “blandos” resultan
igual de estratégicos que los técnicos. A
su vez, es clave revisar si la veterinaria
cuenta con una propuesta de valor cla-
ra y diferencial frente a la competencia,
algo que en muchos casos no se define,
ni se comunica de forma adecuada.

Estos cambios muchas veces no ter-
minan de concretarse o fracasan por los
siguientes motivos:

» Objetivos pocos claros de los cam-

Es clave que los profesionales armen protocolos también para la gestion de sus Veterinarias.

bios a realizar.

» Poca planificacion.

» Falta de una buena comunicacion.

» Asignacion de recursos deficientes.

» Falta de cronograma.

» Falta de asignacion del tiempo nece-
sario para efectivizar un cambio real
en la veterinaria.

APRENDIZAJES

¢Qué podemos aprender de la IATF

para la gestion de una veterinaria?

El veterinario, cuando va a inseminar
un lote de vacas, sabe que loideal es ir an-
tes para determinar la nutricion, ver el es-
tado corporal de los animales, observar la
ofertay demanda de forraje que va a tener
disponible el lote una vez que se insemina,
cuales seran los toros de repaso, etc, etc.

Siguiendo con mas detalle en la
IATF, el veterinario tiene el protocolo
adecuado ya sabiendo qué drogas va a
utilizar, qué materiales necesita (jerin-
gas, guantes, semen, etc), qué recursos

Nlltech’

OPTIGEN IT"

Es una fuente de nitrégeno no proteico
(NPN) de liberacién controlada en el rumen,

que mejora el rendimiento productivo
de su rodeo.

Aumento de la proteina microbiana.
Incremento de la digestibilidad de la fibra.
Mayor disponibilidad de energia para
produccion de carne.
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humanos son necesarios, diay hora que
debe ir para inseminar.

Este ejemplo demuestra que el ve-
terinario puede realizar un protocolo
para lograr con éxito el objetivo que se
plantea. Podemos entonces crear un
protocolo o un plan minimo para que
€s0s cambios necesarios para mejorar
las ventas de productos y servicios sean
realizables dentro de las veterinarias.

¢QUE TIENE EL PLAN DE CAMBIOS?

Basicamente un plan de cambios de-
beria responder las siguientes pregun-
tas: ;por qué vamos a hacerlo?, ;qué
objetivos nos vamos a plantear?, ; como
lo haremos?; ;jquién lo va a hacer?,
icuando? Y ;como lo vamos a monito-
rear? A modo de esquematizar, realiza-
MOS UNos pasos para ejercitar:

1. Objetivos claros. Deben ser medibles,
especificos, alcanzables, realistas y
en un tiempo determinado. Ejem-
plo: Incrementar en un 5% las ventas
de la vacuna de diarrea neonatal en
2026, en los 20 clientes mas impor-
tantes de la veterinaria.

2. Definir las tareas: Determinar las
que son necesarias para lograr el
objetivo. Si seguimos con el ejemplo
de la vacuna...: jquién va a comprar
la vacuna?, ; cudl sera el proveedor?,
iquién realizara el listado de los 20
clientes mas importantes?, ;como
se hara la comunicacion?, ; por qué
via?, ;jquién sera el interlocutor con
los clientes?, ;cuantas veces envia-
remos el mensaje o la propuesta?

3. Priorizar las tareas. Esto es clave al
igual que con el protocolo de la IATF:
no podemos inseminar si antes no rea-
lizamos una sincronizacién hormonal

adecuada, en los planes de cambios
debemos saber cuales son las tareas
primarias o urgentes que atender para
dar luego el siguiente paso.

4. Asignacion de tareas: En algunos pla-
nes de cambios que me tocd partici-
par con los veterinarios, un problema
que surgia es: ; Quién va a hacer todo
esto? Por eso, antes de pensar en el
plan de accidn, deben tener un lista-
do de funciones, asignadas al equipo
de trabajo. Al enlistar las tareas ruti-
narias de la veterinaria, muchas ve-
ces vemos solapamiento de acciones
y diversas ineficiencias.

5. Tiempos o plazos: Para que el plan
de accidn avance y tenga un principio
y un final, debemos tener plazos en
cada tarea para que se pueda moni-
torear el avance del plan.

6. Asignacion de recursos. ;Necesitaré
algun tipo de inversion para el desa-

rrollo de este plan? ;Con el personal
que tengo, puedo llevarlo a cabo?
i Necesito alguna tecnologia para po-
der llevarlo a cabo?

7. Comunicacion interna: Es clave ver

cdmo involucramos en este tipo de
accion a los empleados, socios o ve-
terinarios que trabajan con nosotros.
Muchos planes de accion pueden fra-
casar porgue no se comunican bien.

8. Monitoreo de plan y evaluacion final:

Ver los avances del plan es crucial,
ya que el veterinario muchas veces
la mayor parte de su tiempo esta en
el campo con la ejecucion de los ser-
vicios profesionales. Entonces tener
anotado cuales seran los indicadores
de monitoreo del plan, en qué dia o
mes lo va a ver o evaluar, de donde
sacara la informacion para ver ese
indicador son relevantes para tener
el éxito esperado. g3
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PASION, CIENCIA Y JUSTICIA: EL CAMINO DEL
VETERINARIO FORENSE

Sergio Gémez cuenta en primera
persona cual es y como desempea
el rol del perito forense veterinario,
[lamado a esclarecer casos donde
los animales son parte central.

Lizi Dominguez

>4 lizidmotivar.com.ar

Il médico veterinario peri-
E to forense se ha convertido

en una figura de crucial im-
portancia para el sistema judicial,
actuando como un auxiliar de la
justicia y el Unico capacitado para
determinar, por ejemplo, si existe
o no maltrato o crueldad hacia un
animal, entre otros delitos.

&k
HAY QUE TENER MUCHO
AMOR POR ESTE OFICIO.
SE REQUIERE UN GRAN
COMPROMISO

El rol del perito es funda-
mental, ya que sin su inter-
vencion profesional, las cau-
sas judiciales que involucran
animales “se caen”, permi-
tiendo que cazadores furtivos
o infractores evadan la Ley.

Este especialista es el
encargado de resolver casos
donde un animal esta impli-
cado, ya sea como victima
0 como perpetrador, y debe
determinar especie, edad,
sexo, si existen lesiones, y si
las mismas son compatibles
con algln objeto (cortante,
punzante) o fueron produci-
das por otro animal.

Para saber mas sobre
este tema poco difundido
en el pais, MOTIVAR entre-
vistd al MV Sergio Gdmez,
luego de que fuera parte de
una capacitacién organiza-
da por el Colegio de Veteri-
narios de Rio Negro.

MOTIVAR: ¢COMO TE INVOLU-
CRASTE EN LA MEDICINA VETERI-
NARIA FORENSE?

Sergio Gomez: Durante muchos
anos me aboqué a la salud de los ani-
males, hasta que mi rumbo empez6 a
cambiar. Del contacto inicial para des-
parasitar perros de la policia y luego

EL MV Sergio Gomez aporta al esclarecimiento de casos judiciales.

del inicio de una relacion, entré a tra-
bajar con ellos y, casi sin darme cuen-
ta, me terminaron incorporando a las
fuerzas de la policia de Rio Negro.

Vi que -en esa época- todo esta-
ba muy “en pafales”, no habia tanta
informacion, asi que mi enfoque se
volvié especializado. Empecé a estu-
diar la fisiologia del olfato del perro.

Me preguntaba: por qué el
perro buscaba droga, per-
sonas, bombas? A partir de
ese conocimiento, empeza-
mos a preparar canes den-
tro de la fuerza con mucho
profesionalismo; perros
que podemos certificar que
son buenos buscando per-
sonas, cadaveres, restos
0seos, bombas o marihua-
na, por ejemplo.

Hace 26 anos que soy mé-
dico veterinario, y 15 que es-
toy en esta parte de médico
forense. Hoy en dia, soy sub-
comisario de la policia de Rio
Negro y trabajo muchisimo
en casos con la justicia.

“En el dUltimo tiempo me
di cuenta de la necesidad
de difundir este trabajo”,
aseguré nuestro entrevis-
tado. Y agregd: “En char-
las como las que di para el
Colegio de la provincia, el
temario se centra en como ser peri-
to y cuando uno es convocado. Utilizo
casuistica real, incluyendo casos de
abigeato, fauna silvestre y otros que
fueron resueltos por la justicia gra-
cias a la intervencion de un perito fo-
rense veterinario”.
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La figura del veterinario forense es crucial para el esclarecimiento de delitos contra animales.

¢COMO ES QUE UN MEDICO VETERI-
NARIO ES CONVOCADO PARA TRA-
BAJAR COMO PERITO?

SG: Hay una Ley nacional que esta-
blece un registro. El veterinario debe
interesarse e inscribirse en el re-
gistro judicial especificando su area
(metodologia animal, comportamien-
to, laboratorio, anatomopatologia o
necropsia). Cuando surge un proble-
ma, el registro es consultado y el fis-
cal designa al profesional a través de
un oficio. Si uno esta anotado por Ley,
no se puede negar a la convocatoria.

ADEMAS DEL DESIGNADO POR LA JUS-
TICIA [PERITO FORENSE DE OFICIO),
¢EXISTEN OTROS TIPOS DE PERITO0S?
SG: Si, existen tres tipos de peritos.
El Perito Forense de Oficio es el de-
signado por un fiscal o juez. También
existe el Perito de Parte, que es con-
tratado de manera privada por una de
las partes si esta en desacuerdo con
la pericia oficial, o si solo se necesita
investigar algo sin denuncia penal.

Finalmente, estd el Perito de Ar-
bitraje, que actla como mediador o
arbitro cuando las dos partes no se
ponen de acuerdo con sus respecti-
vos peritos. Este tercer perito debe
desempatar y validar las pruebas.

¢QUE CONOCIMIENTOS TRAE UN VE-
TERINARIO DE LA FACULTAD QUE SON
UTILES EN EL AMBITO FORENSE?

SG: Se sale con una muy buena
formacion de la Facultad. Los vete-
rinarios saben reconocer especies,
determinar la edad por cronologia
sanitaria y diferenciar pelajes.

Luego, al que le gusta la parte fo-
rense, se especializa estudiando mas
sobre lesiones, como diferenciar una
lesion causada por un cuchillo, un
diente o una bala, por ejemplo.

A quien le apasiona, como a mi, se
le da por investigar y asi uno se vuel-
ve autodidacta. Hay que tener mucho
amor por este oficio. Se requiere un
gran compromiso.

Hay que ser defensor de los ani-

Sergio Castro avanza con su actividad profesional.

males, estudiar mucho y ser muy ho-
nesto e imparcial. Es esencial traba-
jar con ética y profesionalismo.

éPOR QUE ESTA FORMA DE EJERCER LA
PROFESION NO ESTA TAN DIFUNDIDA?

SG: A veces los colegas no lo saben,
no hay suficientes denuncias, o no les
interesa meterse en “lios” porque la
justicia es percibida como ‘lerda’.

El trabajo forense implica lidiar
con los tiempos del sistema judicial
y enfrentarse a abogados que por ahi
“embarran la cancha” y hacen pre-
guntas para las que el veterinario no
esta preparado en la facultad.

DESDE EL PUNTO DE VISTA ECONOMI-
CO, CES REDITUABLE ESTE TRABAJO?

SG: Personalmente, yo no lo hago
por ser redituable. Si se pagan ho-
norarios por hacer peritajes, pero es
como todo: la ley establece un pago.

En mi caso, siendo parte de la po-
licia, utilizo los casos para seguir tra-
bajando y aprendiendo. A

Diagndstico veterinario

GUIA DE
ENFERMEDADES
NEUROLOGICAS

Una nueva guia del

INTA destaca el rol del
diagndstico veterinario
frente a problematicas que
impactan en la salud pablica
y la produccion.

L INTA presenté una guia
E practica que orienta a pro-

fesionales en la recolec-
cion de muestras y el abordaje
clinico y epidemiolégico de es-
tas patologias.

El documento subraya la difi-
cultad del diagndstico debido a
la anatomia del sistema nervio-
so y la diversidad etioldgica de
los cuadros neurolégicos, que
van desde enfermedades meta-
bélicas hasta infecciosas o pa-
rasitarias.

La guia detalla protocolos para
la toma de liquido cefalorraqui-
deo, extraccion del encéfalo, mé-
dula espinal y otros érganos, asi
como la conservacion adecuada
de tejidos para estudios histopa-
tolégicos y microbiolédgicos.

Para mas informacion, leer
la nota completa en www.moti-
var.com.ar. g3
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CON VISITAS A SUS PLANTAS, BIOGENESIS BAGO
IMPULSA LA LINEA DE PORCINOS

A fin de mostrar sus inversiones

y tecnologias, el laboratorio
veterinario recibid en Monte Grande
y Garin a referentes del sector.

De la Redaccion de MOTIVAR

>4 redaccion@motivar.com.ar

n el medio de una serie de no-
E vedades de alto impacto para el
mercado (Ver Recuadro) y con
el objetivo de darle difusion a su nueva
unidad de productos veterinarios para
los porcinos, Biogénesis Bagd concreto
la visita de 30 lideres de opinidn a sus
dos plantas productivas, una ubicada en
Monte Grande (farmacos) y la
otra, en Garin (vacunas), am-
bas en el Gran Buenos Aires.
Esto ocurrié luego de la
presentacion oficial de esta
linea en La Rural de Paler-
mo y horas antes de que el
laboratorio también se haga
presente en el Congreso
Genox, una referencia para
la produccién de cerdos en
el pais y la region.
MOTIVAR fue parte de la

L

recorrida, iniciando en Monte Grande,
planta donde se elaboran alrededor de
3.2 millones de unidades comerciales de
productos farmacéuticos veterinarios y
que esta recibiendo fuertes inversiones
endistintas areas de elaboracion, en es-
pecial la de hormonales, donde se pro-
duce Gestavet, linea insignia de la nueva
propuesta de Biogénesis Bagd.

Vale decir que la inversion involucra
también al laboratorio de calidad, en el
cual se desempenan 23 profesionales
y siguen incorporando tecnologia de
punta con el objetivo de ampliar su ca-
pacidad productiva y seguir cumplien-
do los requerimientos de los distintos
paises a los cuales también exporta.

En ese marco, tuvimos la posibili-
dad de dialogar con Facundo Romero
(gerente de Marketing Estratégicos
para Aftosa y Porcinos) y Sergio Bau-
tista (gerente de la Unidad Porcinos

Biogénesis Bago planea continuar con su crecimiento en tecnologias.

Una treintena de lideres de opinion del rubro visitaron las plantas productivas de Biogénesis Bagd.

en Argentina), quienes destacaron
la importancia de poder mostrar las
instalaciones a jugadores fuertes del
rubro porcino, a la vez de repasar las
virtudes de una linea de productos
en la cual se destacan Gestavet Sync,
solucién para la sincroni-
-« zacion de celos, y Gestavet
600, una combinacion de
hCG/PMSG para la sincroni-
zacion de la ovulacion.

“Esto se complementa
con la presencia de nuestra
prostaglandina, Enzaprost; el
Ecegon, y una serie de antipa-
rasitarios externos y antibioti-
cos, entre los cuales podemos
destacar nuestro Ketoprofeno
y el Toltrazol, , entre otros con

indicacién de uso en porcinos”, comple-
taron en didlogo con MOTIVAR.

¢Y LAS VACUNAS?

Ya en la planta de Biogénesis Bagé
de Garin, donde la empresa elabo-
ra no solo su vacuna antiaftosa, sino
también toda la paleta de bioldgicos
con la que cuenta en la actualidad,
MOTIVAR dialog6 con Martin Masca-
renhas, director comercial de la em-
presa para Argentina. La pregunta
obligada: ;cudndo comenzaran a ofre-
cer también vacunas en el segmento
de los porcinos de Argentina?

“Sabemos de la relevancia de los
productos bioldgicos para la activi-

Chemo,

Materias primas de ultima generacidn
para la industria farmacéutica,
veterinaria y nutricion animal.

3 <

Romikin SAU

ROMIKIN

Paraguay 1535 C1061ABC Buenos Aires, Argentina
T (011) 4872-1200 /Cel: (+ 54911) 6936-3287
consultasvet@romikin.com

www.romikin.com.ar

dad y es por esto que seguramente
avanzaremos proximamente en la
representacion de alguna licencia in-
ternacional que nos permita también
participar en este segmento a nivel
local”, adelantd.

Ademas, nuestro entrevistado dejo
en claro que la empresa sostendra a su
cadena comercial actual para comer-
cializar estos productos orientados a
los porcinos. “Siempre apostamos por
nuestro canal, son actores indispensa-
bles en la cadena de valor”, completo.

Finalmente, Mascarenhas manifestd
sus expectativas para el corto y media-
no plazo: “Comenzaremos a generar
multiples acciones de generacién de
demanda sobre la base de las cuales
sin dudas iremos creciendo con el tiem-
po. Es relevante para nosotros estar en
contacto con los lideres del rubro, po-
tenciarnos y aportar nuestras tecnolo-
gias para que la actividad porcina siga
creciendo en Argentina. Estamos frente
a una gran oportunidad”. g3

MAS NOVEDADES PARA EL MERCADO

MOTIV.

DEL ACUERDO CON DATAMARS A UN NUEVO GARRAPATICIDA, BIOZECTRA

Biogénesis Bagd presentd una nueva
unidad de negocios con soluciones tec-
noldgicas para la gestion productiva y el
bienestar animal. La propuesta se basa
en la asociacion existente con Datamars.

Esta divisidn Agtech esta orientada
a potenciar la gestién integral del ga-
nadero argentino y amplia el portfolio
de la empresa con tecnologias que
permiten la recoleccion de datos, fa-
cilitan la gestion sanitaria, la trazabili-
dad, el monitoreo remoto y el manejo
de los recursos.

“La expansion del acuerdo de dis-
tribucion con Datamars representa un
avance, ya que complementa nuestra
oferta de vacunas y medicamentos con
soluciones tecnolégicas”, senald Martin
Mascarenhas, director comercial de Bio-
génesis Bagd Argentina.

Asimismo, el referente explico que:
“La comercializacion de toda esta paleta
de productos estara centrada en nuestro
canal comercial, el cual ahora no solo
podra ofrecer identificacion electronica,
sino también electrificacion, balanzas y
monitores de pesada, entre otros pro-
ductos”. Y agregé: “Tenemos la posibili-
dad de llevarle a nuestros clientes una
nueva unidad de negocios que le permi-
ta tener otro contacto con el productor y
abastecerlo de otro tipo de soluciones.
La identificacion electronica es una gran
oportunidad para tecnificar el manejo”.

LLEGA BIOZECTRA, CONTRA LA GA-
RRAPATA BOVINA

Al cierre de esta edicion de MOTIVAR,

Biogénesis Bago seguia con novedades
antes de cerrar el ano, sumando a su pa-
leta de productos veterinaria a Biozectra,
su nuevo antiparasitario externo pour on
para bovinos compuesto por Fluralaner
(5%). EL mismo fue presentado a veteri-
narios, distribuidores y productores de
distintas provincias argentinas, por me-
dio de una serie de encuentros.

“Esta lanzamiento realmente nos po-
tencia. Se trata de una solucion que re-
define el control de la garrapata en bovi-
nos. Biozectra posee un amplio espectro
de accién contra los parasitos externos
y un elevado poder residual de 42 dias
frente a la garrapata comun del bovi-
no”, asegurd Mascarenhas. Y completd:
“Ademas aprob6 la prueba para sarna
bovina y muestra el menor periodo de
retiro en carne (28 dias) del mercado”.

LABORATORIOS

PLASTICOS

Tecnologia y calidad para envasar los mejores productos.

abasteciendo a la industria
veterinaria y farmacéutica

@) www.labplasticos.com.ar

9 Av. 520 10.499, Abasto, Buenos Aires.

(© +549221563-3851
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P10J0OS EN BUFALOS: LA AMENAZA SILENCIOSA
QUE RESTA KILOS Y LECHE

La produccidn bubalina avanza

en Argentina, pero también lo
hacen los desafios sanitarios. El
Haematopinus tuberculatus no sera
lo mas temido, pero sin control,
puede comprometer la rentabilidad.

Daniela Mattiusi

> danielaldmotivar.com.ar

rimentando un crecimiento soste-
nido, lo que trae consigo nuevos
desafios en materia de sanidad, manejo
y bienestar animal. Dentro de los proble-
mas sanitarios que pueden impactar en
la rentabilidad, las parasitosis externas, y
en particular las infestaciones por piojos
merecen una atencion especial y profe-
sionalizada. Aunque la informacion sobre
el impacto concreto de las infestaciones
por piojos en bufalos a nivel productivo
en nuestro pais es escasa o nula, a nivel
general se sabe que pueden provocar
consecuencias significativas que afectan
directamente la productividad.
En didlogo con MOTIVAR, la MV Maria
Eugenia Ruiz, especialista en produccion

L a produccion de bufalos esta expe-

de bufalos y docente de la FCV
de la UNL en Santa Fe, senala
que, si bien en su experiencia
los piojos no son considerados
la causa principal de pérdidas
econdmicas en la zona donde
se desenvuelve, si contribuyen
significativamente a las pérdi-
das productivas si no se contro-
lan de manera adecuada.

“Las infestaciones pueden ge-
nerar un impacto productivo que
se manifiesta en la disminucidn
de la ganancia de peso, una re-
duccién en la produccion de leche,
dano al cueroy la piel, ademas de
un debilitamiento general de los
animales”, especifico.

Y agrego que estos proble-
mas sitlan a los piojos como
una causa secundaria dentro
del espectro de desafios sani-
tarios que afectan la producti-
vidad bubalina, sumandose a
los costos adicionales que im-
plica el tratamiento y control.

ESPECIES MAS FRECUENTES

La especie de piojo mas frecuente-
mente encontrada y de mayor relevan-
cia en los rodeos bubalinos es el Hae-
matopinus tuberculatus.

Este ectoparasito es clasificado como

MV Maria Eugenia Ruiz, especialista en produccion de bifalos.

un piojo anopluro, lo que significa que es
un chupador de sangre. El impacto de
H. tuberculatus radica en la permanen-
te irritacion y exfoliacion de sangre que
provoca en los animales.

Los signos clinicos que alertan a los
productores sobre la presencia de pio-
jos varian segun el grado de infestacion

que presenten los animales.

El  parasitismo continuo
genera inquietud y estrés en
los bufalos, lo que les impi-
de alimentarse y descansar
correctamente.  “Un  animal
parasitado manifestard un
rascado continuo y visible, lo
que invariablemente conduce
a un deterioro de su condicion
corporal. Ademas del com-
portamiento de rascado, los
productores pueden detectar
la presencia del ectoparasito o
de sus huevos, conocidos como
liendres, directamente en la
piel del animal”, explicé Ruiz.

Por su parte, elimpacto eco-
nomico de las parasitosis en el
ganado se sustenta en tres pi-
lares: las pérdidas directas que
ocasionan, las enfermedades
que pueden llegar a transmitir,
y los gastos necesarios para su
control y tratamiento.

Si bien en Argentina la es-
pecialista no cuenta con datos
que cuantifiquen especificamente las
pérdidas econdmicas por no controlar
oportunamente estas infestaciones,
la informacion internacional disponi-
ble permite dimensionar el riesgo. Por
ejemplo, un estudio realizado en bufa-
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los en Egipto reporté una pérdida del
31,18% en la produccion de leche y del
2,17% en el peso corporal de los anima-
les afectados por H. tuberculatus.

Otro dato relevante proviene de Bra-
sil, donde se estimd una pérdida de 30
kg de peso vivo por bufalo en aquellos
animales con infestaciones no tratadas.

FACTORES DE RIESGO: EL CLIMA'Y
EL MANEJO

Ruiz indico que la interaccién entre el
climay las practicas de manejo tiene una
influencia significativa en la prevalenciay
proliferacion de piojos en los bufalos.

“Estos animales poseen mecanis-
mos de defensa naturales que los hacen
bastante refractarios a las parasitosis
externas, en parte gracias a su com-
portamiento. Prefieren desarrollarse
en ambientes acuaticos y con barro.
Una de sus principales formas de pro-
tegerse naturalmente de los parasitos
es revolcandose en el barro”, sostuvo la
especialista consultada por MOTIVAR. Y
agregd: “Cuando el barro se seca y se
desprende de la piel, arrastra consigo
tanto a los piojos adultos como a sus
huevos. En los animales adultos, ade-
mas, el considerable grosor de su cuero
puede contribuir a una mayor resisten-
cia frente a estos ectoparasitos”.

Sin embargo, en determinadas épo-
cas del ano, esta defensa natural se ve
mermada. En invierno, las temperatu-
ras mas frias reducen la frecuencia con
la que los bufalos se banan en agua o se
revuelcan en el barro.

Esta disminucién en el bano reduce
su mecanismo de autodefensa.

El clima y el manejo son claves en la proliferacion de piojos en la produccion bubalina.

Adicionalmente, durante el invier-
no, tanto los animales jovenes como
los adultos desarrollan un pelaje mas
abundante. Un pelaje mas denso fa-
vorece la adherencia de los huevos del
parasito y facilita que los piojos se mul-
tipliquen con mayor facilidad.

ESTRATEGIAS DE CONTROL Y DE-
SAFIOS DEL TRATAMIENTO

Para llevar a cabo un control efectivo
de los piojos en bufalos, la planificacion
estacional es clave. “El control se reco-
mienda realizarlo a fines del otofo utili-
zando productos especificos. Dentro de
las alternativas que estan demostrando
buenos resultados se encuentran los
piretroides, como la cipermetrina. Tam-
bién se manejan opciones basadas en
fosforados, como el Cumafosy el Triclor-
fon”, detallo.

Y agregd que la aplicacién de los tra-
tamientos puede realizarse mediante
distintas técnicas, como banos de as-

persion, o mediante las formulaciones
spot ony pour on.

“Un aspecto fundamental para el éxi-
to del tratamiento es la interrupcion del
ciclo natural del parasito. Debido a esto,
los tratamientos deben ser realizados en
intervalos cortos de tiempo, idealmente a
los 15 dias, para asegurar que se eliminen
las ninfas que hayan eclosionado después
de la primera aplicacion”, indicd Ruiz.

Un desafio inherente al tratamiento de
bufalos es que la mayoria de los antipa-
rasitarios estan formulados y aprobados
primariamente para vacunos. Si bien es-
tos productos se utilizan en bufalos, pue-
den existir diferencias en su efectividad
debido a las particularidades fisioldgicas y
comportamentales de esta especie.

Entre estas diferencias se destaca el
mayor grosor de la piel del bufalo, un fac-
tor que podria afectar la absorcion y dis-
tribucion de algunos farmacos. Ademas,
las diferencias metabdlicas entre bufalos
y vacunos podrian modificar la vida media
del farmaco en el organismo, asi como
su distribucion y eliminacion. Finalmen-
te, debe considerarse el comportamiento

del bufalo de banarse y revolcarse en el
barro o agua, especialmente luego de un
tratamiento, lo cual podria impactar en la
persistencia del producto aplicado.

EL ROL DEL ASESORAMIENTO VE-
TERINARIO

Ante el crecimiento continuo de la pro-
duccion bubalina, el asesoramiento vete-
rinario juega un papel fundamental en la
deteccion y control de ectoparasitos.

“El asesoramiento veterinario tiene
un rol fundamental en la deteccion y
control de los parasitos. Un profesional
no solo identifica de manera temprana
su presencia, sino que puede orien-
tar sobre el tratamiento mas eficaz, el
momento mas oportuno para aplicarlo
y cdmo prevenir futuras infestaciones”,
manifestd la veterinaria.

Ademas, agregd que aportar una
vision integral, evaluando el manejo
general del establecimiento, las condi-
ciones ambientales y el estado sanitario
de los animales contribuye a mejorar el
bienestar y a reducir pérdidas producti-
vas, que pueden ser significativas si no
se actUa a tiempo.

Por dltimo, remarcé que el crecimien-
to de la produccion de bufalos trae apare-
jado nuevos desafios en sanidad, manejo
y bienestar animal. "A medida que el ro-
deo bubalino se expande, es fundamental
profesionalizar la produccion, mejorar
las practicas de manejo y prestar mayor
atencion a enfermedades. Considero que
es clave acompanar el crecimiento del
sector con asesoramiento técnico, capa-
citaciones y una vision preventiva en sani-
dad”, concluyé Ruiz. 43
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CEVA SALUD ANIMAL SE RENUEVA Y APUESTA A
LAS CUATRO ESPECIES

Elnuevo referente para la
compaiiia en el Cono Sur, Hernan
Lopez Cepero, presenta a los
lideres de las distintas unidades
de negocio y adelanta los proximos
lanzamientos en Argentina.

De la Redaccion de MOTIVAR

4 redaccion@motivar.com.ar

2030 de Ceva Salud Animal para

nuestra region estara signado por
un avance en la participacion de la em-
presa con productos en cuatro especies
animales: aves, cerdos, bovinos (carne y
leche] y los animales de compafiia.

Asi se lo confirmdé a MOTIVAR el
nuevo Country Manager Cono Sur de la
empresa, Hernan Lopez Cepero, quien
hasta aqui se desempenaba como Di-
rector de Operaciones y reemplazo en
su cargo de Patricio Roan.

Asimismo, nuestro entrevistado con-
firmod a los responsables de cada una
de estas lineas de negocios y aquellas
areas estrechamente vinculadas a las
mismas: Martin Diaz (BU Manager de
Avicultura); Lisandro Riestra (BU Ma-

E L nuevo plan estratégico 2025 -

nager de Rumiantes); Marcio Dahmer
(BU Manager de Cerdos); José Luis Fer-
nandez (BU Manager de Animales de
Compaiiia); Esteban Marasco (Gerente
de Administracion y Finanzas) y Cristian
Giardili (Gerente de Supply Chain).
“Ademas de ser la multinacional im-
portadora, somos también una empresa
nacional que exporta; manejamos un ba-
lance estratégico en la paleta de innova-
ciones, complementada entre productos
importados y otros de produccion local’,
asegurd Lopez Cepero, destacando que
desde la planta de Santa Fe (adquirida al
laboratorio Zoovet en diciembre de 2022)
no solo se abastece mercados de Améri-
ca Latina, sino también en Medio Oriente,
con un gran potencial también de expan-
dir los productos hacia paises de Europa.
“Otro dato relevante tiene que ver con
Biotecnofé, asociado al sitio de produc-
cion en Santa Fe, que tiene proyectos in-
ternos muy interesantes de innovaciony
desarrollo”, asegurd el directivo.

MOTIVAR: ¢COMO DESCRIBIS ESTE MO-
MENTODE LAEMPRESAEN LA REGION?

Hernan Lopez Cepero: Hoy Ceva Sa-
lud Animal en el Cono Sur (Argentina,
Paraguay, Uruguay y Chile) esta incor-
porando innovaciones en las cuatro es-
pecies animales, como son aves, cerdos,
bovinos y animales de compania. Este
es un cambio importante para la com-
pania y queremos hacerlo visible en el

De izquierda a derecha. Marcio Dahmer, Lisandro Riestra, Cristian Giardili, Hernan Lopez Cepero,
Martin Diaz, Esteban Marasco y José Luis Fernandez.

mercado. Vale recordar que la empresa
comenzo en Argentina cubriendo princi-
palmente al sector de la avicultura (en el
cual mantiene su posicién de liderazgo),
pero con el tiempo fuimos incorporando
nuevas soluciones para el caso de ru-
miantes, cerdos y animales de compainiia.

Esto nos hace participar en el merca-
do en forma significativa.

¢HAY NOVEDADES EN CADA UNIDAD?
HLP: Avanzamos en avicultura, que
es una de las unidades lideres de nuestra
paleta. Estamos llegando a los producto-
res con productos innovadores, profun-
dizando la incorporacion de equipamien-

to para la vacunacion in ovo y lanzando
Ceva Genesys, una tecnologia propia de
Ceva para la clasificacion automatica de
pollitos de un dia por sexo.

Esta solucién innovadora usa inteli-
gencia artificial que, mediante un algorit-
mo, separa machos y hembras de pollos
de engorde con alta precision (alrededor
del 97-98%), lo que permite optimizar
programas de alimentacién y manejo
para mejorar la homogeneidad del lote
y la eficiencia de la produccién. Cuando
uno compara las inversiones y los ratios
productivos de otros paises, percibe que
hay un espacio interesante también aqui
para trabajar con los productores.
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LRS

Legal & Regulatory
Services

En Uruguay,
soluciones legales y regulatorias
para empresas veterinarias
locales y extranjeras.

Visita nuestra web y descubri
como podemos ayudarte a
simplificar procesos y asegurar
el cumplimiento normativo de
tu empresa en Uruguay.

www.lrs-reg.com

u

Hernan Lopez Cepero, referente en Ceva.

En el caso de los cerdos, estamos
trayendo nueva tecnologia. Hicimos en
mayo el lanzamiento de nuestro produc-
to Forceris, con una gran expectativa, ya
que nos puso a otro nivel con la paleta de

productos. Tenemos un proximo lanza-
miento para esta division, el cual segura-
mente se comunicara a inicios de 2026.

Ademas, en animales de compania
hemos celebrado un ano de presencia de
Pets Protector 90 en el mercado, nues-
tro antiparasitario externo para perros
(Fluralaner 40%) de administracion oral
y accion prolongada a 90 dias

La intencion es, a partir de la unidad
de negocio que hemos construido con
productos principalmente de la planta de
Santa Fe, incorporar todos los corporati-
vos, como productos producidos en Eu-
ropa que ya estaban en Chile.

En grandes animales también he-
mos tomado la paleta de la planta de
Santa Fe, trabajando fuerte con Folirec.
Estamos haciendo fuerza para que el
mercado conozca el producto en pro-
fundidad con talleres y eventos técni-
cos en todo el pais. En todas las lineas,
diria, tenemos proximos lanzamientos.
Estamos preparando un 2026 con mu-
chas novedades.

MOTIV.

C¢YEL CONTEXTO ARGENTINO?

HLP: Todos los anos nos presenta un
desafio similar. EL 2024 con unos para-
metros complejos desde lo macro (alta
inflacion, variables pendientes de orde-
narse), entendiamos que el reordena-
miento de las macros se estaba tenien-
do. Sin embargo, hay mucho para hacer
en la micro en Argentina.

El 2025 nos presenta un desafio im-
portante: el mercado de salud animal ha
caido, y estamos hoy teniendo un merca-
do mas pequeno en algo que no deberia
ser. La Argentina tiene todas las condi-
ciones para poder exportar y tomar un
lugar mejor en el mundo.

La adquisicion de Santa Fe surgié en
un momento en el que era complejo ha-
cer negocios en Argentina, y Ceva decidio
y avanzé sobre una inversion local dentro
del pais. Para nosotros representa mu-
chisimo y gran responsabilidad.

Creemos que la Argentina histérica-
mente tiene estos saltos y bajos, nunca
tenemos un ano igual al otro, lo que nos

da la importancia de tener una velocidad
de trabajo interesante.

Por eso nuestro area de Supply Chain
nos suma una complementacion de pun-
ta a punta, de no solo poner al mercado
buenos productos, sino hacerlo en el
tiempo oportuno. Tenemos una estrate-
gia con sitios de entrega no solo en Bue-
nos Aires, sino también en Santa Fe, un
polo que nos acerca mas velozmente a la
parte centraly norte del pais.

También hemos hecho cambios muy
recientes para complementar el equipo
regulatorio, lo que nos da una acelera-
cién en ese sentido.

Son momentos de reajustes, de tran-
sicion y debemos estar preparados para
estar al lado del productor, que es el que
tiene que lograr la eficiencia productiva
y buscar la competitividad por otro lugar
distinto que no sea un tipo de cambio. La
ganancia de eficiencia a todos los niveles
tiene que estar internamente en cada
una de las companias, y queremos apo-
yar mucho al productor. 43
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_Profesién

ENTRE RI0S BUSCA ORDENAR LA VENTA DE
PRODUCTOS VETERINARIOS

Una nueva ley provincial obliga

a contar con profesionales
matriculados y cddigos QR visibles
en los comercios de venta de
productos veterinarios.

Lizi Dominguez

>4 lizidmotivar.com.ar

un avance significativo en la re-

gulacion del expendio de pro-
ductos veterinarios con la sancién de
la Ley N° 10.986 que exige que todo
establecimiento que elabore prepare
o expenda medicamentos, especiali-
dades y productos de uso veterinario
cuente obligatoriamente con la direc-
cion técnica de un médico veterinario
matriculado en el Colegio de Médicos
Veterinarios de Entre Rios.

“Los productos zooterapicos solo se
pueden vender en lugares habilitados
que cuenten con un regente veterina-
rio, quien debe estar presente durante
las mismas horas que el negocio esta
abierto, vendiendo dichos productos.
La autoridad de aplicacion y fiscaliza-

L a provincia de Entre Rios logro

cion recae en el Ministerio de Desarro-
llo Econémico por intermedio de la Di-
reccion de Ganaderia provincial”, indicd
a MOTIVAR la presidenta del Colegio
entrerriano, MV Carolina Lell.

Uno de los cambios visibles sera la
obligatoriedad de exhibir un cédigo QR
en la vidriera de cada Establecimien-
to de Venta de Productos Veterinarios
(EVPV) habilitado. Este distintivo se ob-
tiene desde el sistema de Autogestion
en laweb del Colegio y debera renovar-
se todos los anos.

La medida no es menor: apunta a
empoderar al consumidor, protegerlo
frente a la venta de productos en sitios
no autorizados y combatir la circula-
cion de medicamentos de dudosa pro-
cedencia, un riesgo creciente para la
salud animal.

DERROTERO LEGALY ROL DEL COLEGIO

La profesional destaco el esfuerzo
necesario para lograr la promulga-
cion de la norma: "Habia un proyecto
de Ley que estaba por perder estado
parlamentario. Nos movimos para
que ello no sucediera, promoviendo
reuniones con diputados y senadores.
Asi logramos que finalmente se pro-
mulgara a los pocos meses”, recordo
Lell. Tras la promulgacion, el Colegio
trabajo en el respectivo decreto regla-
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mentario para que la Ley
pudiera implementarse
de manera viable, y en
este sentido, la presiden-
ta remarcd que el gobier-
no provincial “demostro
voluntad politica” y san-
cion6 la normativa.

VENTA ILEGAL DE Z00-
TERAPICOS

Lell detallé la problematica que se
presentaba en la provincia de Entre
Rios a partir de la desregulacion de la
venta: "Después de la pandemia hubo
-como en muchos lados- un desorden,
venta ilegal de zooterapicos en sitios no
fiscalizados ni habilitados por el Cole-
gio Veterinario ni por Direccion de Ga-
naderia de la provincia”.

Especificamente, “esta venta ilegal
se venia dando en los Pet Shop mas
que nada”, asi como en tiendas de
mascotas que vendian libremente las
pipetas y antiparasitarios, entre otros
productos”, detallo.

Antes de la sancion de la ley 10.986,
el Colegio “solo podia mandar una car-
ta documento y nada mas, ahi quedaba,
pues la autoridad de aplicacién carecia
del arma legal como para enfrentar ta-
les situaciones”.

& www.lab9dejulio.com.ar

MV Carolina Lell, presidenta del Colegio entrerriano.

LA IMPORTANCIA PARA LA SALUD
PUBLICA

La presidenta del Colegio enfatizé la
relevancia de la ley, senalando que re-
presenta “un orden en el sector. No obs-
tante, la importancia fundamental reside
en la salud publica, ya que, por ejemplo,
un mal manejo de antibidticos lleva re-
sistencias bacterianas”, advirtio.

En ese sentido, Lell resalté que “es
esencial empezar a cuidar la salud des-
de este dambito. Al exigir el control profe-
sional y la indicacion médica, se evita la
mala administracion de medicamentos y
se cuida la salud humana, ya que, si los
antibidticos se utilizan incorrectamente
en la produccion de carne o leche, lo ter-
minamos consumiendo los seres huma-
nos y ahi empieza el circulo vicioso de la
mala utilizacion, a raiz de la falta de una
indicacidn profesional y una receta”. A

Escanear el cédigo
para leer el
articulo técnico
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CAPROVE,

mas de 70 afios trabajando junto al médico veterinario
por una mayor sanidad y bienestar animal para el pais y el mundo.
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CAMARA ARGENTINA DE LA INDUSTRIA DE PRODUCTOS VETERINARIOS




