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CADA VEZ HAY MAS CLINICAS
VETERINARIAS EN BRASIL

Ya superan las 35.000 en un pais donde
tamhién crece la cantidad de hospital |
Cuéles son las enfermedades més
frecuentes en perros y en gatos?
Pag.8a)9. Y,

PRIMEROS PASOS PARA LA -5
RECETA ELECTRONICA

Autoridades del Senasa confirmaron que
estan trabajando en una normativa para
que la misma se haga realidad. También
se vienen cambios en las normas GMP.
Pag. 12 a 14.

CRECIERON LAS VENTASDE
SANIDAD EN EL SECTOR PORCI

Compartimos un informe especial,
donde se destaca el aumento de has
un 10% en unidades de farmacos y
vacunas durante el primer semestr
Pag. 18 a 20.

EDUCACION CONTINUA |

CUMPLE 20 ANOS Un trabajo a campo realizado en Buenos Aires por Nicolds Sottani y tutoriado por
El Programa que dicta la FCV de German Luberriaga confirma lo que muchas veces se presupone en el mundo
Tandil ya es una marca registrada ganadero: en los rodeos donde se cumplen los planes sanitarios y los mismos son
en la formacion de los veterinarios. aplicados por veterinarios, el porcentaje de terneros logrados es mayor. En esta
Pag. 50. nota, te contamos como “se paga sola” la inversion en sanidad., Pag. 38 a 40.
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Consulta con tu médico veterinario

Conocé el
plan completo.
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Mds terneros con
los mismos vientres

Vacuna con 12 antigenos virales y bacterianos para prevenir
las principales enfermedades reproductivas en bovinos
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LAS TAPAS QUE

NO FUERON

o lo duden. Cada una de las
N notas que escribimos desde la

Redaccién de MOTIVAR, es pen-
sada, produciday editada con el obje-
tivo de informar.

Aln asi, puede pasar (pocas ve-
ces ocurre en un sector tan dindmico
como éste) que ninguna de ellas “ca-
lifique” para ser la tapa del mes.

Pero esta edicién de agosto no es
el caso. Todo lo contrario.

Nadie duda que el trabajo a cam-
po realizado por Nicolds Sottani
como parte de su evaluacidn final
para recibirse de veterinario en la
FCV de Tandil y que fuera tutoriado
por el MV German Luberriaga, me-
rece ser la portada de esta edicion.

Alli se demuestra que, en los ro-
deos bovinos donde efectivamente
se aplica un plan sanitario completo
a manos de un veterinario, se logran

N

mas terneros.

Y no solo eso. Sino que también se
llega a una conclusidn muy relevante:
por cada ternero extra logrado apli-
cando conocimiento y tecnologia, se
pagan 11 paquetes tecnolégicos para
aplicar en los animales.

Tenia que ser nuestra tapay lo es.

Sin embargo, no podemos pasar
por alto que también lo merecia el
informe especial realizado por Fa-
cundo Sonatti, confirmando que fue
en el sector porcino donde mas cre-
cié la venta de vacunas y farmacos
veterinarios durante el primer se-
mestre de este 2023.

Lo percibiamos en los didlogos con
veterinarios, laboratorios y distribui-
dores y asi lo confirmaron distintas
fuentes en esta edicion colmada de
informacion relevante para el sector.

iY por qué no fue tapa? Porque
sin dudas la noticia de la llegada del
“délar maiz” a las variables macro-
economicas que deben considerar
los actores de esta cadena luego del

Ultimo acuerdo de nuestro pais
con el Fondo Monetario Interna-
cional, opaca -al menos mo-

mentaneamente- la buena

noticia que ésta mayor
adopcion de tecnologia
genera en el rubro.

EXCLUSIVO

Mas alld de
invitarlos a leer
todas y cada una
de las notas que
preparamos para
esta edicidn, vale
destacar otra
que seguramente
dara que hablar y
tiene que ver con

Luciano Aba

>4 lucianol@dmotivar.com.ar
Y (daba_luciano

MOTIV.

CRECIO LA VENTA DE
FARMACOS Y VACUNAS
EN PORCINOS, MIENTRAS
QUE EL SENASA PROMUE-
VE NUEVAS NORMATIVA’S’

la entrevista exclusiva que MOTIVAR
logrd con Ximena Melon y Gisela Pa-
paleo, directora nacional de Sanidad
Animal y responsable de la Direccidn
de Productos Veterinarios del Sena-
sa, respectivamente.

Sin animo de spoilear, les adelan-
tamos aqui las novedades: se puso
en marcha la iniciativa para que sea
realidad una receta electronica ve-
terinaria; las normas GMP sufriran
modificaciones relevantes en lo que
respecta a la obligatoriedad de que las
plantas cuenten con areas segregadas
para la elaboracion de determinados
farmacos y sera obligatoria la inclu-
sion de un QR en todos los productos,
el cual redireccionara al ya activo va-
demecum oficial del Senasa.

Un montdn, ;no? Si, pero falta.

Interesante serd también inte-
riorizarse por medio de nuestra
entrevista en codmo piensan las au-
toridades nacionales avanzar en la
efectiva digitalizacion de buena par-
te de los 7.900 expedientes que aun
se encuentran en papel.

En el mes de los veterinarios,
seguimos estando cerca de un ru-
bro que no se detiene. ;Cémo?
Compartiendo mas y mas informa-
cion. Para no perderle el tren a las
tendencias..., para no quedar afue-
ra de lo que viene.
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Consultora especializada
en mejoras de procesos

3 Auditorias a proveedores
¥ Inspecciones
¥ Diseno de tablero de comando directivo

¥ Gestion de reclamos de clientes
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Infografia

¢COMO ES EL MERCADO DE LAS CLINICAS

( ¢QUE SERVICIOS OFRECEN LAS VETERINARIAS? ) (

MOTIV.

EXAMENES MAS FRECUENTES )

( ENFERMEDADES TRATADAS EN PERROS )
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Gran salto en la cantidad y el perfil de los establecimientos veterinarios brasilefios Fuente: CFMV.
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junto, segun lo refleja un informe anual
de la Comac, Comision de Animales de
Compania del SINDAN en ese pais.

En este contexto, uno de los seg-
mentos que presenta continua y ex-
presiva evolucion es el de productos
y servicios para la salud animal, con

NARIOS (EN SUS DISTIN-
T0S FORMATOS) TIENEN
UN VETERINARIO.

77

nostico y tratamiento de enfermedades
No es de extranar que el 31% de
los duenos de perros y el 27% de los
duenos de gatos consideran a sus
animalitos como ninos. A su vez, 28%
y 26%, respectivamente, cree que la
mascota es parte de la familia.

LOS NUMEROS DE UNA INDUSTRIA
EN EXPANSION

Brasil ahora tiene una infraes-
tructura sélida de atencion de la sa-

UNIENDO
FUERZAS
PORUNA
DISTRIBUCION

lud veterinaria, compuesta por mas
de 47 mil establecimientos.

Entre 2017y 2022, hubo una fuerte
expansion en el nimero de hospitales
especializados, con mas del doble de

unidades, y clinicas, con un impor-
tante crecimiento del 78%.

El Unico tipo de establecimiento
que presentd retractaccion fue el de
consultorios médicos privados. Si,

justo ese segmento.

El universo de establecimientos
comerciales en general alcanza a
mas de 200 mil puntos, con el 47,8%
del total en la regidn Sudeste.

Las actividades mas frecuentes son
Pet Shop, Higiene y Belleza. Mientras
tanto, los establecimientos especiali-
zados en la venta de medicamentos ya
superan los 60 mil. 43
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Entrevista con el Senasa

REGISTROS, NUEVAS GMP Y PUNTA PIE INICIAL
PARA LA RECETA ELECTRONICA VETERINARIA

La directora nacional de
Sanidad Animal, Ximena Melon,
y la responsable del area de
Productos Veterinarios del ente
sanitario, Gisela Papaleo, dan
detalles de la situacion actual y
lo que se viene para el sector.

Luciano Aba

> lucianoldmotivar.com.ar
¥ (@aba_luciano

sa, sus tiempos y sus normativas
impactan de lleno en el sector ve-
terinario nacional. Por eso, MOTIVAR en-
trevistd a la directora nacional de Sanidad
Animal, Ximena Melon, y a la responsable
de la direccion de Productos Veterinarios
del ente sanitario, Gisela Papaleo.
¢ El objetivo? Consultar sobre las de-
moras que existen en la aprobacion de
registros y conocer mas sobre los pro-
yectos de incorporacion de un Cédigo
QR oficial en los productos, la receta
electronica veterinaria y los cambios
que se vienen en la normativa GMP que
cumplen los laboratorios.

I as decisiones que toma el Sena-

Todo esto, contextuali-
zado por una denuncia que
pone sobre el tapete el ac-
cionar del organismo.

“En realidad hablamos de
una denuncia, de un usuario
especifico, que hace una serie
de acusaciones, desde irregu-
laridades en la evaluacion de
sus productos, hasta denun-
cias de corrupcion, ninguna de
ellas con elementos probato-
rios. Frente a esto, el Estado
-por medio de la Unidad de
Auditoria Interna del Senasa,
que depende de la Auditoria
General de la Nacion-, hizo
una auditoria en el drea de
registros para ver si habia
irregularidades (como favore-
cer algunos laboratorios por
sobre otros) y no encontro ele-
mentos para concluir eso”, le

explicd Ximena Melon a MOTIVAR.

Ximena Melon (directora nacional de Sanidad Animal) y Gisela Papaleo
(responsable de la Direccion de Productos Veterinarios).

cuanto a temas normativos,
pero también de procedi-
mientos. Es decir, lograr que
aquellos técnicos que revisan
expedientes sigan un proceso
estandarizado, a fin de redu-
cir todo lo posible las dife-
rencias de criterio”, reforzd
Ximena Melon.

MOTIVAR: ¢EN QUE INS-
TANCIA SE ENCUENTRA
LA DIGITALIZACION DE
REGISTROS?

Gisela Papaleo: Por un
lado, tenemos unos 7.900
registros en papel [entre
firmas y productos) que, en
buena medida, deberian
digitalizarse. En estos mo-
mentos estamos intercam-
biando propuestas con la in-
dustria para definir la mejor

su cargo, Gisela Papaleo, agregé: “Apar- manera de avanzar en este sentido.

Y sumd: “También intervino la Ofici- tir de la salida del director anterior, Fe- Por otro lado, y si bien desde 2017
na Anticorrupcion, llegando a la misma derico Luna, reestructuramos el equipo  contamos con expedientes electrénicos,
conclusion. Vale decir que este usuario y estamos actualizando normativas, ala  esperamos durante este mes de agosto
tiene sus dos firmas canceladas porirre-  vez de generar procesos estandarizados  poder tener la totalidad de los expedien-

gularidades documentales, presentacion  para la realizacion de los tramites”.

tes iniciados mediante TAD, lo cual es un

de firmas apocrifas y porque Senasa en- Y completé: “Estamos trabajando beneficio para el usuario y para la agili-
contrd -en mas de una oportunidad-ven-  fuerte en lo que es la digitalizacion e infor-  zacion de los procesos internos.

ta de productos no registrados. También  matizacion de los sistemas. Esperamos Hemos avanzado también en lo que
tiene procesos judiciales en proceso por tener los resultados antes de finde afo”.  es firma electronica no solo las nuestras,

estas mismas irregularidades’.

“Esto tiene que ver con cubrir las de-

A suturnoy con cercade 9 mesesen mandas de la industria veterinaria en

Continua >>>
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sino la de los usuarios. En aquellos pai-
ses que las acepten, los certificados libre
venta sean 100% digitales.

¢SERA OBLIGATORIO QUE LOS PRO-
DUCTOS VETERINARIOS INCLUYAN
UN QR OFICIAL DEL SENASA? ¢DE-
BERA IR EN EL ENVASE PRIMARIO?

GP: Esta iniciativa no es impulsada ni
por el drea de Productos Veterinarios, ni
por la Direccion de Sanidad Animal, sino
por el Senasa como organismo sanitario
oficial y tiene alcance también sobre agro-
quimicos y productos que registra el area
de alimentos, entre otros. La inclusion de
este QR estd pensada para brindar mas
informacion al usuario final, pudiendo ver
de manera rapida y practica si el mismo
esta aprobado por el Senasa. Es una he-
rramienta gratuita que con el tiempo se
ira incorporando a los productos.

No esta previsto que sea necesaria-
mente en el envase primario; puede iren
el envase secundario. Lo importante es
que esté facil leer en gondola.

Ximena Melon: Esto no implica para
el laboratorio elaborador ningln trabajo
o inversion adicional, en el sentido que lo
que trae ese QR es la informacion publi-
ca del rétulo del producto, desde la base
de datos del Senasa.

Es un salto de calidad en cuanto a la
informacion que se le brinda al usuario.

En cuanto a la obligatoriedad, es im-
portante desde el punto de vista de los
plazos que se estan trabajando con la
industria porque necesariamente debe-
mos dar un tiempo de adaptacion.

Pero luego si, una herramienta como
ésta, tiene que ser obligatoria.

éSE ESTA TRABAJANDO EN UNA RE-
CETA ELECTRONICA VETERINARIA?

XM: Asi es. La receta electronica es un
objetivo en si mismo pero que sin dudas
requerira ir cumpliendo etapas, y contar
con el compromiso y el involucramiento
de todos los actores, ademas de una se-

k&
EL 0BJETIVO DE LA RECETA
ELECTRONICA ES TRAZAR
LOS PRODUCTOS HASTA QUE
LLEGAN AL VETERINARIO -

rie de desarrollos informaticos.

GP: La receta electronica es una he-
rramienta del profesional veterinario,
un método de trazabilidad, que brinda
mayor transparencia. Es un proceso que
se hainiciado y tiene como objetivo ir tra-
zando el producto desde su elaboracion
hasta que llega al veterinario. Para eso
estamos trabajando junto a los colegios
y consejos veterinarios, quienes estan a
favor y muy comprometidos con esto.

¢QUE PRODUCTOS ESTARAN INVO-
LUCRADOS EN ESTA ETAPA?

GP: El avance sera por etapas. La Ley
nos obliga hoy a todo lo que tiene que
ver con los antimicrobianos, pero como
filosofia de lo que es la trazabilidad, te-
nemos que apuntar hacia todos los pro-
ductos de venta bajo receta.

¢SE VIENEN CAMBIOS EN LA NOR-
MATIVA GMP?

GP: Tenemos una norma que es del
ano 2002 y que fue realizada con otro

MOTIV.

espirtu; quedo6 desactualizada en re-
lacion con el avance y crecimiento de
una industria nacional muy diferente
en la actualidad.

En ese marco, se estan evaluando los
problemas que se generan por el tema
de contar con plantas segregadas.

Hoy tenemos métodos de validacion
de limpieza, sistemas que se ajustan a
poder de tener plantas sin la necesidad
de una segregacion, pudiendo llevar ade-
lante elaboraciones por campana.

Por otro lado, ya en medicina humana
se aceptan productos importados desde
ciertos paises que tienen una reglamen-
tacion de buenas practicas de alto nivel
(que son las de referencia para nuestras
normas) cuando no cumplen con este
requisito de ser elaborados en plantas
segregadas. Este fue un planteo que
nos hizo también la industria veterina-
ria y que se sometid a discusion técnica,
no encontrando obstaculos para poder
avanzar, siempre que las empresas pue-
dan demostrar todos sus métodos de
limpieza y que no haya contaminaciones.

XM: La idea es que cada uno pueda
llegar al objetivo a través de procedi-
mientos y medidas que se ajusten a
sus posibilidades y que la normativa no
sea un obstaculo.

No solo en la industria en lo que hace
a productos veterinarios, sino a nivel ge-
neral, apuntamos a tener normas lo me-
nos prescriptivas posibles, indicando qué
debe cumplirse (resultado) pero estando
abiertos a diferentes métodos o procedi-
mientos para alcanzar ese objetivo.

GP: Adicionalmente a esto y en mate-
ria de certificaciones GMP, hay una pro-
puesta de avanzar en que las mismas
tengan una duracion incluso superior a
los 3 anos de la actualidad.

¢CUAL ES LA EXPECTATIVA EN MA-
TERIA DE ACORTAR LOS TIEMPOS
DEL REGISTRO?

XM: La incorporacion de técnicos al
area, la digitalizacién de expedientes, el
avance del TAD y las propuestas de los
cambios de normativa tienen el objetivo
de agilizar los plazos de evaluacion en la
Direccion de Productos Veterinarios. Es-
tas acciones ya fueron realizadas o estan
en proceso, aunque no generan resulta-
dos de manera inmediata, por si espera-
mos que lo hagan en el mediano plazo.

GP: EL mundo aument6 sus deman-
das y lo mismo ocurrié tanto con la in-

1’
LAS ACTUALES GMP SON DEL
ANO 2002. ESTAN DESACTUA-
LIZADAS EN RELACION AL

AVANCEDELA INDUSTRIA’ y

dustria nacional, como con la extranjera.

Ante este incremento de trabajo en
las areas regulatorias, es clave el com-
promiso también de los actores privados.

Muchos de los retrasos que se produ-
cen tienen que ver con que la documen-
tacion provista se presenta incompleta,
generando una serie de demoras. Desde
el lado del Senasa, buscamos revertir
esto, generando normativas clarasy mas
amplias, e incluso quizas restaurando
nuestra Guia de Tramites para facilitar
estas cuestiones, mas alla de las capa-
citaciones periddicas sobre estos puntos
que llevamos adelante a la industria. 43
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“HAY UNA IDEA EQUIVOCADA DE LO QUE
SIGNIFICA SER VETERINARIO™

Los creadores de Influvetes
cuentan como surgid el proyecto,
qué contenidos ofrecen y cudles
son sus planes futuros.

Guadalupe Varelli

B4 guadalupeldmotivar.com.ar

quello que se encuentra en cons-
A tante movimiento suele presen-
tar resistencia a ser encorsetado
en las pocas palabras de una definicion.

Influvetes es precisamente uno de
esos casos. Podriamos definirlo como un
innovador proyecto multimedial liderado
por los veterinarios Ximena Doxandabarat
y Matias Lourido, quienes se propusieron
acompanar a los tutores de mascotas en
sus decisiones y mostrar la verdadera
realidad de ser veterinario. Sin embargo,
esta descripcidn se queda corta.

Si bien Ximena y Matias lideran el pro-
yecto surgido en 2019, desde sus inicios
se percataron de que los veterinarios
también deseaban escucharlos y com-
partir sus propias experiencias.

El proyecto incluye diversas formas de
contenido, como el libro “Animales y Ve-
terinaria”, que se puede descargar desde

el Cdédigo QR que completa este
articulo y cuenta con la colabo-
racion de mas de 70 veterinarios;
el Podcast en Spotify, y un canal
de YouTube (todos disponibles en
www.influvetes.com.ar).

En didlogo con MOTIVAR,
Doxandabarat explicé que esta
idea surge en un contexto de exi-
gencia, que a veces llega a la vio-
lencia, en la que se espera que el
veterinario trabaje “por vocacion”,
sin cobrar por sus servicios.

“No se paran de este lado para
Ver que somos personas que Vivi-
mos de nuestro trabajo”, subrayd
quien ademas de veterinaria es
bioquimica y docente de Farma-
cologia en la FCV de la UBA.

Otro de los mitos que buscan
desterrar es que ser veterinario se limita
a vacunar mascotas, o que sea una “her-
mana menor” de la medicina humana.
“Creo que la gente tiene una idea equivo-
cada de lo que significa ser veterinario”,
reflexiono.

El proyecto busca informar sobre to-
das las circunstancias en las cuales se
debe recurrir a un veterinario.

El libro “"Animales y veterinaria” reco-
pila la experiencia de 70 veterinarios, tan-
to la referida a la formacion académica y
las especializaciones, como las vivencias
propias de cada uno. “Cuando empeza-
mos a planificar, nos dimos cuenta de que

PREMIOS

Matias Lourido y Ximena Doxandabarat, creadores de Influvetes.

no solo iba a ser imposible para nosotros
escribir todos los capitulos, sino que era
mucho mas enriquecedor si lo escribian
quienes realmente ejercian en cada espe-
cialidad”, comentod Matias Lourido, MV en
el Hospital Escuela y docente de Farma-
cologia en la FCV de la UBA, quien tam-
bién es director técnico del centro quirdr-
gico veterinario Mayka.

OTRAS VOCES

Matias entiende la formacidn de esta
comunidad de veterinarios como par-
te del proceso de democratizacion de la

informacién promovida por las
nuevas tecnologias. Por eso, al
pensar el Podcast, priorizaron
crear un espacio donde poder es-
cuchar historias distintas, que no
son las que estan habitualmente
en los medios tradicionales.

“Encontramos un  espacio
para mostrar una vision mas am-
plia de la veterinaria, para mos-
trar que hay un monton de ve-
terinarios viviendo experiencias
que estan buenisimas, y otras no
tanto, y que es muy interesante
escuchar esas voces’, subrayo.

En cuanto a sus préximos
planes, adelantaron a MOTIVAR
que antes de fin de ano se lan-
zard la segunda parte del libro
“Animales y veterinaria” y que
ya esta en proceso la creacion de un
tercer libro, con un plazo estimado de
un ano para su publicacion.

Esta obra abordara el tema interdisci-
plinario de “animales y nifios”, un asunto
que involucrara a profesionales de diver-
sas areas, como pediatras, psicdlogos,
veterinarios y filésofos, a fin de brindar un
enfoque completo y enriquecedor. 43
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Mercado de farmacos y vacunas

EL ANO DEL CERDO: EL SEGMENTO VETERINARIO
QUE MAS CRECE EN UNIDADES

¢ Cudles son las razones de este
fendmeno versus el resto de las
producciones? La mirada de los
que mas saben y las proyecciones
de una industria en crecimiento.

Facundo Sonatti

> redaccion@motivar.com.ar ’
9 (@facusonatti I

son diligentes, compasivos,

generosos y tienen una gran
concentracién: “una vez que esta-
blecen un objetivo, dedicaran toda
su energia a lograrlo”.

Sin apelar sélo a las bondades de
la astrologia, resuena en la industria
porcina local esa sensacién de creci-
miento, donde el techo aun esta lejos.

Algo que queda en evidencia si se
analiza lo que pasa con la comerciali-
zacidén de productos veterinarios, un
componente que no suele superar el
4% de los costos de la produccion en
las granjas, pero que sirve de termo-
metro sobre los niveles de adopcidn
de tecnologia, expansidn del sectory
hasta como se configura la escala de

E n la mitologia china, los cerdos

La produccion porcina avanza en distintas partes del pais.

los jugadores del mercado.

MOTIVAR relne el testimonio en
on y en off de productores, veteri-
narios, asesores y distribuidores del
rubro veterinario para entender este
fendmeno de crecimiento de hasta
dos digitos en términos reales versus
el resto de lo que ocurre en el resto
de las producciones.

El zootecnista Juan Luis Uccelli,
de JLU Consultora, afirma que esta
performance viene sucediendo to-
dos los anos sobre todo porque cre-
ce el rendimiento de la actividad.

“El afio pasado, la produccion de

carne de cerdo crecid entre seis y
siete puntos, y este ano, los gua-
rismos pueden estar incluso por
encima, ya que en el segundo se-
mestre van a aparecer los animales
producto de las inversiones que se
hicieron entre fines de 2021 e ini-
cios de 2022", adelanta como uno de
los motivos mas elocuentes de este
crecimiento en ventas de unidades
de productos veterinarios.

“El segundo dato tiene que ver
con que los productores mas gran-
des trabajan de manera mas eficien-
te. La sequia dejo a varios pequenos

L4

Pablo Pereyra de Veterinaria La Cesira, en Cordoba.

jugadores fuera de juego e irdnica-
mente, con menos productores hoy
se produce mas. Por cada madre
que se suma en una granja grande,
multiplicas por tres la produccidn de
aquella que ocupaba un estableci-
miento pequeno”, explicaba Uccelli
para completar el panorama.

Ese es otro proceso que viene su-
cediendo y queda expuesto en el ulti-
mo reporte anual de JLU Consultora,
donde de forma interanual se verificé
una importante caida en el niumero
de establecimientos chicos: -470 o un
desplome del 18,3%.
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Es lo que algunos distribuidores
estiman ha crecido, en volumen,
el segmento de productos vete-
rinarios para los porcinos en el
primer semestre del ario.

EL EFECTO REFLEJO

“El rubro de la sanidad es el que
ha mostrado un crecimiento soste-
nido dentro del sector porcino con
un alza estimado real del 10%, aun-
que varia segun cada laboratorio”,

afirma Pablo Pereyra, de Veterina-
ria La Cesira, desde Cérdoba. “De
hecho, es el Unico rubro que crecid
en unidades”, agrega.

Misma situacidn describe desde
Rosario, Martin Dilucca, gerente
Comercial de Drovet: “Hemos creci-
do un 10% en unidades en el primer
semestre del ano, principalmente
hablando en farmacos y bioldgicos
para porcinos”.

“Los grandes productores tene-
mos menos margen de maniobra
porque el estatus sanitario debe
ser de excelencia: cualquier desliz
puede terminar en una pérdida mi-
llonaria”, coinciden los productores
consultados por este medio.

Para el médico veterinario Euge-
nio Valette, a partir de 500 madres
la granja debe tener un veterinario
fijo que supervise toda la produc-
cion, cumpla con los planes sanita-
rios y asegure los desempenos pro-
ductivos a través de controles en los

MOTIV.

&k
POR CADA MADRE QUE SE
SUMAEN UNA GRANJA
GRANDE, MULTIPLICAS
POR TRES LA PRODUCCION.
JUAN'LUIS UCCELLI

77

protocolos de trabajo, la aplicacidn
de medicaciones e inclusién de pro-
ductos en el alimento y su correcta
dosificacion. Asimismo, con respec-
to al analisis de la situacion actual
afirma que, los productos veterina-
rios nunca se dejan de consumir,
pero lo que puede ocurrir en épocas
de crisis es que los productores ro-
ten algun principio activo.

“Més alla de los faltantes de algu-
nas drogas que exigieron cierta inte-

k&
EL RUBRO DE LA SANIDAD
CRECE DENTRO DEL SECTOR
PORCINO CON UN ALZA
ESTIMADO DEL 10%.

PABLO PEREYRA.
77

ligencia en el uso de los recursos, se
verifica un crecimiento”, dice Valette
en conversacién con MOTIVAR.

“A su vez, a partir de la sequia
hubo algunas afecciones a partir de
maiz y soja contaminados y a pro-
posito de las altas temperaturas,
se generaron brotes de algunas
enfermedades que tienen que ver
con las fallas reproductivas. Ese

Continua >>>
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mismo clima alterado, también tra-
jo influenza y neumonia en cerdos,
pero lo mas trascendental es que de
a poco, vamos torciendo la idea de
ahorrar en sanidad y la inversion es
una constante, porque claramente
los riesgos son muy altos”, explica
el médico veterinario.

Hoy, para Pereyra, el uso de las va-
cunas veterinarias es lo que motoriza
el crecimiento.

“El sistema de produccién porcina
sigue creciendo y crece su consumo,
debido a que se mide mas y al no-
tar los resultados positivos, se sigue
adoptando. La productividad se acom-
pafa con manejo, genética, nutriciény
sanidad que son los pilares; y los pro-
ductores entendieron que este ultimo
elemento no es un gasto sino una in-
version”, afirma desde Cérdoba.

“Si hablamos de animales de com-
pahia, ganaderia y porcinos como
segmentos principales para Drovet,
este Ultimo fue el que mas crecid”,
dispara Dilucca y aporta razones.

“Creo que fue el sector que supo
mantenerse mas estable a los vaive-
nes de la economia, a pesar de que
el precio del capdn no acompand a la

CRECE EL USO DE VACU-
NAS. LAS GRANJAS PRO-
FUNDIZAN SU APUESTA
POR LA PREVENCION.

MARTIN DILUCCA,
7y

inflacién. Si bien en el sector no tuvo
grandes inversiones, en el segmento
medio-grande si hubo crecimiento a
base de integraciones.”

EN LA PREVENCION ESTA REAL-
MENTE LA DIFERENCIA

“Los productos que mas crecieron
fueron las vacunas, las granjas estan
profundizando su apuesta por la pre-
vencion de enfermedades”, reafirma
el gerente Comercial de Drovet, a lo
que Uccelli le aporta otro analisis.

“El tema de las vacunas es un
dato elocuente porque si se analiza
la evolucién de su consumo versus
la nutricidn vienen mas rapido y eso
tiene que ver con productores cada
vez mas tecnificados que deben
sostener sus estatus sanitarios”,
senala el consultor.

Y advierte: “Esto no quita que va-
mos hacia un uso mas responsable
de los antimicrobianos, pero siempre
con prescripcién médica veterinaria,
cosa que tienen los grandes produc-
tores y no siempre los pequenos”.

Eugenio Valette detalla por el lado
de qué productos vino el crecimien-

k&
EL COSTO SANITARIO SIGUE
SIENDO EL MENOR EN CUAN-
TO AINVERSION-RESULTADO.
MV EUGENIO VALETTE

77

La prevencion de enfermedades es clave ante la intensificacion de los sistemas.

to en lo que va del afo: “son las va-
cunas de micoplasma y circovirus,
parvolepto en hembras y productos
antibidticos, tanto de los betalac-
tdmicos, como micoplasmas de via
oral. Luego, el hierro de dextrano es
otro de los elementos obligatorios y
de alto consumo. Asi y todo, el costo
sanitario sigue siendo el menor en
cuanto a inversién-resultado”.

En la mirada comercial, Pereyra
agrega que también acompanaron
como empresa este desarrollo.

“Somos mayoristas y hace cerca
de 50 anos que estamos en el sec-
tor y si bien nuestra participacion en
porcinos era menor, fue creciendo al
calor de la profesionalizacion, tanto
en sanidad, como en nuestra pata de
nutricion”, sostiene el hombre de Ve-
terinaria La Cesira.

Con los faros largos, Uccelli se
anima a decir que incluso hasta
2032 el crecimiento del sector por-
cino no tiene techo.

“Si bien puede modificarse el
porcentaje ano a anoy, por ejemplo,
las medidas que se acaban de to-
mar con respecto al precio del maiz
no son favorables, pero las inversio-
nes ya estan en marcha”, adelanta.

Y completa: “Estamos viendo que
algunas industrias tienen interés
en tener una mayor insercion en la
produccién primaria a partir de la
adquisicién de granjas para asegu-
rarse entre un 25y 30% de la de-
manda. Asimismo, es un negocio de
volumenes y margenes chicos, por
lo cual los pequenos productores
tienen el enorme desafio de ir hacia
modelos cooperativos”. g3
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Resolucion de problemas

¢COMO SE APLICA EL DIAGRAMA “ESPINA DE
PESCADO™ EN LAS GRANJAS PORCINAS?

Frente a un hipotético caso

de altas mortandades en un
establecimiento porcino, se pone
en practica un método que busca
soluciones a partir de la clara
identificacion de sus causales.

Lic. MBA. Gabriel Rodriguez

>4 cpnrodri@gmail.com

Facultad de Ciencias Veterinarias
de la UNCPBA

actividad de gran crecimiento

y proyeccion en Argentina, re-
quiere un grado de profesionaliza-
cion que permita llevar los niveles
de eficiencia a los maximos posi-
bles. El precio de los capones difi-
cilmente pueda ser manejado por el
productor y, por eso, el foco debera
estar en la productividad.

Existen multiples herramientas
para mejorar dichos niveles de pro-
ductividad, los cuales muchas veces
se ven afectados por problemas de
distinta indole, algunos estructurales
y otros mas bien ocasionales.

L a gestion de granjas porcinas,

Detectado el problema, existe un
paso previo a la busqueda de posibles
soluciones que es la identificacidn de
sus posibles causas.

Una de las herramientas a la que
puede recurrirse para esto es el cono-
cido Diagrama Causa-Efecto, o “Espina
de Pescado” o de Ishikawa, en honor a
su autor, Kaoru Ishikawa, cientifico ja-
ponés, por cierto, experto en calidad.

Este diagrama, con un formato
como el que se presenta en la Fi-
gura N° 1, si bien tiene varias ver-
siones, las mismas no modifican su
esencia y utilizacién.

La dindmica de uso es la siguien-
te: se procura primero definir con la
mayor precision posible el problema;
una definicién imprecisa de alguna
manera atenta contra las posibilida-
des de su solucion.

Una vez definido el problema, el
cual se describe a la derecha del es-
quema, es decir el “efecto”, se bus-
caran identificar “posibles causas”
(no soluciones), agrupadas en 6 tipos
segln se observa en el esquema.

Esta tipificacion de causas es tam-
bién un ordenador que colabora en
potenciar un analisis que, a través de
una lluvia de ideas participativa, re-
dundara en mayores posibilidades de
llegar al fondo de la cuestion.

Volviendo al método, una vez de-
finido el problema, es decir el “efec-

to”, se buscaran identificar “posibles

causas” [(insisto, no soluciones], las

cuales estan agrupadas en 6 tipos:

1. Hombre, o sea recursos huma-
nos afectados en la actividad
(mano de obral.

2. Maquinas, equipos y herramien-
tas que intervienen.

3. El entorno o ambiente en que se
desarrollan las actividades.

4. Los materiales (insumos, mate-
rias primas), es decir bienes con-
sumibles en general.

5. Métodos, es decir procesos que se
defineny ejecutan.

6. Y finalmente medida, que son
causales vinculadas a indicado-
res (basicamente su medicidn,
interpretacion o inclusive defec-
to o0 ausencial.

La primera causa en cada grupo
se denomina de primer orden.

Luego, de cada causal se pueden
desprender causas de segundo orden
0 sub-causas.

Estas no son de menor importan-
cia sino causas de causas, es decir
producto de la profundizacion de su
estudio.

Para la identificacion de causas,

( DIAGRAMA DE “ESPINA DE PESCADO" 0 ISHIKAWA )
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tanto de primer orden como de se-
gundo orden, suele ser Gtil otra herra-
mienta del ambito de la calidad, que
es la metodologia de los cinco por qué.

En el marco de esta estrategia,
nos vamos preguntando varias ve-
ces por qué ocurre lo que ocurre,
hasta llegar al final, en donde en-
contramos la “verdadera” causal o
causal profunda.

Un punto importante es definir
quiénes deberian participar de este
trabajo: la respuesta es “todos”.

Esto evitara que solo se enfoque el
problema en un punto de vista o sector
y se impida llegar al meollo de las cau-
sales, por excluir gente en el andlisis.

También es absolutamente re-
comendable interrelacionar cau-
sales de distintos grupos, es decir
buscar los grados de conexion en-
tre las mismas.

Para seguir con la explicacion de
la metodologia se recurrird a un caso
aplicado a una granja porcina.

ALTA MORTALIDAD EN MATERNI-
DAD DE LA GRANJA PORCINA

Supongamos una granja en la cual
el problema identificado es una mor-
talidad en la maternidad por encima
de lo normal. En este caso la mortali-
dad supera el 12%.

A partir de la identificacion de este
problema, corroborado por un indica-
dor concreto (la tasa de mortalidad
en el sector maternidad), se rednen
los miembros de la granja (duefio,
encargado, asesor veterinario y los
operarios de los distintos sectores -
no solo maternidad-). De una ronda
de primeras ideas, mate por medio,
se identifican estas causales (en este
caso ilustrativo, una por agrupamien-
to) y se las ubica en el diagrama de
causa-efecto (Ver Figura N° 2.

Estas primeras causales, serian
de primer orden, y podrian identifi-
carse otras que pertenecen a cada

MOTIV.

agrupamiento. Supongamos que el
consenso es que las 6 presentadas en
el esquema son las mas importantes
en cada grupo [(no las unicas).

Ahora deberia avanzarse en cada
una con su profundizacion a partir de
la metodologia de “los 5 porqué”.

Vamos por orden.

Los problemas de capacitacion de
RRHH implican que los operarios de
la maternidad no poseen las habilida-
des necesarias.

La pregunta es jpor qué?

Porque hay una alta rotacion de
personal en el sectory, si bien se los
capacita al ingreso, se van rapido de
la empresa. ;Por qué? Porque no tie-
nen buenas condiciones laborales en
el lugar, a pesar de un buen salario.

iPor qué? Porque el area de recur-
sos humanos no estd desarrollada
en la empresa. ;Por qué? Porque se
produjo una ampliacion de la granja
en los Ultimos tiempos y lo que an-
tes se manejaba aceptablemente por

&k
ES CLAVE DISENAR SOLUCIO-
NES BASADAS EN CAUSALES
DE ULTIMO ORDEN, PENSAN-

DO QUE LOS PROBLEMAS SUE-
LENSER MULTICAUSALES’ y

el propio encargado (condiciones la-
borales, rotacidon de turnos, francos,
espacios de trabajo) esta desbordado
y desorganizado.

De esta forma se llegd a la ver-
dadera causa a abordar, al menos
en esta tipologia: las condiciones de
trabajo de los operarios del sector
maternidad.

Con este método, el inicial “pro-

Continua >>>
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blema de capacitacion de los RRHH
del sector” que a priori tendria una
natural solucién (capacitar méas o con
mayor intensidad), deberia ser abor-
dado con un mejoramiento de las
condiciones laborales de los opera-
rios del sector maternidad para que
la rotacion de personal baje.

Para seguir con el analisis del
caso, tomemos la causal asociada a
maquinas y equipos.

En este caso se identifico que las
parideras estan mal mantenidas.

Rapidamente se pensaria en un
programa de mantenimiento de las
mismas (cosa que no se descartal,
pero deberiamos preguntarnos ;por
qué estan mal mantenidas?

Porque se ha reducido la frecuen-
cia de verificacién de estado de las
mismas. ;Por qué? Porque el au-
mento del tamano de la granja provo-
cd una redistribucién de funciones de
personal, en donde el mantenimiento
quedd con menos horas mensuales
asignadas. ;Por qué? Porque el en-
cargado, ante la urgencia en cubrir
otras tareas, resigno la funciéon man-
tenimiento para mas adelante. ;Por
qué? Para no contratar mas personal.

Se advierte entonces una causal
mas bien econdmica que expone
prioridades en las funciones.

Si bien el programa de mante-
nimiento preventivo existe en la
granja, qued6 desarticulado par-
cialmente por reasignacién de fun-
ciones en su desmedro.

En cuanto a los problemas de tem-
peratura que afectan la mortandad,
ipor qué ocurren? Por filtraciones
superiores a lo normal.

¢Por qué? Por roturas en las ins-

MOTIV.

( EL DIAGRAMA CAUSA-EFECTO APLICADO EN LA GRANJA PORCINA )

EJEMPLO DE LA HERRAMIENTA

Causa

Efecto

[ Hombre j[ Maquina ][ Entorno j
\ L} X

Problemas de Parideras mal Problemas de
capacitacion de mantenidas temperatura

RRH sector —_— \
N\ \ —’\

— Probl Alta mortandad en
robtema Maternidades

Subcausa — / /—>/

Alimento Fallas en el
(calidad/ sistema de
cantidad) paricién

/
[Matelrial ][ Métlodo j[ Medida j

Fallas en
controles

talaciones. ;Por qué no se detectan
a tiempo? Por sensores de tempera-
tura que estdn mal regulados. ;Por
qué? Por falta de control metddico.

Es decir, que mas alla de las fa-
llas de entorno, se termina identi-
ficando un tema de procesos, par-
tiendo de una causal iniciada por el
lado del entorno: esto es bastante
habitual en general.

Las causales de déficit calidad y
cantidad de alimento, ;a qué se de-
ben? A que existe un inadecuado su-
ministro. ;Por qué? Por ocasionales
faltantes de stock.

¢Por qué? Por una erratica planifi-
cacion de compras. ;Por qué? Porque
la funcidn de compras esta asignada
a dos personas en la granja y hay pro-
blemas de comunicacion.

¢Y LAS FALLAS EN EL SISTEMA
DE PARICION?

¢Por qué ocurren? Por procedi-
mientos poco claros. ;Por qué? Por
cambios en el asesor veterinario que
cambid algunas pautas en el sector.

¢Y por qué se dan las fallas? Por-
que los nuevos procedimientos no es-
tan escritos. ; Por qué? Porque no hay
cultura de documentar procedimien-
tos y no hay un responsable de ello.

Por dltimo, las fallas en los contro-
les ;por qué existen? Porque no hay
indicadores que anticipen los proble-
mas en maternidad. ; Por qué? Porque
no hay un tablero de comando que cu-
bra todos los sectores. ; Por qué? Por-
que solo se trabaja con indicadores

clasicos insuficientes.

De esta forma se procurd ir a lo
profundo, intentando llegar a las
causales de ultimo orden de mane-
ra participativa y luego resta dise-
nar soluciones que enfoquen parti-
cularmente en las mismas.

COMENTARIOS FINALES

Del uso de la herramienta, se ex-
traen algunas conclusiones a manera
de recomendacion. En primer lugar,
no quedarnos con la primera causal,
porque detrds de la misma siempre
hay causales mas profundas que
pueden identificarse a partir de los
5 porqué. Otro punto es que puede
existir interrelacién de causales de
distinto tipo que se potencian entre si
y esto serd bueno tenerlo en cuenta.

No olvidar procurar que la activi-
dad sea participativa, de manera tal
que la identificacion de causales no
guede sesgada sectorialmente.

Si bien el método es cualitativo, las
causales pueden convalidarse o des-
cartarse con estudios cuantitativos
estadisticos, tema no abordado en el
presente articulo. Por ultimo, es cla-
ve pensar y disenar soluciones que se
basen en las causales de ultimo orden,
pensando que los problemas suelen
ser multicausales. A3

*El autor es Lic. en Administracién. Con-
tador Publico. Magister en Administracion
de Negocios. Docente Area Economia y
Administracion Rural [FCV - UNCPBA].
Docente de la Maestria en Gestion Inte-
gral de Granjas Porcinas (FCV - UNCPBA.
Consultor privado.
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Economia e industria

INSUMOS Y PRODUCTOS VETERINARIOS
IMPORTADOS YA PAGAN EL IMPUESTO PAIS

Tiene una alicuota del 7.5%, cuyo
95% deberia abonarse incluso
antes de lograr la SIRA definitiva.
La medida es retroactiva para
quienes tenian pagos pendientes.
¢ Qué opinan en el sector?

¢Se traslada todo a precio?

De la Redaccion de MOTIVAR

>4 redaccion@motivar.com.ar

todavia peor”. Con esta frase dis-

tintas fuentes consultadas por
MOTIVAR adelantaban lo que finalmente
ocurrié en materia de importaciones de
insumos y productos veterinarios.

Asi es: a las ya habituales demoras
que sufren las empresas del sector para
comprar, pagar y traer bienes desde el
exterior, y en el marco del dltimo acuer-
do concretado entre Argentina y el Fondo
Monetario Internacional, se sumo a fines
de julio la decisién de que las mismas pa-
guen también un 7.5% de impuesto PAIS.

Y eso no es todo, sino que el 95% de
ese monto, deberia abonarse incluso an-

E n agosto el tema se va a poner

tes que el sistema SIRA les habilite los do-
lares para hacer el pago al exterior.

Como si esto fuera poco, la medi-
da oficial, indica que este impuesto es
también retroactivo para aquellas SI-
RAS que hayan quedado pendientes de
pago antes de julio.

IMPACTO EN EL MERCADO

Nuevamente los mails y WhatsApp de
referentes de laboratorios y distribuidores
se pusieron al rojo vivo el lunes 24 de julio
(un dia después de que el Ministro Sergio
Massa adelantara la medidal).

Listas que aumentaban, baches en las
ventas y una incertidumbre que se prolon-
g6 dias hasta que la situacion paulatina-
mente se fue aclarando y comenzaron a
conocerse los nuevos valores que daban
a conocer para sus productos veterinarios
algunas firmas multinacionales, trasla-
dando el 100% de este nuevo impuesto al
valor de los mismos en el mercado.

“Esta alicuota alcanza tanto a las ma-
terias primas, como a los insumosy a los
productos veterinarios terminados”, le
confirmaron a MOTIVAR representantes
de Caprove, entidad que estuvo presente
en lo que fue un nuevo encuentro de todas
las cadenas agroalimentarias e industria-
les con el Subsecretario de Agricultura,
Delfo Buchaillot, en el marco de La Rural
de Palermo (CABA.

Laboratorios y distribuidores se mantuvieron en contacto luego de la medida oficial.

“La obligacion de ingreso del pago a
cuenta recae sobre el importador, quien
debera cumplirla al momento de la oficia-
lizacion de la destinacion de importacion,
junto con los derechos, tasas y demas tri-
butos que graven la importacion”, explica-

LUEGO DE ANUNCIADALA
MEDIDA, YA DISTINTAS
EMPRESAS TRASLADARON
EL100% DELA ALICUOTAAL

PRECIO DE SUS PRODU(:T(;Sj

ban. Y agregan: “A los 50 dias del pago, el
Banco Central autoriza a girar al exterior
los dolaresy se paga el 5% restante”.

ALERTA ABASTECIMIENTO

También consultados por MOTIVAR,
distribuidores aseguraron que esta me-
dida no hard mas que profundizar “un
faltante ya notorio” de distintas presenta-
ciones y productos por parte de las em-

resas del sector, ademas de generar un
aumento en el precio de los productos
ue llegaran a las veterinarias.

“Hacia tiempo que no veiamos una
situacion con tantos inconvenientes y ba-
ches en el abastecimiento de vacunas y
farmacos veterinarios”, nos decian. 43
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SANIDAD
EN GANADERIA

Por Fernando Grippaldi - @patacongrippaldi - patacon1966@gmail.com

VAQUILLONAS: ¢COMO Y CUANDO SELECCIONAR?

ontinuando con esta ronda
c de mates que venimos lle-

vando adelante hace poco
mas de un ano en MOTIVAR y dan-
dole continuidad a los 10 manda-
mientos para la correcta eleccién
de vaquillonas por parte de los
criadores (Ver recuadro), avanza-
mos ahora en definir otro aspecto

central de este proceso fundamen-
tal para la produccion ganadera:

;Cuando y cémo debemos hacer
la seleccién?

Al destete: un dato importante a
tener en cuenta es que debemos re-
tener, como minimo, entre un 35y un
55% de las terneras para mantener
el tamano del rodeo de vientres.

De esta forma, nos asegurare-
mos ese 20% que debemos repo-
ner anualmente.

Otro momento, es después de pa-
sar el primer invierno.
Otra, en cambio, seria pre-
=, vio al servicio, hacer un tacto
@ pres-servicio, donde veamos:
a. La amplitud de su canal
de parto.
b. El desarrollo de su apa-
rato reproductivo (ova-
; rios, tamano del utero y
- ciclicidad).
c. Tacto diagndstico de
! prefez, descartando la va-
quillona que qued? vacia.

MANEJO DE LAS TERNERAS DES-
PUES DEL DESTETE

Después del destete es preciso
sostener un ritmo de crecimiento
relativamente intenso si se pretende
dar el servicio inicial a los 15 meses
de edad; las vaquillonas que toman
servicio a los 24 meses, en cambio,
admiten un manejo nutricional me-
nos exigente, incluso con alguna
restriccidn invernal.

Enel primer caso (entore precoz),
es condicion imprescindible que la
vaquillona llegue a los 15 meses
con muy buen desarrollo: se debe
verificar que haya alcanzado la pu-
bertad (ocurrencia del 1° celo y ci-
clado regular), lo que coincide con,
por lo menos, el 65% de su peso de
adulto (méas de 280 kg. al inicio del
servicio, con variaciones segun raza
y tipo de haciendal.

Previo al entore es preciso rea-
lizar una seleccién definitiva y mas

rigurosa de las vaquillonas por
peso y/o condicion corporal, opera-
ciéon que debe ser complementada
con un examen ginecoldgico, por
tacto rectal, que permite identifi-
car animales que presentan mal-

DECALOGO PARA UNA

SELECCION EFECTIVA

Estas son las 10 caracteristicas principales
que los criadores deben tener en considera-
cion, segdn el MV Fernando Grippaldi.

1. Precocidad (peso al destete y peso al afio).
2. Pubertad temprana.

3. Fertilidad.

4. Facilidad de parto.

5.  Aptitud lechera.

6. Aplomos y estructura.

7. Temperamento (disposicidn).

8. Facilidad de engorde.

9. Espesor de musculatura.

10. Frame o Tamaiio Corporal.

formaciones y escaso desarrollo
de los drganos genitales, lesiones,
y todo cuanto pueda inhabilitarlos
para la reproduccion.

La vaquillona no solamente debe
llegar con el peso apropiado al pri-
mer servicio, sino que ademas se le
debe garantizar la continuacion de
su desarrollo con posterioridad a la
primera prenez, de modo que tenga
un parto normal, amamante debida-
mente al ternero, complete su creci-
miento y quede prenada por segunda
vez, evitando lo que suele conocerse
como “descenso de la fertilidad en el
segundo entore”.

Los vientres que llegan a su pri-
mer parto y paren en la época pro-
picia seguramente tendran un buen
desempeno en el segundo entore.

Conviene destacar que, bajo las
condiciones imperantes en la regidn,

bk
DEBEMOS RETENER, COMO
MINIMO, ENTRE UN 35Y UN
55% DE LAS TERNERAS

PARA MANTENER EL TAMA-

NO DEL RODEO DE VIENTR;S’

este peso minimo al parto debe lo-
grarse antes de la entrada del invier-
no (“peso de otofio”).

La vaquillona de reposicion sera
el futuro vientre de nuestro rodeo
que reemplazara los préximos des-
cartes.

El futuro vientre nos tendrd que

dar la mayor cantidad de terneros
posibles en su vida Util. Los terneros
logrados nos deberan generar el ma-
yor ingreso posible al momento de la
venta (peso y calidad del ternero).

MOMENTOS DE SELECCION

Al destete:

1. Pesoy desarrollo corporal.

2. Biotipoy caracteristicas raciales.
3. Temperamento.

Preservicio:

Peso y desarrollo corporal.
Biotipo y caracteristicas raciales.
Temperamento.

ADPV durante la recria.
Pelvimetria (canal de parto).
Revisacion genital (dtero y ova-
rios).

carhLbdm

NO OLVIDEN QUE UNA
COSA ES PODER ELEGIR
Y, OTRA, SABER EI.EGI;’

En el tacto:

1. Por prenez.

2. Tipo de prefiez (Cabeza, Cuerpo
o Colal.

No olviden que una cosa es poder
elegiry otra, saber elegir. 43

Lo abordado por el MV Fernando Grippal-
di, estd a disposicién en charlas destina-
das a productores, técnicos y operarios.

Mas informacidn: patacon1966ldgmail.com
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CDV AVANZA EN SU PLAN DE REGISTRAR
PRODUCTOS EN 50 PAISES

De a mano de su vacuna antiaftosa,
con el foco en cerrar acuerdos
comerciales inteligentes y ya con

la construccion de su nueva planta
en marcha, el laboratorio define un
camino de expansion internacional.

De la Redaccion de MOTIVAR

>4 redaccion@motivar.com.ar

a consolidado como uno de los
Y principales jugadores del mer-

cado argentino en materia de
vacunas, reactivos y servicios de diag-
nostico para bovinos, el Laboratorio
CDV avanza en la expansion de su ne-
gocio internacional por medio de un
ambicioso plan que se propone tener
registros disponibles en 50 paises de
todo el mundo a finales de 2024.

De la mano de su vacuna antiaftosa,
elaborada en la planta ubicada en el Par-
que Industrial de Pilar, Buenos Aires, la
empresa apunta por expandir su extensa
linea no solo en paises de la region, sino
también en Asia, Medio Oriente y Africa.

“Avanzamos en este plan sobre la
base de tres pilares estratégicos, como

lo son el regulatorio, el comercial y el
productivo”, le explicaba a MOTIVAR res-
pecto de este tema el director comercial
de CDV, Fernando Matticoli.

Y profundizaba: “Estamos creciendo
en cantidad de registros alrededor del
mundo, a la vez de ir consolidando acuer-
dos con distribuidores y poniendo ya en
marcha la construccién de una tercera
planta de vacunas en Pilar, la cual cumpli-
ra con la normativa internacional de cali-
dad PIC/S y ampliara considerablemente
nuestra capacidad de producir distintos
tipos de vacunas para animales”.

MOTIVAR: :COMO SE POTENCIAN LAS
EXPORTACIONES DE VACUNAS AN-
TIAFTOSA CONEL RESTODE LA LINEA?

Fernando Matticoli: Este es un cami-
no que iniciamos hace dos anos y, fruto

de este trabajo, se acelera el proceso de
registros en distintas partes del planeta,

k&
ESTE MES, ESTAMOS
ENVIANDO NUESTRA
PRIMERA EXPORTACION
DE VACUNA ANTIAFTOSA
HACIA VENEZUELA
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como pueden ser Corea del Sur, Sudafri-
ca u Oman, por citar algunos ejemplos.

En la actualidad, las exportacio-
nes de vacunas antiaftosa tienen un
rol preponderante, pero conviven con
los planes de crecimiento para otras
vacunas que se utilizan en otras cam-
panas como pueden ser las de rabiay
las clostridiales. A ello, sin dudas se
suma la vacuna de brucelosis, tanto
cepa 19, como también la RB51.

También crecemos en envios de
reactivos como la PPD, o la vacuna
reproductiva o la Feedlot Plus.

Estamos avanzando con todo el
paquete para que veterinarios y pro-
ductores cuenten con productos de
calidad, a un precio justo.

Esto ocurre en nuestra region, donde
las distintas vacunas estan disponibles no
solo en Uruguay y Paraguay, sino también
en Colombia y Costa Rica, entre otros.

¢CUALES FUERON LOS ULTIMOS HI-
TOS EN MATERIA DE EXPORTACION?

FM: El haber sido una de las em-
presas autorizadas a enviar vacuna
antiaftosa a Indonesia cuando rea-
parecié la enfermedad después de
35 anos es un gran hito.

Enviamos 6 millones de dosis, siendo
unos maximos proveedores de vacuna en
el momento que ellos mas necesitaban.

Actualmente, nos encontramos tam-
bién registrando este producto en Corea

Crecen las exportaciones de CDV.

del Sur, Kazajistan, Vietnam y otros pai-
ses de Asia y Medio Oriente.

También la exportacion de un millon
de dosis vacuna antiaftosa a inicios de
este ano a Uruguay representa un ver-
dadero hito que esperamos ir profundi-
zando con el paso del tiempo.

Como novedad, también pode-
mos adelantar que estamos enviando
nuestra primera exportacion de va-
cuna antiaftosa a Venezuela, pais que
cuenta con 12 millones de cabezas
bovinas y que busca reforzar su estra-
tegia de vacunacion para hacer frente
a la enfermedad.

Por altimo, es interesante desta-
car, el crecimiento en las exportacio-
nes de nuestras vacunas para peces,
cuyo principal mercado es Chile, don-
de ofrecemos productos a través de
Abbot y nuestro distribuidor AGRO-
VET. Este afo vamos a exportar un
60% mas en dosis que en 2022. 43

MOTIV.

Chemo,

un paso adelante

Mas de 40 anos al servicio del mercado

Materias primas de ultima generacidn
para la industria farmacéutica,
veterinaria y nutricion animal.
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Romikin SAU

ROMIKIN

Paraguay 1535 C1061ABC Buenos Aires, Argentina
T (011) 4872-1200 /Cel: (+ 54911) 6936-3287
consultasvet@romikin.com
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SOSTENIBILIDAD
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Enterate mas
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webinars abiertos en
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Ciencia + Tecnologia

I eva ge n e raCI o n e y 7 1 | Foli-Rec es un producto biotecnolégico pionero
, £ AN en la reproduccién animal.

- La Unica hormona eCG (Gonadotrofina Coridénica Equina)

e o rm o n a e ) ego recombinante del mundo que se obtiene a partir de

l ] l
para revolucionar ta

o
produccion ganadera

células modificadas por ingenieria genética cultivadas
bajo exigentes normas de calidad, garantizando un
producto robusto y bioseguro, compatible con normas
de sanidad y cuidado animal.

Foli-Rec es una solucion estable y lista para usar, que
revoluciona la reproduccién y la productividad del rodeo.
Eficiencia y bienestar animal en un solo producto.

Sincronizacion de celo y programas IATF.
Diprogest 1200: Progesterona 1,2 g.
Diprogest 600: Progesterona 0,6 g.

reprodAction’

Manejo Reproductivo en Accion

Zoovet

Potenciamos la Salud Animal
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¢INTELIGENCIA ARTIFICIAL PARA EL

DIAGNOSTICO PRECOZ DE VACAS RENGAS?

Aprocal organizd una charla sobre
los avances de la podologia en los
tambos. EL MV Enrique Pofcher
brindd detalles de la transformacion
alo largo de los afos y lo que se
viene en el futuro, con la IA.

Daniela Mattiusi

> danielaldmotivar.com.ar

de Aprocal, la Comisidon Téc-

nica de Afecciones Podales
realiz6 una charla virtual sobre “Los
avances de la podologia en los tam-
bos argentinos”. El objetivo fue hacer
un repaso de lo que era la podologia
40 anos atras, como es hoy y lo que
se espera para el futuro.

Enrique Pofcher, coordinador de
la comision de afecciones podales
de Aprocal, dialog6é con MOTIVAR so-
bre lo que fue la charla y el avance
de la practica vinculada al bienestar
animal. En una primera instancia, el
encuentro comenzd con el MV Bruno
Rutter, quien relaté cdmo habia ini-

E n el marco del 40 aniversario

ciado su trayectoria en la podologia.

En ese entonces, era todo muy
manual, artesanal, con poco volumen
de vacas y solo se atendian urgencias
0 casos muy puntuales.

“Capaz que hacia 3 vacas en todo
el dia y los materiales con los que
trabajaba eran bastante rudimenta-
rios. Ademas, tenia que voltear las
vacas y eso no se hace mas. Por lo
tanto, el dia que mas vacas hizo fue-
ron 35y nosotros que trabajamos en
conjunto, en un dia hacemos 185",
destacd Pofcher.

Por otro lado, Rutter contd que en
el ano 78 se fue a Alemania a per-
feccionar y fue alli donde vio los pri-
meros potros, entendiendo como se
podian hacer otros tratamientos y su-
mar el uso de distintas herramientas.

MIRADA INTEGRAL

Por su parte, el MV Nicolas Gonza-
lezy el MV Enrique Pofcher fueron los
encargados de contar lo que sucede
hoy dia con la podologia bovina.

Para esto, es necesario destacar
que hace unos anos llevaron a cabo
una encuesta sobre los veterinarios
que se dedicaban a esta especialidad.

Contestaron 70 profesionales que
“hacian patas” en Argentina, sin em-
bargo, solo entre 40 y 50 se dedican

ELMV Enrique Pofcher, referente de la Comision Técnica de Afecciones Podales de Aprocal.

exclusivamente a la actividad, mien-
tras que para el resto es algo com-
plementario en su rutina.

Entrando puntualmente en el tra-
bajo diario, Pofcher explicé que hoy
existe la posibilidad de tener mas he-
rramientas, mucha mas capacitacion
y, sobre todo, el uso de las redes para
dar visibilidad a la actividad.

“Esto hace que llegue a mas gen-
te, que mas profesionales quieran
meterse y que se entienda el impacto

directo que tiene la practica sobre el
bienestar animal”, agregod.

En lo que respecta a los tambos, el
veterinario detalld que hoy si existen
lugares donde poner el potro y lo ha-
cen con herramientas especificas.

“Entonces podemos trabajar con
mas vacas por dia y menos tiempo
para el animal. Y esto lo hace mas
seguro tanto para que no se lastimen
los animales, como tampoco noso-
tros”, resalté Pofcher a MOTIVAR.

*T"a
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Otra de las cuestiones que remar-
c6 fue que antes habia 35.000 tambos
y ahora hay 10.000 pero las vacas son
relativamente las mismas. Por lo tanto,
hay mas vacas por tambo y esto hace
que los productores se den cuenta mas
facilmente cuando hay vacas rengas
porque son mayor cantidad.

“También cambié que se conoce
un poquito masy que podés salvar las
vacas. Nosotros tenemos mucho éxi-
to en el tratamiento. O sea, si hay 10
vacas que curas, a 9 las salvas o las
recuperas”, especifico el especialista.

Por dltimo y muy importante, des-
taco que antes se atendia la pata o el
dedo que le dolia al animal, en cam-
bio ahora realizan una visita integral
y se mira todo el tambo para preve-
nir lesiones. “Antes se curaba vacas,
nosotros tratamos de prevenir. Mira-
mos hasta la gente que trabaja en el
lugar, como las manejay demas. Esa
es una diferencia importante: hoy
no solo curamos, sino que también

apuntamos a prevenir y a un manejo
sistémico de las lesiones”.

BIENESTAR ANIMAL

Desde la Comision Técnica de Afec-
ciones Podales resaltan la importancia
de estas practicas para el bienestar
animal, ya que es una de las patologias
que mas dolor le causa a la vaca.

“Es necesario entender que esto
afecta directamente la reproduccion,
la produccion y al bienestar de la
vaca. Porque ya no quiere comer, no
se quiere levantar”, destacé Pofcher.

Por eso indicd que para asegurar
esto, siempre es clave considerar la
relevancia del entorno en el que se
encuentren los animales, antes que
el sistema de ordeno.

“Lo que puede suceder en los
tambos robotizados con tabulacidn
es que generalmente a las vacas las
ponen en unas camitas individuales,

MOTIV.

las cuales muchas veces son duras
y estdn echada tal vez 8 horas ahi.
Por lo tanto, si la cama no esta bue-
na, estd mal disefiada o la goma esta
vieja, se lesionan los tarsos. Enton-
ces tenés lesiones altas de tarsos,
de las patas, las caderas y demas. Y
ves que la vaca esta hinchada, lasti-
mada, se hacen obsesos”.

Por otro lado, detall6 que estan los
tambos que tienen robots en pasto-
reo, en el que justamente las vacas
estan pastoreando y van a ordenarse
cuando quieren.

Alli hay menos lesiones ya que las
vacas se manejan en un ambiente
normal para el animaly sin arreo.

“Por altimo, otra cosa que vemos
mucho son tambos que hacen un
galpon de compost con techo nuevo
y durante la construccidn caen cla-
vos, tornillos, perfiles, etc. Eso no
los juntany después meten las vacas
que se termina clavando todo eso y
se lastima”, recordd Pofcher.

EL FUTURO

Ya en lo que respecta a los proxi-
mos ahos, desde la Comision Técni-
ca de Afecciones Podales de APRO-
CAL indicaron que habra mas uso
de software y aplicaciones para re-
gistro de informacion o diagnostico
precoz en vacas rengas.

“Ademads, van a aparecer otros
problemas, porque las vacas prac-
ticamente no estan en el pasto. En-
tonces, aparecen otras lesiones nue-
vas que va a haber que aprender a
tratarlas”, adelantaron.

“Y lo que también estamos vien-
do hoy en dia es que habra insta-
laciones cada vez mas adecuadas
para quienes trabajemos en patas.
Todos los tambos van a tener algun
lugar o las herramientas para tra-
bajar y avanzar en los tratamien-
tos. Esto se va a hacer rutina den-
tro del establecimiento”, concluyo
Enrique Pofcher. g3
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NUEVAS GUIAS CONTRA LOS PARASITOS EN
ANIMALES DE COMPANIA

MOTIV.

EL Consejo Tropical para Parasitos
en Animales de Compaiiia compartio
un documento de consulta para los
veterinarios de la region.

De la Redaccion de MOTIVAR

P4 redaccion@motivar.com.ar

ropical Council for Companion
T Animal Parasites (TroCCAP) bus-

ca informar, guiar y hacer reco-
mendaciones de las mejores practicas
de forma independiente a veterinarios y
profesionales de la salud, afines para el
diagndstico, tratamiento y control de pa-
rasitos de animales de compania en los
tropicos y subtrdpicos, con el objetivo de
proteger la salud animal y humana.

En ese marco, recientemente se pu-
blicé un documento con “Claves para
el diagndstico de endo y ectoparasitos
caninos y felinos”, con procedimientos
operativos estandar para lograr diag-
nosticos mas efectivos y cuya version
en inglés puede descargarse desde el
QR que completa este articulo.

En concreto, estas guias brindan
consideraciones generales y recomen-
daciones en materia de diagndstico,

técnica de microscopio dptima para
examinar portaobjetos, métodos ba-
sados en heces, métodos de flotacion
fecal, Técnica Baermann y técnicas de
diagnostico de ectoparasitos.

LOS GATOS DEBEN SER
EXAMINADOS PARA DE-
TECTAR ENDOPARASITOS
REGULARMENTE, DOS

VECES AL ANO
77

“Las pautas presentadas fueron de-
sarrolladas por miembros del Consejo
y se basan en literatura cientifica pu-
blicada, revisada por pares y basada en
evidencia”, sostienen desde la entidad
que cuenta con 15 miembros, entre los
cuales se encuentra el MV argentino,
Pablo Borras (UBA).

CLAVES A CONSIDERAR

Si bien el documento cuenta con
una extensa e interesante propuesta
de contenidos, a modo de graficar su
impacto compartimos solo tres de sus
conceptos mas destacados a conside-
rar por los veterinarios de la region.

1. “Los perros que viven en los tropi-
cos y subtrdpicos deben someterse
a pruebas de parasitos gastrointes-
tinales al menos una vez cada 3 me-
ses para controlar la eficacia de los
regimenes de control de parasitos y
el cumplimiento del propietario”.

2. "Los gatos deben ser examinados
para detectar endoparasitos regu-
larmente (dos veces al afo) para
controlar la eficacia de los regime-
nes de control y el cumplimiento
del propietario”.

3. “Ninguna técnica es 100% sensible,
por lo que, en algunos casos, las in-
fecciones parasitarias pueden per-
manecer sin ser detectadas”.

LOS PERROS DEBEN SO-
METERSE A PRUEBAS DE
PARASITOS GASTROINTES-
TINALES AL MENOS UNA
VEZ CADA 3 MESES

' 4 4

Vale remarcar que el énfasis de TroC-
CAP esta dirigido a proporcionar recur-
sos educativos gratuitos para el apren-
dizaje en linea sobre parasitos animales
para veterinarios, en forma de pautas
publicadas a través de su sitio web, se-
minarios, conferencias y talleres veteri-
narios organizados localmente.

Las mismas son destinadas a ca-
pacitar a veterinarios y profesionales
de la salud relacionados en el trépico
sobre el impacto y control de parasitos
en mascotas y zoonosis parasitarias
en las personas. AR

Mas informacion en: www.troccap.com.

Escanea el codigo OR ?ﬁ‘

y accedé a las Guias s D

(eninglés) en PDF.

Insumos y prductos veterinarios, avalados por mas de 100 laboratorios.

Tel.: 011 4738 1113/1973
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Nota de tapa

CONFIRMADO: CUANDO VETERINARIOS APLICAN LOS
PLANES SANITARIOS, SELOGRAN MAS TERNEROS

Un trabajo realizado por Nicolas
Sottani y tutoriado por el MV
German Luberriaga le pone nimeros
a una realidad: la aplicacion de
tecnologias y conocimiento es
inversamente proporcional a las
mermas productivas.

Luciano Aba

> lucianoldmotivar.com.ar
¥ (@aba_luciano

ato mata relato. Esta frase tan-
D tas veces utilizada para grafi-
car la importancia de valerse
de informacion para evidenciar el
impacto que tienen las tecnologias y
el asesoramiento profesional aplica-
do a la ganaderia tuvo eco en lo que
fue el Informe a Campo generado
por Nicolds Sottani (tutoriado por el
MV German Luberriagal, presentado
como uno de los requisitos para que
el autor opte al grado de Veterinario
en la FCV de Tandil (Unicen).
El objetivo fue claro y concreto y tuvo
que ver con la posibilidad de confirmar
que los productores que poseen aseso-

ramiento veterinario son mas

eficientes en cuanto a sus ta-

sas de terneros logrados.

Los resultados fueron
contundentes y quedaron
expresados en el documen-
to presentado por Sottani: la
aplicacion de tecnologias es
inversamente proporcional
a las mermas productivas.

¢A qué otras conclusio-
nes se arribg?

1. Existe una relacion po-
sitiva en cuanto a la efi-
ciencia de los producto-
res que son asesorados
por sus veterinarios.

2. Cada punto de ternero lo-
grado extra equivalea 11,5
unidades de paquetes tec-
noldgicos aplicados (Tacto,
Plan sanitario, parcelas,
IATF y revisacion clinica
sanitaria de toros).

3. Hay una relacion po-
sitiva en cuanto a la
aplicacién profesional del plan
sanitario y la no profesional del
mismo. Esto no quiere decir que
una persona no profesional bien
capacitada pueda llevar a cabo la
actividad.

4. A nivel general, en los estableci-
mientos donde las tecnologias se
aplican en base a indicaciones de

|

Existe una relacion positiva en cuanto a la eficiencia de los productores
que son asesorados regularmente por veterinarios.

los veterinarios y agrénomos tra-
bajando en equipo, se presentaron
resultados superiores.

LA METODOLOGIA

Se recopild informacion de 29 es-
tablecimientos ganaderos, contem-

plando un total de 6.016
vacas y 4.630 terneros, en
los partidos bonaerenses
de 9 de julio, General Via-
monte y alrededores.

Tal como puede verse
en la Tabla N° 1, los cam-
pos fueron clasificados en
tres grupos, dependiendo
las tasas de terneros lo-
grados hacia fines de 2022,
sobre la base de la infor-
macion de la campana de
vacunacidon antiaftosa de
noviembre / diciembre,
recabados por Veterinaria
Fortin Oeste, la FUNUESA
de 9 de Julio y la Funda-
cién de Gral. Viamonte.

Elprimer grupo fue con-
formado por los estableci-
mientos que poseian una
tasa de terneros logrados
mayor al 85%; el segundo
grupo, los que poseian ta-
sas entre el 80% y 85% vy,
por ultimo, aquellos productores que
poseian un indice inferior al 80%.

Con este material, se avanzd en
recopilar informacion sobre una se-
rie especifica de tecnologias gana-
deras aplicadas por cada productor
en su rodeo. ;Cuales?

1. Realizacién de diagnoéstico de ges-
tacion.

LABORATORIO

LITORAL

LABORATORIOLITORAL.COM
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. Tipo de servicio (estacionado o no
estacionado).

. Revision clinica sanitaria de toros.

. Plan sanitario (completo, incom-
pleto o nulo).

5. Ejecucién del mismo (a cargo de
veterinarios o no profesionales).

. Plan forrajero anual (si o no).

7. Asesoramiento (veterinario / agro-
némico).

. Manejo de pastoreo.

9. Realizacion de IATF.

o~ N oW

o]

LOS RESULTADOS

Al evaluar lo ocurrido en los cam-
pos que obtuvieron tasas de terneros
logrados mayores al 85%, se percibio
que el 94% realiza tacto y posee un
servicio estacionado. A su vez, un 81%
realiza revisaciones clinicas de toros
(con 2 raspajes), mientras que el 13%
solo realiza revisacion clinica sanitaria
con 1 raspaje y un 6% no lo hace.

Clasificacion 85% 80/85% -80%
Si 94% 80% 12%
No 6% 20% 88%
Si 94% 100% 38%
No 6% 0% 63%
Si 81% 40% 0%

Tecnologias

¢ Otro dato respecto de este grupo?

Si: un 75% aplica un plan sanitario
completo y, ademas, un 56% de los ca-
lendarios sanitarios son aplicados por
veterinarios. Un 75% de los producto-
res posee un plan forrajero anual, pero
solo un 69% posee asesoramiento ve-

Tacto

Servicio estacionado

e . . .
terinario / agronémico. Revisacion de toros Incompleto 13% 40% 25%
Solo un 56% de estos productores No 6% 0% 75%
realizan parcelas diarias y el resto solo Si 75% 40% 0%
realiza parcelas en ocasiones. Por Ulti-  FEELEEE Si Incompleto 19% 40% 12%
mo, 75% del total del grupo realiza IATF. No 6% 20% 88%
Por su parte, y en el caso de aquellos Si 56% 0% 0%
L o
g;; logrargn indices del ?83;? el 80% )[ Ejecucion profesional Particular 13% 0% 0%
se pudo ver que e osee e

o ¢ pudoverq o posee No 3% 100% 100%

servicio estacionado y el 80% realiza _ - - -
tacto; mientras que, en cuanto a la revi- R T d 19 s L
sacion clinica sanitaria de los toros, solo No 25% 100% 100%
un 40% realiza revisacion con 2 raspa- . Si 69% 0% 0%

. . Asesoramiento
jes, un 40% solo realiza unoy un 20% no No 31% 100% 100%
realiza ni raspajes, ni revisacion. Si 56% 0% 0%
Solo un 40% posee un plan sani-  FFETH Si Ocasiones 38% 60% 25%
tario completo, pero es ejecutado No % 0% 5%
_ Si 75% 20% 0%
Continua >>>

No 25% 80% 100%
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por personas particulares y el 40%
posee un calendario sanitario in-
completo (que también es aplicado
en forma particular). Un 20% no po-
see plan sanitario.

EL 100% de ellos no posee aseso-
ramiento de ningun tipo ni plan forra-
jero anual. Un 60% realiza parcelas
en ocasiones.

Solo un 20% realiza IATF.

Finalmente, es interesante repa-
sar las particularidades de los es-
tablecimientos que en este andlisis
tuvieron tasas de terneros logrados
inferiores al 80%.

En este caso, solo el 12% realiza
tacto, el 38% posee el servicio es-
tacionado y solo un 25% realiza una
revision clinica sanitaria de toros con
un solo raspaje.

Solo un 12% posee un plan sani-
tario incompleto que es aplicado en
forma particular. EL 100% de ellos no
posee ningun tipo de asesoramiento,
ni plan forrajero anual.

iMas? Si, no realizan IATF.

INVERTIR EN SANIDAD ES RENTABLE

Otro de los puntos planteados por So-
ttani tenia que ver con determinar qué
cantidad de paquetes tecnoldgicos apli-
cados se pagan con solo un punto por-
centual mas de terneros logrado y cual
o cudles son las tecnologias que mas
impactan en este indicador.

Es asi como analizd el valor de un
ternero logrado extra, en kilos de novi-
llo; mientras luego se determinaron los
costos de un paquete tecnoldgico que
incluye: tacto y plan sanitario completo,
2 revisiones clinicas sanitarias de toros

(mas raspajel, realizacion de IATF y ma-
nejo de parcelas.

Por su parte, en el documento cuya
version completa se puede encontrar
en www.motivar.com.ar con el detalle
de toda esta informacidn.

“Vemos que cada punto mas de
ternero logrado costea 11,5 aplica-
ciones de paquetes tecnoldgicos”,
sostiene el documento.

Asimismo, y a fin de avanzar en el
segundo interrogante, se evaluaron los

MOTIV.

LA HISTORIA DETRAS DEL TRABAJO

Nicolas Sottani es oriundo de Cha-
cabuco, en la provincia de Buenos Ai-
res y decidid viajar a Tandil para for-
marse como veterinario, situacion que
alcanzoé su punto culmine el pasado
mes de julio con la aprobacion del tra-
bajo en referencia.

Con él dialogd MOTIVAR para cono-
cer los pormenores que lo llevaron a
inclinarse por la tematica elegida.

En equipo: Patricio Lascombes, Nicolas Sottani, German Luberriaga, Matias Passalacqua y Juan Ignacio Charaf.

casos de productores que tuvieron una
tasa superior al 92%.

“Se pudo observar que el 90% de
ellos poseia un plan sanitario com-
pletoy que un 80% de ellos era apli-
cado por veterinarios. Otro punto
interesante es que el 90% poseia un
asesoramiento veterinario / agroné-
mico y un 80% poseia un plan forra-
jero anual establecido. Ademas, el
70% de ellos realizaba IATF".

“Si bien ya tenia un tema asigna-
do previamente, lo quise modificar
porque era sobre el tema de repro-
duccion y entendia que sobre eso
ya habia mucho”, nos comentaba
Nicolas, explicando que fue una vez
que inicid su residencia en la Vete-
rinaria Fortin Oeste de 9 de Julio, de
Germany Juan Manuel Luberriagay
Juan Ignacio Charaf.

“Hablando de este tema con el Vasco,

me cont6 que hace algunos anos él habia
hecho un analisis similar, para exhibir la
existencia 0 no de una relacién positiva
entre la aplicacion de tecnologias gana-
deras de los productores que eran ase-
sorados por veterinarios y de los que no,
evaluando las diferentes tasas de terne-
ros logrados”, nos decia Sottani.

Y agregaba: “Si bien es cierto que a
simple vista podemos darnos cuenta de la
brecha que existe entre quienes tienen y
no tienen asesoramiento, ahora también
podemos mostrarlo con nimeros. Esta es
la clave: dato mata relato™.

Frente a esto, MOTIVAR también
dialog6 con el MV German Luberria-
ga, quien fue contundente: “El objetivo
siempre fue generar una herramienta
para defender el trabajo profesional.
Si me dejas rasparte los toros dos ve-
ces por ano, si me dejas hacer un plan
sanitario a medida, si te lo puedo apli-
car yo, si me dejas ir una vez por mes
al campo a revisar los animales, segu-
ramente los resultados van a acompa-
nar”, nos explicaba el profesional.

Y agregaba: “Realzar la profesidn
no pasa siempre por ser especialista
en algo, ser sanitarista es también un
punto muy importante. La tendencia
es que donde los veterinarios estan
presentes, aplicando planes sanita-
rios y revisando la hacienda, es posi-
ble revertir los nUmeros”.

Por altimo y al compartir un men-
saje final, Nicolas Sottani fue contun-
dente: “Se ve un cambio generacio-
nal en la ganaderia, el cual debemos
aprovechar para mostrarle a los pro-
ductores el impacto que tiene nues-
tro trabajo a campoy la incorporacion
de tecnologia, pensando siempre en
crecery ser mejores”. 43
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Campaia de pre - servicio

“LAPRINCIPAL CAUSA DE PERDIDAS ENTRE EL
TACTO Y EL DESTETE SON LOS ABORTO0S”™

Asi o sostuvo el 64% de

los productores ganaderos
encuestados por el estudio ICASA
para el Laboratorio CDV.

¢ Como evitar seguir perdiendo?

De la Redaccion de MOTIVAR

>4 redaccion@motivar.com.ar

n estudio realizado para el
U Laboratorio CDV analizé las

principales variables que
afectan de manera directa a la
productividad de 352 ganaderos
de todo el pais, con el fin de com-
prender su realidad y la incidencia
de la sanidad inteligente en sus
indices productivos.

El estudio realizado por ICASA
(Ingenieria y Consultoria de Cali-
dad) para CDV entre octubre y no-
viembre de 2022, arrojé que el 64%
de los encuestados asegurd que
la causa principal de pérdidas de
terneros entre el tacto y el deste-
te son los abortos, seguido por un
49% de pérdidas en el parto.

Ademas, senala un 45% de
muertes tempranas e igual inci-

Mediante la prevencion de enfermedades, se hace mas eficiente | produccion bovina.

dencia por causas desconocidas.

Por otro lado, desde el labora-
torio veterinario destacaron que
las enfermedades infecciosas re-
productivas producen una merma
de un 10% en los rodeos de Argen-
tina, lo que significa casi 2,4 millo-
nes de terneros menos logrados.

Si a esto se lo multiplica por
$99.000 (precio estimado de un
ternero; $550 por 180 kg), en
términos econodmicos la pérdi-
da podria alcanzar la suma de
$237.600.000.000.

Factores relacionados al ambien-
te, como el estrés caldrico, también
tienen una incidencia importante en

la prenez y su mantenimiento.

En este marco, la prevencion cum-
ple un rol clave y estratégico.

En conversacidn con el MV Nico-
lds Palacio, coordinador de Servi-
cio Técnico del Laboratorio CDV, el
profesional afirmd: “Tenemos re-
portes de clientes que han pasado
de tener un 75% de prefiez a mas
del 90%, siguiendo nuestras reco-
mendaciones sobre el uso de pla-
nes sanitarios, junto con la utiliza-
cién del laboratorio de diagnodstico
para el raspaje de los toros y el
control de las vacas vacias”.

Todos estos, datos relevantes para
determinar que si se puede avanzar.

CLAVES PARA UNA CAMPANA DE
PRE - SERVICIO PRODUCTIVA

La campana de pre-servicio en la
ganaderia es una etapa fundamental
para asegurar la reproduccion exito-
say conseguir el anhelo de todo cam-
po de cria, un ternero por vaca.

Durante este periodo, se imple-
mentan una serie de practicas y me-
didas sanitarias clave que preparan a
las vacas para el servicio natural o la
inseminacidn artificial.

Esta etapa previa al apareamiento
es crucial, ya que influye directamen-
te en la tasa de concepcidny en la ca-
lidad de las crias resultantes.

Mediante un plan estratégico de
manejo y atencion veterinaria, que
incluye el monitoreo del ciclo re-
productivo, la aplicacién de vacu-

k&
HAY CLIENTES QUE PASARON
DE UN 75% DE PRENEZ A MAS
DEL 90%, SIGUIENDO NUES-
TRAS RECOMENDACIONES.
NICOLAS PALACIO DE GOV, -
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Son los millones de pesos
que pierde la ganaderia local
ano tras aio por el impacto
negativo de las enfermedades
infecciosas reproductivas.

nas, complejos vitaminicos y anti-
parasitarios, y la evaluacién de la
condicién corporal, se busca opti-
mizar las condiciones fisioldgicas y
de salud de las vacas, aumentando
asi las probabilidades de una re-
produccidn exitosa.

La campana de pre-servicio en
la ganaderia no solo es una inver-
sién en el presente, sino también
en el futuro productivo del rodeo,
contribuyendo a la eficiencia y ren-
tabilidad del negocio ganadero.

En palabras del MV Nicolas Pa-
lacio, la prenez es un acto de lujo,
y para lograrla hay varios factores
a considerar.

“La gestacion de la vaca es de
aproximadamente 280 dias, posterior
al parto se requiere de una involucion
del Utero para que se recupere, esto
toma alrededor de 40 dias, por lo que
solo restan 60 dias para lograr la pre-
nez”, explico el veterinario.

Y agregd: “Estos 60 dias re-
presentan tres ciclos estrales,
para lograr el nacimiento de un
ternero por vaca por ano. Para
esto es fundamental trabajar en
el estado sanitario de las vacas,
por ejemplo, una nutricion inade-
cuada o deficitaria ocasiona que

MOTIV.

la vaca no entre en celo, ya que
se priorizan otro tipo de funcio-
nes. Si a esto le sumamos una
inmunidad deficiente para hacer
frente a los principales patdgenos
que provocan pérdidas, como IBR,
DVB, Campylobacter, Histophilus,
Brucelosis, Leptospirosis, entre
otros, seguramente no logremos
nuestros objetivos productivos”.
Respecto de la prevencion
pre-servicio, la recomendacidn

1
LA CAMPANA PRE SERVICIO
EN LA GANADERIA NO SOLO
ESUNAINVERSION EN EL
PRESENTE, SINO TAMBIEN EN
EL FUTURO PRODUCTIVO .

del MV Nicolas Palacio fue la apli-
cacion de dos dosis de vacuna re-
productiva a las vaquillonas, con
intervalo de 21-30 dias entre cada
una, y la aplicacion de una dosis de
la misma vacuna a las vacas y to-
ros que ya hayan sido inmunizados
previamente.

“Ademas de tener que aplicar to-
das estas medidas profilacticas, a
los toros que entran en servicio de-
bemos asegurarnos de que se en-
cuentren en dptimas condiciones y
para ello es necesario arrancar con
tiempo antes del servicio, comen-
zando con los raspajes prepucia-
les en busqueda de enfermedades
venéreas (dos raspajes negativos),
revisar los testiculos, y aplomos”,
senalo Palacio.

Y concluyé: “Hoy los planteos gana-
deros inteligentes son una respuesta
acertada a los desafios del sector, im-
pulsando una produccién mas renta-
ble, competitiva y sostenible”. 43

Altamente efectivos para técnicas de IAFT.
Una linea de hormonales reproductivos a la altura de tus toros
de alta fertilidad.
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“PARA QUE UN PLAN GENETICO TENGA EXITO,

HAY QUE INSEMINAR A LAS VACAS”™

Asi lo sostuvo Sebastian
Debernardi en un encuentro
organizado por Biogénesis

Bagd en La Rural 2023, donde
el laboratorio veterinario
también mostrd stand renovado,
lanzamientos y novedades.

De la Redaccion de MOTIVAR

>4 redaccion@motivar.com.ar

on stand renovado, una desta-
cada presencia de marca y el
lanzamiento de ECEGON 20.000

unidades, Biogénesis Bago desplegé
toda su potencia en la Exposicidon Ru-

1

HABLAMOS DE GENETICA,
DIAGNOSTICOY REPRODUC-
CION, TRES VARIABLES CLA-
VE EN LA GANADERIA .

ral de Palermo 2023.

Con la presencia de los directivos
locales, pero también de su CEO, Es-
teban Turic, y su Director Ejecutivo de
Negocios, Sebastian Perretta, la em-
presa realizd diversas actividades.

Una de ellas estuvo destinada a
concientizar sobre la vacunacion de
perros y gatos. Con el lema “Vacu-
narlos es quererlos”, la compania
difundié su linea de productos para
animales de compahia.

Y la otra puso el foco especifica-
mente sobre tres aspectos centra-
les en la produccién bovina.

“Generamos una propuesta para
productores y veterinarios en la cual
hablamos de genética, diagndstico
y reproduccion, herramientas que
permiten mejorar los resultados y la
rentabilidad de los rodeos”, nos decia
el Gerente Técnico Comercial de la
empresa, Juan Cruz Muriel.

Y agregé: “Ademas, lanzamos
la nueva presentacion de ECEGON
20.000 unidades, hormona que opti-
miza los resultados en programas de
sincronizacion e IATF. Es una herra-
mienta que le permite al veterinario
usar menos frascos en la manga y
minimizar errores, ya que con un solo
frasco tenemos hasta 50 dosis de 500
unidades internacionales”.

Ya en el marco de las presentacio-
nes de las cuales MOTIVAR fue parte,

s Bag

génesi

Bio

Santiago Debernardi, junto a Juan Cruz Muriel, Gustavo Combessies y Julidn Bartolomé.

el director técnico de Laboratorio
Azul, Gustavo Combessies, se refirid
al diagndstico y prevencion de bruce-
losis, tricomoniasis y campylobacte-
riosis, tres enfermedades que provo-
can grandes pérdidas en el rodeo.
“En brucelosis hicimos hincapié
en el estado actual del plan nacional.
Vemos que queda mucho por hacer,
muchos establecimientos por contro-
lar y animales positivos por realizar
el diagnoéstico y control”, aseguré el
referente. Y completé: “También des-
tacamos las pruebas de PCR que es-

tamos utilizando en Laboratorio Azul
para el diagnostico de tricomoniasis
y campylobacteriosis; la importancia
de su uso y la mejora y facilidad que
nos puede dar junto a las técnicas
tradicionales que venimos realizando
hace mucho tiempo”.

A su turno, de la partida también
fue Julian Bartolomé, docente de Re-
produccion de la FCV de la UNLPam
y asesor privado, quien compartid in-
formacidn sobre el uso de la insemi-

Continua >>>

MOSCAS EN TAMBOS Y FEED LOTS?

Sila mosca es su problema, Nosotros tenemos la solucion: La linea de mosquicidas mds completa del mercado
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nacion artificial, la sincronizaciény la
IATF en rodeos de cria, en vacas con
cria al pie, tanto en sincronizacion,
como en resincronizacion.

“Discutimos los beneficios de es-
tas tecnologias como estrategia para
mejorar la eficiencia reproductiva de
los rodeos de cria”, le explicé Barto-
lomé a MOTIVAR.

LA FRUTILLA DEL POSTRE

Sobre el cierre de la jornada, los
asistentes pudieron escuchar a Se-
bastidn Bernardi, de la firma Se-
lect-Debernardi, quien en los minutos
que duré su presen-
tacion mostré toda su
pasidon y conocimiento
sobre genética bovina.

“La genética nos
sirve para hacer mas
eficientes los sistemas
productivos”. La Unica
manera que un pro-
ductor pueda ganarle
mas dinero a un verdeo
que sembrd, es que la
cosechadora de cuatro
patas que le ponemos
arriba, en vez de con-
vertir 6 a 1, convierta
4 a 1", graficaba De-
bernardi. Y sumaba:
“La genética no es “la
frutilla del postre”, no
debe ser algo que que-
de para el final”.

Ademas, el MV re-
forzo que uno de los
beneficios de insemi-
nar masivamente a los

rodeos tiene que ver con el orden que
gana ese establecimiento en su pre-
paracion y obviamente que te ayuda a
mejorar las preneces.

“Para que un plan genético tenga
éxito, hay que inseminar a las vacas.
¢Cuantas? Todas”, declaraba el pro-
fesional ante el atento seguimiento
del auditorio, dejando luego en claro
la relevancia de contar con progra-
mas sélidos.

“Detras de un gran toro, hay un
gran rodeo que lo respalda. Lo mas
importante que tiene un toro es el ro-
deo de ddnde viene. Este es el punta-
pié para entender de qué va el mejo-
ramiento genético en un rodeo”. 43

Biogénesis Bago presentd un nuevo Stand en La Rural 2023.

\/vigormeq
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MANO A MANO CON MARTIN
MASCARENHAS, REFERENTE
PARA LATAM SUR

Durante la recorrida de MOTIVAR
por la Exposicion Rural 2023, tam-
bién pudimos dialogar con Marin
Mascarenhas, director comercial
LATAM Sur de Biogénesis Bagd, con
responsabilidades sobre los nego-
cios de Argentina y Uruguay.

Con él, pudimos analizar la ac-
tualidad de la empresa, su expan-
sion regional y global, tanto en los
rubros de grandes animales, como
también de animales de compania,
su participacion en cada uno de
ellos y las proyecciones para lo que
resta de este 2023.

¢Querés conocer todos los de-
talles de esta entrevista? Mirala
escaneando el QR que completa
este articulo.

Durante la misma, vas a escuchar
a Mascarenhas analizar el avance de
la integracién con Laboratorio Azul
y también compartir novedades no
solo en cuanto a los avances luego
de la adquisicion de Mayors, sino
también un nuevo lanzamiento en
el marco de su linea de animales de
compania, en el marco de las Jorna-
das Veterinarias de Intermédica.

Ademas, el profesional se refiri6
al negocio de Biogénesis Bagd en
Uruguay, con un cambio de estilo en
la gestidn, con el foco de incremen-
tar cada vez mas su participacion.

@ matiwarnk

Eriviva desde o £tan
@ ogensiiiegam o

e origmal | metwarck + Al @ La Rural a

Martin Mascarenhas, en vivo con MOTIVAR.

“Estamos en pleno proceso de ex-
pansion, con muchas novedades para
los préximos tiempos, tanto en Argen-
tina como en el resto de los paises en
los cuales Biogénesis Bago esta pre-
sente”, aseguré Mascarenhas.

Escanea el Cadigo OR
ymirala entrevista
completa
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Coadyuvante en el tratamiento de mastitis.
Reduce el conteo de células somadticas (ccs)
De gran ayuda en procesos inflamatorios.
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Estancia La Colorada

“ADEMAS DE ROBOTIZADO, EL TAMBO DEBE SER
RENTABLE, SUSTENTABLE Y DISFRUTABLE™

Agroveterinaria Schang y Zoetis
organizaron una jornada denominada
“Nuevas tecnologias en el tambo”.
Tras varios disertantes, realizaron una
recorrida por la Estancia La Colorada,
un tambo robotizado de Tandil.

Daniela Mattiusi

>4 danielaldmotivar.com.ar

ding de Globant de Tandily con la

participacion de mas de 50 pro-
fesionales, Agroveterinaria SCHANG vy
Zoetis organizaron la jornada denomi-
nada “Nuevas tecnologias en el tambo.
El veterinario como protagonista”.

En primera instancia, 4 disertan-
tes brindaron charlar respecto a los
tambos robotizados; mientras que, en
un segundo momento, realizaron una
recorrida por la Estancia La Colorada,
un tambo robotizado de Tandil.

Respecto a los disertantes, en pri-
mer lugar, se desarrollé la charla “De-
safios y experiencias del manejo repro-
ductivo en sistema robotizado” dictada
por el M.V. German Dominguez, quien

E n el marco del Global Iconic Buil-

es parte del grupo de trabajo Sipa don-
de hacen asesoramiento reproductivo
tanto en tambos como en cria.

Luego, “Genética aplicada en los tam-
bos” por el MV Gustavo Blengino, gerente
técnico de la linea reproductiva y soporte
al gerente de gendmica de Zoetis.

Por dltimo, el MV Juan Manuel
Oyarvide, responsable del tambo La
Colorada, abordd el trabajo con las
personas; mientras que el Ing. Agr.
Alvaro Vazquez Rovere de Noorden
S.A. brindé detalles sobre la puesta en
marcha de un tambo robotizado.

En ese marco, el MV Juan Oyarvide,
dialogd con MOTIVAR y cont6 sobre la
experiencia de La Colorada como tambo
robotizado. Este proyecto comenzé en

4 sl &
Luego de una capacitacion tedrica, los profesionales recorrieron instalaciones de un establecimiento productivo.

abril de 2022 con un campo de unas 100
has, que era 100% agricultura y sin insta-
laciones. “Se hizo toda la obra en 6 meses
y arrancamos a ordenar. Hoy ordenamos
210vacasy calculamos para la primavera
llegar a las 280. Son 4 robots que abaste-
cen entre 60y 70 vacas cada uno”, detalld.

Ademas, es el primer tambo robotiza-
do de la marca Lely que tiene energia so-
lar sin conexion a la red eléctrica.

Asi fue que este tambo fue seleccio-
nado para la recorrida de la jornada en
la que se armaron 4 estaciones. En la
primera se explicé el diseno del tambo,
el armado, las funciones del equipo de
trabajo, la repartija de tareas y el funcio-
namiento del sistema solar de energia.

En la segunda estacion, se charlé

sobre los pastoreos y los movimientos
de la vaca en el trafico libre durante
el dia. En la tercera, sobre el funcio-
namiento del robot, sus funciones y el
ordefe. Y en la ultima, la parte de mo-
nitoreo de informacidn, de trabajo en
salud y la reproduccion en la manga.
Respecto a la robotizacion, Oyar-
vide explico a MOTIVAR que las tres
cuestiones fundamentales son el or-
dene automatizado; el trafico libre de
la vaca que se maneja voluntariamen-
te durante todo el dia y eligen a qué
hora comer, a qué hora descansary a
qué hora ordenarse; y todo lo que es el
manejo de informacion que brinda el
robot que a diferencia del tradicional.
“Estos datos son exponencialmen-
te mayores. Eso es lo que ayuda y faci-
lita a las tareas de las personas, tanto
desde el monitoreo reproductivo y de
salud, como las tareas operativas. El
sistema brinda mucha informacion,
certera y en tiempo real para poder
trabajar mas tranquilo y llegar mas
rapido a las cuestiones de la vaca.”,
indico el responsable de La Colorada.
Actualmente cuentan con tres ob-
jetivos puntuales: que el tambo sea
rentable, sustentable y disfrutable.
“Como cualquier tambo convencio-
nal, queriamos que sea rentable; pero
también sustentable, por eso decidi-
mos contar con energia solar; asi como
con actividades que se estan rediagra-
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mando respecto al tratamiento de los
efluentes, de agricultura, produccién de
pasto y un manejo amigable con el me-
dio ambiente”, especificé. Este no es un
dato menor ya que es el primer tambo
robotizado de la marca Lely con energia
solar sin conexidn a la red eléctrica.

Por otro lado, agregd que es impor-
tante que tanto las personas que tra-
bajan en el tambo como los terceriza-
dos o los duenos, puedan disfrutar del
tambo o las visitas. “Se traté de armar
un tambo que sea agradable, lindo
para ver y visitar, pero a su vez, tenga
confort para el que trabaja y vive alli”,
resalt6 el médico veterinario.

Por ultimo, el responsable del tambo
La Colorada manifestd que: “La idea es
poder probar algo aca en el tambo pro-
pio para después poder trasladar alguna
novedad a un cliente sin que ellos sean el
piloto de prueba”, concluyo Oyarvide.

“TENEMOS EXCELENTES RESUL-
TADOS DE CONCEPCION™

El MV German Dominguez fue el
primer disertante de las jornadas y
hablé sobre como evoluciond la leche-
ria en el mundo y del manejo repro-
ductivo de los sistemas robotizados.

En ese marco dialogé con MOTIVAR
e indicd que “con el sistema roboti-
zado tenemos excelentes resultados
de concepcion a diferencia de tambos
convencionales, inclusive de la misma
empresa, y creo que lo atribuimos al
confort de la vaca”. Ademas, agre-
g6 que la vaca estd muy confortable,
tiene una mansedumbre importante y
“eso es lo que hace la diferencia de te-

MOTIV.

ner muy buenas tasas de concepciony
muy buenas tasas de prenez”.

Por otro lado, indicd que los re-
sultados los miden en tasa de con-
cepcion, que son la cantidad de
vacas que se prenan sobre la vaca
que se insemina y la tasa de pre-
nez, que son la cantidad de vacas
que se prenan cada 21 dias del to-
tal de vacas abiertas que tienen en
un periodo de 21 dias.

“Un buen resultado de tasa de
prefez deberia ser mayor al 22% y
en este caso nos encontramos con
una tasa del 30%. Hay que tener en
cuenta que son vacas de primera
y segunda lactancia, que no tene-
mos vacas adultas todavia en el
sistema. No obstante, estimamos
que un buen resultado de vaca
adulto deberia estar en el 24% o
25%", especificoé Dominguez.

Por ultimo, adelantd que el obje-
tivo es continuar con el proceso que
iniciaron de forma tal que la vaca que
se secay pare, tiene que volver al sis-
temay tratar de que sea mas longeva.

Gustavo Blengino fue el segundo di-
sertante quien explicé que como com-
pahia farmacéutica hay una sola salud
por lo que se comparten muchos anti-
biéticos con la industria humana.

“Ese es el momento adecuado para
elegir las vacas que menos antibidti-
cos necesiten. Entonces, una de las
herramientas que proponemos es ha-
cer el test gendmico y a partir de ahi,
las vacas que tengan alta incidencia
de enfermedades que son curables
con antibioticos, tratar de no elegirlas,
pero siempre tomando equilibrio a lo
que queremos nosotros que es produ-
cir leche”, detalld. g3

¢Quién cambia la tendencia?

Maximiliano Audrito y
Gustavo Sueldo destacaron
que la adecuada gestidn
sanitaria impacta directo
en la rentabilidad del
negocio ganadero.

ara cambiar los numeros, tie-
P nen que cambiar las acciones
de las personas”.

Con esta premisa, el MV Maxi-
miliano Audrito y el Ing. Agr. Gus-
tavo Sueldo, encargado y asesor,
respectivamente, de un importante
Feedlot de Cérdoba, subrayaron la
necesidad de replantear el abordaje
sanitario en los engordes.

“La sanidad debe pensarse sobre
el sistema, no en relaciéon con un
animal individual. Un feedlot es un
ecosistema que debe funcionar en
el mejor equilibrio posible”, desta-
c6 Sueldo en didlogo con MOTIVAR,
durante una entrevista que puede
verse completa escaneando el QR
que completa este articulo.

Y agregd: “Elimpacto de la sani-
dad en los feedlots no se debe eva-
luar en cuanto a los costos, ya que
son insignificantes en relacidon con
otros. Elimpacto de la sanidad esta
en la produccidn, en la productivi-
dad, y eso se refleja en la renta-

“EN LOS FEEDLOTS, EL PRINCIPAL
PROBLEMA ES LA SANIDAD”
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Maximiliano Audrito, con MOTIVAR.

bilidad del negocio. Los animales
enfermos presentan hasta un 30%
menos de ganancia de peso”, ex-
plicé Sueldo. Y Audrito completo:
“Las principales enfermedades
que tenemos registradas son las
respiratorias y las podales”.

“Si bien la nutricion y la gené-
tica son importantes, si un animal
estd enfermo o en mal estado al
ingresar al feedlot, no alcanzara su
maximo potencial productivo”, ce-
rré Gustavo Sueldo. 43

Escaneael codigo | ..
QR y mira el video E%
con la entrevista. D
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Orientado a bovinos de carne

EDUCACION CONTINUA, UNA MARCA
REGISTRADA EN LA FORMACION VETERINARIA

El Programa que dicta la FCV

de Tandil cumple 20 afios
capacitando a profesionales.
Compartimos un encuentro con
alumnos que inician su recorrido.

Luciano Aba

>4 lucianoldmotivar.com.ar
¥ (daba_luciano

umbo a Azul, Buenos Aires, partid
R MOTIVAR no solo para participar
de una actividad practica orientada
a los alumnos del primer ano del Progra-
ma de Educacién Continua en bovinos de
carne que dicta la FCV de Tandil, sino tam-
bién para repasar los principales hitos de
una iniciativa que cumple 20 anos.
“Educacién Continua es una marca
registrada en la formacion de los veteri-
narios’, nos decia el MV Ricardo “Chiche”
Chayer, quien se mantiene activo desde el
area de coordinacion y docente del mis-
mo, habiendo sido alumno de la primera
camada. Y agregaba: “Este programa es
como un hijo nuestro, lo vimos nacer”.
La propuesta educativa consta de un
primer ano donde los alumnos se actua-
lizan en temas ligados a la cria bovina;

Compartimos una jornada practica a campo con los alumnos y las alumnas del primer ano del Ciclo 2023 del Programa de Educacién Continua de la Unicen.

mientras que, en el segundo ano, ven te-
mas también tedricos y practicos, ligados
atodo lo que es invernada y feedlot.

“También contamos con un Ateneo
para quienes quieren permanecer en el
Programa. Hay veterinarios que desde
hace 18 afios estan con nosotros”, comen-
taba Chayer en las instalaciones del Mo-
nasterio Trapense, Cabafia Los Angeles.

Asimismo, MOTIVAR dialogd con el MV
Matias Confalonieri, del equipo de coordi-
nacion del Programa.

“Son 20 afos ininterrumpidos gene-
rando compromiso y capacitacion a los
veterinarios que desarrollan la actividad
privada, brindando interaccion, compartir
en equipo, encontrar un lugar de discu-
sion, donde se dictan jornadas tedricas y
practicas”, destacd el veterinario.

LA JORNADA ACAMPO

La jornada practica inicié con la partici-
pacion del MV Carlos “Chuni” Acufia, rea-
lizando capacidad de servicio en los toros.

Por la tarde, la actividad se dividid en
dos partes. Por un lado, Ricardo Chayery
Osvaldo Meluschi, llevaron adelante una
practica de revisacion clinica y sanitaria
de toros. Y, por el otro, todo lo que esta
involucrado en la extraccion de semen'y
calidad seminal, junto al MV Luis Kelly”.

EN PRIMERA PERSONA

MOTIVAR pudo dialogar con Federico
Bocchio, MV recibido en la Facultad de
Pico, La Pampa, quien este afio comenzo
el programa y nos decia: “Es muy reco-

mendable. Hay temas que con el paso del
tiempo van avanzando y una actualizacion
que es necesaria. Uno se entusiasma y
renueva ideas y se vuelve con la cabeza
mas abierta a su zona intentando avanzar
con la incorporacion de la tecnologia”.

A su turno, el MV Manuel Diéguez, de
Las Flores, destacd que su padre fue tam-
bién alumno de la primera camada del
Programa. “Es una forma de educarme,
vincularme con gente que hace lo que me
interesa. Uno piensa que hay cosas que le
pasan a uno solo en el campo y en reali-
dad, no”, le decia a MOTIVAR.

Pasaron 20 anos y el Programa de
Educacion Continua en bovinos de carne
de Tandil no solo se sostiene, sino que
avanza hoy con mas de 100 inscriptos en-
tre los afos 1y 2y también el Ateneo. 43
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CAPROVE,

mas de 70 afos trabajando junto al médico veterinario
por una mayor sanidad y bienestar animal para el pais y el mundo.
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