Mayo 2022, Aio 20 numero 233, Distribucion gratuita, ISSN1667-0566

PLANES OFICIALES: LA
MIRADA DEL SENASA _

La directora nacional de
Sanidad Animal, MV Ximena
Melén adelanta cambios en las
estrategias sanitarias.
Pag. 16 a 18.

SITUACION DE LA
SARNA BOVINA

Entrevistamos a Adrian Lifschit
del CIVETAN, para analizar la
multiplicacién de casos que
reportan los veterinarios.

Pag. 36 a 38.

UN TABLERO DE CONTROL
PARA VETERINARIOS

Compartimos una herramienta
para que los profesionales
puedan planificar mejor las
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Desde el INTA Manfredi proponen Antonio Riccillo y su equipo son los responsables de upa producuon que tran.sforma 1. 7Q.000
acciones de interés para asesores y toneladas de granos en 30.000 de carne'vacuna y porcina al afio en Saladillo, provincia de
productores. ; Qué hay que hacer? Buenos Aires. En exclusiva, nos cuentan como es el trabajo de los veterinarios que llevan
Pag. 58 a 60. adelante los planes sanitarios en cada unidad de negocio. Paginas 24 a 28.
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LUCIANO ABA

Temas como el de la comercializacion de los productos veterinarios a través del
canal profesional son transversales y perduran en el tiempo. ; QuE es lo que estd

Editorial LECTURA SUGERIDA

luciano@motivar.com.ar

@aba_luciano

prohibido? ; Por qué sigue sucediendo? ; Quiénes deben ocuparse de controlar?

La comercializacion, el “Trending Topic” del momento

Como todo sector de la economia ar-
gentina, la industria veterinaria no esta
ajena al contexto nacional y global, a lo
cual le suma problematicas propias de
su dia a dia.

Ya lo saben. En octubre de este 2022
MOTIVAR estara cumpliendo 20 afios,
lapso en el cual hemos ido siguiendo di-
ferentes “Trending Topics” que marcaron
el ritmo de los debates entre todos los
actores involucrados.

Mientras que la recuperacion econémica
y la dolarizacion o no de las deudas fue
“el tema del momento” durante un tiem-
po a inicios de la década del 2000, luego
llegd el turno de las charlas, normativas
y encuentros en los cuales los dirigentes
pondrian el foco en la calidad de los pro-
ductos veterinarios.

Las discusiones por el supuesto “doble
estandar” que se vivia en el mercado
acaparaban el debate.

Y lo hicieron por afios, incluso pudiendo
haberse generado alli la semilla de lo
que luego desencadenaria en la obliga-
cion de las plantas de elaboracion loca-
les a adecuarse a las normas GMP.

De algo estamos seguros: temas comer-
ciales ligados a precios, plazos, cobranzas
y viaticos nunca pasaran de moda.

Estan en el gen del rubro.

Es cierto que los conceptos de agregado
de valor y la necesidad de comenzar a
diferenciarse con cuestiones mas liga-

das al servicio que a los productos en
si mismos, pudieron en estos afios tam-
bién ganar terreno. Un terreno que pa-
recia destinado al concepto de grandes
empresas multinacionales y que hoy to-
dos deben incorporar como base de sus
modelos de negocios.

Registros, aprobacion de productos, ex-
tensiones de certificados, pruebas oficia-
les. Temas del sector. Temas de todos vy,
por ende, también de MOTIVAR.

Temas que no se van. Son transversales
a todos los otros, tal como lo es también
el de la comercializacién de los productos
veterinarios por dentro del canal profe-
sional. {Qué se puede hacer?

{Qué es lo que estd prohibido?

¢Por qué sigue sucediendo?

{Quiénes deben ocuparse de controlar
que esto no ocurra?

ESTA CANCION YA SE ESCRIBIO...
Muchos pensamos que con las ense-
fianzas de la pandemia habian desapa-
recido. Pero no.

Los conflictos que genera la comer-
cializacion ilegal de productos vete-
rinarios volvieron a rugir casi en si-
multaneo a lo que podriamos llamar
la vuelta a la “normalidad” luego de
lo vivido en los dltimos 2 afios a cau-
sa del COVID19.

El tema volvié con todo.

» "El Senasa convocé a una reunién

para encausar la venta ilegal de pro-
ductos veterinarios”.

» "El Colegio de Buenos Aires redne
a distintos actores para proponer la
Utilizacion Profesional y el Control y
Comercializacion de Zooterapicos”.

» "“En el Plenario de la FeVA, los colegios
y consejos plantearon un alerta por la
venta de productos fuera del canal”.

» “Las cdmaras de laboratorios y distribui-
dores se relnen para analizar el tema”.

» "“Operativo conjunto entre el Consejo Veteri-
nario del Chaco, Senasa y la Gendarmeria”.

Titulos y mas titulos. Este afio, muy con-

centrados en pocos meses.

¢ Qué pasara?

B

9 Luclf]u contra
el tr

@consejovetchaco
Operativo conjunto del Consejo y el Senasa.

¢Se firmaréa un convenio al respecto? ¢Sur-
gird un nuevo proyecto de comercializacién?
¢Se reflota la receta obligatoria?

Dudas, preguntas y la sensacion del “esto
ya lo vivimos" que sobrevuela en todas y
cada una de las reuniones.

¢Qué hacer? ;Lo que ya intentamos hace
15 afos y fracaso?

¢Lo que no se probd, pero para lo cual
hoy las condiciones si estarian dadas?
No lo sabemos, pero la sensacién es que
algo pasara.

El Senasa, las camaras de laboratorios
(Caprove y Clamevet) y distribuidores
(Cadisvet), la Federacion Veterinaria Ar-
gentina, y distintos colegios y consejos
profesionales de

@senasaary
Caprovey C\gme\/e
los laboratorios-
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Los distribyj i
distribuidlores Participan de Jog encuentros,

todo el pais, entre los
que se destacan las acciones encaradas
por los de Buenos Aires, Cérdoba, Men-
doza o Chaco, por citar algunos ejemplos,
estan siguiendo bien de cerca el tema.
Comercio electrénico, productos falsi-
ficados, farmacos sin registrar y expen-
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g&: para Directores Técnicos vetern

dio de zooterapi-

cos en lugares que no cuentan
con un director técnico veterinario.
Temas que se repiten. Reuniones que
vuelven y un Trending Topic que tam-
bién MOTIVAR abordard de la mano
de sus principales protagonistas.

{QUIEN MUEVE?
Si bien es cierto que el foco esta puesto
“en lo comercial”, no podemos perder de
vista que en el fondo hablamos de pro-
ductos veterinarios y no de productos
masivos a los cuales las personas pueden
acceder libremente.
Por eso, es interesante el nuevo enfoque
que algunos pretenden darle al tema.
Esta claro que los desvios en las ven-
tas por fuera del canal profesional
perjudican de Ileno a los puntos de
venta veterinarios y a todos aque-
[los que hacen bien las cosas, pero
ademds esta practica también puede
tener impacto en la Salud Piblica y
en los fendmenos de resistencia a
diversas drogas que comienzan a verse
cada vez con mayor intensidad por el
mal uso o la no supervisién profesional
del mismo.
Negocio, ética, leyes y crecimiento.
Por ahi vienen los “nuevos desafios”... o
al menos eso parece.

Desde el INTA Bordenave se
pone a disposicion un analisis
economico por medio del cual
(a valores de marzo 2022) se
pueden estimar los costos
promedio de implantacion

de pasturas perennes en el
Sudoeste Bonaerense.
También se
presenta la
relacion en-
tre el costo
del recurso
forrajeroy
el valor del
novillo.
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EL SECRETO MEJOR GUARDADO

Un buen mixero: el ingrediente para que todos coman

NOTA DE OPINION POR:
Fernando Grippaldi
patacon1966@gmail.com
@patacongrippaldi

a calenté el agua, a 80° como co-
rresponde, buena yerba y sin mu-
cho lujo, me siento a escribir otra
vez sobre la importancia de la capacitacion
para que el sistema productivo funcione
cada vez mejor. Siempre buscando com-
partir con ustedes, no solo esta rueda de
mate imaginaria, sino también lo aprendi-
do en estos afios de vocacion, trabajo, lec-
tura y sabiendo escuchar.
Otra vez, nos hacemos las mis-
mas preguntas.

¢(Sabe el Mixero los como, los por-

qués, los cuandos y el donde?

Estos son conocimientos fundamentales
para que no altere horarios, orden de carga,
tiempos de mezcla, distribucion en todo el
comedero y estar atento al comportamiento
de los animales en grupo o de forma indivi-
dual: si alguno no se comporta normalmen-
te, cdmo y cuantos se acercan al comedero
cuando llega con el mixer al corral, etc.

Si bien ver la sanidad es responsabilidad
de los recorredores, el mixero también pue-
de estar atento y dar aviso. Vera el compor-
tamiento de la poblacion del corral.

Sabemos que hay cuatro raciones o
formulaciones distintas en el feedlot:

» La que formula el nutricionista.
Considerando categoria, calidad, acce-
so y precios de ingredientes, etc.

» La que permite el propietario. “;Y
si le ponemos un poco menos de esto?”.

» La que prepara el mixero. Orden
de carga, cantidad de cada ingre-
diente, etc.

ey

Capacitar. Para que el sistema produc-
tivo funcione cada vez mejor.

» La que termina recibiendo el ani-
mal. Tiempo de mezcla, cuanto y
como distribuye, etc.

Lo mas importante, y a veces dificil de
lograr, es que estas cuatro raciones se dife-
rencien lo menos posible.

Aca es cuando “menos, es mas”. Por eso
una vez unificados los criterios nutricionis-
ta-propietario, la mano de quien la prepara
y reparte pasa a ser una pieza esencial. Mas
si hablamos del mixero que no solo reparte,
sino que carga y mezcla.

Abhora, la cosa se resuelve en la cocina.

Y aca aparece la pieza fundamental de
este engranaje: el mixero. Su funcion y su
desempefio deben ser im-pe-ca-bles, diria
que deben ser “casi perfectos”.

Por lo tanto, es importante:

» Que de arranque se “ponga la ca-
miseta”. El grado de compromiso,
hace a la eficiencia.

» Integrarlo al equipo. Que se sienta
parte del mismo.

» Capacitarlo. El saber no ocupa lugar
y enriquece su labor.

» Mantenerlo motivado. Y no hablo solo
de lo econémico, también es importan-
te que se sienta apoyado, acompariado.
Hablamos de una persona que,

como es su trabajo, carga con mucha
responsabilidad. Su capacitacién, su
incentivo y sus ganas son primordia-
les para que todos los dias haga lo
mismo con la misma eficiencia. Tema
no muy facil de lograr.

» Tipo de racion y horarios: No es lo
mismo milanesa con papas fritas que

Clave. Todos los animales deben comer
lo mismo en cantidad y calidad.

tallarines con pesto. Servidos como

desayuno, que como almuerzo.

» Limpieza y uniformidad: No es lo mis-
mo, un plato limpio que sucio o servir
en un solo plato para que coman varios.

» Una cosa simple que debemos saber:
“Lo que uno no comeria y dénde uno
no comeria. .. los animales tampoco.”
Asi obtenemos como resultado que

todos, y cuando digo todos, es todos,

los animales de un corral reciban la

cantidad, la calidad, la uniformidad y

la distribucion correcta, todas las veces

que tengan que comer.

Es por esto que capacitar al Mixero le
daré la posibilidad de ser “chef”y “mozo”
al mismo tiempo y de ejecutar ambas fun-
ciones de la mejor manera posible.

La preparacion debe ser correcta, la
distribucion también.

Reitero: Todos los animales deben co-
mer lo mismo en calidad y en cantidad
porque si no, al final...la cuenta siempre
la paga el mismo: el duefio.

Podemos contar con el mejor nutricio-
nista, el mejor mixer, la mejor premezcla,
una correcta linea de comederos, piso de
cemento, la mejor raza y/o cruzamiento,
etc. Pero si el que da de comer, no sabe los
porqués, los como y los cuandos de ciertas
cosas, todo le dara lo mismo:

1. Cualquier orden de carga.

2. Mezclar durante el tiempo que le
parezca.

3. Dar de comer a distintas horas.

4. No distribuir bien la comida a lo largo
de todo el comedero.

Orden de carga
En matematicas, el orden de los factores
no altera el producto. Aca si. Que lo mas
grande primero, que lo mas pesado antes,
que lo mas voluminoso... Debemos estar
atentos y dar una orden, en el orden de car-
ga. A veces, la misma es modificada por
los propietarios o el mixero, porque:
a. Hacen menor recorrido (ahorro
de gasoil).
b. Les queda mas comodo. Recorrido
dentro del “Patio de comidas”.
¢. Ahorran tiempo y aprovechan al mixe-
ro para otras tareas.
d. Porque el mixer trabaja forzado.

Tiempo de mezclado

El mixero no bate, jmezcla!

Todo dependera del tipo de racion y
mixer, pero el tiempo de mezclado no debe
mantenerse en un rango no menor a 5 minu-
tos, ni mayor a 7-8 minutos. Si superamos el
tiempo, comenzamos a “desmezclar”.

Horarios

Es importantisimo que sepa respetar
los horarios y orden de las comidas.

No es bueno alterar el orden de los
corrales ni los horarios por mas de 20-30
minutos. También es importante saber
que los corrales con racion de termina-
cion deben comer primero, ya que son los
mas voraces (hambrientos) y los de mayor
cuidado a trastornos digestivos (acidosis).

Repartir la comida en todo el comedero
Todos los animales deben comer.
Nosotros debemos respetar ese 25-30

cm/cabeza y no poner en el corral, anima-

les de mas. Todos deben comer y comer
los mismo, no lo que quedo.

Respetando horario y forma de dis-
tribucion, achicamos las causas de estrés
y no alteramos la performance —produc-
tividad-, en la salud y en la eficiencia de
conversion. Por lo tanto, capacitarlo es
de mucha importancia. Para que, ante las
eventualidades, sepa qué consulta hacer.

Esto hace a la eficiencia, y la eficiencia
mejora el negocio. 43

Lo abordado aqui por el MV Fernando Gri-
ppaldi esta a disposicion a través de charlas
presenciales o virtuales, destinadas a pro-
ductores, técnicos y operarios.
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UN MAPA DE LA SITUACION ACTUAL EN LA REGION PAMPEANA

{Como es el tambo promedio hoy? ;Qué
caracteristicas tiene?

Imagen N° 1 - Estrategias de manejo (% de casos)
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» Tras una encuesta en mas

de 200 establecimientos de
Santa Fe, Cordoba, Buenos Aires,
Entre Rios y Santiago del Estero,
se conocieron indicadores
estratégicos para profundizar en
|a realidad del sector primario.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

omo ocurre desde el afio 2002,
C el INTA y el Ministerio de
Agricultura, Ganaderia y Pes-
ca de la Nacion llevaron adelante la
Encuesta Sectorial Lechera, carac-
terizando el sector primario a partir
de datos provenientes de una muestra
de tambos distribuidos por nivel pro-
ductivo y provincia.
El documento hace referencia a
las principales cuenca lecheras del
pais, ubicadas en la regién pam-

90%

Atencién Veterinaria

72% 58%

Inseminacion Artificial

&

Control lechero

peana y en el caso de los resultados
presentados recientemente (para el
periodo julio 2020 a junio de 2021)
se relevo por medio de entrevistas
personales a un total de 202 esta-
blecimientos, cifra mas alta desde el
realizado en 2003-2004 (528).

¢{En qué zona geografica se focalizé
la encuesta?

Estuvo posicionada sobre las pro-
vincias de Santa Fe (38%), Coérdoba
(34%), Buenos Aires (18%), Entre Rios
(7%) y Santiago del Estero (2%).

Vale decir que, de los establecimien-
tos relevados, un 35% produjo en el

Imagen N° 2 - Plazo previsto para el

O

24%

Servicios estacionados

31%

Divisién VO en lotes

periodo evaluado entre 1.000 y 2.500
litros; un 22% de ellos entre 2.500 y
4.000, otro 22% entre 4.000 y 9.000,
un 17% menos de 1.000 y un 4%, mas
de 9.000 litros.

Otro dato significativo tiene que ver
con la percepcion sobre el futuro de las
empresas lecheras en Argentina para
los proximos 5 afios.

Alli, el 57% de los encuestados se
visualizo6 creciendo; un 36% de manera
estable; un 7% vendiendo o alquilando
y solo un 1% decreciendo.

Respecto de aquellos que se ven fuera
del negocio impactan variables como su
baja rentabilidad (37%), la edad / salud

traspaso generacional

B No esta definido
B Menos de 2 afios
B Entre 2y 5 afos

B Mayor a 5 afios

de sus duefios (25%), y el riesgo propio
de la actividad (19%), entre otras.

Un trabajo para estudiar

Los interesados en acceder a los re-
sultados completos de la Encuesta Na-
cional Lechera pueden hacerlo desde el
documento disponible en www.motivar.
com.ar o escaneando el Codigo QR que
complementa este articulo.

Alli podran encontrar contenidos
vinculados a la estructura de los estable-
cimientos, su manejo y resultados por
produccién. Asimismo, se destacan datos

Continua »»
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Imagen N° 3 - Alimentacion de la vaca en ordefio

£

B Concentrados

Silajes y henos

B Forraje fresco

que todo involucrado en el rubro deberia
conocer sobre la tenencia y productividad
de la tierra, el rodeo de vacas disponibles
(totales y en ordefie), la cantidad de razas
presentes en los establecimientos y los ran-
gos de produccion de leche generales.

Un punto clave también tiene que ver
con que el 38% de los tambos encuesta-
dos no se encuentra hoy implementan-
do ningun sistema de manejo de efluen-
tes de manera periodica.

Relevante es poder apreciar en la Ta-
bla N° 1 los indicadores reportados por
tamafio del rodeo (VT). Mas alla de esto
y de destacar el trabajo presentado por
el grupo coordinado por Patricia Engler
y Alejandra Cuatrin (INTA EEA Para-
na, Entre Rios), compartiremos a con-
tinuacién otras estadisticas destacadas.

Manejo del rodeo de vacas lechera
Clave es la informacién suministra-
da por la Encuesta en este sentido, al

Estimacion %MS

"L

33%

describir algunos niimeros concretos en

cuanto a las estrategias de manejo.
(Cuadles? Por ejemplo, que un 90%

del total asegurd recibir atencion veteri-

naria en sus animales, sin especificar su

periodicidad, ni trabajos en concreto.
(Mas datos?

» El 24% asegurd tener servicios esta-
cionados.

» El 72% manifesto realizar técnicas de
inseminacion artificial.

» Un 58% realiza control lechero.

» Un 31% divide las vacas en ordefie
en lotes.

» 79,2% VT es el porcentaje promedio
de terneros nacidos vivos.

» 5,7% el promedio en mortandad de
vacas y un 15% de descarte de vacas.
El relevamiento también destaca

que un 56% de los casos maneja la cria

y recria a campo (el rodeo de vaquillo-

nas sin servicio).

Asimismo, se informa que la edad

Imagen N° 4 - Uso del suelo (% superficie ganadera)

B Praderas perennes
" Verdeos de invierno
' Verdes de verano

B Silaje y granos

B Otros

promedio de los animales al primer par-
to es de 27 meses y que un 46% del total
recrié los machos del tambo (no necesa-
riamente alli mismo). En el periodo ana-
lizado, un 11% de los establecimientos
vendio vaquillonas servida y preparto.

Mano de obra e instalaciones

Mas alla del calculo utilizado para
establecer el equivalente a hora hombre,
el documento del INTA deja en claro
que en mas del 40% de los casos la mano
de obra es familiar.

Incluso en un 10% de los casos quien
ordena es el productor y en mas del 80%,
la remuneracion de mano de obra no fa-
miliar es a porcentaje.

Abhora bien, cuando se revisa el tiempo
asignado por tarea, vemos que un 33% se
destina al ordefio, un 20% a la gestion, un
17% a la alimentacion, un 10% a la crian-
za 'y un 20% restante a otras tareas.

En cuanto al asesoramiento agronémico

particular, un 30% asegur6 no tener, el 29%
lo tienen permanente o contratado; en un
24% de los casos se trata de un agronomo
familiar y un 17% eventual o contratado.

En cuanto a instalaciones y equipa-
miento, un 19% asegur6é mantener insta-
laciones tipo brete... Un 60% mantiene
corriente trifasica en el campo.

Respecto de los corrales de espera,
fue interesante saber que un 55% del
total los tiene con sombra artificial, un
25% tiene ventiladores, mientras que un
22% dispone de aspersores.

Y el traspaso generacional?

E148% esta preparando a un familiar
como sucesor: en promedio, la edad de
ese candidato ronda los 35 afios. En un
88% se asegurd que esa persona ya par-
ticipa en la toma de decisiones, en lo que
respecta un tema trascendental para la
continuidad y la sustentabilidad de las
inversiones en la actividad. 43
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SOSTENER LOS MERCADOS Y MEJORAR LA PRODUCTIVIDAD

“Buscamos mayor impacto para bajar la
prevalencia de las enfermedades”

» La directora nacional de
Sanidad Animal del Senasa,
Ximena Melon, analiza la
actualidad de los distintos
planes oficiales, adelanta un
revision en las estrategias

y enumera los principales
desafios para este 2022.

LUCIANO ABA
luciano@motivar.com.ar

@aba_luciano -4

los animales de produccion tie-

nen impacto en la productividad
de los distintos establecimientos y tam-
bién en el comercio internacional de
los productos que se exportan desde
Argentina al mundo.

Para estar atentos a la mirada oficial
sobre este tema, MOTIVAR entrevisto a
la MV. Ximena Melon, directora na-
cional de Sanidad Animal del Senasa,
quien brindé detalles de la situacion
sanitaria local, a la vez de compartir
informacion relevante para todos los
eslabones del sector.

I as enfermedades que afectan a

Ximena Melon. “Es inminente la publicacion por parte de la UE de un listado de antibiéticos veteri-
narios que no podran ser utilizados en humanos y, por ende, tampoco en animales de produccion”.

“Este afos nos propusimos revisar
las estrategias planteadas en progra-
mas oficiales como el de brucelosis y
garrapata bovina, asi como también de
sarna ovina y anemia infecciosa equi-
na, entre otros. Entendemos que una
estrategia que logra bajar la prevalen-
cia de las enfermedades, pero que luego
se mantiene estable en el tiempo, debe
ser modificada. Es necesario buscar ac-
ciones que tengan un mayor impacto”,
nos asegur6 Ximena Melon.

MOTIVAR: ;Este es el caso de los cam-
bios impulsados en Brucelosis?

Ximena Melon: Asi es. En estos ulti-
mos dos aflos dimos un salto diferencial
en la cria bovina. Habiamos avanzado ya
en el tema de los tambos libres y las caba-
fias, pero la cria era un tema pendiente.

Después de muchos afios de cum-
plimiento de la vacunacion, habia una
prevalencia estable, que no bajaba del
12% de establecimientos positivos.

Por eso se realizo un trabajo estraté-
gico en todas las provincias ganaderas
para que los productores realicen una
serologia, un relevamiento del estatus
de sus rodeos en materia de brucelosis y
avancen en el saneamiento de los campos

identificados como positivos. Este esque-
ma se planted en etapas, conociendo y
escuchando las realidades del sector.

Hoy en las principales provin-
cias ganaderas mas del 80% de las
existencias de los establecimientos
de mas de 300 vacas ya tienen el es-
tatus conocido.

Este es otro ejemplo de acciones di-
rectas para bajar la incidencia de la en-
fermedad, acompanada siempre por la
estrategia de vacunacion.

Mas alla de la exigencia del mercado
chino en cuanto a esta enfermedad en
particular, entendemos que es clave po-
der bajar su incidencia también por el
alto impacto que la misma tiene en los in-
dices productivos de los rodeos bovinos.

Tenemos que profundizar el para-
digma de mejorar la eficiencia y revali-
dar que toda inversion en sanidad es en
beneficio del productor y la actividad
en conjunto.

¢Se modifican los objetivos con el cam-
bio de autoridades en el organismo?
XM: No. Los planes sanitarios se man-
tienen con los objetivos planeados, que son
netamente técnicos. Mejorar la productivi-
dad de los rodeos y los mercados interna-
cionales son objetivos comunes a todos.

¢Y en cuanto al Plan de Garrapata bovi-
na? ;Cuél es la actualidad?

ACOMPANANDO TU COMPROMISO
POR LA SANIDAD Y BIENESTAR ANIMAL

f @ Visita nuestra web o Redes Sociales y entérate de todas las novedades!
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XM: La prioridad hoy es el sosteni-
miento de las zonas libres, con accio-
nes dirigidas y mayores controles, tales
como los que hemos llevado adelante
en 2021 en Corrientes y Entre Rios, los
cuales se extenderan este afio a las pro-
vincias de Cordoba y Santa Fe.

Se introdujeron mejoras en el SIGSA
para controlar de manera mas efectiva
los tratamientos previos y los movimien-
tos de hacienda.

Ademas, se llevaron adelante distintas
capacitaciones: en zonas especificas se ca-
pacitaron veterinarios y técnicos de la ac-
tividad privada en el control de garrapata.

En definitiva, hemos identificado una
serie de limitantes que generaban que la
estrategia planteada no estuviera fun-
cionando. Fue asi que corregimos los
desvios haciendo foco en la inspeccion
predespacho; la constatacion de los tra-
tamientos previos al traslado y la capa-
citacion de veterinarios y técnicos priva-
dos para que puedan acreditarse y hacer
frente a esta enfermedad en particular.

*

“En garrapata bovina, la prioridad hoy es el sostenimiento de las
zonas libres, haciendo foco en la inspeccion predespacho; la cons-
tatacion de los tratamientos previos al traslado y la capacitacion de

veterinarios y técnicos privados para que puedan acreditarse y hacer
frente a esta enfermedad en particular”.

¢{Como se manejo esto en la emergencia
por los incendios en Corrientes?

XM: La situacion fue muy dificil,
con departamentos provinciales en los
que se incendio cerca del 40% de la su-
perficie. Habia que sacar rapido a los
animales, para lo cual fue clave contar
con el soporte de veterinarios oficia-
les de distintas regionales del Senasa,
quienes asistieron al terreno y reforza-
ron su participacién en los controles
de garrapata posteriores.

Los movimientos de animales que
fueron a otras provincias como Buenos
Aires, Entre Rios y Santa Fe, fueron

*

monitoreados (aquellos que habian
salido sin tratamiento previo) y se rea-
lizaron inspecciones en los campos de
destino para identificar si los animales
tenian alglin estadio de garrapata.

De hecho, el video que circulé con un
caso de bovinos afectados en la provin-
cia de Buenos Aires (proveniente de Co-
rrientes) fue tomado por un veterinario
oficial del Senasa que se encontraba pre-
cisamente revisando la tropa.

Ante la necesidad de mover, hubo
que actuar rapidamente en destino y
sofocar posibles focos.

Trabajamos de manera coordinada y

no hubo mayores problemas.

¢Hay que esperar novedades en cuanto
al tema estradiol en bovinos?

XM: En primer lugar, hay que dejar
en claro que las medidas que se toma-
ron en torno al 17 B Estradiol tienen
que ver con una solicitud del mercado
de la Unién Europea. Sabemos que la
argumentacion técnica es discutible y
que es bueno que se use tecnologia para
hacer mas eficiente la produccion, pero
debemos sostener un equilibrio para
poder sostener los mercados.

En este contexto y luego de mante-
ner reuniones con los servicios veteri-
narios de los paises de nuestra region,
se busco una estrategia comun pensan-
do en que por este mismo tema Uru-
guay tuvo que restringir hace dos afios
la exportacion de hembras bovinas a la
UE y que Paraguay la suspendi6 tam-
bién durante seis 6 meses para esque-

Continua »»
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matizar un circuito en el cual se puedan
segregar hembras que tratadas con es-
tradiol o sus derivados.

Por eso, vale destacar el trabajo del
Senasa en cuanto a que Argentina nun-
ca debio hacer esto y sus exportaciones
se mantuvieron 100% abiertas.

Ademas, y con el objetivo de profun-
dizar el tema con el sector privado, gene-
ramos la Comision Nacional de Sanidad
Animal y Bienestar de los bovinos, en la
cual se hicieron presentes todos los invo-
lucrados. De alli surgi6é la propuesta de
generar un sistema de declaraciones ju-
radas sobre el no uso de estradiol en los
animales que se envian a faena con desti-
no a la Unién Europea.

Es una primera etapa: nos sirvid
para que no se corte el comercio y
sostener un mercado con el cual se
venia trabajando.

Sin embargo, hay consenso en cuan-
to a que no nos podemos quedar con
€s0 y por eso planteamos un trabajo a
futuro para desarrollar un sistema de
segregacion. Es decir, un registro de las
hembras que si son tratadas con 17 B
Estradiol en cada campo. De cara al
mediano plazo, debemos establecer un
sistema solido de registro de uso y tra-
zabilidad posterior de esas hembras.

Ademas, hoy esta el sistema de eti-
quetado en los productos veterinarios
que contienen estradiol o sus deriva-
dos, donde dice que no deben adminis-
trarse en animales productores de ali-
mentos para consumo humano cuyos
productos carnicos se exporten a la
union europea y/o a otros paises con
requisitos equivalentes.

Seguramente en este caso, el alcance
se amplie hacia productos a nivel gene-
ral y no solo carnicos.

¢Hay otros productos veterinarios en
una situacion similar a esta?

XM: El tema de residuos y de la
utilizacion de farmacos en animales
de produccion es un tema emergente,
que determinados mercados seguiran
impulsando. De hecho, es inminente
la publicacion por parte de la UE de
un listado de antibidticos veterinarios
que no podran ser utilizados en huma-
nos y, por ende, tampoco en animales
de produccion.

Evidentemente la identificacion y la
rastreabilidad seran cada vez mas impor-
tante para el sostenimiento de los merca-
dos. No tenemos los sistemas producti-
vos de Argentina la misma legislacion o
normas que quienes nos compran.

Tampoco tendriamos que atenernos
en nuestras actividades a las normas
de otros paises que producen seglin sus
sistemas productivos. Por eso la identifi-
cacién y rastreabilidad son la respuesta
para sostener o a abrir nuevos mercados.

¢Habra cambios en el cronograma de va-
cunacion antiaftosa?

XM: No esta previsto en el corto pla-
zo dejar de vacunar ninguna categoria.

Sin embargo, el contexto del resto
de los paises, del comercio y de las ven-
tajas comparativas que surgen, hacen
que sea necesario estar constantemente
atentos y trabajando sobre el tema.

En este contexto, vale decir que se
estan ampliando los convenios con los
Entes y Fundaciones a pedido de la nue-
va conduccion del Senasa, con la premi-
sa de dejar las bases sentadas para po-
der sumar el trabajo conjunto en otras
enfermedades de los animales mas alla
de la fiebre aftosa, siempre sobre la base
del concepto de Una Salud. g3

PREOCUPAN LOS CASOS DE INFLUENZA AVIAR EN AMERICA

DEL NORTE Y DE PESTE PORCINA AFRICANA EN DOMINICANA

Si bien muchas de las enfermedades que hoy
afectan los sistemas productivos globales
son exéticas en Argentina, la evolucion del
comercio internacional y el intercambio tu-
ristico hacen que existan riesgos concretos
para nuestro pais. Por esto, fue interesante
también conocer la vision de Ximena Melén
directora nacional de Sanidad Animal del Se-
nasa, en cuanto a la situacion global y regio-
nal de la Peste Porcina Africana y la Influenza
Aviar altamente patdgena.

“El Senasa trabaja en dos grandes campos
para hacer frente al tema (preparacion y
contingencia). Por un lado, en la prepara-
cién debemos hacer todo aquello que esté
a nuestro alcance para que las enfermeda-
des no ingresen al pais. Y en esto mucho
tiene que ver la divulgacion.

Hay preocupacion por los casos de IA que hay
en América del Norte y lo mismo con la Peste
Porcina Africana en Republica Dominicana. De-
bemos estar todos en alerta”, asequro.

Para el caso de la PPA, Melon destacé que
la preparacion tiene que ver, por ejemplo,
con contar con las pruebas diagndsticas de-

sarrolladas, capacitado al personal y a los
equipos oficiales para que puedan hacer un
diagnéstico tanto de necropsia como de la-
boratorio y l6gicamente, disponer de los kits
necesarios, etc.

Ademas, el Senasa ya cuenta con un mapa
de riesgo de las fronteras y distintas acciones
de vigilancia pasiva que estan poniéndose en
marcha en todo el pais.

“En cuanto a la contingencia, contamos con
planes actualizados y consensuados con los
distintos sectores tanto para el caso de PPA,
como de Influenza Aviar.

Si hay un evento que no pudimos evitar, tene-
mos que estar preparados”, asegurd nuestra
entrevistada. Y concluyé: “La OIE promueve
herramientas para que los paises puedan
establecer zonas de contencion en las cua-
les demostrar acciones concretas frente a un
potencial brote a los socios comerciales, para
poder asi sequir exportando. En definitiva, se
trata de la necesidad de tener un plan, infor-
marlo y darle cumplimiento para garantizar
el abastecimiento a todos los mercados a los
cuales llegan las exportaciones argentinas”.

El mensaje es claro. “Debemos estar todos en alerta”, sostiene Ximena Melon.
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REPORTE DE LA ACTUALIDAD SECTORIAL

{Como ven el futuro ganadero los

productores CREA?

QRY DESCARGA EL
INFORME COMPLETO

» Mas de la mitad de

los consultados proyecta
aumentar el stock de vientres
en un contexto en el cual esa
categoria de hacienda opera
como reserva de valor frente a
un contexto inestable.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

1.100 productores agropecuarios de

la Red CREA analiza la actualidad
del Indice de Confianza del Empresario
Agropecuario (ICEA CREA) y brinda in-
formacion sobre la perspectiva a futuro de
las distintas producciones.

Si bien los interesados pueden acceder
al documento completo al escanear con sus
celulares el Codigo QR que completa este
articulo, compartimos parte del analisis
que realiza CREA sobre actividades estra-

I a encuesta SEA realizada a mas de

tégicas como lo son la produccion ganade-
ra de carne y también la lecheria.

La ganaderia de carne

» Con precios internacionales en buenos
niveles y una demanda traccionando,
Argentina toma parcialmente las opor-
tunidades que el mercado ofrece, dada
las medidas regulatorias vigentes en el
comercio desde mediados de 2021.

» Las tasas de extraccion (TE) de machos
y hembras disminuyeron en 2021. Esto
posiblemente se deba a la extension de
los ciclos productivos por el incremen-
to en el precio de los granos, y debido
a estrategias defensivas para resguardar
valor frente al contexto inflacionario y
ante un escenario de incertidumbre.

» El 2022 inici6 con volumenes de faena
mas elevados que el promedio historico,
pero menores a los de 2019 y 2020 (afios
récords). A pesar de ello, el consumo
de la carne bovina sigue disminuyendo
(-5,5% vs 2021), principalmente asocia-
do al poder adquisitivo del salario.

» Respecto a los precios, la variacion
interanual indica que la carne bovina
supera la inflacion (+ 4).

» Los precios de la hacienda se encuen-
tran en los maximos histéricos de los tl-
timos 12 afios. Y la recomposicion en el
precio de los novillos mejora la relacion
compra-venta, generando alivio en los
sistemas de corrales. Para el resto de los

Disminuye

14% 4%

Variacion de terneros a destetaren 2022 vs 2021
Mantiene = Aumenta

A pesar del clima. La expectativa es mayor a la del afio pasado.

% Grupos CREA

sistemas productivos, la estrategia apun-
ta a sistemas mas pastoriles con ciclos
mas largos. Esta ultima estrategia tam-
bién se implementa en los encierres para
diluir el costo de compra del novillo.

» Las estimaciones en la cantidad de ter-
neros a destetar son similares 0 mayores
alos obtenidos en 2021, inclusive con las
condiciones climaticas adversas aconte-
cidas. Asi, el porcentaje promedio de
terneros a destetar estimado es de 4,2%
versus ciclo pasado.

La lecheria nacional

» Se espera una leve caida en las produc-
ciones individuales por las condiciones
climaticas del verano. Habrda que ver
cémo evoluciona esto, considerando las
estrategias productivas de los empresario
en un contexto de menor disponibilidad
de reservas y suba de costos productivos.

» El 2022 inici6 con nimeros negativos
para la demanda interna (en factura-

cién): disminuyo el volumen de ventas,
los precios crecieron por debajo de la in-
flacién, y el poder de compra del salario
se deterioro respecto a la canasta lactea.

» Para los proximos meses, los valores fu-
turos de la leche en polvo disminuyen,
pero se mantienen muy por encima de los
precios historicos (4.300 vs 3.000 U$S/t).

» En marzo se registran aumentos en los
costos productivos (+8,8%0), principal-
mente de la alimentacion (50% del gasto
total), y casi sin variacion en el precio
percibido (+1,6%). La relacion de los
indices de precio y costos es la mas baja
del altimo afo (0,81).

» El deterioro comienza a notarse en la
analisis financiero mediante el incremen-
to en los dias de endeudamiento a corto
plazo: pas6 de 31-32 en noviembre de
2021 a 35 en marzo de 2022.

Accedé al informe completo genera-
do desde CREA escaneando el Codigo

QR que completa este articulo. g3
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NUEVAS AUTORIDADES EN CORDOBA

IMPORTANTE

“Estamos para trabajar por un mejor
Colegio y una mejor profesion”

» Marcelo Calle, recientemente
elegido presidente del Colegio
Médico Veterinario de la
provincia de Cérdoba, enfatizé en
el esfuerzo colectivo y el didlogo
como motores de cambio.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

n el Colegio Médico Veteri-
E nario de Cordoba se realizé el

acto de asuncion de las nuevas
autoridades de la institucion. La cere-
monia, que tuvo lugar el 28 de abril,
conto con la presencia de representan-
tes de diferentes actores vinculados a
la profesion veterinaria, entre ellos el
Senasa, el Ministerio de Agricultura y

En vivo El evento se transmitio a través de las redes sociales.

Ganaderia de la provincia, la Univer-
sidad Nacional de Cordoba y la Uni-
versidad Catolica de Cérdoba.

También estuvieron presentes los
ex presidentes de la entidad Bernabé
Gonzalez, Juan Larghi, Osvaldo Ferro-
ni, Rodolfo Maich, Carlos Sosa, Fidel
Baschetto y Oscar Lujan.

Ellos fueron los encargados de en-
tregar los reconocimientos a quienes
inician esta nueva gestion.

Las autoridades elegidas para for-
mar el nuevo Consejo Directivo son:

* Presidente: Marcelo Calle.

* Vicepresidente: Carlos Rivero.
* Secretaria: Natalia Elstner.

* Vocal titular: Gretel Castillo.
* Vocal suplente: Ariel Cejas.

Luego de la presentacion, se leyd
una carta enviada por el ministro de
Agricultura y Ganaderia de Cordoba,
Sergio Busso, quien felicitoé a las nue-
vas autoridades y los llamé a trabajar
de forma articulada para mejorar las
condiciones de trabajo
de los veterinarios de la
provincia.

Un fin coman: mejorar
la profesion

El recientemente elec-
to presidente, Marcelo
Calle, cerr6 el acto con
un llamado al dialogo y

al trabajo colectivo para continuar con
la labor iniciada por los que lo antece-
dieron, quienes tuvieron un lugar des-
tacado en el encuentro.

“Este momento que vivimos es po-
sible gracias a todos los ex presiden-
tes que hoy estan aca y a toda la gen-
te que ha trabajado a los largo de los
afios en este Colegio Veterinario para
mejorar el bienestar de los colegas”,
comento Calle.

Luego continué su discurso des-
tacando la importancia del aporte de
cada uno en la construcciéon de una
mejor profesion: “Quienes asumimos
estos cargos tenemos una responsabi-
lidad social. No estamos en este lugar
para el beneficio personal sino para
servir al Colegio”, puntualizo.

Y agrego6: “Tenemos que dar lo me-
jor de nosotros y trabajar por la unidad
porque todos somos actores y todos los
dias tenemos una nueva oportunidad
de hacer lo mejor por el préjimo y por
la profesidn, para asi poder estar cada
dia un poquito mejor”.

En relacion al trabajo de la gestion
que comienza, el presidente destaco que
“tendremos por delante muchas bata-
llas, pero lo primero que queremos ha-
cer es escuchar, dialogar y debatir por-
que si bien no siempre tendremos todos
la misma idea, si compartimos un fin
comun: mejorar la profesion”. 43

La Libreta
Unica es valida
en todo el pais

» Tas una reunién con la
FeVA, el Senasa acepto
la Libreta Sanitaria Unica
Canina y Felina como
documento valido para
realizar tramites de
traslados de mascotas.

e amplid a todo el ambito

nacional el uso de la Li-

breta Sanitaria Unica Ca-
nina y Felina, que ahora puede
utilizarse para realizar tramites
de traslado de mascotas dentro y
fuera del pais.

El anuncio ocurrié luego de una
reunion entre el Senasa, represen-
tado por su vicepresidente, el MV
Rodolfo Acerbi, y la Federacion
Veterinaria Argentina.

Por su parte, el MV Federico
Berger, presidente de la FeVA,
destacd: “Que sea reconocida
como documento valido para el
transito es algo que planteamos
hace afios ante el Senasa y el Mi-
nisterio de Salud de Nacion. Es
un logro del que estamos real-
mente orgullosos”. 43
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VISITA A CAMPO EN SALADILLO, PROVINCIA DE BUENOS AIRES

“No contar con un plan sanitario es
negativo y se refleja en el resultado”

» Antonio Riccillo y su equipo
son los guardianes de una
produccion que transforma
170.000 toneladas de granos
en 30.000 toneladas de carne
vacuna y porcina al afo.

¢ Cuales son los tres ejes que
destacan a futuro?

FACUNDO SONATTI |
redaccion@motivar.com.ar |
@facusonatti (=] FH

7

la altura de El Mangrullo, en
A el partido de Saladillo, provin-

cia de Buenos Aires, un feed-
lot que recibe 60.000 cabezas por afio
y una granja porcina de 2.500 madres
le dan forma al Grupo Riccillo, un gi-
gante que transforma granos en carne
desde hace 35 afios.

Un camino rural de 9 kilometros
en condiciones que distan bastante de
las que se pueden considerar dptimas
es lo que separa ese cluster producti-
vo que montd Antonio Riccillo de la
Ruta Nacional 205, arteria que hace
las veces de canal tanto para la recep-

cion de los insumos como el despacho
de su produccion.

Su duefio se retrasa unos minutos
de la hora fijada para la entrevista con
MOTIVAR porque casualmente estaba
reunido con autoridades locales para
resolver el asunto vial.

“Nos prometen una solucion desde
hace décadas, pero por el momento
solo hicimos un mejorado con recursos
propios en un tramo corto de la traza”,
sefala Riccillo escoltado por su equipo
de veterinarios como testigos.

MOTIVAR viajo hasta las entrafias de
este emprendimiento que, junto a otra
granja porcina de 2.500 madres, ubicada
en General Alvear, transforma el equiva-
lente a cuatro barcos Panamax de maiz y
soja en proteina animal cada afio.

Los MV. César Moyano, encargado
del feedlot, y Agustin Colmenero, al
frente de la granja porcina mas antigua
de la firma son los guardianes de una
produccion en torno a las 30.000 tone-
ladas de proteina animal cada afio.

En un mano a mano exclusivo con
este medio, repasan similitudes y di-
ferencias de los aspectos sanitarios de
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Entre todos. Antonio Riccillo escoltado por Facundo Re

-

encargado de la é;ranja orcina); el

(

MV César Moyano (responsable de ganaderia del feed lot); el MV Agustin Colmenero (asesor ex-
terno en produccion de cerdos) y Alejandro Arévalo, a cargo de la operacion ganadera del Grupo.

ambas producciones y adelantan cua-
les seran los ejes del futuro.

Industria a cielo abierto

En El Mangrullo la zafra de destetes
que se da entre febrero y abril motoriza
en ingreso de unas 3.000 cabezas de ga-
nado bovino cada semana. La dindmica
en la recepcion es siempre la misma.

*

“Si la salud de los animales no esta acorde a su potencial, la
produccion ganadera se torna realmente inviable”.
Antonio Riccillo, Grupo Riccillo.

*

El rol del médico veterinario es
garantizar la aplicacién del plan sa-
nitario donde dos colaboradores ha-
cen el trabajo en la manga.

“La dinamica consiste en un che-
queo general de los animales, los mas
chicos se van a la recria (180 kilos es
lo normal) y el resto, después de una
sanidad de ingreso, pasa un dia en la
recepcion con rollo y agua. Ademas, se
suministran antibioticos, vacuna pre-
ventiva de neumonia, clostridiales y
antiparasitarios, como la ivermectina”,
resume Moyano su trabajo.

“En estos sistemas multi origen una tro-

o~
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Concentrados. El feedlot recibe 60.000 cabezas al afio.

pa enferma puede causar graves problemas
y generar un contagio masivo de todos los
animales. Debemos estar preparados”, ad-
vierte el médico veterinario.

Y agrega un ejemplo: “Los proble-
mas de sarna muchas veces vienen desde
el campo y contagian el lote. No solo se
busca evitar esas situaciones, sino tam-

Crecer. La granja de la empresa en Saladillo cuenta con 2.500 madres.

bién garantizar la sanidad general de los
animales. Para ello, a los 15 dias se repi-
ten las aplicaciones y, en el dia a dia, nos
ocupamos de revisarlos para detectar
problemas de forma preventiva”.
Riccillo sostiene que atenerse al plan
sanitario es importante porque, de lo
contrario, sus consecuencias se reflejan

en los resultados de la empresa.

Mientras tanto, la inversion en sani-
dad puede alcanzar tres puntos de los
costos totales.

En ese sentido, Moyano aporta un
margen de tolerancia en linea con lo
que ocurre en otros feedlots de simi-
lares caracteristicas en la provincia de

Buenos Aires.

“El ratio de mortandad deberia es-
tar por debajo del 1,5%, el cual se logra
con clima seco. Sin embargo, muchas
veces en temporadas dificiles de lluvia,
las muertes son inevitables y eso eleva el
numero de cabezas perdidas destrozan-
do el promedio. Asimismo, el confina-
miento es la principal herramienta para
palear el factor climatico, por lo cual
sumamos los primeros dos galpones”.

A fines de diciembre de 2019, el
Grupo Riccillo habilité un galpon esta-
bulado de 9.000 metros cuadrados con
capacidad para 3.000 animales para
mercado interno o 2.000 gordos para
exportacion. Ahora, ya tiene dos, en
los cuales invirtid cerca de un millon de
dolares en cada caso para lograr mejo-
res resultados productivos.

Pero sigamos con nuestro recorrido...

Tras la recepcidn de los animales, los
mismos reciben una dieta de recria por

Continua »»
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dos semanas para luego pasar a una
mas energética en pos de lograr el en-
gorde en un plazo variable de 90 a 120
dias. “La nutricion debe ser balanceada
y que todos los componentes estén en
su justa medida porque de lo contrario
puede generar problemas digestivos
como acidosis o aquellos sin comida
que, luego, comen de golpe y tienen
una indigestién que puede provocar la
muerte por asfixia”, advierte Moyano
uno de los principales contratiempos.

“En el feedlot la principal causa
de muerte es la neumonia, sobre todo
durante el invierno. Esto coincide mu-
chas veces con la llegada de anima-
les chicos o sufridos por carencia de
pasturas o aquellos de feria con dos
o tres dias sin dieta, sumado a climas
hostiles, como lloviznas y la presencia
de barro”, sefiala el encargado de esta
unidad de negocios Y completa: “Lo
ideal seria que los animales vengan con
minerales o alguna vacuna respirato-
ria al pie de la madre. Si lo atendiesen
bien desde la cria, podriamos reducir
los efectos en el feedlot. De hecho,
debido a esas carencias, tenemos que
hacer dos dosis en el establecimiento
para cumplir con la efectividad”.

Las ventajas de un ciclo completo
“El estatus sanitario argentino es
envidiable y las granjas de ciclo com-
pleto reducen las transferencias entre
establecimientos disminuyendo tam-
bién los riesgos”, dispara Colmenero al

Atentos. En la granja se busca prevenir el ingreso de enfermedades.

definir en dos lineas lo que sucede con
la produccién porcina local.

Y agrega: “A pesar de que estd
creciendo la presencia de sistemas in-
tegrados, como los popularmente ex-
tendidos en Europa, Brasil y los Esta-
dos Unidos; en la Argentina el estatus
es mas estable”.

En cuanto a la producciéon en las
granjas de Riccillo, el médico veteri-
nario sefiala que, en los ultimos cua-
tro afios, “cerramos los planteles e
ingresamos solo machos al centro de
inseminacion de un origen conocido y
desarrollamos nuestra propia genéti-
ca desde bisabuelas, abuelas hasta las
madres de cria. Eso estabilizé la salud
de forma significativa: al conocer muy
bien el perfil de la granja, podemos
adelantarnos a los agentes que pueden

“El estatus sanitario argentino es envidiable y las granjas de ciclo completo
reducen las transferencias entre establecimientos disminuyendo los ries-
gos”. MV Agustin Colmenero, encargado de la produccion porcina.

Coincidencia. Bien
las carmnes son los temas del futuro.

estar animal, medio ambiente e inocuidad de

“En sistemas de encierres multi origen debemos evitar el ingreso de una
tropa con problemas sanitarios que se puede traducir en un contagio ma-
sivo al resto de los animales”. MV César Moyano, encargado del feedlot.

llegar a aparecer”.

Asimismo, en los ultimos afios el
Grupo Riccillo comenzé a aplicar una
politica de inmunizacién sobre madres y
cachorras de reposicion para maximizar
la transferencia via calostro. “En la pe-
lea por la salud siempre se va perdiendo,
porque nunca podés tener una efectivad
del 100%”, sentencia Colmenero.

Y agrega: “Si bien hacemos una
produccién porcina que tiene la misma
genética, alimentacién y ambiente, hay
niveles de 120 a 140 kilos de carne por
m2, con lo cual la tasa de estrés, agre-
sion entre animales y contagios son
muy altos, por eso si un hecho se va de
control nos pega fuerte”.

Para Riccillo, no quedan dudas que,
si bien todas las producciones intensi-

vas requieren especial atencidon sanita-
ria, es en el sector porcino que se torna
mas trabajoso.

“El mayor problema en las granjas,
como en toda producciéon intensiva,
es el respiratorio. Hoy, a partir de to-
dos los avances para lograr altos nive-
les de rendimiento, superiores al 75%
en materia de conversiéon. Lo que se
gana en carne y musculo se pierde a
nivel huesos y aparato respiratorio”,
advierte el profesional.

Y sigue: “Los estandares de comi-
da mejoraron considerablemente, pero
después de los respiratorios los pro-
blemas que siguen son los digestivos
porque las raciones son cada vez mas

Continua »»
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intensivas en proteinas y energia que
tiene sus efectos en todo el aparato”.

El médico veterinario no reduce su
atencion solo a aspectos meramente
sanitarios. Para Riccillo, su rol cobra
fuerza también tanto en reproduccion
como terminacion.

En este caso, los costos pueden dupli-
car a lo que ocurre en el feedlot al saltar
del 3 al 6% de los costos totales. “Si la
salud no funciona, la produccion se tor-
na inviable”, asegura su dueno.

“En la practica, como veterinarios,
estamos tanto para armar como im-
plementar el plan sanitario y atender
las urgencias, pero también participa-
mos de la reproduccion, gestion del
plantel, el centro de inseminacion y
sus técnicas, en nutricion y estrategias
de alimentacion; el control de pro-
duccién y puntos criticos de la granja
y capacitacion del personal son otras
areas donde hemos ganado terreno”,
repasa Colmenero, acompafiado del
MYV Juan Pablo De Titta, encargado
en la granja de General Alvear.

Nuevos desafios

“En el futuro inmediato los desafios
en producciones intensivas tanto de
cerdos como carne vacuna van a girar
sobre tres pilares: bienestar animal,
medio ambiente e inocuidad de la car-
ne”, senala Colmenero.

Y agrega: “La gente quiere que los
animales vivan bien y estén libres de
antibiéticos. Para eso hay que tener
en cuenta otros puntos, como por
ejemplo en el cerdo, la necesidad de
crecer en volumen a partir de mejo-
ras en la genética. Asimismo, debe-
mos tener espacios de cuarentena en
frontera para evitar poner en riesgo

LA REDUCCION DEL USO DE ANTIBIOTICOS PLANTEA UN NUEVO PARADIGMA

“Ante cada lanzamiento que llevan ade-
lante los laboratorios veterinarios se abre
la puerta a tener que realizar analisis del
costo beneficio en cuanto a su incorpora-
cion en el manejo de los animales”, ad-
vierten a coro los médicos veterinarios
que forman parte del equipo del Grupo
Riccillo durante la visita de MOTIVAR
a las instalaciones ubicadas en Saladillo,
provincia de Buenos Aires.

"En cualquier caso, el punto de equilibrio
lo termina poniendo el productor”, agrega
Antonio Riccillo, al frente de un grupo que
produce alrededor de 30.000 toneladas de
proteina animal cada 12 meses.

“Hay un nuevo paradigma que es la reduc-
cion del uso de antibidticos y en ese senti-
do, cada semana recibo media docena de
visitas que proponen incluir en la dieta de
los cerdos probiéticos u hongos. Sin embar-
go, si bien es cierto que la aplicacién en
exceso de antibi6ticos genera resistencia,
las nuevas tendencias muchas veces no son
efectivas y llevan a un mayor uso. Es decir,
logran el efecto contrario al deseado”, ase-

el estatus sanitario nacional”.

Para Riccillo, en ese futuro lo ideal
es tener un veterinario involucrado en
el trabajo diario de cada produccion
sobre todo porque los niveles de espe-
cializacion son muy altos. A su vez, la
mirada de otros profesionales en algu-
nos aspectos centrales como la nutri-
cion es clave, al mismo tiempo que las
capacitaciones sean constantes.

“En los feedlots la tarea la hace el
personal guiado por veterinarios y
también la colaboracion de profesiona-

gura el productor.
En el caso del feedlot, en cambio, se utilizan
antibiéticos tanto como terapia de shock
para atender casos puntuales, como tam-
bién para evitar las neumonias.

“En los corrales los primeros 15 dias son
los mas intensos en ma-
teria sanitaria. Nosotros
hacemos hoteleria y si
bien la mayoria envia
animales en buen estado,
también estan aquellos
productores que compran
por precio antes que ca-
lidad”, sefiala el creador
del feedlot.

“En los dltimos afos la
presencia del piojo que
deriva en sarna crecid,
lo que nos lleva a gastar
mas dinero al aplicar me-
dicamentos tanto internos
como externos. Lamen- =
tablemente, los criadores
conservan una cultura atn

les externos tanto de aquellas empresas
que hacen los nucleos, como las visitas
de los laboratorios”, explica Moyano.

A lo que su jefe advierte: “No
siempre tuvimos veterinarios a cargo
de todo el proceso. Hoy, la zootecnia
es una expertise donde el médico ve-
terinario también estd cada vez mas
involucrado y participa de la mesa de
toma de decisiones con una mirada
mercantilista, mas alla de la repercu-
sidn sanitaria que pueda tener cada
droga”. (Ver recuadro)

en la cual ven a la sanidad como un gasto y
no como una inversion y solo piensa en ha-
cer su zafra anual de terneros sin preservar la
calidad”, analiza Antonio Riccillo y anticipa a
MOTIVAR que ya puso un pie en la activi-
dad de cria para revertir esa tendencia.

*

Antonio Ricdillo. El productor recibio a MOTIVAR y dialo-
g6 sobre distintas tendencias en el manejo de los animales.

En cuanto a las granjas porcinas,
Colmenero senala que es mas comun
que sean veterinarios los encargados
de esas unidades de negocios, pero,
en cualquier caso, al tener volumen
también contamos con acceso a pro-
fesionales externos.

“Las empresas externas aportan su
“know how” y suelen realizarse también
capacitaciones para todo el equipo”, ase-
gura Riccillo. Y admite: “Muchas veces
no se citan porque la sobreinformacion
puede ser contraproducente”. 43
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FECHA Y LUGAR A DETERMINAR. (Cérdoba Argentina, Agosto - Septiembre)

Promo

Comercio Veterinario

Comprando 20 u
Comprando 15 kits Comprando 30 kits de FOLI-REC x 30ml

Te llevas 30 kits Te llevas 60 kits Te llevas 20 u
[ iSin cargo! ] [ iSin cargo! ] [ iSin cargo! ]
©+Entrada ©+Entrada + Hotel* <+ Entrada
al simposio. al simposio. 2 noches. a la fiesta exclusiva
de Zoovet®

Invitaciones 100. Maximo 2 por cliente.

(*) Hotel 4 estrellas con desayuno. Habitaciones dobles o triples.
La disponibilidad de entradas para IRAC, plazas de hotel y accesos al
evento exclusivo, son limitados. Maximo dos por cliente.
Operaciones facturadas en abril. Pago con valores al 31/08 - 30/09 - 51/10 del 2022.

Promocion valida en la Republica Argentina.
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ACTUALIDAD Y FUTURO DE LA EMPRESA RADICADA EN SANTA FE

Entre sorteos y novedades, Zoovet
volvié a mostrar su potencial

ESCANEA EL CODIGO
QRY MIRA EL

EVENTO COMPLETO
EN VIDEO

» La empresa transmitio en
vivo el cierre de una destacada
accion comercial y fueron sus
directores, Enrique Ariotti y
Daniel Della Schiava quienes,
ademas, destacaron las
inversiones, lanzamientos y
planes a futuro.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

fines de marzo, el laboratorio
AZoovet volvié a acaparar la
atencion del sector veterinario
al concretar el sorteo de los dos vehi-
culos Toyota Yaris (patentados) pues-
tos en juego en una accion comercial
que finalizé el pasado 28 de febrero e
involucré productos de su linea de ani-
males de compaiia.
El encuentro se realizo en la planta

En Santa Fe. Pablo Gaitan, Luciano Aba, Daniel Della Schiava y Enrique Ariotti.

ubicada en el Parque Tecnoldgico del
Litoral Centro, en Santa Fe, fue condu-
cido por el editor de MOTIVAR y la Re-
vista 2+2, Luciano Aba, y se transmitio
en vivo por YouTube.

Los interesados en ver el evento com-
pleto pueden hacerlo escaneando el C6-
digo QR que completa este articulo.

La jornada cont6 con la activa parti-
cipacion de Enrique Ariotti y Daniel De-
lla Schiava, directores de Zoovet, quienes
coincidieron en destacar el éxito de la
accion que promocionoé los productos
Spinomax Duo comprimidos (Spinosad

27% - Lufenurén 10%); Pets Protector
Max (Fipronil 10% - Metopreno 10%);
Pets Protector Spray (Fipronil 0,25% -
Metopreno 0,25%) y las pipetas P1. (Imi-
dacloprid 10%) y PI.P (Imidacloprid 8%
- Permetrina 30%), a los cuales se sumo
con un creciente éxito en unidades ven-
didas el Kit Tratamiento antiparasitarios
integral para perros y gatos de la firma.
“Todos estos productos crecieron en
unidades vendidas por sobre el merca-
do interno de animales de compaiia
en 2021. Los veterinarios cada vez mas
eligen nuestros productos en todo el

pais”, remarcé Ariotti.

“Zoovet nunca para. Siempre apues-
ta por mas”, sumoé Daniel Della Schiava
para dar paso al gerente comercial de la
empresa, Pablo Gaitan, quien confirmé
que en el primero de los sorteos (desti-
nado a los vendedores de distribuidoras
que se sumaron a la accion) el ganador
fue Mario Calo (Distribuidora Vete-
rinaria Kronen). En segundo lugar, se
sorted la instancia orientada a médicos
veterinarios. Alli el ganador también de
un Toyota Yaris fue el MV Alejandro
Angelino, de Rosario, Santa Fe.

Vacuna contra la rabia

Otra noticia compartida durante la jor-
nada estuvo ligada a Rhabdo-Like Recom-
binante (VLPs), vacuna contra la rabia
animal. “Recibimos por parte del Senasa el
certificado de aprobacion del primer lote y
en el corto plazo estaremos comercializan-
do en el mercado local y luego en otros lu-
gares del mundo”, remarcd Ariotti.

Se trata de la primera vacuna bio-
tecnoldgica contra la rabia a partir de
particulas pseudovirales y generada en
células animales modificadas por inge-
nieria genética. Fue desarrollada por un
equipo de cientificos y cientificas de la
Universidad Nacional del Litoral y el
CONICET, es fruto de una investiga-

Continua »»
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Mejorando el presente

RINOQIM

Vacuna contra
Rinoneumonitis equina.

Minimice los riesgos contra el aborto equino.

El control de ultima generacion, su exclusivo adyuvante
Bioquick y la incorporacion de cepas actualizadas
circulantes, aseguran elevados estandares de calidad y
optima proteccion prologada frente al aborto equino.

Disponibilidad garantizada

Produccién en Argentina

un paso adelante

Mas de 40 ainos al servicio del mercado

ROMIKIN

Informacion técnica.

Administracion:

Yeguas gestantes: Aplicar durante el quinto, séptimo y noveno
mes de gestacion. Ante un riesgo concreto de exposicion
vacunar cada 30 dias. Revacunar anualmente con el mismo
plan sanitario o segun criterio veterinario.

Equinos a partir de los 4 meses de edad: aplicar 2 dosis con
intervalo de 21 dias, luego revacunar semestralmente o segun
criterio veterinario.

Composicion:
Cultivo inactivado de Herpes Virus Equino 1.

Conservantes:
Metorgan y Gentamicina; Adyuvante: Polimeros
y Gel de Aluminio.

Dosis:

2ml Frasco conteniendo:
Via intramuscular 10 ml /5 dosis

Contactenos para mas informacion.
info@biochemig.com www.biochemiq.com

Romikin SAU

Paraguay 1535 C1061ABC Buenos Aires, Argentina
T (011) 4872-1200 /Cel: (+ 54911) 6936-3287
consultasvet@romikin.com

Materias primas de ultima generacidn
para la industria farmacéutica,
veterinaria y nutricion animal.
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cién que comenzo en 2008 y que tomd
impulso por medio de la articulacion
publico-privada por la cual el conoci-
miento del sistema cientifico nacional
fue potenciado por las capacidades de
Zoovet, Cellargen Biotech y Biotecnofe
para hacerse realidad.

Esta vacuna antirrabica destinada a
perros, gatos y posteriormente bovinos,
tiene la misma eficacia que otras dispo-
nibles en el mercado pero no emplea vi-
rus en su sistema productivo. Se realiza
en base a una particula similar al virus
(virus like particle). “Las células fueron
modificadas en su genoma para producir
una estructura o particula pseudoviral
compuesta de glicoproteinas idénticas a
las que presenta el virus, pero sin su ge-
noma. Esa particula es incapaz de provo-
car una infeccion, pero si proteccion en el
animal vacunado”, explicaron.

Mas tecnologia en la linea de antipara-
sitarios de Zoovet

En la transmision, se mencionaron
también los avances del proyecto ini-
ciado alla por 2019 también junto al
CONICET y la UNL para desarrollar
un collar antiparasitario de liberacion
controlada con aplicacion en terapias

Zoovet ..

vet
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Canvac
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Vacunas. La empresa ya tiene imagen para las marcas de

lo que serd su linea de biolégicos.

Se los llevaron. Mario Calo y Alejandro Angelino ganaron los
autos involucrados en el sorteo de Zoovet.

de sanidad en mascotas.

“Hace 3 afios comenzd esta idea
que hoy ya esta en proceso de aproba-
cion inminente para sus dos presenta-
ciones destinadas a perros en Senasa.
Vamos a marcar un antes y un des-
pués en el segmento de los collares”,
destaco Daniel Della Schiava.

Y agregd: “Tenemos un compro-
miso con la innovacidén permanente”.

“Pets Protector Collar es un producto
de alta tecnologia, en un segmento muy
competitivo, en el cual vamos a poder
ofrecer una formulacion con la combi-
nacion de dos activos estratégicos (Del-
tametrina 6% - Fipronil 3%)”, reforzo
Ariotti, para luego explicar que el pro-
ducto demostrd un 100%
de eficacia durante 8 me-
ses contra garrapata y que
en septiembre se avanzara
con la correspondiente
prueba para el caso de las
pulgas.
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Nueva planta de vacunas

S" También desde la em-

presa se enumeraron las
distintas inversiones que
se vienen realizando en el

Parque Tecnologico del Litoral Centro
de Santa Fe. “Hay varias obras en mar-
cha, como un deposito de productos
semielaborados, la ampliaciéon del co-
medor y oficinas, pero sin dudas el mas
ambicioso es la nueva planta de vacunas
para perros, gatos y equinos que estamos
construyendo”, agregd Della Schiava.
“Ya tenemos nuestra propia identidad
de marca para la linea de vacunas. Bajo
el paraguas de Zoovet Bio, ya hemos re-
gistrado las lineas Can Vac y Fel Vac”,
sostuvo Enrique Ariotti, para luego dar

a conocer las propuestas iniciales.

» Felvac triple felina: rinotraqueitis vi-
ral felina, enfermedad respiratoria cau-
sada por Calcivirus y panleucopemia
felina, causada por parvovirus felino.

» Canvac L2: leptospirosis canina (2
serovares).

» Canvac L4: leptospirosis canina (4
serovares).

» Canvac Puppies 4 (0,5 mL): mo-
quillo, parvovirus, hepatitis, y tos
de las perreras.

» Canvac 5: moquillo, parvovirus, hepa-
titis, parainflueza y tos de las perreras.

» Canvac 6: moquillo, parvovirus, he-
patitis, parainflueza, tos de las perre-
ras y corona virosis canina.
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Expansion. El laboratorio avanza en su infraestructura.

“Mas alla de las pruebas y certifica-
cion del Senasa, vamos a avanzar tam-
bién en la validacion de todo el proceso
de produccion por parte del Centro de
Medicina Comparada que dirige Hugo
Ortega, en la FCV de la UNL (Esperan-
za)”, sostuvo Ariotti. Y completo: “El
objetivo es producir la mejor vacuna, en
la mejor planta habilitada por Senasa
bajo normas GMP vy tener certificado
el proceso de elaboracion de cada una”.

La construccién y puesta en mar-
cha de esta nueva planta es fruto de un
crédito oficial (ARN) y tendra una su-
perficie de 600 metros cuadrados, con
cuatro pisos totales.

Ademas de esto, desde Zoovet se apro-
vecho el evento para destacar otros dos
recientes lanzamientos de su linea de ani-
males de compaifiia: Barbitol y Full Hepat.

“Seguimos invirtiendo y creciendo
con propuestas innovadoras en el merca-
do argentino, sin perder el foco en toda
la expansion que tenemos en el campo de
las exportaciones. Este es otro pilar estra-
tégico para Zoovet, con muchas posibi-
lidades en los mercados en que ya parti-
cipamos, tanto como en aquellos que lo
estaremos haciendo en el corto plazo”,
concluyé Daniel Della Schiava. 43
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LEJOS DE RETRAERSE, LA PROBLEMATICA AVANZA

“Los colegas nos reportan una enfermedad
que antes no veian en los bovinos”

» Analizamos junto al Vet.
Adrian Lifschitz, de la FCV de
Tandil y el CIVETAN, la presencia
de sarna bovina en diferentes
provincias ganaderas. ; Qué pasa
con los tratamientos? ; Cémo
abordar hoy el problema?

LUCIANO ABA
luciano@motivar.com.ar
@aba_luciano [}

omentarios generales en relacion
a los frecuentes reportes de vete-
rinarios y productores en cuanto
a presencia de sarna bovina en campos de
cria y recria, feedlot y tambos de regiones
donde la problematica se habia erradicado.

Decidimos entrevistar a Adrian Li-
fschitz, docente de la Catedra de Far-
macologia en la FCV de la Universidad
Nacional del Centro e investigador del
CIVETAN (CONICET) en Tandil.

“La sarna bovina es una enferme-
dad que durante afios estuvo ausente o
con un nivel de apariciéon bajo en rela-
cién con lo que ocurria en nuestro pais
hasta fines de la década del 80 cuando
se avanzd en su control, con un fuer-

te soporte técnico por parte
del Dr. Jorge Nuiiez. Luego
de esto, hubo generaciones
de veterinarios que durante
afios no vimos sarna en los
campos ganaderos”, nos
introducia al tema Adrian
Lifschitz en una entrevista
realizada con MOTIVAR y
que puede verse completa
escaneando el Codigo QR
que completa este articulo.

Y reforzo: “La situacion
ha empeorado afio a afio de
forma masiva desde 2014 y
2015 cuando referentes del
INTA de Rafaela, como Os-
car Anziani, y la FCV de Tandil por me-
dio del equipo de César Fiel, alertaron
sobre una mayor incidencia”.

Mas alla de esto, el profesional expli-
¢6 que la problematica actual en cuanto a
sarna bovina se refleja en distintos tipos de
establecimientos productivos, sean estos
feedlots, campos de cria y recria o tambos.

“Entendemos que, en toda la zona
templada y templada — fria esta habiendo
problemas importantes de sarna (Cérdo-
ba, Santa Fe, Buenos Aires y La Pampa)”,
asegurd Lifschitz en didlogo con MOTI-
VAR. Y reforzd: “Los colegas nos repor-
tan constantemente sobre la presencia de
esta enfermedad que antes no veian. Aho-
ra empieza a bajar la temperatura con dias

Lifschitz. “No es una pérdida de tiempo encerrar a la hacienda
para revisar la presencia de sarna”.

humedos y seguramente se incrementaran
los problemas. Incluso tuvimos reportes
de sarna activa durante el verano, lo cual
es un indicador del potencial aumento en
la incidencia de la enfermedad”.

MOTIVAR: (Existen trabajos que confir-
men la gravedad de la situacion?
Adrian Lifschitz: La poca informacion
actualizada con la que contamos hace que
el abordaje de la sarna bovina sea hoy mas
complejo. Tenemos que ir generandola de
manera estandarizada para poder luego
hacer recomendaciones especificas basa-
das en la evidencia. Toda la informacién
epidemiologica en los diferentes sistemas
productivos que uno puede encontrar para

las parasitosis internas o para el
caso de la garrapata en el Nor-
te, esta faltando para sarna.

¢{Cambié la enfermedad des-
de los afos '80?

En este punto ya entramos
en el terreno de las hipotesis.

Entiendo que la enferme-
dad no cambié, sino que las
que fueron cambiando son las
poblaciones. Hemos ido gra-
dualmente hacia poblaciones
de susceptibilidad reducida, por
no decir resistentes: soluciones
que hasta hace poco respondian
siempre bien, hoy no lo hacen
del mismo modo en todos los casos.

¢Esto tiene que ver con fallas en los tra-
tamientos?

El tratamiento mayormente utilizado
en estos afios contra la sarna bovina fue a
base de lactonas macrociclicas, principal-
mente ivermectina y por via inyectable.

Teniendo una herramienta eficaz, de
facil manejo (desde la optica del produc-
tor) y con un precio que en los ultimos
20 afios se redujo considerablemente, el
potencial tratamiento al ingreso se hace
con ivermectina y no se le da -a nivel ge-
neral- ninglin tipo de seguimiento.

Esta practica desplazd a la otra op-
cion de tratamiento que tiene la sarna

MOTIVAR

bovina que son los bafios de inmersion
o de aspersion, siendo estos ultimos de
mas dificil implementacion frente a una
enfermedad tan contagiosa que requiere
el 100% de eficacia. Si quedan animales
con acaros vivos, se reestablece el ciclo.
Si bien los bafos de inmersion son
mas efectivos, la realidad nos muestra
que en muchas zonas ganaderas los es-
tablecimientos no los tienen construidos
o estan sin uso desde hace muchos afios.
El control de la sarna requiere una
accion terapéutica concreta y un compo-
nente importante de manejo: al tratarse
de una enfermedad tan contagiosa es cla-
ve intervenir profesionalmente y de ma-
nera adecuada para evitar la reinfeccion.

Desde el CIVETAN realizaron un estu-
dio sobre la eficacia de la ivermectina.
¢Cuales son las conclusiones?

AL: En 2016 y junto al equipo del Dr.
César Fiel llevamos adelante un trabajo en
un engorde a corral con una importante
cantidad de hacienda, en el cual probamos

dos formulaciones diferentes y esquemas
de tratamiento distintos a base de ivermec-
tina. Uno con una dosis y otros con dos
(repitiendo a los 7 dias). Bajo situaciones
controladas y teniendo todos los anima-
les una alta concentracion de ivermectina
comprobada, ninguna opcién de trata-
miento llegd al 100% de eficacia.

(Y fuera de los feedlots?

AL: Luego de realizar aquel trabajo,
comenzamos a ir entonces a campos con
sistemas extensivos de cria y recria, con-
firmando resultados similares.

No quiero decir con esto que en el
100% de los casos donde se emplean, las
lactonas vayan a fallar. Pero hay lugares
donde se hace un correcto tratamiento y
seguimiento, con las respectivos raspajes,
y a los 14 dias seguimos viendo animales
con un alto nivel de acaros. Los trata-
mientos estan empezando a fallar.

(El tratamiento es mas complejo en
el tambo?

Atentos. El control de esta parasitosis requiere de una accion terapéuti

&= - o € 3

L

Ca concreta y un

compromiso importante desde el punto de vista del manejo de los animales.

AL: En este sistema los profesiona-
les tenemos una cantidad restringida de
tratamientos: hay muchos farmacos que
se eliminan por leche y para usarlos hay
que considerar su periodo de retiro. En el
caso por ejemplo de las lactonas inyecta-
bles, no esta permitido su uso en anima-
les en ordefe ya que el periodo de retiro
seria tan largo que su utilizacion es inclu-
so econdmicamente inviable.

Es decir que, frente a una situacion
sanitaria compleja, incluso tenemos res-
tringido el arsenal terapéutico.

¢Cual es el mensaje en cuanto al com-
portamiento e impacto de la enferme-
dad en los distintos sistemas?

AL: Hablamos de una enfermedad

Continua »»
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que necesita un diagnostico precoz por-
que es muy contagiosa. Si antes nos que-
dabamos tranquilos luego de realizar el
tratamiento con lactonas inyectables al
ingreso, ya no podemos hacerlo.

Se requiere una actualizacién profe-
sional con mucho seguimiento.

La sarna entra a los lotes y produce
enorme pérdidas en kilos. Se habla de 60 o
mas kilos en sistemas intensivos y hasta 20
kilos en dos meses en sistemas extensivos.

En nuestro caso particular, vimos que
animales con un alto grado de infestacion
(trataos), no solo no ganaban peso, sino
que perdian 20 kilos promedio en 28 dias.

Mas alla de esto y cuando la cobertu-
ra de las lesiones llega al 50 o0 60% de piel
del animal, podemos tener mortandades
como las que han tenido algunos estable-
cimientos recientemente, con cientos de
terneros involucrados.

Los veterinarios rurales se van a te-
ner que acostumbrar a raspar animales
cuando vean lesiones en la piel, para ha-
cer una observacion cualitativa con una
lupa o un microscopio. Habra que volver
a acostumbrarse a hacer seguimiento de
tratamientos a través de raspajes.

¢Qué soluciones pueden hoy los vete-
rinarios proponer a los productores en
cuyo campo ya esta el problema?

AL: Tenemos productos que estan
aprobados como acaricidas y son los que
debemos usar. Lamentablemente y en la
busqueda de alternativas, padecemos que
la biologia corre mas rapido que la gene-
racion del conocimiento. Para hacer nue-
vas recomendaciones de forma masiva de-
beremos poder validarlas cientificamente
para no empezar a hacer tratamientos
empiricos “porque el vecino lo hace” o un
colega que cree que un producto no apro-

*

“Entendemos que, en toda la zona templada y templada — fria esta ha-
biendo problemas importantes de sarna. Empieza a bajar la temperatu-
ra con dias humedos y sequramente se incrementaran los problemas”.

bado le anduvo bien.

La recomendacion para el colega es
que esté cerca del tema. Tenemos todavia
la posibilidad de evaluar en cada caso las
lactonas macrociclicas aprobadas. Asi-
mismo, se empiezan a construir banade-
ros en distintas regiones, en lo que actia
como un reposicionamiento de los trata-
mientos de inmersion propiciados por el
Dr. Nufiez para lograr la erradicacion en
los establecimientos.

La sarna es una enfermedad del cam-
po, con la cual es muy dificil convivir.
No podemos dejarla dentro del campo,
es necesario hacer los tratamientos que
en cada caso se decidan a los animales
que ingresan y apartarlos dos semanas
para controlar via observacion y raspaje
la evolucion del tratamiento.

Siel profesional nota fallas, existen otras
opciones de tratamientos dentro de las lac-
tonas, como puede ser la doramectina, o en
algunos casos formulaciones de larga ac-
cion que estén aprobadas como acaricidas.

¢Cual es la problematica en cuanto a
emplear productos que no estan especi-
ficamente aprobados como antisarnico
en este caso?

AL: En primer lugar, que no hicieron
la prueba oficial como acaricidas. Luego,
el problema es la conclusion errénea de
los colegas sobre una eficacia que puede
no ser tal, difundiendo tratamientos no
comprobados cientificamente.

El problema lo tienen ahora y necesitan

*

resolverlo. Eso es entendible, pero las for-
mas que mencionamos son las que hoy se
deberian emplear; por eso hoy hay feedlots
construyendo bafiaderos de inmersion.

En cuanto a la prueba oficial para
los productos, vale decir que es exigente,
pero fue pensada antes que surgieran las
formulaciones concentradas de larga ac-
cion: enfrentamos un problema que no
teniamos hace décadas, que volvio reno-
vado y para el cual no hemos actualizado
las herramientas para enfrentarlo.

¢ Qué soluciones vislumbras a futuro?

Ya es tiempo de que se produzca una
reunion o confluencia entre diferentes sec-
tores para abordar la problematica, con la
vision del Senasa, la Academia, los INTA,
la industria de laboratorios farmacéuticos
y los veterinarios, para aunar visiones para
empezar a encontrar soluciones concretas.

En esta nueva era del rebrote de la sarna
bovina los colegas veterinarios requieren re-
comendaciones para su control y para eso es
necesario poder generar la evidencia de que
algun producto no aprobado como acarici-
da aun, pueda tener efecto.

No se vislumbra la posible aparicion
de un farmaco nuevo contra la sarna. Por
lo cual deberemos avanzar en la hipotesis
del reposicionamiento de tratamientos o
evaluar otros farmacos.

Otra alternativa a mediano plazo es que
alguna nueva aprobacion de producto con-
tra la garrapata tenga un efecto contra la
problematica, como lo nuevos comprimi-

N
s

Sarna. ; Cual serd la solucion definitiva?

dos pulguicidas y garrapaticidas para los
perros, donde se revoluciono el tratamiento
de la sarna demodécica, lo cual nos tienta
de pensar en un paralelismo con la sarna
de los bovinos. Si bien es cierto que algu-
nos laboratorios han realizado pruebas al
respecto, aiin no esta probada su eficacia.

Es necesario brindar recomendaciones
claras que permitan actuar dentro de un
marco donde se pueda estar seguro de qué
producto y como se debe usar.

¢Y al productor, cémo se lo involucra?

Hay que involucrarlo en la informacion
y en la necesidad de que apoye a su veteri-
naria, si es que lo tiene. No es una pérdi-
da de tiempo encerrar a la hacienda para
revisar la presencia de sarna. Es clave que
el ganadero entienda que hablamos de un
problema que requiere la participacion de
un veterinario. No se pueden hacer las co-
sas por la recomendacion de un vecino.

Necesitamos generar un ambito de
discusién con los diferentes actores invo-
lucrados en el sistema para encontrar las
mejores soluciones. 43

MOTIVAR

YBaldini
veterinaria

DISTRIBUIDORA EQUINA
envios a todo el pais en 24hs.

TRAYECTORIA PROFESIONAL EN

LA PLATA 41 esq.120

® +549221 463-4363
info@veterinariabaldini.com.ar www.veterinariabaldini.com.ar

tel/fax 0221425-5729/427-3246

Alvear 241 02326 454142

0 Veterinaria Baldini

EL MERCADO EQUINO
SAN ANTONIO DE ARECO

(&) vetebaldini

Consulta con tu médico veterinario

Mas sanidad, mas oportunidades.

.

il

SUPLENUT®

SUPLEMENTO MINERAL
DE COBRE Y ZINC

Y

iy

Solucion inyectable
Para Bovinos

F
El

ROTATEC J5@

’H SINDROME DIARREA NEONATA!
¥ MASTITIS COLIFORME
Fara Bovinos

.I I
VENTH BAJD BECETA
S0 VETERINARID

B0 DOSIS DE 3 mL

Y

i

50 VETERINARID

Il

(3
g
I
o

i

<

Biogénesis Bago

La evolucién de la salud animal.

Usando tecnologia durante el preparto garantizas el
nacimiento de terneros con inmunidad fortalecida.
Se recomienda aplicar:

ROTATEC J5®: vacuna para prevenir la diarrea neonatal.
Transmite anticuerpos al ternero a través del calostro de
la madre. Recorda que esta enfermedad es la principal
causa de muerte en terneros recién nacidos.

SUPLENUT®: evita la carencia de cobre y zinc y fortalece
el sistema inmunitario de los terneros.

- ) Biogénesis
Bago




Pagina 40 - Industria

MOTIVAR

COMUNICACION OFICIAL DE LA EMPRESA NACIONAL

Se presento una nueva tecnologia de
reproduccion bovina

» El laboratorio Agropharma
lanz6 al mercado un producto
que aseguran revolucionara
un sector dinamico y en franco
crecimiento dentro de la
actividad ganadera.

1 afio 2022 inici6 con una no-
vedad de alto impacto para el
sector ganadero.

El laboratorio Agropharma recibi6é
la aprobacion por parte del Senasa de
su producto BullSynch®, una innova-
dora herramienta especialmente dise-
flada para activar la funcién ovarica
y reducir los periodos improductivos
durante el puerperio.

Seguin destacaron desde Agrophar-
ma, esta plataforma de liberacion in-
teligente es un sistema calibrado para
que se libere progesterona y se extinga

dentro de un tiempo establecido, con
el objetivo de lograr dinamizar la ac-
tividad reproductiva de animales en
anestro. Y, a su vez, la sincronizaciéon
de animales ciclicos para agrupar las
ovulaciones y asi organizar la ventana
de fertilidad para el servicio por to-
ros”, completaron.

“Hablamos de un producto de
caracteristicas unicas, que permite
aumentar el porcentaje de prefiez
a la cabeza de paricion. Ademas,
concentra el servicio, con benefi-
cios tanto para los animales, como
para los veterinarios y, principal-
mente, los productores. Por ejem-
plo, alcanzar terneros mas pesados
al destete, minimizando las catego-
rias improductivas”.

Convocado el Lic. Victor Tonelli
para evaluar el impacto productivo
y econdmico de dicha tecnologia,
manifesto: “Agropharma presento
una tecnologia que permitiria alcan-
zar mejoras significativas en la rapi-

"Agropharma presento una tecnologia que permitiria alcanzar me-
joras significativas en la rapida salida de anestros en los vientres con
servicio natural a través de la implementacion de tecnologias basa-
das en este nuevo producto cuyo nombre comercial es Bullsynch”.
Victor Tonelli, consultor ganadero.

da salida de anestros en los
vientres con servicio natural
a través de la implementacion
de tecnologias basadas en este
nuevo producto cuyo nombre
comercial es Bullsynch”.

Considerando que la apli-
cacion de la tecnologia so-
bre la base de Bullsynch y el
adecuado asesoramiento pro-
fesional podria generar una
mejora minima del 10% en la
tasa de destete y un cambio
en la proporcion de terneros
cabeza, cuerpo y cola que
pasarian de la situacién base
de 1/3 en cada etapa a una
relacion de 60%, 25% y 15%,
respectivamente, se realiza-
ron los calculas de mejoras en
la tasa de destete, la tasa de
reposicion, la produccion de
carne por ha y el diferencial
de kilos netos adicionales de
terneros para una media de
100 vientres en servicio.

Se ponder¢ finalmente los nimeros
en relacidn a la participacién mencio-
nada de cada region sobre el total de
vacas asignadas por el MAGPyA.

Cuando se agregan los beneficios
que genera la mayor tasa de destete
en la reduccion de la tasa de repo-
sicién y la mayor disponibilidad de

Progestigeno
Estrbgeno

2]
e

S
=,
2
—
(= ]

SOLUGION INYECTABLE

i

i1l AGROPHARMA
o,

.

terneros a la venta, se generan me-
joras significativas en la tasa de ex-
traccion del stock y en la produccion
promedio de kg de carne por hecta-
rea que generando beneficios econd-
micos superiores al 20%. 43

Fuente de la informacion: www.agro-
pharma.net.
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GESTION DEL NEGOCIO

i Qué tener en cuenta para planificar
una precampana desde la veterinaria?

ESCANEA EL copico O [0

QR Y ENCONTRA
MAS INFORMACION [w]

» El Tablero de Control
pueden ayudar a trazar

estos planes y a evaluar
como van avanzando los
objetivos planteados. Ayudan
a tomar decisiones a partir de
informacioén consolidada.

MV. MBA. Zoetis Argentina
antonio.j.castelletti@zoetis.com

uchos de los veterinarios de
grandes animales venden pro-
ductos y/o servicios profesiona-

les desde su veterinaria. Ademas, algunos
poseen negocios adyacentes como talabar-
teria o nutricion, por nombrar algunos.

En todos estos casos es importante sa-
ber como esta funcionando cada unidad
de negocio en particular y la veterinaria
como empresa en general.

En cada unidad de negocio es impor-
tante, como hemos visto en otras notas

ANTONIO JOSE CASTELLETTI '

también disponibles en www.dosmasdos.

com.ar, tener una planificacion estratégi-

ca -de cada negocio en particular- donde
podemos definir los objetivos que deben
tener ciertas caracteristicas:

» Especificos: ;qué queremos lograr?

» Medibles: ;cuanto queremos lograr?

» Asignables: tiene que haber una perso-
na responsable de ese objetivo.

» Realistas: jlo podemos lograr con los
tiempos actuales que disponemos y
con los recursos que tiene mi empresa?

» Medibles: jcuando se va a lograr?

Un ejemplo de un objetivo puede ser
incrementar las ventas de alimento balan-
ceado en un 10% en mostrador en el mes de
Jjulio. Muchas veces por falta de tiempo o de
organizacion es dificil el monitoreo mensual
de las variables del negocio en la veterinaria.

Primer paso para una gestion eficiente

Una de las herramientas utilizadas
en gestion es el Cuadro de Mando In-
tegral. Tiene 4 perspectivas: financiera,
del cliente, de aprendizajes y crecimien-
to e interna donde se pone en manifiesto
los indicadores a partir de una vision y
mision empresarial.

Muchas veces comenzar a trabajar con
esta herramienta se hace dificil. Por eso, una
manera conveniente para medir mas de una
variable es dar un primer paso con el uso de
un Tablero de Control como el que pueden
descargar escaneando el Codigo QR que

acompana esta nota.

El Tablero de Control
es una herramienta geren-
cial que tiene por objetivo
principal presentar el estado
actual de uno o varios ele-
mentos de la medicion (indi-
cadores, planes, estrategias,
iniciativas) de la gestion de
una empresa, en este caso la
veterinaria, bien sea a nivel
global o por cada una de sus
areas o procesos.

¢Qué son los indicado-
res o KPI?

Un indicador, métrica o
KPI (de rendimiento) es aquel cuyos resulta-
dos permiten saber como estan funcionan-
do nuestras acciones y mejorar aquello que
estamos midiendo.

Los indicadores dan informacion
para facilitar la toma de decisiones y nos
permiten medir cada proceso: el ingreso
que genera, cuales son los gastos, compa-
rar entre distintos periodos. Existen mul-
tiples KPI y todo depende del grado de
accesibilidad de la informacion y grado
de analisis que uno quiera llevar.

De cada indicador, se debe determinar:
» Frecuencia de actualizacion: tiem-

po que transcurre entre distintas ac-

tualizaciones de los datos (diaria, se-
manal, mensual, etc.).

- L
Tomarse el tiempo. Es clave analizar el resultado de
cada unidad de negocio y de la veterinaria en general.

» Apertura: forma en la cual se puede
clasificar la informacion para acceder
a sucesivos niveles de desagregacion
(matrices multidivisionales por pro-
ducto, sector geografico, concepto de
analisis, entre otros).

» Referencia: base sobre la cual calcu-
lar las desviaciones. Puede ser un es-
tandar, la historia, el mes anterior, el
promedio de los ultimos doce meses,
el presupuesto inicial o revisado, un
objetivo o una meta, etc.

» Parametro de alarma: niveles por
encima o por debajo de los cuales
un indicador es preocupante. En este
caso una alarma podria ser una dis-
minucién en la cantidad de unidades
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vendidas en el segmento antiparasita-
rio en el mes de marzo o abril. En mu-
chos casos se puede usar un sistema
de semaforos como: si el porcentaje es
mayor o menor a unidades vendidas
que el mismo mes que el afio pasado
usando un criterio de alarmas segin
el porcentaje de crecimiento.

» Grafico: forma de representar grafica-
mente la realidad que muestra la infor-
macion (grafico de torta, barras, etc.).

» Responsable de monitoreo perma-
nente: debe existir un responsable de
cargar la informacién y el seguimiento
de los indicadores.

¢Para qué se utilizan los tableros de
control en las veterinarias?

Las veterinarias desarrollan estrategias
(gjemplo: precamparias), planes (ejemplo:
descuentos o promociones) y tacticas (ejem-
plo: visitas a clientes o charlas a futuros
clientes) todo el tiempo a lo largo del afio co-
mercial. Los tableros pueden ayudar a los
veterinarios a trazar estos planes, a eva-
luar cémo van los objetivos planteados.

Ayudaran a tomar decisiones a partir
de informacién consolidada.

Beneficios de su uso

Lo ideal es empezar utilizando los
indicadores que ya hay disponibles en la
veterinaria. Las métricas o KPI deben
ser faciles de calcular y entender. Si llevan
mas tiempo que el ahorro que pueden ge-
nerar debe evaluarse su utilidad.

Algunos de los beneficios que se ve en
la implementacion de Tableros de Control
en las veterinarias de grandes animales son
la visibilidad rapida y concisa, brindan una
mayor visibilidad con la informacion dispo-
nible; menor tiempo en el analisis y toma de
decisiones, ayuda a mejorar los prondsticos
comerciales, se visualiza de una mejor ma-
nera las ventas y compras.

Los Tableros de Control son un paso
mas para ir tomando informacion y ana-
lizarla de manera rapida. Luego se podra
arribar a Cuadro de Mando Integral don-
de el veterinario pueda delinear su vision y
bajar esto a metas claras que le permitan
crecer 0 mantenerse en el mercado. 43

SALIO LA REVISTA 2+2 DE MAYO

Marketing y habilidades “blandas”

para los veterinarios

ESCANEA EL
CODIGO QRY

DESCARGA LA
REVISTA COMPLETA

Ya esta disponible la segunda edi-
cion del afio de la Revisa 242 (www.
dosmasdos.com.ar), en la cual se pue-
den encontrar una serie de contenidos
pensados para abordar el dia a dia de
las clinicas y puntos de venta veterina-
rios de todo el pais.

Aquellos interesados en descargar el
material completo en PDF ya pueden
hacerlo con solo escanear el Codigo QR
que completa este articulo. Alli encon-
traran la opinién de columnistas como

ISE EXTIR Gy

Javier Paoloni, A : mﬁ?ﬁ:"‘}%’i‘#{é‘;_’ﬁ
Natalia Luka,
Eliana Mogo-
l6n, José¢ Luis
Villaluenga,
Antonio Cas-
telletti y Javier
Sanchez No-
voa, entre otros referentes y
periodistas de la Revista 2+2.

(Qué hacer con los servicios tradicio-
nales? ;Como abrir una veterinaria?

(Qué saber hoy del mudo de las re-
des sociales? ;Por qué es clave definir
una estrategia de atencion telefonica en
las veterinarias? Esto y mucho mas en
una edicion imperdible, ya disponible
también en www.dosmasdos.com.ar.
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CON LA MIRA PUESTA EN LA ERRADICACION CAMPO POR CAMPO

‘La mejor manera de combatir a la
sarna es no teniéndola”

» Sin medias tintas, el MV
Miguel Mejia nos cuenta como
se vive hoy la problematica
causada por esta parasitosis
puertas adentro de los distintos
sistemas ganaderos en nuestro
pais. ; Cual es el debate?

LUCIANO ABA

luciano@motivar.com.ar
@aba_luciano [

bovina es el productor”, nos decia
hace tres afios el MV y asesor ga-
nadero Miguel Mejia, al abordar los por-
menores de una enfermedad parasitaria de
cuya estrategia de erradicacion llegd a par-
ticipar alla por fines de la década del "80.
Pandemia mediante, el tema sigue vi-
gente y ocupa buena parte de las discu-
siones, charlas y debates entre veterinarios
de todo el pais, muchos de los cuales estan
transitando su primera experiencia frente a
una problematica de alto impacto sobre el
bienestar y la productividad de los rodeos.
“Hoy todo el mundo esta hablando de
sarna bovina”, nos ilustraba la situacion
dias atras Miguel Megjia (@MejiaVet, en

E 1 principal perjudicado por la sarna

Twitter), al reestablecer su dialogo con MO-
TIVAR para actualizar su vision sobre el
tema y reforzar la postura en cuanto al tipo
de solucion que se deberia abordar a campo.

“Si un bovino tiene sarna, la tropa tie-
ne sarna. Debemos avanzar en estrategias
de erradicacion de la enfermedad campo
por campo”, nos decia el profesional.

En este marco, el referente que forma
parte de un equipo de asesores que traba-
ja en campos ganaderos de Buenos Aires,
Cordoba, Santa Fe y La Pampa, com-
partié su mirada en cuanto al potencial
desarrollo a futuro de esta problematica
sanitaria en nuestro pais.

MOTIVAR: ;Cual es la situacion que estas
viendo a campo en relacion con el tema
sarna en bovinos?

MM: Desde hace ya varios afos que ve-
mos sarna bovina en distintas zonas y sis-
temas productivos. De hecho, en el caso de
los tambos, hace 10 afios que venimos aler-
tando sobre la presencia de la enfermedad.

Lo mismo ocurre con los feedlots y hace
un tiempo empezamos a verla también en
campos de cria y de invernada. Claramente
ésta es sarna que se importa. Estamos mo-
viendo sarna, importando sarna.

Si se nos viene un invierno con estrés
-poco pasto, himedo, con dias nublados
de temporal- vamos a ver muchos mas
casos, y mas severos de la enfermedad.

(Tenemos que esperar a verla o em-

pezar a perder kilos para hacer algo?

Hoy todo el mundo en la ganaderia
esta hablando sobre si trata o no trata a
sus animales, mientras que lo relevante se-
ria tomar la decision de pelearnos en serio
contra la sarna y establecer acciones con-
cretas para solucionar el problema.

Los kilos no se pierden solo cuando ve-
mos la enfermedad sobre el animal...

¢Ahi entra en juego el concepto de la erra-
dicacion en cada campo?

MM: Este es un concepto que viene des-
de los afios 80, cuando el Dr. Jorge Nufiez
-referente en el tema- nos decia algo asi
como que “si Australia habia podido erra-
dicar la sarna con bafiaderos de hace 100
afnos y productos también antiguos, era
porque se podia”. Y es asi: si se conoce el
ciclo de la enfermedad y se trabaja de ma-
nera profesional, con las herramientas ade-
cuadas, la sarna se acaba para siempre.

Ya Pasteur demostro que la generacion
espontanea no existe. Si no hay de donde
contagiarse no hay sarna.

En base a esto y a que los tratamientos
que se solian hacer al ingreso de la hacienda
con lactonas macrociclicas en algunos casos
no generan la respuesta esperada, comenza-
mos a ver feedlots construyendo bafiaderos
de inmersion en zonas donde los mismos no
formaban parte del paisaje de los campos
ganaderos y debatiendo con sus veterinarios
los protocolos a emplear.

Mejia. “Si no hay de donde conta-
giarse, no hay sarna”.

¢Estan medidas las pérdidas actuales que
genera la enfermedad?

MM: No contamos con investigaciones
actuales en cuanto a pérdidas por sarna en
bovinos en nuestro pais. Tenemos las que
nos dejo Jorge Nufiez, quien ya en su tiempo
hablaba de feedlots de Estados Unidos que,
por tardar 15 dias en tratar la enfermedad,
se fundieron. La sarna no perdona.

Algunas veces, en Twitter, vemos que
muchos veterinarios comentan tener tal o
cual porcentaje de animales con lesiones cli-
nicas en sus rodeos. ..

En esos casos, debemos tratarlos a todos.

Si un solo bovino tiene sarna, la tropa

Continua »»
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tiene sarna. Debemos acostumbrarnos a ha-
blar de sarna si, o sarna no (como era antes
y como debe ser), por tratarse de una enfer-
medad del rodeo y muy contagiosa.

Si bien su aparicion clinica y severidad
depende de muchos factores como el cli-
ma y el estrés de los animales, hoy son la
excepcion los campos ganaderos que no la
tienen presente en algun grado.

(Como vamos a abordar este tema?

Hay productores que hace ya dos o tres
anos que estan luchando (y perdiendo)
contra esta problematica.

¢Ha habido mortandades tltimamente?

MM: Absolutamente.

Asi como las que veiamos en la década
del 80, el afio pasado nosotros con nues-
tro equipo de trabajo tuvimos tres mor-
tandades muy importantes por sarna en
establecimientos distintos: varios cientos
de cabezas en cada caso.

¢{Como ves la participacion de los veteri-
narios en este tema?

MM: Imprescindible. Hay que sentarse
con los productores, analizar la situacion
y decidir. ;Vamos a convivir con la sarna?

Si toman esta decision, les sugiero que
antes hagan las cuentas de las potenciales
pérdidas con una calculadora.

(Lo que queremos es solamente no ver
las lesiones? ;O el objetivo es realmente
combuatirla? Si es asi, la mejor manera de
hacerlo es no teniéndola.

Después de muchos fracasos en el pa-
sado, entendimos esto y lo aceptamos.

Debemos armar un plan de erradica-
cion para cada campo afectado por la sar-
na, buscando mitigar al maximo su ingre-
S0y posterior propagacion en la hacienda.

Claro que no el 100% de las medidas
que tomemos funcionaran a la perfeccion,

pero en la mayoria de los casos, cuando lo
hacés, te va bien. Cada quien debera ana-
lizar cual es el planteo de erradicacion que
realiza, evaluando si los tratamientos que
se empleaban siguen funcionando o la po-
sibilidad de avanzar en la construccion de
bafiaderos de inmersion.

Imprescindible sera prevenir el ingreso de
la sarna por medio de animales que ingresan
al campo instalando lazaretos para separar-
los el tiempo que la enfermedad dicta.

¢Qué cuestiones centrales hay que tener
hoy presente en el campo?

MM: Hay que saber que tenemos que
dar dos bafios para que recién después los
bovinos queden sin acaros encima.

Del mismo modo, estar atentos a que,
si doy una lactona, durante un tiempo voy
a tener acaros vivos sobre el animal.

Hay temas técnicos que deben discutir-
se cuando se decide la erradicacion.

Esto significa, por ejemplo, que todo
ternero nacido se trata con ivermectina o se
bafia porque puede ser portador. Significa
que, en un cadaver con materia organica
y cuero, los acaros

bafio de inmersion. Hemos probado insta-
lar tineles con distintas presiones, etc, para
avanzar con aspersion, pero en mi opinion,
este tipo de bafo siempre tiene un grado de
dificultad mayor a la hora de lograr una co-
bertura total y efectiva sobre los animales.

En los tambos se convive con la sarna
por desgracia y porque venimos fallando
en los intentos de erradicacion.

En mi caso, nunca veo que esta parasito-
sis tome una dimension “explosiva”en vacas
en ordefe, como en las recria, por ejemplo.

Mas alla de esto, es clave dejar en claro
que no tenemos informacién sobre pérdi-
das en tambo por sarna, como tampoco
recomendaciones concretas sobre como y
con qué actuar. Me encantaria que los or-
ganismos oficiales nos bajaran pautas de
trabajo y poder decirnos hacia donde va-
mos. ;Vamos a terminar generando resis-
tencia también a los piretroides?

Dificilmente contemos con una nueva
molécula o farmaco para enfrentar a la
sarna. Por eso es tan importante cuidar las
herramientas que tenemos y trabajar para
evitar su ingreso a los campos.

jes de piel, tomar muestras e identificar
cada caso. Debemos saber transmitirles
la importancia de ser responsables de su
hacienda y que enciendan las alarmas si
ven que los bovinos tienen “lesiones ra-
ras”, que antes no veian. Para erradicar
la sarna del campo, necesitamos contar
con las herramientas técnicas adecuadas
y el compromiso de todas las personas
involucradas en la estrategia.

¢ Como visualizas el futuro inmediato?

MM: Lo que deberia pasar es que todos
los sectores y personas involucradas en el
tema deberiamos trabajar todos seriamen-
te en funcion de una solucion, con la guia
obviamente de las instituciones oficiales.

En los afios “80 la industria se puso el
tema al hombro y los laboratorios tenian
equipos completos de profesionales reco-
rriendo los banaderos y brindando un ser-
vicio especifico sobre la sarna.

Los veterinarios tenemos que capa-
citarnos y hablar.

Necesitamos entender, saber y poder
dar respuestas serias a los productores.

Después  hay

van a vivir mucho
mas que los 10 0 12

L 4

“Desde hace anos vemos sarna bovina en distintas zonas y sistemas

que trabajar y me-
dir. En muchos

o 15 dias que pue- nrodctivos, £n tambos, en feedllots y ahora también en campos de crig  SAmPos ya es ruti-

de vivir el acaro (o
20, segin reportd

y de invernada. Estamos moviendo sarna, importando sarna”.

na desparasitar y
a los 10 dias hacer

Candela Canton de
la FCV de Tandil,
para condiciones de laboratorio).

¢Es mas complejo el tratamiento en el
caso de los establecimientos lecheros?
MM: Efectivamente, es mas complica-
do por el tema de residuos y los cuidados
que hay que mantener en torno a la admi-
nistracion de farmacos. No me imagino
haciendo pasar una vaca lechera por un

L 4

¢ Como se involucra al personal del campo?
MM: El rol del personal del campo es es-
tratégico. Mucho de lo que podamos lograr
en el aspecto sanitario depende de ellos. Por
eso lo primero que debemos hacer es ca-
pacitarlos; mostrarles videos de los acaros,
compartiendo recomendaciones para que
puedan reconocerlos sobre los animales.
Clave sera ensefiarles a realizar raspa-

un HPG. Se puede.
Hay que planificar.

Incluso en feedlots ya se esta separan-
do a la hacienda luego de los tratamien-
tos al ingreso con productos acaricidas.

A la vez, hoy asesoramos campos de
invernada con protocolos de recepcion
de terneros (en base a lactonas).

Siempre es posible que, de igual manera,
la sarna ingrese al campo pero tenemos que
intentar lo mejor posible para evitarlo. 43
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AUNQUE EL CONTEXTO NO AYUDE

Bedson cumple 43 anos y lo festeja con
una distincion especial

ESCANEA EL
CODIGO QR Y MIRA

LA ENTREVISTA
COMPLETA EN VIDEO

» En el marco de un nuevo
aniversario del laboratorio
argentino que exporta mas

del 85% de su produccién,
dialogamos con Alicia Romero
de Colusi, quien nos da detalles
sobre un nuevo reconocimiento.

redaccion@motivar.com.ar

principios de abril y en el marco
A de su 43° Aniversario, Bedson

fue reconocida por Deloitte,
Santander Argentina y la Universidad
de UCEMA como una de las mejores
empresas de Argentina.

“Recibir este premio es una caricia
en tiempos complejos. En Bedson hace
mucho nos esforzamos por formar
equipos cada vez mas consolidados.
Son estas personas las que posibilitan
este tipo de reconocimiento”, aseguro

Primera persona. Alicia Romero de Colusi en dialogo con MOTIVAR.

Alicia Romero de Colusi, responsa-
ble de la firma nacional en un mano a
mano exclusivo con MOTIVAR (los inte-
resados pueden escanear el Codigo QR
que completa este articulo para ver la
entrevista completa en video).

Vale decir que durante el proceso
llevado adelante por Deloitte Bedson
recibio auditorias que involucraron a
todas las areas de la empresa, desde
la administracién, hasta el laborato-
rio de calidad, por ejemplo. “Nos da
satisfaccion saber que en todos estos
afios hemos sabido mantener nuestra
busqueda por la excelencia. Sin dudas
que surgieron oportunidades de mejora

— e

sobre las cuales ya tomamos notas para
seguir mejorando”, completd nuestra
entrevistada.

MOTIVAR: ;Cuéles son las primeras re-
flexiones en el marco del aniversario?

Alicia Romero de Colusi: Siempre
son positivas y cargadas de emocion.

Somos una empresa radicada en Ar-
gentina y con una amplia trayectoria
en el mercado veterinario. Exportamos
a 50 paises aproximadamente el 85% de
lo que producimos en nuestra planta de
Pilar, en Buenos Aires.

Contamos con un equipo interna-
cional establecido en distintos paises
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Presente. Eugenio Colusi es hoy el vicepresidente de Bedson.

del mundo, entre ellos Malasia, Qatar,
Bahréin y tantos otros mas.

La vocacion de seguir abriendo mer-
cados esta intacta e iremos por aque-
llos paises en los cuales atin no estamos
presentes. A pesar de las distancias y
gracias al equipo que hemos confor-
mado, lograrlo es posible. Contamos
con 90 colaboradores en Argentina, los
cuales llegan a 120 si sumamos a aque-
llos que trabajan en nuestras filiales.

Siendo una empresa con una clara vi-
sion internacional ;Como evaluan el
contexto actual?

ARC: El mundo esta en un momento

estapal

ACOMPANANDO A LA INDUSTRIA
FARMACEUTICA Y VETERINARIA DESDE 1936.
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complejo y Argentina no escapa de eso.

A veces solamente miramos las co-
sas a través de un problema politico
particular, pero en este momento, la
problematica es global.

Empezamos a salir de la Pandemia
y comienza una guerra que sin dudas
también nos afecta.

El contexto en este momento es
muy complejo, para Bedson y para
cualquier empresa, en Argentina y
en el mundo.

Mantener nuestra produccion es un
desafio, un trabajo constante que re-
quiere de un alto compromiso de todos
nuestros colaboradores, con los que
coincidimos en que mas alla de todo,
debemos seguir creciendo y cumplien-
do con sus clientes.

(Cuales son las lineas en las que estan
trabajando?

ARC: Entidades como el CONICET
son para nosotros una pata muy im-
portante, al igual que la Facultad de

Ciencias Veterinarias de Tandil o el
INTA, por citar solo algunos ejemplos.
Bedson no se queda solo.

Nuestro equipo de I+D esta buscan-
do constantemente nuevas soluciones,
escuchando de algun modo hacia don-
de va el mercado. Seguimos trabajando
en desarrollos para el area de ganade-
ria y exploramos la linea icticola por-
que sabemos que es importante.

¢Qué cualidades de los primeros afos
de Bedson atin mantienen?

ARC: Podriamos decir muchas cosas.
Son 43 afios de trabajo permanente.

Lo que siento es que con Bedson
somos distintos. Primero porque pre-
valecer todo este tiempo a los vaivenes
politicos y econémicos no es sencillo,
pero sabemos que cuando se trabaja
con conviccion, entusiasmo y planes a
futuro, se puede salir adelante.

Por supuesto que también creo que
cuando recibis una semilla como la que
dejaron el Dr. Arnaldo Colusi y Omar

Romano, quienes forjaron una empre-
sa distintas, porque pensaban distinto.
Lograron un sello distintivo que perdu-
ra en el tiempo.

Hoy me toca estar al frente de Bed-
son con el acompafiamiento de Euge-
nio Colusi, con quien todos los dias
venimos a la plata a seguir mejorando.

Acompanamos la forma de pensar
que tenia Arnaldo en la empresa. Hay
que entusiasmar a la gente, hay que
estar permanentemente atendiendo al
cliente, que es y sera nuestra prioridad
siempre mirando el entorno.

El trabajo que hacemos de accion
social también habla del perfil de nues-
tra empresa.

Seguimos apostando al futuro. Por
eso vamos por muchos anos mas.

¢{Como se gestiona ese mix entre el de-
sarrollo técnico y comercial que impul-
saron Colusi y Romano?

ARC: Yo destaco dos cosas que son
fundamentales. En primer lugar, ha-

blamos de dos buenas personas. Ese
es un valor que realmente para mi es
prioritario. Y después, ellos hicieron
una buena conjuncion.

El Dr. Colusi, como microbiélogo,
aportd enormemente con su trabajo
tanto a campo como detras del mi-
croscopio. Claro que a eso se sumo la
mirada comercial de Omar Romano,
proponiendo una mirada distinta.

Con sus conocimientos ¢ ideas pasa-
mos rapidamente de ser un laboratorio
de biologicos a uno de farmacos, lo-
grando estar a la vanguardia por ejem-
plo con lo que fue la introduccion de la
Fosfomicina en el mercado.

Otra cosa que destaco es la perma-
nente vocacion por la atencion a los
clientes. Esa era su preocupacion, los
clientes. Y asi sigue siendo, con el foco
en ellos, ofreciendo producto de alta
calidad en conjunto a un servicio del
mismo nivel.

Seguimos manteniendo el mismo
entusiasmo de siempre. 43
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PARA NO PERDER DE VISTA A LOS PEQUENOS PRODUCTORES

i Circulan Brucella suis y el virus de la
enfermedad de Aujeszky en La Pampa?

ESCANEA EL copico O] EI

QR Y DESCARGA EL
INFORME COMPLETO

» La respuesta es afirmativa y
surge de la evaluacion sanitaria
en porcinos de establecimientos
periurbanos de la localidad
pampeana de Uriburu realizada
por el INTA Anguil.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

cioén porcina argentina son estable-
cimientos que tienen hasta 10 cer-
das productivas, y solo el 13% tienen mas
de 500 madres. En La Pampa, el 80% de la
produccién esta en manos de productores
que tienen hasta 10 cerdas productivas.
Este sector se caracteriza por pro-
ducciones familiares, con escasa o nula
tecnificacion y bajos indices producti-
vos; tienen escaso conocimiento sobre la
prevencion y control de enfermedades,
escasa asistencia técnica y ausencia de

S egun el Senasa, el 72% de la produc-

normas de bioseguridad. A este grupo
de productores se lo considera de riesgo
para el control y erradicacion de ciertos
agentes infecciosos que no solo afectan
econdémicamente la produccion, sino que
también la salud publica.

Con esto en mente un grupo de inves-
tigadores del INTA Anguil se plated el
objetivo de detectar la circulacion de Bru-
cella suis y del Virus de la Enfermedad de
Aujeszky en pequenos productores de da
localidad de Uriburu, La Pampa.

Quienes deseen acceder al documento
completo pueden hacerlo escaneando el
Cddigo QR que completa este articulo.

Caracterizacion de los productores

En la localidad de Uriburu (La Pampa)
las explotaciones porcinas se caracterizan
por ser producciones de entre 10-20 madres,
en sistemas semi - intensivos al aire libre,
con superficies pequefias y dificultades en la
tenencia de la tierra. Las instalaciones son,
en general, deficientes en cuanto a corrales,
mangas y suministro de agua. El 50% de los
productores poseen parideras de chapa.

Predomina la produccion de lechones
(8-10 kg), ocasionalmente engordan ca-
pones (110 kg) destinados a la produccion
de chacinados frescos y embutidos, para
autoconsumo y venta a terceros.

Debido a que, un nimero importante de
productores esta localizado muy cerca del
ejido urbano o dentro de él, se implementd

un relevamiento sanita-
rio de enfermedades de
importancia zoonotica
y de impacto repro-
ductivo. A fin del afio
2016 y principio del
2017 se trabajo en un
relevamiento parcial de
porcinos en 6 estableci-
mientos de la localidad,
se tomaron muestra de
sangre a 40 reproduc-
tores se detectaron cero
casos positivos Bru-

cella Suis y si se detec-  [ERSSFPRETNIIINEIS

Dato. Casi un tercio de los productores evaluados sufren la
presencia de estas enfermedades.

Cuadro N° 1: Representacion de cantidad y porcentaje de animales positi-

taron 6 casos de Virus Animales Cantidad Porcentaje Cantidad Porcentaje

de la Enfermedad de positivos positivos establecimientos  establecimientos

AquZky (VEA)- Brucelisis 3 1,03 3 9,70
partir de estos ro- RN, 16 5,52 8 25,80

sultados se siguid en un

plan de accién parapo- 1@ 2l el

der sanear a todos los

porcinos reproductores de establecimientos
peri- urbanos de la localidad. Se localizaron
y relevaron 31 productores, con 215 cerdas
madres, 39 cachorras de reposicion y 36 pa-
drillos, haciendo un total de 290 animales.

Relevamiento sanitario

Entre los meses de enero a marzo del
ano 2021, se realizaron los sangrados a
todo el plantel reproductor (n=290) para
la deteccion de anticuerpos contra Brucella
Suis y VEA. La sangre extraida de la vena

cava craneal fue procesada en el Laborato-
rio de Sanidad Animal de INTA (Anguil-
La Pampa). Se centrifugé a 3.000 rpm du-
rante 5 min para obtener el suero.

Las técnicas serologicas que se aplica-
ron fueron para Bs de aglutinaciéon con
antigeno tamponado en placa (BPA) y
polarizacién fluorescente (FPA) segin
Nielsen et al., (1999). Ambos Kit comer-
ciales fueron del Laboratorio

Continua »»
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Biolégico de Tandil (Buenos Aires -
Argentina). Se consideré animal positivo
aquel que reacciono de forma positiva a
BPA y luego mostro6 titulos > 85 en valo-
res de FPA. Para VEA se utilizo un kit
comercial de ELISA de bloqueo para la
deteccion de anticuerpos especificos para
la glicoproteina E del VA (CIVTEST—
Laboratorios Hipra, Girona- Espana).

Resultados

De los 290 animales muestreados, se
detectaron 3 casos positivos para Brucella
Suis, que representa el 1,03% de los ani-
males, distribuidos en 3 establecimientos
(9,70 %). Por otro lado, se detectaron 16
casos positivos para VEA (5,52 %) en 8
establecimientos (25,80 %0).

Solo 2 establecimientos comparten ca-
sos positivos para Brucella Suis y VEA, lo
que reduce a 9 los establecimientos (29 %)
que han visto afectados por alguna de es-
tas dos enfermedades (Cuadro 1).

Desde el punto de vista de la incidencia,
considerando los establecimientos que com-
parten casos de ambas enfermedades, surge
que casi un tercio de los productores (29%6)
sufren la presencia de estas enfermedades.

Los resultados son relevantes si se con-
sidera que este tipo de sistemas producti-
vos semi-intensivos poseen alto grado de
proximidad, con frecuentes intercambios
comerciales de animales e insumos en ge-
neral, cambios de parcelas ocupadas y re-
novacién de productores. En el mediano
plazo, todas las unidades productivas esta-
rian comprometidas en forma irreversible,
desde el punto de vista sanitario, ademas
del riesgo a la salud publica. 43

Autores: Murcia VN, Beneitez A, Lorda H,
Giménez H, Fort M. INTA Anguil.
murcia. vanina@jinta.gob.ar:
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Estudio exploratorio sobre Mycoplasma

hyopneumoniae ;
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Mycoplasma hyopneumoniae (M.
hyopneumoniae) es el agente causal de
la neumonia enzodtica porcina (NEP) y
es el principal agente involucrado en el
complejo respiratorio porcino.

Las infecciones de M. hyopneumo-
niae son ampliamente distribuidas y
conocidas en el mundo por las pérdidas
econdémicas debido a los costos sani-
tarios, disminucion del crecimiento y
desarrollo de la piara y alta mortalidad
causada por la asociacion de agentes
etiologicos secundarios.

La transmision del agente ocurre por
contacto directo entre animales que com-
parten el mismo corral, como también
indirectamente mediante el contacto con
aerosoles ambientales contaminados has-
ta 9,5 km de distancia.

Los lechones al nacimiento son consi-
derados libres de infeccion mientras que,
su primer contacto con la bacteria ocurri-
ria durante el periodo de lactancia. Ibarra
et al. (2000) reconocen que la mayor inci-
dencia clinica y patologica de la NEP se
daen el rango de edades 20 y 50 kg PV.

El monitoreo de la presencia de M.
hyopneumoniae en cerdos vivos propor-
ciona informacion util sobre la dinamica

de infeccidon dentro de la piara,
los factores influyentes y las es-
trategias de prevencion y con-
trol empleadas correctamente.

El aislamiento de la bacte-
ria es complicado debido a las
exigencias de preparacion del
medio y de control para lograr
el desarrollo de colonias.

En Argentina, estudios realizados por
Tamiozzo et al. (2011) determinaron la
presencia de varios genotipos de M. hyop-
neumoniae en diferentes granjas del pais e
incluso en animales de una misma granja.

En la provincia de La Pampa hay un
total de 145.000 cerdos de los cuales no
existen registros de la existencia de la en-
fermedad, pero se presume su presencia
por ser tan ubicua en el resto del pais.

El objetivo del presente trabajo fue
realizar un estudio epidemiologico de
campo para determinar la prevalencia de
M. hyopneumoniae en granjas porcinas
de la provincia de La Pampa.

Materiales y métodos

Se seleccionaron al azar 20 estableci-
mientos porcinos del norte de la provin-
cia de La Pampa. De acuerdo a May et
al. (2012), fueron clasificados segin la
cantidad de cerdas reproductoras que in-
tegraban la actividad en criaderos semi-
intensivos o criaderos extensivos.

Los establecimientos sumaron una
existencia total de 5450 cerdos (272 cer-

.y ‘“

Ir a campo. Se realizé un trabajo epidemiolégico.

dos/granjas). Se muestrearon aleatoria-
mente el 10% de los animales entre 20 y 50
kg PV de cada uno de los establecimien-
tos, obteniendo un total de 218 muestras.

Resultados y discusion

En los criaderos muestreados al azaren
la provincia de La Pampa no se detecto la
presencia del agente. Esta diferencia pue-
de deberse a que Tamiozzo et al. (2011)
muestrearon criaderos intensivos en zonas
del pais donde la distancia entre criaderos
es inferior a 9,5 km entre si, limite de dis-
tancia propicia para la dissminacion de la
enfermedad (Otake et al., 2012).

A diferencia de Tamiozzo et al.
(2011) las granjas muestreadas en el pre-
sente estudio se caracterizaron por ser
sistemas semiintensivos y extensivos y
estaban ubicadas en un radio superior
al establecido por Otake et al. (2012).

Encontra la version completa del tra-
bajo realizado Murcia, Beneitez, Pordo-
mingo y Miranda, escaneando el Codigo
QR que completa este articulo o bien con-
tactando a murcia.vanina@inta.gob.ar.
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ESTRATEGIA NACIONAL

{Como fue la sequnda campaia de
vacunacion antiaftosa 2021?

» El Senasa compartio
informacion estratégica no solo
sobre la cantidad de bovinos
involucrados, sino un detalle del
alcance especifico en cada una
de las provincias argentinas.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

4s de 30 millones de bo-
vinos fueron vacunados
contra la fiebre aftosa en

Argentina durante la segunda cam-
pana de 2021, segtin informo recien-
temente el Senasa.

Recordemos que se trata de una
de las principales estrategias de pre-
venciéon y control oficial que permite
mantener una situacién epidemiolo-
gica estable en nuestro pais en rela-
cion a la enfermedad.

En tal sentido, tal como se habia
anunciado en el cronograma previs-
to y como es habitual en la segunda
campana del afio, se ejecuto la estra-
tegia de vacunacion de las categorias
bovinas y bubalinas denominadas
“menores”, en la mayor parte de la

zona libre con vacunacion.

El Senasa también destacod que,
en simultaneo, se vacuné a las ter-
neras de entre tres y ocho meses de
edad contra brucelosis, a excepcion
de la provincia de Tierra del Fuego,
reconocida como libre de esta ulti-
ma enfermedad.

La cantidad de bovinos vacuna-
dos durante la campafia por provin-

cia y categoria, o por departamento
y categoria, se puede puede apreciar
claramente en el Cuadro N° 1 que
completa este articulo de MOTIVAR.

Buenos Aires a la cabeza

En el material provisto por el Se-
nasa, también se puede apreciar una
vez mas el impacto porcentual que
tiene particularmente la provincia

Cuadro N° 1 - CANTIDAD DE BOVINOS VACUNADOS POR PROVINCIA Y CATEGORIA - SEGUNDA CAMPARNA 2021

de Buenos Aires, para la ganaderia
nacional, con mas de 12 millones de
bovinos vacunados en esta etapa.
Para graficarlo, podemos decir
que para superar ese volumen de
hacienda vacunada en el pais, se de-
berian sumar los animales involucra-
dos en la accién en las provincias de
Santa Fe, Cordoba, Entre Rios, Co-
rrientes y La Pampa, juntas. g3

Provincia L Total Bovinos
Ternero Ternera Vaca Vaquillona Novillo Novillito Buey Toro Torito
BUENOS AIRES 3.376.435 3.416.534 261 2.954.262 657.588 1.668.057 0 76 112.295 12.185.508
CATAMARCA 7.679 6.330 0 17.889 888 9.575 0 0 969 43330
CHACO 284.988 266.703 0 294.786 85.328 146.893 0 0 30.269 1.108.967
CORDOBA 594.429 620.074 141 823.645 239.394 623.015 0 9 30.412 2.931.119
CORRIENTES 498.367 509.087 46 786.579 263.900 399.113 0 5.422 14.954 2.477.468
ENTRE RIOS 557.573 534.813 0 634.624 402.780 476.403 0 0 24.760 2.630.953
FORMOSA 183.535 157.728 0 252.353 60.714 153.476 0 0 9.430 817.236
Juluy 814 952 0 4.909 1.640 3.885 0 0 94 12.294
LA PAMPA 363.046 355.276 2 435.934 255.400 435.559 0 0 16.962 1.862.179
LARIOJA 3.880 3.095 0 5.920 1.269 6.960 0 0 222 21.346
MENDOZA 2922 2.600 3.522 7.431 4305 4938 0 17 138 26.027
MISIONES 21.860 22.741 0 39.564 8.447 25.785 0 0 1.538 119.935
SALTA 93.572 92.331 0 148.153 45.665 88.036 0 0 17.421 485.184
SAN JUAN 2.203 675 621 760 247 859 0 90 2 5.457
SAN LUIS 77.105 83.747 0 255.956 78.654 164.419 0 0 12.593 672.474
SANTA FE 799.641 804.469 0 945.000 444.550 768.673 0 0 29.320 3.791.653
SANTIAGO DEL ESTERO 164.775 136.989 0 21421 83.766 168.972 0 0 18.532 787.245
TUCUMAN 14.091 13.183 0 16.672 3.741 12.155 0 0 5.628 65.470
Total general 7.046.915 7.027.327 4.593 7.838.648 2.638.276 5.156.773 0 5.768 325.545 30.043.845
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UN DESAFiO DE TODA LA CADENA

“Por una produccion de carne socialmente
responsable y econdmicamente viable™

» Abel Arguelles Iriondo,
nuevo director ejecutivo

de la Mesa Argentina de
Carne Sustentable (MACS),
destacé la importancia de

la sanidad y el bienestar
animal, asi como el rol de los
profesionales en el futuro.

DANIELA MATTIUSSI §
danielamattiussi@gmail.com |

bel Argiielles Iriondo asumid

recientemente como director

ejecutivo de la Mesa Argenti-
na de Carne Sustentable (MACS) tras
participar en distintas comisiones de
trabajo de la Global Roundtable for
Sustainable Beef (GRSB).

En dialogo exclusivo con MOTIVAR, el
médico veterinario nacido en Santa Fe y
egresado de la UBA compartié una pri-
mera definicidén en cuanto a la importan-

cia de avanzar en producciones de carne
en base a los recursos actuales, preser-
vandolos al mismo tiempo para el futuro.

“Es ahi donde se le da sustentabi-
lidad al proceso, principalmente en lo
que se refiere a los recursos naturales,
como el agua, la tierra y los bosques,
por citar algunos ejemplos. Por lo tan-
to, la Mesa trata de que se produzca
carne socialmente responsable y eco-
nomicamente viable”, nos explicd Ar-
giielles Iriondo.

Por otro lado, destaco la importan-
cia del rol de los profesionales, princi-
palmente actuando a nivel de la sani-
dad y el bienestar animal.

“Mas alla de los planes de lucha de
aplicacion nacional que imparte el Se-
nasa, el resto del cronograma sanitario
es de acuerdo con la zona donde esté la
produccion”, asegurd.

Y profundizé: “En materia de bien-
estar lo importante y que trasciende
cualquier definicién, es que los anima-
les no son sujetos a derecho de acuerdo
con el Cédigo Civil; pero si deben ase-
gurarse libertades indispensables para
que crezca y se desarrolle normalmente:
que no tenga hambre, ni sed, ni ninglin

*

“Para tomar decisiones estratégicas a futuro y adelantarse a lo que
venga, es clave conocer la realidad”.

*

tipo de desnutricion, libre
de temor, las molestias
fisicas y térmicas. Esto es
aplicable a toda especie
animal”.

Ademas, dejo en claro
que esas libertades son
consecuencias ineludibles
del entorno de confort
que el propietario le brin-
da a sus animales, muy
vinculado esto con el
cumplimiento de las bue-
nas practicas ganaderas.

{Qué es la MACS?
iQuiénes la integran?
La Mesa Argentina de Carne Sustenta-
ble es una sociedad civil sin fines de Iucro
con la financiacién que aportan los miem-
bros, los cuales representan a cada eslabon
de la cadena de valor de la carne: produc-
tores primarios y asociaciones de criadores;
procesadores y frigorificos; minoristas y
restaurantes; empresas de bienes y servicios;
y el alimento propiamente dicho. Ademas,
cuentan con la participacion de organismos
gubernamentales provinciales y nacionales,
como es el caso de Cordoba, Santa Fe, el go-
bierno de la Ciudad de Buenos Aiires.

Relevamiento de la cadena productiva
En lo que respecta a los objetivos de
su gestion, Argiielles Iriondo explicd

Argiielles Iriondo. "“El objetivo es llegar a hacer un
relevamiento de toda la cadena”.

que para tomar decisiones estratégicas
a futuro y adelantarse a lo que venga,
es clave conocer la realidad. “Mas alla
de la campafia de aftosa donde se pro-
porcionan ciertos datos, necesitamos
saber donde estan los animales y cual
es su actividad”.

Por lo tanto, hoy la MACS esta lle-
vando adelante un disefio de indicado-
res que son consecuencia de una autoe-
valuacion que hacen los productores
miembro. Asi, el proximo paso es hacer
algo semejante con el siguiente eslabon
que son las plantas frigorificas. El obje-
tivo final es poder hacer un relevamien-
to de toda la cadena, pero por supuesto
con diferentes niveles de dificultad. g3
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INFORMACION DEL INTA MANFREDI (CORDOBA)

MOTIVAR

Tabla N° 3. El tercer costo en el tambo es la sanidad.

Tabla N° 6. Costos ligados a neumonias (a).

| Hpgn
n 4 Sanidad Dosis ~ $/dosis  § total/ ternero  Litros/ Ternero  $ totales/ 100 terneros  Litro/100 terneros. 5% morbilidad ~ Dosis  $/dosis  § totales/ ternero  Litros/ ternero  $ totales/100 terneros  Litros/100 terneros
(QUE Nacer para tener mejor rentaniiida wpooe 3 o0 wo s e ons  amae o w3
Diarrea 3 102,0 306,0 9,0 30.600,0 900,0 Antiinflamatorio 2 33,3 66,6 2,0 34 0,1
’ Ivermectina 1 2,6 2,6 0,1 260,0 76 TOTAL 180 53 91 0,3
[ Aftosa 1 222,7 222,7 6,6 660,0 19,4
Tabla N° 7. Costos ligados a neumonias (b).
Caravanas 2 39,5 79,0 2.3 7.900,0 230
20% morbilidad ~ Dosis ~ $/dosis  §$ totales/ ternero  Litros/ ternero  § totales/100 terneros  Litros/ 100 terneros
TOTAL 9223 21,2 7062 20746 s
. . [EIEME] se puede acceder escaneando “Hoy contamos con in- Antibidtico S 22 &) e 2
ESCANEA EL CODIGO el Codigo QR que comple- formacion de todo tipo, pero Tabla N° 4. Morbilidad de la crianza (a). Antiinflamatorio 4 333 1332 39 533 1.6
|N(|2:I:)RY|\?EEi%A|\2§é1F(I)- me.nta este articulo, el pro- pocas veces se he.ice. en las 15% morbilidad ~ Dosis ~ $/dosis  §$ totales/ temero  Litros/ ternero  § totales/ 100 terneros  Litros/ 100 temeros Sales hidratantes 6 350 210 6,2 42,0 1.2
[m]%tea fesional fue desglosanc.io. el gue}cheras un seguimiento de Sales Hidratantes 5 35,0 1750 5.2 263 08 TOTAL 570 16,8 140,7 41
tema, destacando que si bien cuanto nos cuesta criar nues- S
la cri ficial d h Antidiarreico 3 1158 347,4 10,2 52,1 15 . - .
El MV A|b t G d | i acrianza artificial de terneljos tros terneros y, mllC. 0 Menos, oL Sy 54 a4 23 Tabla N° 8. Diferentes morbilidades y el costo de criar estos terneros.
» erto Guaenaulain s ia base Se 1;1 problematica de cual ©s el bengﬁf:lo de Ef)n?r ' : . : Insumo Morbilidad baja Morbilidad baja Morbilidad alta Morbilidad alta
en los tambos de nuestro pais, una crianza eficiente (baja - -
toma un modelo de 100 en muchos casos es la activi. morbi - mortalidad)”, resu- Tabla N° 5. Morbilidad de la crianza (b). $/100 tereros litros/100 terneros $/100 terneros litros/100 terneros
terneros para describir su dad mas descuidada todavia. mid el profesional. 40% morbilidad  Dosis ~ $/dosis  § totales/ temero  Litros/ terero  $ totales/ 100 temeros  Litros/ 100 terneros Leche 22U e 1.224.000.0 36
manejo en una situacion “Hablamos de mortan- . Sales Hidratantes 15 35,0 525,0 155 2102 6,2 CElemezzit 4750000 13971 4750000 13971
o . . { . :
v . | d dades del 15% como si fuera : o La rea!ldad Antidiarreico 12 1158 13896 40,9 5553 163 Sanidad 70.620,0 2077 70.620,0 2077
normal 'y iuego Ir evaluanao algo normal en nuestras gua- ’ i Invitando a los lectores a . PR Pro a5 eV . Diarreas 78,4 23 879,4 25,8
los costos al compllcarse su cheras, pero no es asi. Esto = Seguir un f:]emplo de lo que TOTAL ) 1982 67 8794 - Neumonias 9.1 03 1407 41
. . es muy alto y asegura que el 0 ; = seria un calculo de una gua- ’ ' ' '
b _ talldad . d o e P AL . . . Personal 113.140,0 333 113.140,0 333
morol - mor . tambo no sea rentable, ni pue- . ; chera tipo con bajo y alto
Clave. No es correcto naturalizar mortandades del 15% en las guacheras. Costo total 1.882.847,5 55.377,9 1.883.780, 1 55.405,3.

redaccion@motivar.com.ar

tendiendo a las consultas que
se reciben en el INTA Man-
fredi (Cordoba) por parte de

da crecer o, mucho menos,

vender genética (vaquillonas

o vaquillonas prenadas) para tener un
ingreso adicional al tan esperado cheque
de la leche”, aseguro6 el profesional.

Y reforzo: “Este indicador de mor-
tandad deberia estar entre 3 y 5% de los
terneros para poder cumplir con ser renta-
bles, crecer y tener excedentes para venta”.

principales problemas que Guaendulain
observa en sus recorridas que realiza por
distintas cuencas lecheras.

1. Atencion al parto.

2. Calostro y calostrado.

3. Desinfeccion del ombligo.

4. Peso del ternero al nacimiento, a los 30

grado de eficiencia, el MV
Alberto Guaendulain toma
un modelo para 100 terneros para des-
cribir su manejo en una situacion nor-
mal y luego ir evaluando los costos al
complicarse su morbi - mortalidad.

“El primer costo es la leche suministra-
da alos terneros”, se asegura en el trabajo.

Considerando que se suministre le-

se muestra en la Tabla N° 1.

Es segundo costo destacado en este
punto es el del alimento balanceado.

“De acuerdo con mediciones que he-
mos realizado en trabajos de crianza de
nuestra zona, un ternero bien alimentado
deberia comer 50 kg del mismo durante
los 60 dias de este periodo (Ver Tabla N°
2)”, asegurd el veterinario.

de identificacion, por lo que dicho costo
quedara establecido tal como se muestra
en la Tabla N° 3”.

El cuarto costo, es el mas dificil de cal-
cular, junto al quinto, ya que depende de
la morbilidad que tenga la crianza.

Esto esta directamente relacionado al
tratamiento que tenga la misma.

Por eso, simularemos dos morbilida-

morbilidad), por lo que el costo del tra-
tamiento de esos 15 terneros se distri-
buye por 100 terneros”, sostuvo Alber-
to Guaendulain en la Cartilla Técnica
publicada desde el INTA Manfredi. Y
reforzo “De esta manera, el costo por
ternero sera de $522 (15,4 litros de le-

morbilidad se le agrega otros medica-
mentos. (Ver Tabla N° 5)”, explica el
documento. “El costo de tratamiento
por ternero tratado es de $2.198,2 o en
litros de leche 64,7, pero proporciona-
do a los 100 terneros que pasaron por
la crianza, seran $879.4 o 25,8 litros de

productores preocupados por la falta o Si bien la descripcion de cada uno de y 60 dias. che de buena calidad extraida del pro- Y reforzd: “El tercer costo es la sani-  des, un 15% para una bien manejada y un che). Pero si lo hacemos proporcional leche”, ejemplifica.
baja rentabilidad de sus explotaciones ellos esta disponible en el material com- 5. Higiene. pio tambo y que los terneros toman 6 dad de los terneros. Para ello considera-  40% para una con alta morbilidad. a los 100 que estamos criando, sera de Para determinar el quinto costo, el
tamberas, el MV Alberto Guaendu- pleto que se puede descargar desde www. 6. Habitat de los terneros. litros por dia durante 60 dias, la inver- remos las dos vacunas contra diarrea y » Esquemas con un 15% de morbilidad. $78,4 o0 2,3 litros de leche por ternero  profesional sostuvo la inclusion de otra

lain publicé una Cartilla Técnica para
ayudar a encontrar el camino de la pro-
duccion economicamente rentable y

motivar.com.ar, resumimos aqui los

7. Mangjo de la crianza y terneros.

sion a realizar en este punto sera la que

Tabla N° 1. El primer costo es la leche suministrada a los terneros. Tabla N° 2. Es segundo costo, es el alimento balanceado.

neumonia que colocaremos a sus madres
con el fin de proporcionar anticuerpos
calostrales a sus hijos y una tercera dosis

En este caso normalmente son diarreas
en los primeros dias de nacidos y con
un tratamiento bien realizado se so-

que paso por la crianza”.
» Esquemas con un 40% de morbilidad.
“Cuando tenemos tanta morbilidad,

enfermedad. “Las neumonias tienen me-
nor incidencia que las diarreas normal-
mente. Es por ello que consideraremos

que sostenga las fuentes de trabajo que Cantidad  $/litro $/total $ totales/100 Cantidad $/Kg. $/totales Littos por ~ § totales/100  Litros/ 100 durante el periodo de crianza. También Iuciona el problema (Ver Tabla N° 4). ya no se hace solo un tratamiento, se una morbilidad del 5% para una crianza
genera la produccion lactea. litros termnero temeros Kilogramos termero termero terneros. terneros una dosis de fiebre aftosa, una dosis de “Hay que tener en cuenta que, de cada llega hasta 3 o mas e incluso al trata-
A través de una publicacion a la cual  Leche 360 34,0 12.24 1.224.000 Balanceado 50 95 475 140 475 14 ivermectina al nacimiento y dos caravanas 100 terneros, se tratan solo 15 (15% de miento que se describid para el 15% de ContinGia »»
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Laboratorio Azul
Diagndstico S.A.

Listado de Laboratorios con Convenio de

Transferencia de Tecnologia y Asistencia Técnica

bajo normas de Laboratorio Azul Diagnastico S.A.

1. LABORATORIO DIAGNOSTICO CORRIENTES
Tacuari 1133 CP3400 (Corrientes, Corrientes)

Tel. (0379) 47 3587 / ladvco@gmail.com

LA RED DE LABORATORIOS DE DJAGNC)STICO VETERINARIO
MAS GRANDE Y SEGURA DEL PAIS

6. LABORATORIO DIAGNOSTICO VETERINARIO TANDIL
Caseros 736-738 CP7000 (Tandil, Buenos Aires)
Tel. (0249) 443 0418 / laboratoriodiagveterinario@gmail.com

2. LABORATORIO PREVIR
Belgrano 287 CP3187 (San José de Feliciano, Entre Rios)
Tel. (03458) 405147 / veterinariaprevir@gmail.com
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7. LABORATORIO VETEST S.H.
Belgrano 1288 CP7414 (Laprida, Buenos Aires)
Tel. (02285) 421222 / vetest@laprida.net

8. LABORATORIO DIAGNGSTICO OLAVARRIA
Espafia 2251 CP7400 (Olavarria, Buenos Aires)
Tel. (02284) 44 5747 / Idolavarria@gmail.com

3. DIAGNOSTICO VETERINARIO LA PLATA
Calle 69 N° 936 PB “A” CP1900 (La Plata, Buenos Aires)
Tel. (0221) 452 5817 / diagnosticoveterinariolp@gmail.com

4. LABORATORIO LOBOS
Rivadavia 365 CP7240 (Lobos, Buenos Aires)
Tel. (02227) 42 1546 / lablobos@outlook.com

9, LABORATORIO SAN JOSE
G. del Solar 756 CP6450 (Pehuajé, Buenos Aires)
Tel. (02396) 47 0580 / laboratoriosanjose@hotmail.com.ar

- DESDE 1992 -
CAMINANDO JUNTOS

5. DIAGNOSTICO VETERINARIO DEL SUDESTE
Carmona 336 CP7100 (Dolores, Buenos Aires)
Tel. (02245) 440358 / labsudeste@gmail.com

10. LABORATORIO BALCARCE DIAGNGOSTICO VETERINARIO
Calle 22 850 esq 25 CP7620 (Balcarce, Buenos Aires)
(02266) 49 4441 / labvetbalcarce@gmail.com

(32281575794 @ LaboratorioAzul € LaboratorioAzul

www.laboratorioazul.com.ar

Tel. 02281 43-3000 / info@laboratorioazul.com.ar
Av. 25 de Mayo 479 - Azul, Pcia. de Buenos Aires, Argentina (CP 7300)

Laboratorio Azul
Diagnostico S.A.
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bien manejada y del 20%, para una con

dificultades”, sostuvo.

» Esquemas con 5% de morbilidad:
El costo de 1 tratamiento sera de
$180 (5,3 litros de leche) pero al
poner este costo sobre los 100 ter-
neros que pasaron por la crianza, el
costo sera con el 5% de morbilidad
de $9,1 o su equivalente en litros de
leche 0,3 (Ver Tabla N° 5).

» Esquema con 20% de morbilidad:
Al tener mayor morbilidad se incre-
mentan la cantidad de tratamientos
y los costos serian los expresados
en la Tabla N° 7: $140,07 (4,1 litros
de leche) para los 100 terneros que
pasan por la crianza.

El sexto costo es el del personal.

“Considerando que normalmente en
la zona la persona que esta a cargo de la
crianza no es exclusiva y a los efectos de

hacer un calculo para la crianza de 100

terneros, deberiamos tener alrededor de

125 vacas totales y de ellas 100 en orde-

fio. Calculando que producimos 24 litros

por vaca ordefiada por dias y que, al en-

cargado de la crianza, se le paga el 0,4%

del ingreso por leche del tambo, el cua-

dro deberia quedar como se expresa en la

Tabla N° 8”, reforzo el veterinario.

Y detallo: “Es decir que lo que reci-
biria el responsable de la crianza seria de
$1.131,4 (33,3 litros de leche)”.

Resumiendo

Tal lo expresado en el trabajo,
existen dos situaciones con diferentes
morbilidades y el costo de criar estos
terneros (Ver Tabla N° 8).

“Si solo consideramos esto, con una
morbilidad baja el costo de cada uno de
nuestros terneros seria de $18.828 o 553
litros de leche y, si la morbilidad fuera

alta, seria de $18.837 o 554 litros de le-
che. A primera vista la diferencia es nada,
pero cuando comenzamos a hablar de
mortalidad, alli esta el problema, ya que
una crianza con baja morbilidad segura-
mente tendra una baja mortalidad y una
de alta morbilidad tendra una alta mor-
talidad”, explico.

Y profundizd: “Suponiendo que la
mortalidad de una crianza con morbili-
dad baja (15%), tenga un 5% de mortali-
dad, de cada 100 terneros se deslecharan
95 terneros, es decir el costo del ternero
criado sera de (1.882.847/95): $19.819
por ternero que largamos de la crianza.
Mientras que, si consideramos el sistema
con alta morbilidad (40%0), su mortalidad
estara en alrededor del 20% y solo lograre-
mos 80 terneros de 100: el costo por terne-
ro sera de (1.883.780/80): $23.547”.

Es decir, de hacer las cosas bien a ha-
cerlas mal, la diferencia econdémica sera
de $3.728 por ternero o $372.800 por
cada 100 terneros salidos de guachera o,
expresado en litros de leche 109,6 litros
por ternero o 10.960 litros por cada 100
terneros logrados.

Conclusiones

Tal como expresa el MV Alberto
Guaendulain en su analisis, si de desle-
char 80 terneros se pasa a 95 y con un
buen manejo en la recria, seguramente
tendremos para la venta un minimo de
10 vaquillonas, que a 6.000 litros de le-
che cada una, nos significaran a precio de
hoy ($34,0 por litro), $2.040.000.

“Esto no es despreciable y no le estamos
sumando precio al mejoramiento genéti-
co que tendremos por poder seleccionar y
quedarnos con los mejores jugadores en el
campo y jugar el partido con mas confian-
za'y tranquilidad”, aseguro. 43

TRABAJO A CAMPO

Tratamiento de Flemon

Digital

ESCANEA EL
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MIRA EL VIDEO
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» EI MV 'y especialista en
podologia bovina, Enrique
Pofcher, brinda detalles sobre
|a eficacia y duracion del
tratamiento con Micospectone,
de Fatro Von Franken.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

n una nueva edicion de su seccion
“El Especialista Responde”, Fatro
Von Franken expuso desde sus re-
des (@fatrovonfranken) el trabajo a campo
realizado por el MV y coordinador de la
Comision de Afecciones Podales de ARO-
CAL, Enrique Pofcher, con Micospectone
(antibidtico inyectable de amplio espectro
con 2 principios activos de efecto sinérgico:
Lincomicina + Espectinomicina) en el tra-
tamiento de problematicas que afectan el
dia a dia de los bovinos en el tambo.
Para este fin, se realizd un ensayo a
campo en tambos con distintos sistemas de

L
W ) responpE

Pofcher. "l resultado fue muy bueno”.

produccion, desde intensivos, hasta pasto-
riles con algo de suplementacion, de distin-
ta escala (entre 150 y 3.500 vacas). Se selec-
cionaron 50 vacas, 24 de ellas con flemén
digital, 22 con dermatitis digital en estado
avanzado y cuatro con absceso de suela.

Se aplicO Micospectone intramuscular
al desvasado (1 ml cada 10 kilos de peso,
intramuscular) y al otro dia el personal del
campo le aplicé la segunda dosis.

“Los resultados fueron realmente satis-
factorios, con mas del 58% de las vacas que
tenian flemén digital recuperadas, mas del
82% de las que tenian dermatitis digital y
el 100% de las vacas con absceso de suela”,
indico el referente. Y profundizé: “Cuan-
do hablo de recuperacion me refiero a que
mejoraron en su score de locomocion y en
su produccion de leche. Cabe destacar tam-
bién, ademas del éxito del tratamiento, la
corta duracion de la terapia y poco retiro
en leche. Hay otros antibioticos que impli-
can mas dosis seguidas, con mas tiempo de
la vaca a tratar, y con mucho mas retiro de
leche al tanque”. 43
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Hornos de Secado de Granulado e Estufas de Cultivo y Esterilizacion e Heladeras e Freezer hasta -25°C
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PASA EL OTONO CON BRAVECTD
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Protegé a tu mascota con Bravecto®,
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MSD SALUD ANIMALY LA UNIVERSIDAD NACIONAL DEL NORDESTE

Garrapata bovina: la importancia
del diagnéstico

» Esta parasitosis externa
impacta en la salud de los
animales y genera pérdidas
economicas a los productores.
Segun el Senasa, afecta a mas
de 16 millones de cabezas,
mayormente en las provincias
del norte del pais.

croplus es una parasitosis exter-

na que afecta a todas las cate-
gorias y edades de los bovinos (vacas,
terneros, novillos y toros), y se alimen-
ta de sangre y otros fluidos de los ani-
males a los cuales afecta.

Es considerada la de mayor presencia
en la produccién ganadera del mundo: en
Argentina, afecta a mas de 16 de millones
de cabezas y, principalmente se extien-
de por el norte hasta el noreste del pais,
siendo las mas afectadas Corrientes, Entre
Rios, Santa Fe, Chaco, Formosa, Tucu-
man, Santiago del Estero y Salta.

La presencia de esta garrapata genera
grandes pérdidas econdmicas debido a
que deteriora la salud del animal y, por
ende, afecta a la produccion de carne.

Se puede ver como el ganado pierde peso,
se lastima el cuero y, otras enfermedades.

Adicionalmente esta garrapata trans-
mite el Complejo de Tristeza Bovina
asociado a dos enfermedades, Babesio-
sis y Anaplasmosis bovina, que produ-
cen anemia y decaimiento general, simi-
lar a la “tristeza”, comportandose como
un vector generando hasta la muerte de
los animales.

Este problema no es ajeno a provincias
“libres” de esta garrapata, como por ejem-
plo Buenos Aires, La Pampa, Cordoba y
Santa Fe, ya que para evitar la propaga-
cion se debe hacer un control muy estricto
de la movilidad del ganado. Es por esto,
que es una de las principales preocupacio-
nes de los productores y asesores profesio-
nales de las zonas afectadas.

I a garrapata Rhipicephalus mi-

En Corrientes. Avanzan las capacitaciones a profesionales para avanzar en mejores estrategias.

¢Como prevenir?

La mayor complejidad que presenta
el control de garrapatas es la falta de
eficacia de diversos principios activos
presentes en el mercado debido a la re-
sistencia de las mismas a estos por el
uso sistematico de antiparasitarios de
manera rutinaria sin un analisis previo
de la situacion.

Si bien no existe un medicamento
que prevenga totalmente la aparicion,
cada productor o asesor debe hacer un
correcto diagnostico para ser efectivo
en los tratamientos y controlar la pre-
sencia de esta parasitosis.

En este sentido, MSD Salud Ani-
mal en alianza con la Universidad
Nacional del Noreste estan llevando
a cabo una serie de conferencias con
resultados de estudios de sensibilidad
y bioensayos, y los protocolos de tra-
tamiento recomendados.

“Estamos compartiendo una serie
de buenas practicas de uso de antipa-
rasitarios a través de un estudio pre-
vio de sensibilidad o bioensayos para
determinar qué principio activo usar
y luego un protocolo antiparasitario
mas efectivo para el productor consi-
derando la época del afio. Queremos
garantizar mejores resultados pro-
ductivos con particular énfasis en el
uso racional de antiparasitarios”, co-
mento Guillermo Gargantini, gerente
técnico y de Marketing de la unidad
de Ganaderia de MSD Salud Animal
en la Region Sur.

El objetivo de estos estudios es po-

Participa de los muestreos / '

“Queremos garantizar mejores resultados productivos con particular

énfasis en el uso racional de antiparasitarios”. Guillermo Gargantini,

gerente técnico y de Marketing de la unidad de Ganaderia de MSD
Salud Animal en la Region Sur.

der diferenciar, entre las zonas geogra-
ficas, la sensibilidad de las garrapatas a
diversos principios activos y productos
comerciales que se vienen utilizando
hace tiempo sin la consulta al médico
veterinario correspondiente.
Adicionalmente, se contempla la
época del afio y el ciclo biologico de
esta parasitosis para lograr mayor efec-
tividad en el control de la enfermedad.
“Todos los resultados se vienen re-
cabando a lo largo del pais a través de

la UNNE (Universidad Nacional del
Noreste) liderada por la Dra. Laura
Lozina y su equipo; como también los
protocolos de tratamiento recomen-
dados por Fernando Fader. En cada
capacitacion ademas contamos con la
presencia de Senasa y Ministerios de
ganaderia locales.” concluyd Guiller-
mo Gargantini. 43

Fuente de la informacion: MSD Sa-
lud Animal.

El fabricante de productos veterinarios debe ser el responsable de la elaboracion.
Un proceso clave en la elaboracion es el envasado y para ello se debe contar con el envase adecuado.
Debido a su composicidn, el envase de vidrio posee moderada resistencia hidrolitica.
No dejes que la calidad de tu producto se vea afectada por desprendimientos alcalinos.
Nosotros realizamos el tratamiento de los envases de vidrio para alcanzar un vidrio Tipo Il,
indispensable para polvos liofilizados, soluciones oleosas y acuosas.

Teléfonos: (011) 4713-1815 / 4752-9316 / 4753-5601

www.envitap.com.ar | ventas@envitap.com.ar |
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ANUNCIO OFICIAL

La ganaderia tiene un plan

» El Gobierno oficializé |a
creacion del Plan GAN.AR con
el objetivo de incrementar Ia
produccion de carne vacuna y
sus exportaciones.

vacuna y fomentar sus exportacio-
nes es una de las grandes cuentas
pendientes del sector agroganadero. Con
ese mismo proposito, el Gobierno impul-
s6 la creacion del “Plan de Ganaderia
Argentina” o como se lo conoce desde
hace un par de meses el Plan GAN.AR.
Segun consta en el articulo 2 de la mis-
ma, “el objeto es contribuir al aumento de

I umentar la produccion de carne

la produccion y de la productividad de la ga-
naderia bovina de carne y de leche, asi como
mejorar su sistema de industrializacion”.

(De qué se trata?

En los papeles se trata de un progra-
ma de tasas bonificadas sobre lineas de
créditos y aportes economicos a través
de convenios especificos con las provin-
cias y otras entidades publicas y priva-
das vinculadas al sector.

(En numeros? Seran hasta $100.000
millones que se podran destinar a in-
versiones en sanidad y biotecnologias
reproductivas; instalaciones para el
manejo de hacienda y bienestar ani-
mal; infraestructura predial; implan-
tacion de pasturas, verdeos, forrajes
conservados y alimentacion estratégi-

ca; incorporacion de genética; incor-
poraciéon de tecnologia ganadera vy
conectividad; y adecuacion de frigo-
rificos para el fraccionamiento de me-
dias reses, entre otros destinos.

A su vez, se faculta a la Secretaria de
Agricultura “a dictar las normas com-
plementarias o aclaratorias que resulten
necesarias a los fines de la presente reso-
lucion y a celebrar los actos y acuerdos
necesarios para la debida operatividad y
cumplimiento de los objetivos del Plan”.

Por tltimo, se procedera a la creacion
de una Comisién Técnica del Plan Gan.
Ar, que sera presidida por la Secretaria de
Agricultura, e integrada por un/a represen-
tante de la Subsecretaria de Ganaderia y
Produccion Animal, del Senasa y el INTA.

Una de sus misiones sera dar segui-

Dominguez. El ministro anuncié medidas.

miento a la ejecucion del Plan, efectuan-
do las recomendaciones que considere
pertinentes para el logro de los objetivos
buscados, y convocar a representantes
de las Céamaras, Asociaciones y Enti-
dades Académicas Publicas o Privadas
vinculadas al Sector de Produccion Ga-
nadera y de la Industria Frigorifica. 43
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CAPROVE,
mas de 70 afos trabajando junto al médico veterinario
por una mayor sanidad y bienestar animal para el pais y el mundo
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