Agosto 2021, Aio 19 numero 224, Distribucion gratuita, ISSN1667-0566

NO SUBESTIMAR LA
SARNA EN BOVINOS

Desde el INTA, Mercedes
Lloberas destaco las pérdidas
que genera una enfermedad

que avanza en los rodeos.
Pag. 12 a 14.

40 ANOS DE VETERINARIA
TECNOTAMBO

Repasamos junto al MV Marcelo
Formica las distintas realidades
que atraveso la empresa radicada
en General Villegas, Buenos Aires.
Pag. 28 a 30.
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Junto aStara VTR En exglusiva, dialogamos con los referentes de Five Rivers Cattle Feeding,
repasamos el pasado, presente y empresa que con presencia en6 estddos nortearpericanos logra comercializar
los desafios de la empresa local. ‘més de 2 millones de cabezas al afio. ¢ Coma,o Hace?\; Cuales son sus
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Mejore sus indices de prenez

Providean Repro 12 y Providean DVB AT, las vacunas mas potentes
y seguras para la prevencion de enfermedades reproductivas.

(rovidean

REPRO 12

e Wacuna de aito fitulo conlrs

s “m Aarrea Viral Bavina. & Providean Repro 12

Vacuna con 12 antigenos virales
y bacterianos.

@ Providean DVB AT

Primera vacuna de alto titulo contra el virus
de la Diarrea Viral Bovina (DVB).
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CARAVAMAS

INSTALACION:

Una vez instalada la App en su celular ingrese con el mismo usuario y contraseia que
utiliza para ingresar a nuestra pagina web, www.carretelesrafaela.com.ar, de no contar B Google Play
con usuario y contrasefia solicitelo a: sistemas@carretelesrafaela.com.ar

SEGUIMOS INNOVANDO

2021

PRIMER APLICACION PARA
SOLICITAR CARAVANAS
ARGENT FLEX OFICIALES

Desarrollo exclusivo para clientes de Carreteles
Rafaela, con el objetivo de agilizar el pedido.

Descarga GRATUITA

Y RECORDA QUE PODES REALIZAR TUS PEDIDOS EN

NUESTRA
PAGINA WEB!

www.carretelesrafaela.com.ar

FACIL Y RAPIDO!
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Marcos ya es parte del Club Emprendedor

y nos cuenta su experiencia ////M

La posibilidad de comprar a precio mayorista, sin la necesidad de hacer I

inversiones abismales, me permite crecer de manera rentable y con variedad
de productos. EL Club Emprendedor de Kronen tiene muchos beneficios que

ojala todos puedan aprovechar. , ,
Marcos Trebino | CLINICA VETERINARIA BERISSO | Beriso, La Plata.

iVos podeés ser el proximo!

Sumate al Club () +54 9 221 6374218
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LUCIANO ABA

luciano@motivar.com.ar

@aba_luciano

De traccionar ventas a generar
demanda, ;qué cambio?

Siempre con el objetivo de analizar y poner
sobre el tapete situaciones que por la dina-
mica del dia a dia se suelen pasar por alto,
insistimos en enunciar las distintas trans-
formaciones que evidencia el sector veteri-
nario nacional en el ultimo tiempo. Y vaya
que es importante la que mencionaremos
en esta edicion imperdible de MOTIVAR.
Nos centraremos en un hecho que estaba
mucho mas cerca de la utopia que de la
realidad hace no muchos afios atras: rom-
per la estacionalidad en la venta de pro-
ductos y asesoramiento veterinario.
“Independientemente del rubro al que
hagamos alusion, pasamos de tener que
traccionar todas las ventas, a enfocarnos
en oportunidades de mejora para cumplir
con el abastecimiento continuo y pensar
en seguir creciendo”, coincidian en dia-
logo con este medio muchos de los refe-
rentes de los laboratorios y distribuidoras
que operan en el pais.

Claro que hay excepciones.

Sin dudas que no a todas las empresas
del sector les resulta sencillo cumplir los
objetivos. Pero el punto aqui es otro.
¢Qué cambid para que los veterinarios
dedicados a animales de compaiiia tu-
vieran una frecuencia de visita mucho
mayor de sus pacientes en los tltimos
meses de lo que ocurria prepande-
mia? ;Solo el contexto?

Obviamente, pero elegimos creer que
también ha pesado el arduo trabajo de
los y las profesionales de todo el pais re-
tomando un didlogo mucho mas fructife-
ro con sus clientes.
Recordatorios de vacunaciones, principal-
mente contra la rabia, mas diagnostico,
inversiones en infraestructura y capacita-
ciones cada vez mas a la medida de las
problematicas nacionales.
¢(Como fue que los veterinarios que
forman parte de la actividad ganadera
ya no van solo a los campos a hacer
cesareas o aten-
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Pacto negatiy de las enfermediag
es,

der urgencias?

Nos quedaremos con la respuesta mas ro-
mantica de todas: tanto esfuerzo dio sus
frutos. ; Ustedes?

¢ Qué otra explicacién encuentran?

La nuestra tiene que ver con la vitali-
dad del trabajo profesional a campo y
el soporte en la difusion que desde las
distribuidoras y los laboratorios se ha
volcado al sector tanto en formatos di-
gitales, como -cada vez mas- también
de manera presencial.

¢{CHAU SERRUCHO?
Con picos en los meses calidos y caidas

MANEIO Y _
REPRODUCCION

Vientres:

@veterinariabenay
Calendario de acciones sanitarias.

en los mas frios del afo, los registros en
las ventas de productos veterinarios plan-
teaban grandes desafios para las empre-
sas, como para los profesionales.

Para ser mas graficos: con lo que se tra-
bajaba en 4 o 5 meses, habia que “tirar”
todo el afio. Y eso esta cambiando o al me-
nos eso pareciera. El piso se elevo.

El hecho de que el trabajo de los aseso-
res veterinarios se haya estabilizado en el
tiempo sin dudas impulsa otra dindmica
para el resto de los actores.

Pero eso no es todo. Seria injusto no reco-
nocer la inversion que todo el sector (des-
de el laboratorio mas grandes, hasta la ve-
terinaria mas modesta, pasando por todo
el canal distribuidor) ha venido realizando
en la promocion de mensajes estratégicos
para con sus distintos publicos.

Y este dato no es menor. La segmentacion
de publicos y mensajes es un hecho

@fortin_oeste

Atentos al0s cuidados de la época.

Zoetis Over.
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¢ Qué hay que hacer? ; Cuando y por qué hay que hacerlo? Tres preguntas que,

en multiples formatos y propuestas, hoy llegan tanto a tenedores de mascotas
como a productores agropecuarios que se interiorizan, “aprenden” y accionan.

LECTURA SUGERIDA

real, que demandd mucho esfuerzo por
parte de cada actor de la cadena.

A partir de aqui, incluso los avances seran
mayores, logrando incrementar la difusion
de mensajes tan concretos como que la
felicidad y el bienestar de perros y gatos
estan atados a su buena salud, tanto como
que la mayor productividad de las especies
animales se daria si, y solo si, los mismos
no padecen enfermedades que les impidan
explotar su maximo potencial en la pro-
duccién de alimentos.

¢Qué hay que hacer? ;Cudndo y por qué
hay que hacerlo? Tres preguntas que, en
multiples formatos y propuestas, hoy lle-
gan tanto a tenedores de mascotas como
a productores agropecuarios que se inte-
riorizan, “aprenden” y accionan.

Es evidente que las cosas no pasan por
arte de magia.

Es real que no todas son color de rosas y
sobran desafios por delante, pero la reali-
dad, es la realidad y, al menos desde aqui,
se la percibe de esta manera.

EL SEGUNDO SEMESTRE

Elecciones legislativas por medio, in-
gresamos ya en la segunda parte de
este afio 2021. En esa etapa en la cual
-prepandemia- se venian los trabajos
fuertes en el campo y la mayor afluen-
cia de clientes a las veterinarias de
animales de compaiiia.

{Caera la demanda o el sector pegara otro
salto en su desempefio?

A como vienen las cosas y en base a las
multiples acciones que ya hay en marcha,
se podria decir que lo que viene también
sera bueno, que habréa que estar prepara-
dos y afrontar la nueva realidad del rubro.
Capacitar, informar, justificar y accionar.
Como siempre se intentd, como queda cla-
ro que funciona.

Y MOTIVAR no se quedara atras.

Es por ello que sumamos mas paginas en
nuestra edicién de papel que ya casi supe-
ra los 6.000 suscriptores en todo el pais.
Redoblamos los esfuerzos en nuestras
plataformas digitales, incentivando como

nunca los contenidos disponibles en
nuestro Canal de YouTube www.youtube.
com/pmotivar, donde podran encontrar
distintos materiales.

Noticias semanales en 60 segundos; Entre-
vistas en primera persona y dialogos exclu-
sivos generados en vivo todos los martes
a las 16 horas desde nuestra cuenta de
Instagram @motivarok.

El sector avanza y nosotros buscaremos
hacer lo mismo.

Con el entusiasmo de siempre y la convic-
cién de que el motor de la actividad es y
seran los médicos veterinarios. Son ellos
y ellas quienes pueden propiciar un salto
exponencial en la generacién de demanda
tanto para su trabajo profesional, como
para la venta de farmacos y vacunas para
las distintas especies animales.

Si esto sucede con el soporte de la indus-
tria y el canal distribuidor, las posibilidades
de crecimiento seran incluso mayores.
{Qué cambid en la industria veterinaria?
Mucho cambié...

La Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo
Econémico (OCDE) y la FAO
generaron un documento
en el cual se detallan las
Perspectivas Agricolas 2020
- 2029. Alli se
evaluan los ’ !
mercados de
productos
basicos agri-
colas y pes-
queros de
las distintas
regiones

del mundo.
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LA EMPRESA AVANZA TANTO A NIVEL INTERNACIONAL, COMO CON SU FILIAL EN ARGENTINA

"Desarrollar una so
sido clave para nuestro crecimiento”

NOTA DE OPINION POR:
Alan Wauters
Gerente General - Calier Argentina

n Argentina y en el mundo, Ca-
E lier se ha logrado constituir en

una marca registrada en el cam-
po de la salud animal.

Y esto no ha sido casualidad.

Es el fruto de una serie de decisio-
nes que siempre pusieron su foco en la
transferencia de tecnologia hacia los
veterinarios para, por medio de ellos,
arribar con nuestras propuestas tecno-
logicas a los productores.

Con una mirada positiva sobre lo
que fue el regreso de nuestra filial al pais
tras la crisis de 2001 y el impulso reci-
bido en los 5 afios que nuestra linea se
comercializd bajo la estructura de Bio-
génesis Bago, hoy Calier lidera distintos
segmentos del mercado veterinario local
en diferentes especies animales.

Fueron afios de mucho analisis y apren-
dizajes, los que nos llevaron a impulsar la
facturacion local de forma exponencial
para convertirnos hoy en una de las filiales
mas importantes de Calier a nivel global.

Sin dudas que el hecho de haber podido

C cALIER

desarrollar una sélida imagen de marca ha
sido clave para alcanzar este crecimiento de
la mano de los veterinarios, la cadena de
distribucion y todo nuestro equipo de tra-
bajo. Y también han sido clave los diversos
acuerdos generados con partners locales
para ampliar y profesionalizar nuestra car-
tera de productos farmacolégicos.

Ya consolidados en el sector de los
porcinos por la fuerte presencia de la
marca con sus productos en toda la
region, estas alianzas fueron clave por
ejemplo para poder disponer de una de
las mas completas lineas de antibidti-
cos para bovinos y asi ofrecer aseso-
ramiento técnico y transferencia de
tecnologia de manera profesional, sin
direccionar la indicacion a un produc-
to en particular, sino a moléculas con
distintos alcances y caracteristicas.

Asesoramiento técnico profesional
y confianza, dos atributos ineludibles
a la hora de mostrarnos frente a todos
nuestros clientes. Pensamos productos a
la medida de las necesidades locales, tal
como lo hicimos con nuestra linea de
hormonales, heredada ya en 1998 tras la
compra la linea veterinaria del laborato-
rio italiano Serono y sus productos (Plu-
set, Veteglan y Vetecor, entre otros), a
los cuales adaptamos a la ganaderia bo-
vina les sumamos ecg y el kit reproduc-
tivo -en acuerdo inicial con Syntex-, que
hoy ya de manera independiente, marca
el pulso del segmento.

Decidimos estar siempre muy cerca de los profesionales veterina-
rios con capacitaciones de calidad. Entendemos que es la forma
de devolverles todo lo que nos da a nivel de campo referenciando
nuestra linea de productos.

Ya en 2016 decidimos también im-
pulsar nuestra participacion en la le-
cheria nacional, rubro que apuntala el
éxito del Calier actual en Argentina.

Contamos con una de las lineas
mas grandes, completas y reconocidas
de pomos para mastitis y para secado,
como asi también productos nutricio-
nales y mineralizantes que colaboran
con la produccién de leche de calidad.

Una estrategia global

A nivel corporativo, Calier ha pues-
to su foco en la elaboracion y comercia-
lizacion de bioldgicos de alta calidad.

De hecho y ademas de la planta de
productos antiparasitarios con la que
contamos en Uruguay, la adquisicion
de Laverlam en Colombia y la recien-
te inversion de mas de 20 millones de
euros en una planta de alta tecnologia
en la zona de Ledn (Espafia) ponen su
foco en la produccion de biologicos.

Y esto claro que se replica en Argen-
tina con la reciente aprobacion ante el
Senasa de la vacuna Primun Salmonella
E contra la Salmonella enteritidis, que es
la que mas preocupa a la salud humana.

Si bien lo mismo ocurrira en el corto
plazo en nuestro pais, vale destacar que
la vacuna Primun Salmonella E de Calier
se ha convertido en la primera y inica va-
cuna del mercado que ha recibido la au-
torizacion de uso en puesta por parte de
la Agencia Espafiola del Medicamento y
Productos Sanitarios (AEMPS).

Esto es clave para que las vacunas
garantizaran una proteccion comple-
ta durante todo el proceso productivo.
Una muestra mas del compromiso con
la prevencion de enfermedades y la se-
guridad alimentaria que muestra nues-
tra compaiiia a nivel global.

Esta vocacion se ve reflejada en el
marco de nuestra politica de Responsa-
bilidad Social Empresaria, por medio
de la cual Calier se ha comprometido
con 5 de los 17 objetivos de desarrollo
sostenible que promueve la Organiza-
cién Mundial de la Salud.

ida imagen de marca ha

Estas decisiones también refuerzan
la imagen de nuestra marca. Tanto
como lo hace el hecho de avanzar en la
cada vez mayor toma de conciencia de
productores y veterinarios en cuanto a
la real trascendencia de avanzar en las
buenas practicas para el uso racional
de los antibidticos en los animales.

Junto a los veterinarios

Sin dudas que la pandemia modificd
los paradigmas en la transferencia de
tecnologia desde los laboratorios hacia
los profesionales. Desde siempre supi-
mos que para impulsar nuestra marca e
imagen debiamos estar cerca, acompa-
filando a los veterinarios con capacita-
ciones de calidad: es la inica forma de
devolverles todo lo que nos da a nivel
de campo referenciando nuestra linea
de productos. Lo hacemos en el campo
de la reproduccion bovina y también
con aquellos especialistas en bienestar
y sanidad animal en los tambos.

En este ultimo tiempo no pudimos
volver a reunirnos de manera presen-
cial, pero si la compaiiia ha invertido en
la puesta en marcha de la plataforma
digital www.calierformacion.com, des-
de la cual ofrecemos a los profesionales
una actualizacidén técnica continuada,
de la mano de reconocidos expertos en
diferentes ambitos de la salud animal.

Nuestro objetivo es estar cerca de
los especialistas y ayudarles a estar ac-
tualizados sobre las ultimas novedades
y tendencias del sector, no solo en Ar-
gentina, sino también en todos los pai-
ses donde nuestra empresa se encuen-
tra presente alrededor del mundo.

Desde el afio 1997 y hasta el dia de
hoy, Calier ha logrado crecer y conso-
lidarse en todo el mundo y también en
Argentina, donde en base al trabajo pro-
fesional de todo nuestro equipo admi-
nistrativo, comercial y técnico, sumado
al cumplimiento de objetivos realistas
y genuinos, pudimos lograr posicionar
nuestra marca entre profesionales vete-
rinarios y productores. g3
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LABORATORIOS
P LASTI COS TECNOLOGIA
Nuevas tecnologias IBM

IBM para la fabricacion
de todas nuestras lineas
de envases para inyectables.

10ml 25ml 50ml 100ml 125ml 250ml

Total estandarizacion de [ Posibilidad de mejora [ Incrementode
atributos dimensionales en el proceso de llenado. productividad.
y de peso.

@) www.labplasticos.com.ar @ Calle 123 Nro2174,C.P. 1923, Berisso, PBA (9 +54902214 528242
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DE OLVIDADO A PROBLEMA VIGENTE EN LA GANADRIA

“En general, se subestiman las pérdidas
producidas por la sarna en los bovinos™

» Asi lo destaco la Dra.
Mercedes Lloberas (INTA), en el
marco de un encuentro virtual
organizado por el Colegio de
Veterinarios de la provincia de
Buenos Aires. ¢ Por qué es tan
importante y en qué fallamos?

A

fines de julio se llevd a cabo
A un encuentro virtual sobre la

Sarna, una enfermedad suma-
mente relevante en bovinos y ovinos.

Organizado por el Colegio de Veteri-
narios de la provincia de Buenos Aires,
quien estuvo a cargo de la disertacion
fue la Dra. Mercedes Lloberas, referen-
te del laboratorio de Parasitologia del
INTA Balcarce.

En ese marco y de manera online,
Lloberas destacé que en los ultimos
afios han surgido muchos casos, lo cual
presenta cierto tipo de alerta y atencion
para los productores y veterinarios debi-
do a las importantes pérdidas que causa.

La sarna es de distribucién mundial,
y resulta curioso saber que, si retroce-

SOLANA SOMMANTICO

solana@motivar.com.ar
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Lloberas. La referente remarcé la importancia de intensificar los
diagndsticos a campo para limitar el impacto de la enfermedad.

demos en la historia, hay reportes de
sarna desde el afio 700 antes de Cristo,
pero en ovinos; y bovinos se empezo a
estudiar recién en el 1780.

Los afios pasan y sigue latente el
mismo problema...

Como todas las enfermedades, para
tratarlas hay que entenderlas y saber
que su manifestacion depende de un
agente causal -en este caso es el acaro
de la sarna-, un hospedante -pueden
ser bovinos u ovinos- y el ambiente.

“Con respecto al agente, hay tres
familias importantes. La sarna demo-
dexica da una lesion de tipo profunda;
después esta la sarna sarcoptica, que
genera lesiones de tipo cavernosas, y la
mas importante de mayor prevalencia,
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es la familia de la sarna psoroptica que
tiene determinadas caracteristicas di-
ferenciales que causan lesiones impor-
tantes”, sostuvo Lloberas.

Para establecer el método de con-
trol, la experta asegura que es impor-
tante conocer el ciclo de vida.

“Tenemos que saber que es un para-
sito obligado y el ciclo completo tarda
entre 10 a 12 dias. Muchas veces nos
consultan cuanto tiempo esta en el am-
biente, y la duracién fuera del huésped
esde 12 a 15 dias, cuestion que también
hay que tener en cuenta”.

La lesion que produce en el hos-
pedador es una dermatitis prurigi-
nosa, exudativa, hiperquerostatica, y
muy contagiosa.
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“Las primeras lesiones aparecen a
las 2-3 semanas de infestacién en unos
pocos animales. Cuando pasamos la
mano por el bovino podemos palpar
microulceras producidas por los acaros
y una reaccion de hipersensibilidad in-
mediata”, resalto.

Y agrego: “Es muy contagiosa la en-
fermedad y lo que genera es un intenso
prurito, provocando que el bovino deje
de moverse y comer para rascarse, su-
mado a lesiones generalizadas en la piel
-costras, papulas, excoriaciones-. Las
localizaciones tipicas son en la region de
la cruz y el nacimiento de la cola; y mas
tarde el dorso y los flancos™.

Continua »»

L’) a asicirgomos

nsumaos

PROBIOS BAC GEL ORAL

Laboratorios Agroinsumos

MULTIPLE ACCION

Laboratorios Agroinsumos S.A.
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Impacto econémico

Estas lesiones en la piel no causan
unicamente dafos superficiales, sino
que desencadenan en una secuencia de
malestares que puede llegar hasta pro-
vocar la muerte del animal. “Las pérdi-
das econdmicas son de diferente grado
dependiendo de hasta donde lleguen
las lesiones, la superficie corporal afec-
tada y también las infecciones u otras
enfermedades que predisponen la sar-
na. Esto, sumado a la pérdida de peso y
estado, los medicamentos utilizados, los
tratamientos antisarnicos, las instala-
ciones que tienen que mantenerse, mano
de obra y movimiento de hacienda”, ex-
plicd Lloberas. Y subrayd que siempre
van a depender del grado de importan-
cia que tenga el brote de sarna.

“La evidencia muestra que en ge-
neral uno subestima las pérdidas pro-
ducidas por la sarna. Cuando el grado
de infestacion es leve, las pérdidas es-
timadas por animal son de 2 a 10 kg;
cuando es moderada, la infestacion se
estima entre 15-20 kg y cuando es grave
de 25 a 50 kg. También es interesan-
te saber como disminuye el consumo
cuando comienza el brote. Luego del
tratamiento, vuelve a repuntar”.

Para evitar estas pérdidas econdmicas,
la referente del INTA considera impor-
tante hacer un correcto diagnostico para
diferenciarla de otras enfermedades.

“El diagnostico se realiza mediante el
raspado de la zona afectada, pero otra

forma es utilizando como muestra una
botella con agua caliente -para favorecer
el movimiento de los 4caros- con una
tela o papel color negro con una lupa
comun. es un dispositivo facil y eficaz
para armar si estan en el campo”.

¢Como y cuando controlar?

No hay una receta de control ya que
cada campo es diferente, pero si Llo-
beras destaca que hay algo casi seguro
para todos los casos: hacer un control
integrado. Dentro de este control, exis-
ten distintos tratamientos:

» Tratamientos preventivos: “Los reco-
mendamos al ingreso de los anima-
les. Se deberia utilizar un endectocida
-que podria ser una ivermectina- pen-
sando en sarna y en piojos chupado-
res; sumarle un levamisol y un piojici-
da. En el caso de feedlot, tratamos de
que los animales vayan a corrales de
acostumbramiento ya que esto actua
como cuarentena”.

» Tratamientos curativos: “Son los que
se aplican directamente cuando efec-
tivamente se hace un diagnostico de
sarna. Se pueden hacer con distintos
grupos quimicos -fosforados organi-
cos, amidas ciclicas, piretroides sinté-
ticos, lactonas macrociclicas-. En el
caso de utilizar bafios de inmersion,
se recomiendan dos aplicaciones con
10 dias de intervalo. Con endectoci-
das, siempre recomiendan una apli-
cacion, pero muchas veces es conve-

“Cuando el grado de infestacion es leve, las pérdidas estimadas
por animal a causa de sarna son de 2 a 10 kg, cuando es mode-
rada la infestacion, se estima entre 15 a 20 kg y cuando es grave

impacta con disminuciones de entre 25 a 50 kg”.

¢POR QUE PUEDEN FALLAR LOS TRATAMIENTOS?

Durante su presentacion, Merce-

des Lloberas expuso un estudio
realizado en 2016, en el cual se
inspeccionaron 83  estableci-
mientos donde los productores
declararon tener problemas para
controlar la sarna. Las principales
causas de falla de los tratamien-
tos fueron las siguientes:

» 28%: Error de repeticion: no
daban segundas dosis en el
momento apropiado.

» 25%: Error en la dosis empleada.

» 22%: Fallas por instrumental en mal
estado.

» 19%: Errores por utilizar productos
no aprobados.

» 3%: Fallas por realizar un tratamiento
equivocado.

Ademas, hay varios otros errores comu-

nes que se dan en los tratamientos.

niente realizar dos aplicaciones para

evitar tener problemas por una mala

administracion o también por fallas
en el primer tratamiento”.

“Los tratamientos también pueden
ser por aspersion, aunque aqui las causas
de falla son muy comunes. Puede suceder
que haya un mojado incompleto, presion
excesiva o volumen de mojado insuficien-
te. En ovinos tampoco se recomienda, se
usa para los piojos y malofagos”, detalld
Mercedes Lloberas en su presentacion.

Y continué: “Otro tratamiento es el de
inmersion, que, si uno puede elegir, es la
mejor forma para tratar. Dos bafios con
tres hundimientos de cabeza por cada
animal para que queden bien mojados.

i
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Estos pueden ser, por ejemplo, no coor-
dinar tratamientos con los estableci-
mientos linderos; mezclar productos o
utilizar aquellos no indicados; realizar
intervalos entre tratamientos incorrec-
tos; no marcar correctamente los ani-
males tratados; no contar con el perso-
nal necesario y el uso de jeringas mal
calibradas y/o agujas inapropiadas.

Teniendo en cuenta todos los recau-
dos, es la mejor manera, pero los bafia-
deros ya no quedan y es bastante dificil
ponerlo en practica hoy en dia”.

Finalmente, la profesional explico
que el tratamiento sistémico es el mas
practico y utilizado. “En este caso tam-
bién puede haber fallas de tratamien-
to por sobredosificacion, tratamiento
solo de lesionados, falla en la técnica
de inyeccion y el intervalo entre trata-
mientos es fundamental”.

En resumen, la profesional del
INTA generd un interesante repaso
con profesionales veterinarios respecto
de la sarna, una problematica olvidada
que volvid a estar presente. 43
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HABLANDO DE GRAN ESCALA...

Estados Unidos: ;cOmo produce carne
el feedlot mas grande del mundo?

» El Dr.Tony C. Bryant, director
de Nutricion, Investigacion y
Analisis de Five Rivers Cattle
Feeding, comparte informacion
exclusiva de este gigante que
termina mas de 2 millones de
cabezas bovinas por afo.

?

|
197

n los Estados Unidos mas de cuatro

de cada diez kildbmetros cuadrados

de su superficie terrestre se destina
al pastoreo de ganado bovino. Son alrede-
dor de 320 millones de hectareas, mas que
toda la superficie de la Argentina.

Sin embargo, el grueso de la produc-
cion se termina en corrales de engorde.

A diferencia de la cria, los feedlots
estan mucho mas concentrados geografi-
camente: mas del 72% de la produccién
se desarrolla en los estados de Nebraska
(19,8%), Texas (18,9%), Kansas (17,5%),
Towa (9%) y Colorado (7,1%).

La concentracion de los corrales de en-
gorde se debe en gran medida al acceso a
cereales y subproductos que predominan

FACUNDO SONATTI
facundo@redaccion.com.ar
@facusonatti (-]

Expansion. Five Rivers Cattle Feeding cuenta con 11 corrales de engorde repartidos en seis
estados norteamericanos, con una capacidad instantanea de 950.000 cabezas bovinas.

en las dietas del ganado.

En el censo agricola mas reciente de ese
pais se inform6 un estimado de 26.586 co-
rrales de engorde de todos los tamaios, pero
el 77% del ganado se produjo en feedlots
con capacidad superior a 1.000 animales.

En ese escenario, Five Rivers Catt-
le Feeding se presenta como la mayor
compaiiia del rubro compuesta de 11
corrales de engorde repartidos en 6 es-
tados: Texas, Kansas, Colorado, Idaho,
Oklahoma y Arizona.

Five Rivers tiene una capacidad ins-
tantanea de alrededor de 950.000 cabezas
de ganado y comercializa mas de 2 millo-
nes de cabezas por afio, equivalentes al 8%
de la produccion de los Estados Unidos.

Y sise compara con la faena anual en la
Argentina? Estaremos cerca del 16%.

En dialogo exclusivo con MOTIVAR, el
Dr. Tony C. Bryant, director de Nutricion,
Investigacion y Andlisis de Five Rivers Catt-
le Feeding repasa desde Estados Unidos las
peculiaridades de este gigante carnico perte-
neciente desde 2018 al fondo Pinnacle Asset
Management que lo adquirié por US$ 200
millones tras haber sido parte del conglome-
rado brasilefio JBS durante una década.

Para Bryant, Five Rivers es una empre-
sa lider en investigacion ganadera en las
areas de salud, nutricién y desarrollo, por
lo que siempre prueba diferentes estrate-
gias de gestion, asi como productos para
garantizar que la mejor nutricion, salud y

Tony Bryant. Referente de la firma pertene-
diente al fondo Pinnacle Asset Management.

manejo del ganado. “Five Rivers destina
gran parte de su presupuesto cada afio a
mejoras de capital para que las instalacio-
nes se mantengan a la vanguardia de tecno-
logia y eficiencias”, sostiene el ejecutivo. Y
agrega: “Los corrales de alimentacion mas
grandes suelen tener un funcionamiento
con costos mucho mas bajos y la mayoria
se centra en alimentar ganado de su propie-
dad por encima del ganado de terceros”.

El rol de la informacion

La compaiia evidentemente tiene el
foco puesto en ser algo mas que un clasico
corral de engorde a gran escala. Bryant lo
pone en los siguientes términos: “Analiza-
mos un amplio espectro de datos en nues-

La pandemia demostré el inigualable valor de su trabajo.
Por todo esto, nuestro reconocimiento hoy y cada dia del afo.

Hoy, a la distancia, pero mas cerca que nunca, brindamos por la sanidad,
la nutricidén y el bienestar animal, la salud humanay el cuidado del ambiente
y, sobre todo, por la vocacion veterinaria jSalud!

6 de Agosto - Feliz dia para la gran comunidad veterinaria argentina
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tros sistemas y hemos invertido mucho en
desarrollar bases de datos y software para
capturar, recuperar y analizarlos. Los sis-
temas tienen un fuerte énfasis en la salud,
la nutricion, el crecimiento, la energia y
aspectos de la ganaderia relacionados con
el medio ambiente”.

En ese sentido, asegura que, “utiliza-
mos muchas tecnologias y siempre esta-
mos evaluando como reducir la morbili-
dad y la mortalidad animal, para ayudar
a utilizar nuestros recursos laborales de
manera optima”.

En Five Cattle las instalaciones estan di-
sefladas para el manejo de ganado en pos
de un bajo estrés. “Nos esforzamos para
proporcionar un gran hogar para ganado
bajo nuestro cuidado. Utilizamos vaqueros
para evaluar la salud de cada corral todos

los dias. Todos los animales que reciben
terapia médica se rastrean con una iden-
tificacién de animal individual unica. Te-
nemos un programa de software robusto
para administrar y rastrear datos sobre los
animales por corrales”, sefiala el ejecutivo.
En cuanto a la alimentacion, asegura
que estructuran los programas de nutri-
cion de manera diferente segun los antece-
dentes, la edad y la salud del ganado.
“Nuestro software permite asignar
facilmente diferentes tipos de programas
de nutricion para cada rodeo. Contamos
con personal especializado, nutricionis-
tas y veterinarios con una estrecha rela-
cién de trabajo donde tratamos de opti-
mizar tanto la salud como la nutricion.
Nosotros siempre estamos realizando
investigaciones en las areas de nutricién

“Five Rivers es una empresa lider en investigacion ganadera en las areas
de salud, nutricion y crecimiento, por lo que siempre estan probando
diferentes estrategias de gestion”. Dr. Tony C. Bryant, director de Nutri-
cion, Investigacion y Analisis de Five Rivers Cattle Feeding.

para destinarla nuevamente a los animales.

Recursos eficientes. Este esquema productivo busca recuperar, reciclar y purificar el agua

Generacion de energia. Esta es una de las unidades de investigacion de la empresa, a

partir de las distintas alternativas que ofrece sus sistema de produccion.

y salud”, comenta Bryant.

La principal preocupaciéon de salud
del ganado en los Estados Unidos, al
igual que en la Argentina, es la enferme-
dad respiratoria bovina (BRD, por sus
siglas en inglés).

“Nos esforzamos por prevenir la mor-
bilidad animal a través de programas de
nutricion y salud especificos, tecnologias
de monitoreo de los animales y en la con-
tratacion de personas con impulso y pa-
sion de trabajar juntos en una atmosfera
de equipo para poner el cuidado de los
animales como la maxima prioridad”,
explica Bryant a MOTIVAR.

Y agrega: “Practicamente todo lo
que hacemos tiene algun impacto en
la salud de los animales. Los costos de
los medicamentos administrados, tanto
para la prevencion (por ejemplo, vacu-
nacion contra antigenos virales y bac-
terianos, antihelminticos, etc.), como
los administrados para uso terapéutico
(es decir, el tratamiento de una dolen-
cia) son menos del 3% del total de los
costos de alimentacion”.

El futuro de las regulaciones

“Dedicamos una cantidad significativa
de tiempo y nos enfocamos en usar nuestros
recursos de manera inteligente y de manera
mas eficiente”, asegura Bryant en dialogo
con MOTIVAR. “Invertimos en recursos
sustanciales paraa analizar la generacion de
energia, por ejemplo, a partir de la quema
de estiércol. Mientras tanto, hacemos abono
con gran parte del estiércol producido en los
corrales. Y estamos siempre evaluando otras
fuentes de energia como la eolica y solar”.

Otro recurso vital es el agua. En los Es-
tados Unidos la temperatura cae por deba-
jo del punto de congelacion en los meses de
invierno por lo cual deben prevenir la con-
gelacion de los tanques de agua. En el caso
de los feedlots, las empresas generalmente
calientan los tanques de agua o permiten
que los mismos desbordan de agua a través
de una tuberia de drenaje.

“Nosotros capturamos el agua que se
desborda para luego reciclarla, purificarla y
devolvérsela al ganado”, sefiala Bryant.

Continua »»

Chemo,

un paso adelante

Mas de 40 ainos al servicio del mercado ROMIKIN

Romikin SAU

Paraguay 1535 C1061ABC Buenos Aires, Argentina
T (011) 4872-1200 /Cel: (+ 54911) 6936-3287
consultasvet@romikin.com

Materias primas de ultima generacion
para la industria farmacéutica,
veterinaria y nutricion animal.




MOTIVAR

“Estamos regulados por agencias am-
bientales tanto federales como también
estatales. Hemos comprometido recursos y
capital en gastos para asegurarnos de que
nuestras instalaciones no solo cumplan con
los requisitos reglamentarios, sino que los
superen significativamente”, resume.

“Obtenemos numerosas certificaciones
cada afo y las dos primarias se centran
en el bienestar animal, tanto BQA (Beef
Quality Assurance), como Certified Hu-
mane. Ademas, muchas de estas agencias
reguladoras capacitan a sus inspectores en
nuestras instalaciones”, agrega.

“A pesar de la falsa narrativa y propagan-
da sobre los efectos del ganado en la medio
ambiente y las emisiones de gases de efecto
invernadero, el consumo de carne seguira
aumentando en el mundo a medida que
mas personas salen de la pobreza y pueden
permitirse mejorar sus dietas para incluir
carne bovina, producida a partir de ganado
que recicla los nutrientes”, reflexiona Bryant
sobre uno de los debates mas importantes
que enfrenta el sector.

“Tendremos la presion y el escrutinio
continuo de una poblacion que se esta vol-
viendo cada vez mas urbana y cada vez mas
desconectada de la agricultura”, agrega.

Y amplia: “Como la poblacion en los
Estados Unidos aumenta, es probable que
se produzca mas carne bovina también en
otros paises. Lo haremos buscando practi-
cas que hagan que la agricultura y la pro-
duccion animal sean mas eficientes. Habra
un enfoque continuo en la sostenibilidad,
sin dudas. Con la corriente escasez de mano
de obra, invertiremos mucho en tecnologias
que puedan hacernos mas productivos y
eficientes, lo cual continuara permitiéndo-
nos ayudar a nuestros empleados a tener un
excelente ambiente de trabajo y a poder de-
sarrollarse también en la vida personal”. 43

UNA MIRADA LOCAL A LA PRODUCCION INTENSIVA DE CARNE BOVINA

“Nuestros feedlots estan a la altura de los
principales paises”

Desde la Camara Argentina de Feed-
lot (CAF), su gerente general, Fernando
Storni analiza semejanzas y diferencias
entre el mayor feedlot del mundo, radica-
do en los Estados Unidos, y la produc-
cion en la Argentina.

MOTIVAR: La principal preocupacion
de salud del ganado en los Estados
Unidos es la enfermedad respiratoria
bovina. ;Cuél es la situacion en la Ar-
gentina en ese sentido?

Femando Stomi: Las neumonias son
también la principal causa de mortan-
dad en los engordes locales y demandan
estrategias especificas para su control y
tratamientos. Un adecuado plan sanita-
rio, la evaluacion correcta de las tropas a
su ingreso y el personal capacitado para
detectar de forma temprana animales que
comienzan a cursar la enfermedad para
que reciban el tratamiento adecuado y a
tiempo, son claves para afrontar la proble-
matica de las enfermedades respiratorias.

¢{Como ven las tendencias en consumo
de carne a futuro?

Sin duda la tendencia de consumo de
carne y alimentos a nivel global presen-
tan una oportunidad para todas las pro-
ducciones de proteina animal.

En el caso de la produccion intensiva
se suma la ventaja de lograr una reduc-
cion en las emisiones por los tipos de die-
ta utilizada y su efecto en la fermentacion

ruminal. Ademas y por ser
un sistema de alta eficiencia,
las emisiones por kilo de car-
ne producida se reducen por
el menor tiempo en el que se
alcanza el peso de faena de
los animales.

¢Cual es la realidad con res-
pecto a las certificaciones en
la industria carnica argenti-
na? ;{Qué implica contar con ellas?
La Argentina cuenta desde el 2019
con una normativa de Senasa sobre bien-
estar animal. Ademas, existen otras regu-
laciones que de algiin modo colaboran en
este aspecto. Por otro lado, la produccion
intensiva desde su concepcion y por la
busqueda constante de eficiencia tiene
en cuenta el bienestar animal como una
premisa para este objetivo. Independien-
temente de ello, tanto mercados como
consumidores crecen en sus requerimien-
tos al respecto. Hoy a las guias de buenas
practicas y auditorias de Bienestar Ani-
mal de la CAF se suma la guia de buenas
practicas de la Red de Buenas Practicas
Agropecuarias y el reciente lanzamiento
del manual BienestAR, elaborado por
INTA con el apoyo del IPCVA y la cola-
boracion dela CAF (Ver pagina 51). Este
manual incorpora a los temas de sanidad,
nutricién y ambiente la evaluacion de
la expresion de los bovinos la expresion
comportamental natural de su especie.

Storni. Referente de la Cdmara Argentina de Feedlot.

¢Cual es tu vision en cuanto a como in-
fluira el bienestar animal a futuro?

Los productores son conscientes que
el bienestar animal ya no solo tiene un
impacto en las eficiencias del sistema,
sino que son requisitos de mercado, pero
mas importante aun una exigencia de la
sociedad para poder producir.

¢Es referencia lo que ocurre en Estados
Unidos para la Argentina?

Con sus diferencias, en cuanto a los
modelos productivos, tanto Estados Uni-
dos como Australia han sido referentes
mundiales en la produccion de engorde
a corral. Hoy la Argentina se encuentra
a la altura de estos paises con una gran
historia en la produccion intensiva y con
desarrollos e investigaciones propias en
todas las areas que hacen al feedlot.

Aquellos puntos de disonancia se de-
ben a las diferencias de los mercados para
los que se produce y a aspectos reglamen-
tarios y de coyuntura macroeconomica.
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#sanidadinteligente

\Jacuna a tus vacas, vaquillonas vy toros antes

del servicio para prevenir enfermedades reproductivas. @
Vacunar es prevenir. Prevenir es inteligente.
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MAS INVERSIONES EN EL RUBRO

“Debemos Insistir en la importancia
del diagnostico preventivo”

» Llamas Laboratorios y
Servicios incorporé un equipo
Real Time PCR en Pergamino,
Buenos Aires. Desde alli, su
titular, Juan Ramiro Llamas
destaco la relevancia de que
los productores tomen esta
practica como una inversion.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

calidad de Pergamino, Buenos Aires, el

Laboratorio Llamas ofrece servicios de
diagnostico siempre con un objetivo central:
la constante busqueda de la excelencia.

“En los ultimos meses logramos cumplir
el vigjo anhelo (por haber trabajado en el
afno 1998 en la Universidad de Minnesota,
Estados Unidos) de incorporar la técnica de
PCR a nuestros servicios”, le explic a MO-
TIVAR el titular de la empresa, Juan Rami-
ro Llamas. Y agrego: “En 2020 invertimos
en un equipo Real Time PCR de tltima
generacion, por medio del que podremos
diagnosticar enfermedades para las que la
metodologia convencional no es adecuada”.

I nstalado desde hace ya 29 afios en la lo-

Tras destacar la ca-
pacitacion recibida por
parte de su personal,
Llamas asegurd que la
empresa trabaja con
reactivos  importados,
algunos fruto de un con-
venio realizado con un
laboratorio de Espafia
y otros por compra de
kits importados de Ho-
landa y Estados Unidos.
Asimismo, el laboratorio
emplea kits nacionales y
otros métodos desarrollados “in house”.

“Muchas veces nos quedabamos con
el diagndstico presuntivo, por descarte de
las patologias mas sencillas de determinar.
Ahora podemos dar certeza por contar con
un sistema de deteccion agil y preciso”, agre-
g6 Llamas. Y completo: “Tendremos mayor
precision diagnostica en las mas comin-
mente analizadas en el caso de los bovinos y
los porcinos, principalmente, merced al alto
grado de sensibilidad y especificidad de la
técnica Real Time PCR (qPCR)”.

Vale decir que aquellos interesados en
conocer la disponibilidad de diagnosticos
por gPCR en el Laboratorio, pueden ingre-
sar en www.laboratoriollamas.com.ar.

“Esto viene a completar un espectro de
servicios. Aun tenemos muchos diagnosticos
mas a incorporar, pero lo iremos haciendo
con tiempo, ya que cada nueva incorpora-

Referente. Juan Ramiro Llamas.

cién exige una cuidadosa puesta a punto en
nuestro Laboratorio”, asegurd Juan Ramiro
Llamas, quien también repasé con MOTI-
VAR el trabajo que la empresa se encuentra
llevando adelante con miras a certificar la
norma IRAM —ISO/IEC 17025:2017.

Mirando siempre la calidad

La empresa mantendra activos tanto
sus métodos convencionales de diagnostico,
como la de qPCR. “La intencion es seguir
incorporando mas servicios para llegar a la
“excelencia diagnostica”, aseguro Llamas.

Y gjemplificd: “Ambas tecnologias con-
viviran. Por ejemplo, con el raspaje de toros,
hay quienes nos piden hacerlo con PCR y
otros que siguen avanzando con la técnica
convencional. Ahora bien, en los diagnosti-
cos que arrojen resultados positivos, siempre
los confirmaremos por medio del PCR”.

En Pergamino. La inversion ya esta en funcionamiento.

Una inversion imprescindible

Finalmente, Juan Ramiro Llamas des-
taco la inversion realizada como un paso
mas en la busqueda de ofrecer los mejores
servicios a sus clientes y se tomd unos mi-
nutos para insistir en la necesidad de que los
profesionales veterinarios sigan destacando
la importancia del diagnostico preventivo en
los establecimientos productivos, con el ob-
jetivo de anticiparse a la presentacion de las
enfermedades y asi evitar pérdidas.

“Esta concientizacion debe estar apunta-
da a tomar al diagnostico como inversion,
especialmente teniendo en cuenta que la
participacion de éste en el costo productivo
suele ser menor al 1%, aseguro el referente.

Y concluyd: “Debemos poder mostrar a
los clientes lo que implica contar con resul-
tados de calidad, haciendo foco en la preci-
sion necesaria para lograr el objetivo™. 43
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Linea Mineral
Chinfield

LA DEFICIENCIAS MINERALES SUBCLINICAS pasan desapercibidas para el productor pero
ocasionan enormes pérdidas econdmicas al provocar: bajos porcentajes de
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¢CUALES SON LOS FACTORES CENTRALES DE LA ESTRATEGIA?

Ensayos clinicos en veterinaria, tres

claves de la inversion

» Conocer el producto, apuntar
a ensayos con estandares de
calidad y ampliar la mirada mas
alla de los registros iniciales son
algunos puntos que no pueden
pasar por alto.

NATALIA CARDILLO ’

Alianza Servicios Veterinarios.
alianza.invet@gmail.com
a realizacion de estudios clinicos de
L productos farmacéuticos veterina-
rios es un requisito indispensable
para demostrar la eficacia, seguridad e ino-
cuidad de los medicamentos. Esta etapa im-
plica una inversion como parte del desarro-
llo de un producto, y es por eso importante

considerar los factores que pueden colabo-
rar con el arbol de decisiones de la empresa.

DIEGO DiAZ DAVID
Alianza Servicios Veterinarios.
alianza.invet@gmail.com

Conocer el producto

Con el registro de medicamentos gené-
ricos o innovadores por combinacion de
principios activos, suele ocurrir que, en la ur-
gencia de aprobar un producto y la compe-
tencia del mercado, muchas veces omitimos

pensar en lo que realmente ocurrira con el
mismo cuando se enfrente a los desafios de
su aplicacion en situaciones reales. Estable-
cer pruebas pilotos abre algunas puertas
como: 1) Certeza de que se comporta tal lo
esperado, paso previo a una prueba a defini-
tiva, con fines de desarrollo o registro, mejor
ajuste en disefio y menor inversion. 2) Opor-
tunidad de hacer algin cambio en la formu-
lacion que lleve a los resultados esperados, y
3) Enfoque hacia otro producto.

Una prueba piloto puede pensarse como
un paso de inversion innecesaria, pero de
cualquier manera, la inversion sera siempre
menor a embarcarse en una prueba clinica
cuyos resultados sean inciertos.

Menos no siempre es mas

Cuando la vara es el precio y no la cali-
dad del servicio, se arriesga mas que el regis-
tro; se arriesga la eficacia real del producto,
su potencial de venta y a mediano o largo
plazo, el dinero invertido en su desarrollo.

El objetivo debe ser el equilibrio entre un
servicio serio y su costo, tomando como pre-
misa los estandares de calidad. Aunque se
consideren las guias nacionales e internacio-
nales en el desarrollo de un estudio clinico,
el investigador debe tener conocimiento real
sobre el desarrollo de pruebas clinicas, dise-
fios experimentales y pruebas estadisticas.

No existe solucion estadistica que arre-
gle un mal disefo. Esto implica conocer, en
esencia, el disefio que mejor se ajuste a cada

Alianza Veterinaria es uno de los
partners locales de Nexus Animal
Health, empresa de servicios para
laboratorios representada en Argen-
tina por Asociacion de Ideas.

ALIANZA

Investigacion Veterinaria

producto, siguiendo las normativas preesta-
blecidas, pero optimizando los recursos.

Si bien, en primera instancia, la infor-
macion de las monografias de registro de
productos de referencia debe tomarse como
soporte bibliografico para el desarrollo de
ensayos para productos similares, es indis-
pensable una mirada critica sobre la infor-
macion reportada en articulos cientificos.

Es el investigador Veterinario Clinico
quien cuenta con las herramientas adecua-
das para buscar alternativas al disefio pro-
puesto, defender los protocolos ante las au-
toridades sanitarias y los resultados.

Una conocida expresion dice: “Que el
arbol no impida ver el bosque”.

Esto habla de conocer el objetivo del de-
sarrollo y su potencial, ir mas alla del lugar
de registro inicial. La exigencia de trabajo
bajo un sistema de calidad (siguiendo las
buenas practicas clinicas y de laboratorio)

es la herramienta que asegura trazabilidad
de resultados y la seriedad del trabajo en un
marco legal de responsabilidades y respaldo.

Apuntar con vara alta implica un costo
que suele ser marginal respecto al potencial
de registrar en otros mercados, cuando los
disefios experimentales se ajustan a estanda-
res de calidad internacionales.. 43

*Natalia Cardillo es veterinaria. Dra. en Pa-
rasitologia y Salud Publica. Con experiencia
de 20 arios en laboratorio clinico e investiga-
cion en estudios parasitologicos y pruebas cli-
nicas de farmacos antiparasitarios.

Diego Diaz David es veterinario, MSc. en Cs.
Veterinarias, Dr. en Cs. Veterinarias. Profe-
sor adjunto en la Catedra de Farmacologia
(FCV-UNL) y profesor titular en la Catedra
de Farmacologia Veterinaria UNER. Mas de
20 arios de experiencia en asesoramiento téc-
nico de laboratorios veterinarios.
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Pre Servicio > Richmond

Vet Pharma-

Acuprin & Prosel

Suplemente estratégicamente con Acuprin y Prosel previo al servicio.
Asegure un mayor porcentaje de prenez, celo fuertes y elimine la
retencion de placentas en su rodeo.

Mas informacion You Tube
Richmond Vet Pharma TV

Cobre | Zinc | Metionina Selenio | Vitaminas E & A | Fésforo

| - | bibsel

e i e bl PR P

|emanto Vitaminjco Minaral
ps E;._.b". las deficlancias
primarias y secundarias
dé Selenio, Vitaminas E y A

|
|
Iz

L ap s

oy — ]

LI ELHE

:

§aa Pars LsEe

¥ Vog 8 Vo e e

bl et el g
Flis. @ Il'n ¥ b )

g Y

R o S o , WL ROELS richmondvet.com.ar f



zoovet
2 CAMIONETAS TOYOTA

ELABORADOS BAJO NORMAS GMP

il

iPONELE FIN A LAS BICHERAS Y GANA!

Comprando 3 0 mas productos de la linea por $25.000

obtenés una chance para el SORTEQ de una CAMIONETA TOYOTA® HILUX OKM.
Modelo Toyota Hilux 4x2 CD DX 2.4 TDI 6 MT (patentada).

ROCH?

CURABICHERAS

, SORTEA EL 15/01/2022. SIN OBLIGACION DE COMPRA./ PERIODO DE LA ACCION: 01/07/2021 AL 31/12/2021.
VALIDO SOLO PARA LA REPUBLICA ARGENTINA. CONSULTA BASES Y CONDICIONES EN WWW.ZOOVET.COM.AR/ACCIONROCHY

WWW.ZOOVET.COM.AR



‘ PRODUCTOS INNOVADORES

INDUSTRIA ARGENTINA

PARA NUESTROS CLIENTES

> KIT J-SYNCH CON DIPROGEST
50 ammas zoovet PROCICLAR 600 MG CON BUSERELINA

DOSIs > KIT J-SYNCH CON PROCICLAR

PROCICLAR 750 MG CON BUSERELINA
KIT J-SYNCH
DIPROGEST 600 > KIT FULL

PROCICLAR 750 MG CON CIPIONATO

- > KIT DIPROGEST 600
=N DIPROGEST 600 MG CON CIPIONATO

> KIT DIPROGEST 1200
DIPROGEST 1200 MG CON CIPIONATO

ey

P

KIT REE%‘IJMJCTWU ¥ it DIPROGEST 12000
50 DIPROGEST 600 LECHE "
e ==l _ﬁj‘ﬁm ____ese iy g |

UN KIT DE LUJO iSUMATE A ESTA PROPUESTA!

Usandolos, sumas numeros para el GRAN SORTEO de

una CAMIONETA TOYOTA” HILUX OKM.
Modelo Toyota Hilux 4x2 CD DX 2.4 TDI 6 MT (patentada).

Suma descuentos combinandolos con FOLI-REC® E

SI SOS VETERINARIO INDEPENDIENTE Y UTILIZAS KITS DE REPRODUCCION, CONTACTATE CON
NUESTRA RED DE DISTRIBUIDORES PARA PODER ACCEDER A NUESTRO GRAN SORTEQO.

~ SORTEAEL15/12/2021. SIN UBLIGACION DE COMPRA. VALIDO SOLO PARA LA REPUBLICA ARGENTINA.
PERIODO 01/12/20 AL 30/11/21. CONSULTA BASES Y CONDICIONES EN LA WEB: WWW.ZOOVET.COM.AR/UNKITDELUJO

N VENTAS@ZOOVET.COM.AR ®+b4 342 504 9913 ®+54 0342 4511500 @@ @ ZOOVETAR




Pagina 26 - Profesion

MOTIVAR

REVISION DE UNA PROBLEMATICA CON IMPACTO EN EL BIENESTAR ANIMAL

¢Como impacta el edema de ubre
en el tambo?

» La genética, la nutricion,

el estrés oxidativo y cambios
fisiologicos en las vaquillonas
al parto son factores asociados
a este trastorno. La dificultad
para ordefar estas vacas,
alteran la sesion de ordefio.

|

a Dra. Temple Grandin, de la
L Universidad de Colorado, Esta-

dos Unidos, famosa por ser una
gran defensora del bienestar de las va-
cas, publico este afio una revision del
edema de ubre en el Journal of Dairy
Science. Vale decir que, el 30 de junio
de 2015, Grandin fue nombrada doc-
tora honoris causa por la Universidad
de Buenos Aires en reconocimiento a
su papel destacado en la educacion y
la ensenanza. El bienestar de las vacas
lecheras tiene un impacto directo en la
produccion y sanidad de estas.

El edema de ubre es la acumula-
cion de fluido linfatico en el espacio
intersticial de la glandula mamaria y
los tejidos circundantes. No es el re-

DR. EIAL IZAK
Consultor en Mastitis y Calidad de Leche

sultado de una condicién infecciosa
como la mastitis. Sin embargo, las
vacas con edema de ubre exhiben un
comportamiento negativo, similar
a lo observado en la mastitis, tales
como ubre y pezones sensibles al tac-
to y “zapateo” en la sala de ordefio.

El edema de ubre puede tener efectos
detrimentales en la integridad estructu-
ral de la ubre y los pezones, incremen-
tando el riesgo de mastitis, dermatitis
de la ubre, ruptura del ligamento sus-
pensorio medio, ubre descolgada y des-
carte prematuro.

Ello afecta negativamente la pro-
ductividad y longevidad de las vacas.
Lo mencionado impacta en la sani-
dad y bienestar de las vacas y la ren-
tabilidad del tambo.

Entre los factores asociados al
edema de ubre se encuentran los si-
guientes: genéticos, nutricion, estrés
oxidativo y cambios fisiologicos en
las vaquillonas paridas.

Asociacion entre edema de ubre e in-
cidencia de trastornos de salud

Morrison et al. (2018), realizaron
un estudio durante 1 afio en 3 tambos
comerciales (195 a 450 vacas en orde-
fio) de Canada.

Se utilizé un sistema de puntaje
de 0 a 3 para clasificar el edema de
ubre (ver Figura N° 1).

Se evaluaron 1.346
vacas. El 66% de las va-
cas tuvieron un edema
de ubre con un puntaje
>2 al menos una vez.

Se observo una aso-
ciacion entre la pari-
cién y edema de ubre:
el 86% de las vaqui-
llonas tuvieron edema
de ubre, un 56% en la
segunda paricién y un
59% en la tercera pari-
ciéon. La prevalencia de
cetosis subclinica a la
segunda semana pos-
tparto fue un 83,33%
superior para las vacas
con edema de ubre ver-
sus las vacas sin edema
de ubre (11% vs. 6%,
respectivamente).

La incidencia de mas-
titis clinica hasta 30 dias
en leche se incremento6 en
un 136,36% en las vacas
con edema de ubre, com-
paradas con las vacas sin
edema de ubre (5,2% vs.
2,2%). La asociacion en-
tre edema de ubre y mas-
titis se debe a la dificul-
tad para ordefiar estas
vacas, mayor predispo-

Score - Definicion

0 - Ninguno:
Sin edema.

1- Leve:
El edema comienza a
reducir la apariencia
del ligamento suspen-
sorio medial; cuartos
desiguales.

2 - Moderado:

El edema obstruye la
apariencia del ligamen-
to suspensorio medial,
que comienza a exten-
derse hacia el frente de
la ubre y a acumularse
cerca del ombligo.

3 - Severo:

Edema bien pronun-
ciado sin signos del
ligamento suspensorio,
que se extiende hacia
la vulva y una acumula-
cion mas grande hacia
el ombligo.

Ejemplos

"
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sicion a lesiones de pezon y alteracion
del cierre del esfinter del pezon.

Por su parte, Santos et al. (2004),
determinaron que la reducciéon del
edema de ubre impactaba en la dis-
minucién del recuento individual de
células somaticas.

Asimismo, Waage et al. (2001), de-
mostraron que el edema de ubre al par-
to estaba positivamente correlacionado
con un incremento del riesgo de masti-
tis clinica, goteo de leche, sangre en la
leche y dermatitis de la ubre.

Meléndez et al. (2006), reportaron
que la produccion de leche al primer
control fue de 3,6 kg menos en las va-
cas con edema de ubre.

Prevencion y tratamiento

Compton et al. (2008), demostraron
que las vaquillonas que eran ordefiadas
antes de las 12 hs. postparto, compara-
das con las ordefiadas a las 24 hs. pos-
tparto redujeron en un 35% la probabi-
lidad de edema de ubre y en un 45% de

mastitis clinica.

Desde una perspectiva nutricional,
el edema de ubre esta vinculado al me-
tabolismo mineral (Block et al., 2010).
Se debe evitar el

to vitaminico (Adaptador VIT Biogé-
nesis Bago; Vitamina A y E) y mineral

(Adaptador MIN; Cu, Zn, Mn y Se).
La administraciéon de combinacio-
nes de diuréti-

acceso ilimitado a
cloruro de sodio
en la gestacion
tardia debido a
que ésta sal au-
menta el riesgo de

*

Las vacas con edema de ubre
exhiben un comportamiento
negativo, similar a lo observado
en la mastitis, tales como ubre y

cos y corticoides
inyectables es el
tratamiento reco-
mendado, el cual
brinda excelentes
resultados en la

edema mamario - u,,  mayoria de los
(Goff et al., 2008), p ezones”senSIb/es al tacto y B Zd casos. Mitchel
de igual forma el pateo” en la sala de ordeno. et al. (1976), de-
exceso de potasio * mostraron  que

en la dieta puede
incrementar la incidencia y agravar el
grado de edema (Sanders et al., 1981).
Mueller et al. (1998), recomiendan
el suministro de antioxidantes como
vitamina E y selenio, como asi también
Vitamina A, B-Caroteno, cobre, zinc y
manganeso, para prevenir el edema de
ubre. Los mismos pueden ser cubiertos
mediante el suministro de un suplemen-

esa combinacion
no afect6 el rendimiento lechero en los
primeros 40 dias en leche y no redujo
el nimero de dias requeridos para al-
canzar el pico de produccion de leche.
Como ejemplo encontramos combina-
ciones de furosemida y dexametasona
(Ubredem, Biogénesis Bago).
El edema de ubre es un trastorno
metabolico no infeccioso, presente en

un alto porcentaje de animales.

La genética, la nutricion, el estrés
oxidativo y cambios fisiologicos en las
vaquillonas al parto son factores aso-
ciados a este trastorno.

La dificultad para ordefiar estas va-
cas, alteran la sesion de ordeio.

La mayor predisposicion a mastitis
impacta en la produccion y la calidad
de leche. Si se afectan los ligamentos
suspensores de la ubre, predisponemos
a vacas con ubres descolgadas y un des-
carte prematuro.

El manejo nutricional y la suple-
mentacion vitaminico-mineral previe-
nen el edema de ubre.

El tratamiento de eleccion es el uso
de combinaciones de diuréticos y corti-
coides, para la eliminacion de liquidos
y un efecto antiinflamatorio.

Vale decir que, en su revision, Gran-
din concluye que el edema de ubre, pue-
de ser un problema emergente, que tie-
ne el potencial para afectar seriamente
el bienestar de las vacas lecheras. g3
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EN PRIMERA PERSONA

Techotambo: 40 anos de transformaciones
y piensa en nuevos desafios

» Desde General Villegas,
Buenos Aires, el médico
veterinario Marcelo Formica
destaca la actualidad de

su veterinaria, enumera

los principales hitos de su
historia y plantea como sera la

continuidad a futuro.

meses de cumplir 65 afios, el
Amédico veterinario Marcelo

Formica festeja también las 4
décadas de su veterinaria Tecnotambo,
en General Villegas, Buenos Aires, un
simbolo del desarrollo de la actividad
lechera de una zona que hoy ve trans-
formado su perfil a la invernada de ha-
cienda y la produccién porcina.

“Son 40 afios de trabajar arduamen-
te en una actividad que me apasiona
como es la veterinaria”, le contaba a
MOTIVAR el profesional egresado de la
Facultad de Ciencias Veterinarias de la
Universidad Nacional de La Plata en
1980, para comenzar su repaso por el

NICOLAS DE LA FUENTE

redaccion@motivar.com.ar

Marcelo Formica. Referente en Tecnotambo, Villegas, Buenos Aires.

presente y la historia de su empresa.

“Luego de cursar la Carrera duran-
te afios muy dificiles para nuestro pais,
golpe de Estado mediante y con una
cursada con las caracteristicas propias
de la época, me recibi y decidi viajar
por distintos paises de Europa para
seguir capacitandome en el rubro de
grandes animales, y principalmente en
el campo de la reproduccion bovina”,
nos asegur6 Formica, quien recuerda
como si fuera hoy la disyuntiva a la que
se enfrent6 en aquel momento.

“Tenia que decidir entre quedarme
en Espana o volver; y volvi. Al principio
para trabajar en el campo de mi familia

y luego comenzar algunos trabajos de
sanidad en establecimientos vecinos”,
repasé nuestro entrevistado.

Y destaco que fue en ese momento
cuando Luis La Forgia y Raul Julian
Correa lo invitan a formar parte de Tec-
notambo y sumar la parte veterinaria a
un emprendimiento que tenia el firme
objetivo de abastecer de insumos a una
region que llego6 a tener 180 tambos en
80 kilometros a la redonda.

“Fueron afios de mucho crecimiento,
extension y asesoramiento. Los grupos
de asistencia técnica a productores gene-
rados en aquel entonces por Luis Mer-
cenaro revolucionaron la lecheria de la

Activos La veterinaria sigue ofreciendo sus servicios y productos

Cuenca lechera del Abasto y la del Oes-
te que estaba conformada por Trenque
Lauquen, Ameghino, América, Rufino
y Villegas”, repasé nuestro entrevistado.

Y sigui6: “Empezamos a hablar de
nutricion, de reproduccion, de controles
periddicos y fundamentalmente a llevar
informacion. Asistiamos tambos en una
zona muy amplia y con un caudal de
trabajo realmente importante”.

Claro que desde el aspecto comer-
cial, Tecnotambo también marcod
toda una época.

No son pocos los recuerdan cémo

Continua »»

recupere la
PRODUCTIVI DAD (P

del rodeo

COBRE

® |os indices de ganancia de peso

MEJORA o

la respuesta a los antigenos vacunales

® |os indices reproductivos

e |a presentacion de enfermedades
infecto - contagiosas como Queratoconjuntivitis

DISMINUYE
ZINC
® |a maduracion sexual
MEJORA ® [a funcidn inmune
e |a presencia de enfermedades como la
DISMINUYE Pododermatitis Proliferativa Plantar
MANGANESO
e e| desarrollo 6seo
MEJORA e elcrecimiento corporal

e |a funcion reproductiva de machos y hembras

@ tecnofarmsrl @www.tecnofarm.com.ar € tecnofarm st B contacto@tecnofarm.com.ar




MOTIVAR

farmacologia equina con experiencia

@ 5492216210113

F EN ’ T’ D ’ NA Sport Horse

analgésico con protector gastrico

Fenilbutazona 20g.

con Ranitidina 11g.

ORAL 10ml. para 500kg.p.v.
Frasco plastico de 100ml.
MULTIDOSIS.

BIENESTAR

HEPATO-RENAL spore iorae QUINO

protector hepato renal

2en”1

Ac. Tioctico 0,5g.

Urotropina 40g.
25ml. EV.
Frasco de 100ml.

0114293-6916 @ +54 91221 621-0113 @ sport horse argentina @ Sport Horse - Argentina
www.spori-horse.com.ar  info@sport-horse.com.ar




MOTIVAR

desde alli se enviaban los insumos vete-
rinarios, de higiene y limpieza por medio
de los camiones de La Serenisima con el
objetivo de llegar a todos y cada uno de
los tambos en cuestion.

Ya habiendo comprado el 100% de la
empresa, Marcelo Formica busco alia-
dos entre los cuales recuerda a labora-
torios como Tecnofarm, Pfizer, Merial
y Merck, ademas del soporte recibido
inicialmente por

Vivir la transformacion

Fue durante la década del 90 que Tec-
notambo comenzo a vivir un periodo de
transformacién, vinculado a la drastica
reduccion en la cantidad de tambos de la
zona, la cual se profundiz6 con la crisis lo-
cal del afio 2001.

“Si en aquel entonces teniamos 180
tambos en un radio de 80 kilémetros,
hoy me animo a decir que no son mas

de quesos, por ejemplo”, refozd Marcelo
Formica, quien también destaco el sopor-
te recibido en estos anos (2004 — 2005),
por el Programa de Educacion Continua
al que accedi6 en la Facultad de Ciencias
Veterinarias de Tandil. “Alli encontré otra
vision que me cambio la cabeza, ademas
de un gran grupo de compafieros, actua-
licé conocimientos muy relevantes. Sin
dudas que todos los veterinarios de cam-

po deberian hacer

la  distribuidora
DROVET.

Con todos fue
desarrollando un
vinculo estrecho,

L 4

“Tenemos que dejar el mensaje de que mas alla de los avatares de nues-
tro pals, debemos sequir preparando gente para un trabajo tan genuino
y transparente como lo es el trabajo de campo”.

este  programa”,
sostuvo  nuestro
entrevistado. Y
también compartid
su vision sobre el

el cual también
le permitid6 ser
parte de grupos como UNIVET y ME-
DEUM, en los cuales también pudo
profundizar su visién comercial.

“Agradezco enormemente haber co-
nocido a todas esas personas que hoy son
lideres en la industria, quienes nos apo-
yaron y guiaron a lo largo de todos estos
afios”, menciona Marcelo Formica.

El tiempo transcurrié y fue en 2006
que el profesional logrdé otro de sus
objetivos: “Ya casado, con 5 hijas y
habiendo construida la casa propia,
adquirimos un terreno en el acceso de
Villegas donde montar e inaugurar un
local mas cémodo, que es donde ac-
tualmente seguimos ofreciendo nues-
tros servicios”, nos explico Formica,
para luego destacar que Tecnotambo
tiene mucha vida por delante, adecuan-
dose a los tiempos que corren.

“La veterinaria fue creciendo en la medi-
da que pudimos. Sin dudas volveria a reco-
rrer el mismo camino, aunque quizas orga-
nizando mejor los tiempos entre el trabajo
y la vida personal”, le explico a MOTIVAR.

L 4

de 40. El rodeo lechero sigue siendo el
mismo, pero en menos unidades que se
quedaron con las vacas y sostuvieron la
produccion”, nos explico Marcelo For-
mica, para luego compartir su vision res-
pecto de esta realidad. “Esto mismo ya
habia ocurrido en Estados Unidos en la
década del 60. Es un fenémeno que se da
por una mezcla de

avance que mues-
tran las veterina-
rias dedicadas a los animales de compatfiia
en todo nuestro pais.

“Esta buenisimo que avancen. Han pro-
fesionalizado la profesion, llevandola a otro
nivel en diagnostico, cirugia. Es una evolu-
cién bienvenida. La pena es que se van los
de grandes animales a Australia, Nueva Ze-
landa, a Europa por tambos”, agrego.

(a los 27 anos) y candidato a diputado
provincial, su vocacion sigue intacta.

“Tenemos que dejar el mensaje de
que mas alla de los avatares de nuestro
pais, debemos seguir preparando gente
para este trabajo tan genuino y transpa-
rente como lo es el trabajo de campo. Es
clave que los jovenes se vengan a traba-
jar al campo, que se preparen para dedi-
carse también a grandes animales. Este
pais no va a ser siempre tan cambiante,
vamos a lograr estabilidad”, aseguro.

Y completé: “La Veterinaria es una
de las profesiones mas lindas y mas am-
plias que existen. Nos ocupamos desde la
inocuidad de los alimentos, o la ecologia,
hasta trabajar en un parque nacional, en
virologia 0 manejar una pandemia como
la hace hoy un veterinario en Alemania. Y
si, mezclo la profesion con el trabajo rural
porque hemos formado gente que luego
nos ha ensenado a trabajar. Sus padres a
nosotros y nosotros a sus hijos”.

Finalmente, nuestro entrevista-
do destacd los multiples desafios
que tiene por delante no solo la

actividad gana-

falta de eficiencia
y competitividad,
pero que también
esta muy ligado al
factor humano, al
recambio genera-

L 4

“La Veeterinaria es una de las profesiones mas lindas y mas amplias
que existen. Abarcamos desde la inocuidad de los alimentos, la eco-
logia, hasta trabajar en un parque nacional, en virologia o manejar
una pandemia como la hace hoy un veterinario en Alemania”,

dera nacional,
sino todo el en-
tramado labo-
ral que depende
finalmente
avanzar en su

cional y la division
de las tierras”.
Frente a esta situacion, Tecnotambo se
reconvirtié con un servicio de alta calidad
en establecimientos orientados a la inver-
nada bovina. “Igual despunto el vicio con
7 tambos: en el de Escuela Agraria soy
contratado y voy hace 20 afios; pero a ese
sumo otros dos que estan cerca del INTA
de Villegas y otro integrado con fabrica

L 4

Un mensaje optimista

Interesante fue también repasar jun-
to a Marcelo Formica su vocacioén por
aportar también desde el ambito politi-
co a la comunidad de General Villegas.

Desde sus primeros anos en la Ju-
ventud Radical, habiendo sido conce-
jal, presidente del consejo deliberante

crecimiento po-
tencial.
“Solamente con exigir la par-
te sanitaria y un minimo estandar
reproductivo en los rodeos de cria
que tiene Buenos Aires (tal como
lo hacen La Pampa o San Luis);
con incentivar y exigir eso, generas
trabajo para un montén de gente”,
concluyé Marcelo Formica. 43
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CAMARA ARGENTINA DE LA INDUSTRIA DE PRODUCTOS VETERINARIOS

PRESENTACION DE BALANCES Y REPASO DE HITOS

“Orgullosos de
nuestros asociados”

» Caprove felicita a
Biogénesis Bagd por la nueva
planta de vacunas antiaftosa
que construira en Arabia
Saudita, mediante una alianza
con socios locales.

as empresas asociadas la Ca-

mara Argentina de la Indus-

tria de Productos Veterina-
rios trabajan para que en nuestro
pais estén disponibles las ultimas
innovaciones en materia de salud
animal, al tiempo que desde aqui
exportan todo ese valor agregado a
distintas regiones del mundo.

Hoy Caprove felicita a nuestro aso-
ciado Biogénesis Bagé tras haber sido
anunciada una nueva planta de vacu-
nas antiaftosa en Arabia Saudita, la
cual se suma a la ampliacién de las ca-
pacidades de almacenamiento de anti-
geno y a su planta
de produccién en
Argentina y tam-
bién China.

Con tres pre-
mios nobel en
Ciencias, Argen-
tina cuenta con
empresas que de-

CAPROVE

CAMARA ARGENTINA DE LA INDUSTRIA DE PRODUCTOS VETERINARIOS

sarrollan farmacos de ultima genera-
cion, integrados al flujo internacional,
tecnologias para la produccion de mo-
léculas transgénicas, capacidad para
trabajar con virus exoticos y una mar-
ca mundial en control de fiebre aftosa.

Es también un mercado exigen-
te donde los laboratorios interna-
cionales lideres en todo el mundo
vuelcan también sus innovaciones
para la mejora de la salud y la pro-
duccion animal.

Vivimos una demostracion mas de
los altos estandares de calidad que las
empresas asociadas a Caprove ofrecen
a la salud y la produccion animal.

Desde el mundo para Argentina y
desde Argentina para el mundo.

Somos Caprove y sin dudas que,
por medio de nuestros asociados,
seguimos creciendo. 43

Fuente: Camara Argentina de la Industria
de Productos Veterinarios ( Caprove).

CADISVET renueva a sus

autoridades

» A fines de agosto

se realiza, de manera
virtual, la Asamblea Anual
Ordinaria de la Camara
Argentina de Distribuidores
de Productos Veterinarios.

VET anuncié que la Asamblea

Anual Ordinaria se realizara el
proximo 24 de agosto, a través de pla-
taforma digital Zoom.

El principal objetivo es renovar la
lista de autoridades establecida en el
afio 2018 y que hasta el momento es-
taba conformada por:

» Presidente: Daniel R. Otamendi.

» Vicepresidente: Julio E. Montoya.
» Secretario: Osvaldo R. Fraga.

» Tesorero: Gustavo C. Muioz.

» Vocal Titular: Sebastian Bechara Arcuri.
» Revisor de cuentas: Sergio Bustamante.

En ese marco, también se llevara
adelante la presentacién de Balan-
ces y un repaso por los principales
hitos alcanzados por la Camara
durante esta ultima gestiéon que
logré conregar cerca de 30 socios
vinculados a los rubros de grandes
y pequefios animales, principal-
mente; con alcance nacional.

E 1 consejo directivo de CADIS-

Desafios y expectativas

“En la actualidad se hace visible el in-
greso de nuevas cadenas comerciales al
mercado, utilizando el “delivery”, operan-
do como mayoristas sin serlo, adquirien-
do productos con precios y condiciones
de distribuidor, vendiendo directamente
al publico y sin tener los requerimientos
legales que se le obligan a los distribuido-
res”, destacaron en un comunicado oficial
recientemente desde Cadisvet.

Y agregaron: “Esto, sumado a la
exigencia de laboratorios a dar infor-
macion sensible de la distribuidora para
mantener un descuento comercial, la
incursion de portales de venta digital o
a distancia y el siempre latente arribo
de droguerias de medicina humana, no
hace mas que reforzar el trabajo y com-
promiso de Cadisvet”.

Finalmente, desde la Camara ase-
guraron que resulta un objetivo es-
pecifico para el proximo periodo en-
causar y avanzar en la codificacion de
barras de los productos veterinarios
en su totalidad y digitalizar integral y
completamente el sistema de abasteci-
miento de Ketamina y Estradiol.

“De la misma manera, seguir el
trabajo en el acceso a informacion
(construccion de indicadores) y capa-
citacion (entrenamientos, preparacion
y formacion)”, completaron. 43

Fuente: www.cadisvet.com.ar.
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Ing. Agr. Marcela Leiva
Extensionista

Agencia de Extension Rural
INTA Brinkmann

Por Solana Sommantico
solana@motivar.com.ar

¢Cual es el contexto actual en la
zona por el cual tomaron la iniciati-
va de realizar este programa?

Tomamos una determinada cantidad de tambos y pro-
ductores tamberos de menos de 2.300 litros por de-
partamento para comenzar a trabajar con ellos.

El proyecto alcanza las areas de influencia de las agen-
cias de extension rural del INTA en Brinkmann (Cordo-
ba), Ceres, San Cristobal, Rafaela, Esperanza, Carlos
Pellegrini y Malbran (Santiago del Estero). Trabajamos
con 1.716 tambos, distribuidos en estas zonas.

Son productores que, en promedio, cuentan con 159
vacas totales; 119 vacas en ordefio y una produccién
diaria que no supera los 2.270 litros. Entre otras ca-
racteristicas, hablamos de tambos que tienen una pro-
ductividad de 6.633 litros por hectarea al afo.

WhatsNews MOTIVAR g

“Buscamos asegurar la
continuidad de los fambos”

iDe qué se trata el proyecto y
quiénes forman parte?

El proyecto basicamente se trata de acompafar a
estas explotaciones en su proceso de fortalecimien-
to para asegurar su continuidad en la actividad, ya
que la produccion lechera es central para el dina-
mismo y desarrollo de la economia regional.

La estrategia de intervencion se basa en la exten-
sion rural (trabajo a campo).

iCuales consideran que son
los principales motivos por
los que desaparecen los
pequeios productores?

Son varios los motivos por los cuales desaparecen los
tambos, pero los principales considero que son la baja
rentabilidad y edad de sus propietarios o problemas de
continuidad (inexistencia de sucesores).

La tasa promedio anual de salida es del 3,2%.

El sector lechero argentino sigue luchando
por mejorar sus estadisticas, pero pareciera
ser que cada vez es mas dificil.

Dificil por sus bajas rentabilidades, aumen-
tos de precios, falta de infraestructura,
terceras generaciones desinteresadas, y
mucho mas. Pero en este camino no estan
solos. Siete Agencias de Extension Rural
(AER) del INTA ubicadas en Cordoba (Brink-
mann), Santa Fe (Rafaela, Esperanza, Carlos
Pellegrini, San Cristobal y Ceres) y Santiago
del Estero (Malbran), comenzaron a traba-
jar en el proyecto “Desarrollo sostenible de
productores de leche bovina de baja escala
en la cuenca lechera central argentina”.

La iniciativa, que tiene un plazo de ejecu-
cion de dos afios, es coordinada por la AER
de Brinkmann y tiene como objetivo rele-
var las condiciones productivas actuales
de establecimientos que tengan hasta 120
vacas y una produccion diaria de hasta
2.500 litros de leche y acompanarlos me-
diante un trabajo de extension.

Desde MOTIVAR dialogamos con la Ing.
Agr. Marcela Leiva, extensionista y coor-
dinadora del Proyecto local, comentoé el
contexto actual, como trabajan y quienes
pueden participar.
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iDe qué manera se involucraran en
estos establecimientos?

¢ Cuales son sus proyecciones y qué esperan
lograr tras finalizar el proyecto?

Cada agencia de extension involucrada (7) traba-
jara con una muestra (o mas) de 5 productores,
que sera acompafada por un asesor extensionista
puente. Habra instancias de trabajo individual y
grupal. La muestra debera determinar una o dos
problematicas comunes para ser trabajadas en el
tiempo que dura el proyecto (dos afos).

A su vez, cada muestra debera acordar un tambo
de referencia de su regién con el cual estableceran
contacto, a fin de favorecer la determinacién de
objetivos individuales.

El equipo actual de asesores puente es de 17
profesionales.

En primer lugar, entender cuales son las dinamicas que
sostienen ciertos comportamientos que ponen en pe-
ligro la continuidad de estas empresas, en su mayoria
familiares. Ademas, anticipar efectos hacia la economia
y bienestar regional (la concentracion de la tierra y la
produccion, el éxodo rural, la aparicién de circulos de
pobreza urbana de exempleados rurales, el desarraigo
y la pérdida de valores culturales). Ademas, co crear con
los responsables de estas explotaciones, contextos y he-
rramientas que favorezcan su continuidad sobre bases
firmes, adin con la misma escala. Y finalmente, integrar-
los a un sistema inclusivo, que contemple y respete sus
necesidades, vocaciones y posibilidades.

Sumate a nuestra
Red WhatsApp

de MOTIVAR
+54 911 6425 3333

i Qué requisitos deben cumplir los pro-
ductores que quieran sumarse?

Se debe tratar de tambos con menos de 120
vacas y produccion de hasta 2.500 litros de le-
che diarios. Sera clave que tengan interés en la
evolucion de la empresa y de permanencia en
el sector (satisfaccion de demandas crecientes
del grupo familiar, metas de crecimiento) y una
fuerte vocacion con que “el tambo debe seguir”.
Asimismo, el tambo debe ser el ingreso principal
y sostenga el consumo familiar. Bajos o nulos in-
gresos extraprediales. Clave sera también la par-
ticipacion de jovenes en la toma de decisiones o
perspectiva segura de un potencial sucesor.
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UNA NUEVA TRANSMISION DE MOTIVAR LIVE POR INSTAGRAM

“Las SGR somos un puente entre el
mercado de capitales y las Pymes”

ESCANEA EL
CODIGO QR Y MIRA

LA ENTREVISTA
COMPLETA EN VIDEO

» Cristian Villarroel, vicepresidente
de Mills SGR, compartio los
beneficios que representan

para las empresas ampliar sus
oportunidades de financiamiento
local en la Bolsa portefia.

FACUNDO SONATTI
facundo@redaccion.com.ar
@facusonatti [ ]

1 comin de los empresarios Pyme

cree que en el mercado de capitales

solo se transan acciones de gran-

des firmas, pero son 22.000 las pequenas y

medianas empresas que ya recurrieron a la

Bolsa en busca de financiamiento”, resumio

Cristian Villarroel, vicepresidente de Mills

SGR, una de las mas de 40 sociedades de
garantia reciproca que existen en el pais.

En un nuevo MOTIVAR Live emitido los

dias martes a las 16 Hs. desde la cuenta de

Instagram @motivarok, Villarroel esclare-

ci6 el paso a paso y los beneficios de recurrir
al mercado de capitales en busca de finan-
ciamiento, alentando a que mas Pymes se
sumen. “Las Pymes que deciden recurrir al
mercado de capitales son aquellas que en
principio cuentan con un organigrama mas
alla del certificado que otorga la AFIP”,
sefiald. Y agrego: “El cheque es el primer
instrumento que suelen utilizar para operar
en el mercado. Las sociedades de garantia
reciproca (SGR) somos un vehiculo para
facilitar esta inclusion financiera”.

La Bolsa tiene futuro Pyme

En la Argentina hay cerca de un millén
de Pymes, pero solo 550.000 cuentan con el
primer requisito para acercarse al mercado
de capitales: el certificado Pyme de la AFTP.

Para Villarroel, “si pensamos que las
empresas que tienen oferta publica son 87
de casi 1.500 que se consideran grandes por
facturacion, ese segmento se puede multipli-
car por 15. En el caso de las pequefias y me-
dianas, puede crecer mas de 40 veces: el futu-
ro del mercado local de capitales es Pyme”.

El siguiente paso para una empresa que
quiera aterrizar a la Bolsa de la mano de

una SGR son los tres ultimos balances au-
ditados. “Evaluamos la capacidad de pago
debido a que al final del dia lo que hacemos
es otorgar un aval para el financiamiento,
del mismo modo que un propietario soli-
cita una garantia a la hora de alquilar una
vivienda”, le explico Villarroel a MOTIVAR.

El rol del descuento de cheques

Solo en junio se vendieron cheques por
unos $18.000 millones en el mercado de
capitales. Es decir, el 80% de los avales que
otorgan habitualmente las SGR se utilizan
para descontar cheques en la Bolsa. “A igual
tasa el costo financiero total, es menor en el
mercado de capitales que en un banco por-
que en el primero -en materia fiscal- el inte-
rés del descuento de un cheque esta exento
de IVA. A su vez, en el banco muchas veces
al depositar el dinero se activan las retencio-
nes de ingresos brutos, entre otros y esto no
sucede en la cuenta comitente”, afirmo.

“Algo similar ocurre con el impuesto al
sello en el caso de tener que constituir una
hipoteca a favor del banco que llega a tener
un costo global del 5%. cosa que no ocurre
con las SGR porque esta exenta de sellos

SGR Mills otorgara una bonificacion a las Pymes del sector ve-
terinario que se contacten luego de leer este articulo, a fin de
brindar asesoramiento y tener un costo marqginal en la primera
operacion en el mercado de capitales.
L 4

Vicepresidente de Mills SGR

que representa un 3% directo. A su vez, exis-
te una brecha en las tasas, que en el mercado
de capitales suele estar hasta 5 puntos mas
abajo que en bancos de primera linea”, ase-
gurd. Mas alla de las cuentas que una Pyme
pueda abrir en diversos bancos, existe cupo
sistémico que no le permite ampliar la ca-
pacidad de endeudamiento, algo que puede
cambiar si decide recurrir a una SGR.

“Complementamos la oferta de crédito
bancaria al acceder al mercado de capita-
les; le permitimos aumentar sus lineas de
financiamiento disponibles”, comento el vi-
cepresidente de Mills SGR. Y agregd: “por
cada cheque que se vende en la Bolsa solo es
visible la SGR y la Pyme conserva su ano-
nimato. No cobramos comisiones directas
sino una tasa nominal anual que ronda el
3% mensual. Se cobra durante el tiempo del
aval; es decir, a medida que se amortiza el
costo, logicamente se reduce”. 43
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MOTIVAR LIVE, TODOS LOS MARTES A LAS 16 HORAS DESDE @MOTIVAROK

“Es inteligente aumentar la utilizacion
de planes sanitarios en los rodeos”

ESCANEA EL
CODIGO QR Y MIRA

LA ENTREVISTA
COMPLETA EN VIDEO

» El MV. Nicolas Palacio

brinda ejemplos para mejorar

el rendimiento de la ganaderia.
¢ Por qué si se necesita mayor
eficiencia no se emplean

las vacunas suficientes para
prevenir enfermedades de
impacto negativo comprobado?

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

1 concepto de Sanidad Inteligen-

E te agrupa una serie de acciones

que profesionales y laborato-

rios veterinarios debemos impulsar

para que los ganaderos sepan cuando

y como aplicar planes acordes a las ca-
racteristicas de sus rodeos bovinos”.

De esta manera inici6 su dialogo

con MOTIVAR Live (via el Instagram

de @MOTIVAROok), el médico veteri-

Coordinador del Servicio Técnico
del Laboratorio CDV

nario Nicolas Palacio, coordinador del
Servicio Técnico del Laboratorio CDYV,
empresa que comercializa reactivos
y vacunas veterinarias, incluida la de
Fiebre Aftosa, ademas de su completo
servicio de Diagnostico Veterinario.

El concepto impulsado desde CDV
para incrementar la adopcion de ase-
soramiento y tecnologias a campo
inicié con el anuncio de la incorpo-
racion de Codigos Inteligentes en los
rotulos de sus productos.

“Somos la primera empresa del
mercado veterinario local que suma
en todas sus vacunas para bovinos
dos tipos de codigos. En primer lu-
gar, un QR que facilita el acceso a la
informacion técnica del producto y su

[ T
| soposts © @
1250 mi glissy

ou
|

Cadigos inteligentes. “Somos la primera empresa del mercado local que suma en todas
sus vacunas para bovinos un Cdigo QR y otro Datamatrix”, sostuvo Nicolas Palacio.

correcta forma de uso, asi como tam-
bién claves a considerar para aplicar
planes sanitarios en las distintas épo-
cas del afio y un contacto directo via
WhatsApp con nuestro Servicio Téc-
nico”, explico el profesional.

Y agrego: “También sumamos un
Codigo Data Matrix, orientado a fa-
cilitar y dar seguimiento a la trazabi-
lidad de los productos™.

Decisiones inteligentes
Durante la entrevista realizada en
MOTIVAR Live, Palacio destacod que en

nuestro pais la utilizacion de vacunas
veterinarias no supera al 35% de su po-
tencial uso en la prevencion de enfer-
medades del total de los bovinos.

“Seria una decision inteligente incre-
mentar la adopcion de estas tecnologias
para evitar pérdidas y mejorar el bienes-
tar de los animales y de las personas que
trabajan en los campos”, aseguro.

Y remarcd que mas alla del cumpli-
miento de las vacunaciones contra la fie-
bre aftosa, la vacuna contra la brucelosis

Continua »»

Laboratorio Azul
Diagnéstico S.A,

Laboratorio Azul
Diagnadstica SA.

Diagnostico de Tricomonosis y
Campylobacteriosis Bovina

Nueva estrategia de
diagnastico gue combina
técnicas tradicionales y PCR
en tiemporeal involucrando
a los animales companeros

Tel, 02281 431771 (rotativas) / info@laboratorioazul.com.ar
Av, 25 de Mayo 479 - Azul, Pcia. de Buenas Alres, Argentina (CP 7300)

® 2281575794 ) LaboratorioAzul
www.laboratorioazul.com.ar
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(obligatoria) es la de mayor uso, seguida
de clostridiales y muchos mas atras las
respiratorias; carbunclo (obligatoria en
Buenos Aires y Santa Fe), vacunas re-
productivas y contra las diarreas neona-
tales, entre tantas otras, incluso zoono-
ticas como la rabia paresiante.

“Si prevenimos las enfermedades, los
bovinos podran expresar su maximo po-
tencial productivo”, agregd Palacio.

Y reforzo: “Seria inteligente utilizar
con mayor énfasis los servicios de diag-
nostico para prevenir problemas y asi
incrementar los magros porcentajes de
prefeces, pariciones y destetes a nivel
nacional. Claro que con esto solo no al-
canza, por eso desde CDV fomentamos
un mayor seguimiento de las tareas sa-
nitarias, actualizando calendarios, re-
colectando informacién y analizdndola
en favor de tomar medidas concretas”.

Ejemplos concretos

Segin explicara Nicolas Palacio,
las principales enfermedades que los
animales sufren en los feedlots son las
clostridiales y respiratorias.

“Ya lo sabemos. Seria inteligente
obrar en consecuencia y trabajar con
planes de vacunacion especificos en
los terneros que ingresan al sistema,
logrando inmunidad frente a los mul-
tiples desafios que plantea el propio es-
trés de la actividad”, comento.

Y reforzé: “Otro caso concreto tiene
que ver con las diarreas de los terneros
y su impacto negativo sobre la produc-
cién. No olvidemos que el valor eco-
noémico del tratamiento de un ternero
afectado es equivalente a haber vacuna-
do aproximadamente 20 vacas a doble
dosis. Seria inteligente analizar estas
situaciones para eficientizar el sistema”.

Mirando a los préoximos meses, la
época de servicios y tratamientos de
IATF que se vienen, el Coordinador
del Servicio Técnico de CDV destacé la
importancia de trabajar correctamente
con las vaquillonas que entran a primer
servicio, aplicando la vacuna reproduc-
tiva y refuerzo de clostridiales.

“También con las vacas debemos tomar
esta decision En esta época del afio, deberia-
mos ya tener casi listo el control de los toros,
ademas de empezar a pensar en las vacunas
reproductivas y carbunclo.”, agregd para
luego avanzar en su justificacion: “Lo ideal
es empezar en junio julio, pero si aun no se
hizo, es la ultima chance de realizar dos ras-
pajes con diferencia de 7 - 10 dias, les hace-
mos también el diagnostico de tuberculosis,
revisamos aplomos, dientes, testiculos para
que, llegado al caso de tener que eliminar
por algtin problema, tener tiempo para que
ingrese un toro nuevo al rodeo”.

Finalmente, y luego de destacar la im-
portancia de aumentar la utilizacion de
vacunas preventivas en el rodeo nacio-
nal, Nicolas Palacio reforzo el concepto
de Sanidad Inteligente que promueve
CDV. “Debemos poder establecer cuales
son los momentos claves de la produc-
cion, contemplando las distintas etapas 'y
adelantandonos a cada proceso con una
estrategia adecuada”, asegurd.

Y concluyo: “También es una decision
inteligente la de saber preguntar, consultar
y dejarse guiar. Somos muchos los que es-
tamos a disposicion de los productores en
favor de las mejoras productivas. El trabajo
en conjunto entre profesionales, ganaderos
y la industria, conociendo los objetivos
productivos del establecimiento y armando
estrategias para alcanzarlos, es clave. Esta
es la propuesta de CDV: trabajar juntos
por una sanidad inteligente”. A3

PRODUCCION DE BUFALOS

Bufalos: “Es bajo el
numero de hembras que
termina en faena”

ESCANEA EL
CODIGO QRY MIRA

LA ENTREVISTA
COMPLETA EN VIDEO

» Marcelo Breard,
productor y delegado para
Corrientes de la Asociacion
Argentina de Criadores de
BUfalos analizd el momento

de la actividad.
)

L os rodeos de bufalos a los costados

FACUNDO SONATTI
facundo@redaccion.com.ar
@facusonatti [ -]

de la ruta empiezan a ser habituales

en Corrientes y eso habla del creci-
miento de la actividad. Por esto, en “MO-
TIVAR Live”, hablamos con el productor y
delegado para esta provincia dentro de la
Asociacion Argentina de Criadores de Bu-
falos, Marcelo Breard.

“El dato mas alentador es que son muy
bajas las hembras que terminan en la faena
y eso ratifica el crecimiento de los plante-
les”, afirm¢é durante el ciclo de entrevistas

Abogado, productor y delegado de la AACB para Corrientes

que MOTIVAR realiza los martes a las 16
Hs. desde su Instagram (@motivarok).
Entre un 30% y 40% de la superficie de
la mayoria de los campos en Corrientes tie-
nen anegabilidad donde la vaca solo sobre-
vive y no puede expresar todo su potencial.
“Siempre hay que trabajar con la calcu-
ladora como socio; es la informacion la que
permite tomar buenas decisiones, como la
de incorporar bufalos como complemento
en la produccion pecuaria. Esto optimiza
la produccion de kilos de carne por hec-
tarea, se desarrolla, vive (ya no sobrevive)
en esa topografia de campos anegables y
pastos de baja calidad”, explicod. Y agrego:
“Con buenos cuidados y manejo se logran
indices productivos al destete que rozan los
250y 270 kilos promedio con precocidad”.
(La entrevista completa? En en www.
youtube.com/pmotivar. 43

Lineas de envasados
para liquidos y polvos

Equipos compactos, con rapido cambio de formato de envases,
aptos para trabajar envases cilindricos y de base rectangular.

Equipos lineales, monoblocks y con desplazamiento orbital

Velocidades entre 1500 y 6000 unidades por hora
Dosificado de liquidos entre 0,5y 500ml y polvos entre 60mg y 1kg
Equipos disenados de acuerdo a cada necesidad y al tamano del area

Soporte por video conferencia y asistencia presencial de nuestros técnicos

Ultima tecnologia en movimiento servoasistido.

Disefo GMP. Cumpliendo con las normas sanitarias

vigentes para el sector veterinario.

Dr. Carlos Casazza 243 (B1870EEE), Villa Dominico,
Pcia. Buenos Aires, Argentina
www.tover.com.ar
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ARTR@SAN

CANINOS y FELINOS

(Pentosan Polisulfato Sodico)

EN LA PREVENCION Y TRATAMIENTO DE LA OSTEOARTRITIS CANINA

| Reduce el dolor y la inflamacion. | Mejora la irrigacion subcondral.

Restaura la lubricacion de las Regenera y protege el cartilago
articulaciones. y los tejidos articulares.

1 TRATAMIENTO, 3 MESES DE PROTECCION ARTICULAR

EN EL TRATAMIENTO DE LA CISTITIS IDIOPATICA FELINA

Reduce el dolory la
inflamacion en el
tractor urinario bajo.

Previene
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Diazinén 30% Clorpirifos 10%

CARAVANAS PARA EL CONTROL
DE LAS MOSCAS DE LOS CUERNOS
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Por qué aplicar

EctogenfiT)

v’ 4 meses de eficacia
¢’ Menor costo operativo,
reduciendo el encierre
de los animales
v Practica y facil aplicacion,
igual que una caravana
de trazabilidad
v Liberacion lenta y prolongada
v 1 sola caravana por animal
¢’ Sin restricciones de uso
en Carne y Leche

La opcion mas inteligente

( N
EE tngen m Se recomienda realizar la aplicacion al momento
de iniciarse la temporada de mayor incidencia
CARAVANAS PARA EL CONTROL de las moscas.
DE MOSCAS DE LOS CUERNOS El periodo de eficacia aproximada es de 4 meses,

momento en cual se debe retirar la caravana,

a fin de evitar problemas de resistencia.

Se aplica igual que una caravana de trazabilidad,
utilizando la misma pinza.

COMPOSICION:
Diazinén 30 % p/p / Clorpirifds 10 % p/p
Excipientes c.s.p. 60 % p/p

INDICACIONES: El producto esta indicado

para el control de mosca de los cuernos CONTRAINDICACIONES, PRECAUCIONES
(Haematobia irritans) en bovinos. Y ADVERTENCIAS: No utilizar en animales flacos,

Se administra una (1) caravana por animal. En toros enfermos o con problemas hepaticos.

se aconseja aplicar dos (2) caravanas por animal. No aplicar en animales de menos de 4 meses de edad.

- J
Ruta 9 Km. 280,5 Lote 124 :-;‘§““G n r r
$2126 Alvear - Santa Fe - Argentina , z e
(54-341) 5580303 - www.generarlab.com.ar cada dia somos mas ’:"."... ;e e a
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NUEVA RELACION ENTRE LABORATORIOS Y DISTRIBUIDORES

“Quedd claro que la presiéon por los
objetivos y los stocks no funciona”

» Desde Parang, Entre

Rios, Daniel Della Schiava
repasa la actualidad de
Agropecuaria Almafuerte
S.A.y analiza el desempefio
del mercado de productos
veterinarios. ; Cuales son los
desafios de la empresa?

LUCIANO ABA
luciano@motivar.com.ar
@aba_luciano [}

a en 1972 visitaba la veterinaria
Y en la que su padre trabajaba y

que, tiempo después adquiriria
en la ciudad de San Jorge, Santa Fe. Afios
mas tarde y con titulo en mano, el MV.
Daniel Della Schiava ponia en marcha
Agropecuaria Almafuerte, asentada hoy
en la ciudad de Parana, Entre Rios.

“No tengo dudas: si volviera a nacer
seguiria el mismo camino, vinculado al
sector veterinario”. Con esta frase inicia-
ba Della Schiava su didlogo con MOTI-
VAR, a fin de destacar la trayectoria y la
actualidad de la empresa, ademas de com-
partir su vision sobre la dinamica actual

del mercado argentino.

Atras quedaron los tiempos en que
se enfocaba en la venta de productos ba-
lanceados por medio de un acuerdo con
Cargill. Hoy, Agropecuaria Almafuerte
se posiciona como una de las distribuido-
ras de productos veterinarios de mayor
peso en el litoral argentino, focalizada
en la provision de productos veterinarios
(farmacos y bioldgicos) tanto para gran-
des animales, como para animales de
compaiiia y equinos deportivos.

Cuenta con su casa central en Parana,
Entre Rios, y sucursales en Santa Fe capi-
tal, Reconquista y Angélica, desde donde
atiende a veterinarios de toda la Mesopo-
tamia, representando a marcas lideres.

“En estos anos hemos logrado pro-
fesionalizar nuestro trabajo y acompa-
far la aparicién de nuevas tecnologias,
combinaciones de drogas y demas insu-
mos que se orientan a prevenir y tratar
la salud de los animales. Hace 30 afios
nos centrabamos en antiparasitarios, an-
tibidticos y alguna dexametazona, mien-
tras que hoy las necesidades y la especia-
lizacion de los veterinarios nos ha llevado
a crecer ampliamente en el portfolio de
soluciones especificas”, nos explicaba

Daniel Della Schiava, para luego desta-
car el crecimiento vivido también en el
rubro de animales de compaiia, en el
cual la empresa participa con produccion
propia y comercializacion de accesorios.

“Buscamos brindar el mejor servi-
cio, concepto en el que podemos eng-
lobar la disponibilidad inmediata de
productos, asi como la mayor eficiencia
en su preparacion y entrega. Claro que
a ello debemos sumar la calidad, dedi-
cacion y empatia de nuestros represen-
tantes”, destaco nuestro entrevistado.

Y profundiz6: “Lo hacemos siempre
cuidando a los veterinarios, tanto des-
de el aspecto técnico, como comercial,
y manteniéndonos alejados de situa-
ciones poco claras en cuanto al canal
comercial y su desempeio”.

MOTIVAR: ;Como definirias la actua-
lidad de la empresa?

Daniel Della Schiava: Estamos mas
solidos que nunca y contentos por la
respuesta que damos a nuestros pro-
veedores y clientes.

Tenemos un proyecto avanzado para
avanzar en la puesta en marcha de un
centro de distribucion y logistica propio,

L 4

“El mejor negocio hoy es trabajar junto con los laboratorios en la
generacion de demanda y el acceso a los clientes”.

L 4

Daniel Della Schiava. Referente en
Agropecuaria Almafuerte.

también en Parana, aunque analizando
en detalle los momentos, en base a la ac-
tual incertidumbre politica y econdmica.

Mas alla de esto, hemos invertido en
la reinauguracion de la sucursal de Re-
conquista, Santa Fe, situacion que segu-
ramente repliquemos en nuestra sede de
Parana, en Entre Rios.

Sumamos personal, vehiculos y cada
vez un trabajo mas focalizado en nuestra
imagen digital y presencia en redes sociales.

Todo esto también tiene que ver con
brindar cada vez un mejor servicio.

Continua »»
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con la reproducciéon animal.

REPRODUCTIVA |

) ALLIGNANT & mmoome|

Planta Santa Fe: Balcance 950 - Tel. (0347) 4338777 - Planta Lla Plata; Ruta 36 esn T
Tel. (DZ21) 4962352 - www.allignanibngs.com,ar | allignanifmes@ o dad com,ar

DISPROG

BOVINO




MOTIVAR

Pluselar 0,6 Vetegon eCG

Pluselar 1,2 Gonadotrofina Coriénica equina
Dispositivos intavaginales ~ Benzoato de estradiol

CON progesterona Cipionato de estradiol
Pluset rsH - LH Pluserelina Buserelina acetato
Veteglan Pincelar

d-cloprestenol Pintura para deteccion de celo

FORMACION ABIERTA A PROFESIONALES VETERINARIOS

A través de nuestra plataforma digital calierformacion ofrecemos a los
profesionales veterinarios formacién continuada de la mano de reconocidos
expertos en diferentes ambitos de la salud animal. Nuestro objetivo es estar
cerca de los especialistas y ayudarles a estar actualizados sobre las Gltimas
novedades y tendencias del sector de la salud animal.
Consulta los préoximos eventos abiertos disponibles en:

f ENTERATE MAS,

N . s |
www.calierformacién.com —:/R
y SEGUINOS EN LAS REDES.

WWW.CALIER.COM.AR CALIER
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¢Y en cuanto al negocio en si?

Incluso en el afio de la pandemia hemos
crecido por sobre la inflacion en todos los
rubros. Y lo seguimos haciendo en este 2021
también. Se siguieron generando oportu-
nidades en el rubro. Especificamente en el
caso de la ganaderia y acompafiados de una
situacion climatica sin grandes variaciones,
vimos que los productores han invertido en
la incorporacion de tecnologias y planes sa-
nitarios a cargo de veterinarios.

Tanto el afio pasado como estos pri-
meros meses del corriente, se percibié un
fuerte crecimiento en el sector de vacu-
nas. Agropecuaria Almafuerte mas que
duplico la cantidad de dosis comerciali-
zadas en este tiempo.

Esto sin dudas tiene que ver con nuestro
trabajo y también con la muy buena rela-
cion que entablamos con los tres principa-
les laboratorios de bioldgicos en el pais.

Es un orgullo que nos elijan como re-
presentantes de sus marcas por nuestra
presencia, conducta y calidad de trabajo.

Sin dudas que este ha sido un pilar es-
tratégico de nuestro crecimiento.

¢Afectan las variaciones de precios de
los productos al canal distribuidor?

Por su puesto que lo hacen. Més alla de
eso, destaco que los labo-
ratorios estan realizando
acciones concretas para
solucionarlo. No creo que
sea positivas las acciones
de “cierre de zonas”, pero
si en el ordenamiento de
los actores en cada una de
ellas, independientemen-
te de lo cual las politicas
claras y el respeto por los
compromisos asumidos
son claves en el normal

desempefio de toda la cadena.

Quedo claro que la presion por los
acuerdos comerciales y los sobre stocks
no funcionan. Desde Agropecuaria Al-
mafuerte siempre confiamos en crecer de
manera genuina, en base a una politica
financiera estable y prolija. Claro que po-
driamos avanzar en mejorar los tiempos
de cobranzas y asi no perder margenes
contra la inflacion, pero no es una accion
sencilla de aplicar con éxito. Por eso es tan
relevante contar con una estructura y una
espalda financiera que nos sostenga en el
tiempo, como parte de nuestro servicio.

Tenemos mucho por avanzar como ca-
nal distribuidor en este sentido. ;Por qué
tenemos que negociar cada precio con
cada cliente? No deberia ser asi.

(Cual es hoy el mejor negocio para una
distribuidora?

Sin dudas trabajar junto con los labo-
ratorios en la generacion de demanda y
el acceso a los clientes. Entiendo que hoy
muchos estamos de acuerdo con esta si-
tuacién. Sin cupos y trabajando juntos
con mayor tranquilidad y compromiso.

No vamos a la guerra de precio.

No nos interesa cambiar produc-
tos por nada.

CROPECUARIA
VI AFAAFUERTE SA

Renovacion. La empresa se encuentra actualizando la

imagen de sus sucursales y casa central.

"TENEMOS QUE APOYAR EL TRABAJO DE CADISVET”

Mas alla de repasar la trayectoria de Agrope-
cuaria Almafuerte y analizar junto a MOTIVAR
la actualidad del canal comercial veterinario,
Daniel Della Schiava se tomd unos minutos
para revalorizar el rol de la Camara Argentina
de Distribuidores de Productos Veterinarios.
“Tenemos que apoyar y acompafiar el trabajo
de CADISVET para que cobre toda la trascen-
dencia posible en todo el pais”, aseguré De-
lla Schiava. Y agregd: “La Camara esta bien
estructurada, con una gerencia activa y man-
teniendo activos distintos temas relevantes
por los canales correspondientes”.
Asimismo, nuestro entrevistado destacd el
trabajo que la Camara lleva adelante en un
tema relevante como lo es la incorporacion
de cédigo de barras en los productos veteri-
narios. “"Ademas, existen temas legales y ca-

¢Ves un avance de modelos hacia la co-
mercializacion exclusiva?

Es lo que algunos jugadores del sector
pretenden a futuro, pero en lo particular
creo que falta un tiempo para que eso su-
ceda. No estan dadas las condiciones.

¢Cuaél es tu vision sobre la explosion de
los medios digitales en el rubro?

Agradezco que los productos veteri-
narios no puedan venderse por Mercado
Libre. Empresas como la nuestra, que
buscan cuidar los margenes, no existirian
si esto no fuera asi. En este punto, espero
que la Camara Argentina de Distribui-
dores de Productos Veterinarios cumpla
su funcion (Ver recuadro). Hablamos de
medicamentos, no de televisores. Debemos
poder trabajar de una manera profesional
de la mano de los veterinarios.

pacitaciones especificas que la entidad puede
Ilevar adelante en beneficio de todos los aso-
ciados. Ya se nota su actividad y presencia”,
completd Della Schiava.

Mas alla de esto y consultado por MOTIVAR,
el titular de Agropecuaria Almafuerte coinci-
di6 en que la actualidad encuentra a los dis-
tintos actores de la cadena comercial con un
mayor didlogo que en el pasado.

“Esto es asi, fundamentalmente desde que
un grupo de laboratorios lideres comenzd a
realizar acciones de capacitacion comunes
a todos. Podemos no coincidir en nuestras
estrategias comerciales, pero si dialogar y
pensar las mejores maneras posibles de tra-
bajo”, describié Daniel Della Schiava.

Y concluyd: “Estas son acciones que le ha-
cen bien a todo el sector”.

Mas alla de esto, si considero que las
herramientas digitales sirven y suman a la
promocion de los productos, de la mano
al trabajo de todos nuestros colaborado-
res de manera presencial.

Hoy en Agropecuaria Almafuerte tra-
bajan mas de 30 personas y es nuestra
prioridad trabajar junto con ellos en una
mayor profesionalizacion.

Somos apasionados por el sector, con-
tamos con la experiencia de quienes nos
acompanan desde hace afios y el empuje
de los jovenes que se van sumando. Tengo
una gran confianza en nuestro equipo de
trabajo, por eso seguimos apostando ¢ in-
virtiendo. Argentina es un pais ganadero;
las vacas no se van a ir, pero todo el sector
necesita de tranquilidad econémica y po-
litica para avanzar en todo su potencial.

Podemos seguir creciendo. 43
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es actividades realizadas
-1 2020/ 2027

Principa
Dor CLA

nte la situacién derivada de la pandemia en curso,
A la Comision Directiva de la Camara de Laborato-

rios Argentinos Medicinales Veterinarias ha
sumado una serie de herramientas y plataformas para
seguir adelante con sus objetivos.
En ese sentido, se mantuvieron las reuniones virtuales de
la CD en forma ininterrumpida, todos los martes a las 17
horas. Asimismo, se generaron grupos de WhatsApp con
todas las empresas asociadas, a fin de mantenerlos
informados de las novedades.
Por iniciativa de CLAMEVET también se realizd durante el
primer semestre de 2021 una reunién virtual con el
director de la Direccién de Productos Veterinarios (DPV)
del Senasa, Dr. Federico Luna, para confirmar los dias de
atencién presencial en el organismo y tramitaciones
varias: Impo/expo, tramites en formatos electronicos,
expedientes en papel, firma digital holografica, habilitacion
de Depdsitos en casos especiales, y las prérrogas hasta la
finalizacion del DNU de las renovaciones de Certificados o
de BPV.
Asimismo, se dispuso el uso de Zoom para reuniones y
consultas con los Técnicos de la Direccién de Productos
Veterinarios del Senasa.

Temas, actividades y proyectos gestionados en 2020

A pesar del contexto general, las restricciones y exigencias

del sector tanto a nivel local, como internacional, el afio

pasado CLAMEVET se mantuvo activa en diferentes
aspectos de relevancia para sus asociados:

#+ Trabajo de investigacion sobre las exportaciones e
importaciones del sector, a fin de conocer los valores
de la tonelada exportada / importada por la industria
veterinaria y su impacto en la economia del pais.

# Gestiones varias en apoyo de la Industria del Turf.

# Presentaciones ante el Senasa por exigencias técnicas
de la DPV, especialmente en productos de registro
simplificado.

+ Constante presencia del representante de CLAMEVET
en CAME y gestiones realizadas ante CAME y el
Ministerio de Desarrollo Productivo por el Decreto 310
/ 2020 y 317/2020 sobre permisos de exportacion de
los principios activos Ivermectina y Azitromicina con
resultado exitoso.

#+ Denuncia ante el Senasa por la comercializacion de
productos no registrados destinados a Equinos que se

PRO-SER S.A.

Productos y seniios agropectarios

ClameVet. Av. Maip(i 1536, 1° Florida Vicente Lopez Teléfono: (54 11) 4796 4397 info@clamevet.com.ar

-\

promocionan en forma digital, ante lo cual el organis-
mo inicid acciones legales contra 3 firmas ilegales.

4 Reunion con representantes del Laboratorio Quiral para
avanzar en un convenio por la provision de estandares
secundarios.

Mas alld de esto, a lo largo de todo el afio pasado, la

Camara concretd acciones que vale la pena destacar:

# Organizacion junto con el Senasa y CAPROVE de una
Jornada sobre Rotulado de productos veterinarios,
segun la Res. 1642/2019.

# Participacion de una Jornada sobre Resistencia Antimi-
crobiana a cargo del Dr. Federico Luna (Senasa).

# Reunioén con los Socios a fin de informar sobre las
actividades llevadas a cabo por la Comisién Directiva
durante el afio y el detalle de gastos.

# Reunion informativa con todos los socios, sobre
COVID19 y sus vacunas, contando la participacion del
Dr. Roberto Debbag como disertante.

# Organizacion junto con el Senasa y CAPROVE de una
Jornada sobre Registro simplificado para productos
por Declaracion jurada y Complementos dietarios.

# Participacion en la Cumbre de la Industria Veterinaria
Argentina -CIVA2020-, evento organizado por MOTIVAR
en modalidad virtual.

+ Hacia fines de afio, representantes de la CD intervinie-
ron en una reunién presencial organizada por el
Ministerio de Desarrollo Productivo, a efectos de
promover la Industria Nacional.

Acciones realizadas durante 2021
Entre los distintos temas propuestos y generados desde

CLAMEVET, se destacan los que compartimos a continuacion:

Consultas y propuestas enviadas a la DPV del Senasa

sobre:

+ Margenes de Tolerancia de principios activos en
registro.

+ Reconocimiento de Genéricos sin exigencias de
pruebas de bioequivalencia (segin EMA).

# Tradmites virtuales para documentos de importacion /
exportacion.

#+ Rotulado de ectoparasiticidas en pequefias cénulas
para mascotas.

+ Elaboracidn de betalactamicos en campafia.

+ Propuesta para una Jornada de capacitacion sobre
“Formulario de inscripcién de productos farmacoldgi-

VU @

(/.4> mnom\mmnsv \ LABORATORIO
AGROPHARMA ‘¥ ale-bet ALFAVET. L Itreniths apllab  weew=
dairyfarma
LABoRATORIO fCUNTHITAB Teenologia Veterinaria aplicada De] t avet el mer
cIMoL \C E& e

LABORATORIO +
R 7S . A T :
@ INHUNERE g W kl-&:f\iglab.comg KUALCOS
/‘
LONE /“\
( lumai Mayors T, moNTHIMT ENvoeme  Nie
SUDAMERICANA] cepecinifades veterinares SOLUCIONES VETERINARIAS nepten veemana /’\ -
_ Argentina S.A.
. < /‘%
#omen  Richmond  Ruminal "~ Tecnovax
Jmaigi v s

@ ? \/I__l/\ Calastremé CI‘\MABE g
Aviar

Equi Systems

ClameVet

Camara de Laboratorios Argentinos Medicinales Veterinarios

cos, aspectos de detalle” y pasos para diferentes
tramites.

Asimismo, también se llevaron adelante reiterados

pedidos ante ANMAT vy otras reparticiones que demoran

las gestiones y perjudican el funcionamiento de la
industria veterinaria demorando la generacion de inversio-
nes y trabajo genuino.

Por otra parte, el Grupo de trabajo de CLAMEVET elabord y

presentd un documento al Senasa sobre las exigencias de

pruebas de residuos para productos con principios activos
conocidos.

En esta misma linea, en el transcurso del afio se han llevado

adelante distintas actividades de enero a esta parte:

4 Reunion virtual informativa con el Dr. Federico Luna
(Senasa) sobre las inspecciones de BPMV (GMP) y su
modalidad, considerando las limitaciones impuestas
por la actual situacion sanitaria.

4 Renovacion del contrato de alquiler de las oficinas de
CLAMEVET en la sede de la Cdmara de Vicente Lopez.

# Debido a la renuncia del Dr. Bruno Forti a la vicepresi-
dencia de la CD de la Camara, fue reemplazado como
representante en CAME por el Dr. Horacio Arturo y
como integrante de FLAIVET, por el Dr. Carlos Rufrano.

# Participacion en la reunién organizada por el Programa
Equino de la Direccion de Sanidad Animal sobre la
necesidad de contar con disponibilidad de vacunas de
Influenza Equina.

4+ Se informd a los socios el inicio de un proceso de
digitalizacion de expedientes de firma en la DPV del
Senasa: se dejo en claro como realizarlo y a quién
dirigirse.

# Gestiones ante el Ministerio de la Produccion / Subse-
cretaria de Medicamentos del Ministerio de Salud por
el Decreto 317/20 “Incorporacién de dos principios
activos Midazolan y Propofol”.

= Reunidn con representantes de CADISVET respecto al
empleo de cddigo de barras de los productos
veterinarios.
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UN DESAFiO ESTRATEGICO PARA LA GANADERIA

i Se puede estabilizar la ganancia de
peso diario en sistemas extensivos?

» La suplementacion
estratégica de los bovinos
en ciclo completo avanza
en distintas regiones del
pais, buscando la maxima
eficiencia por medio de
innovaciones que arriban al
mercado nacional.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR
redaccion@motivar.com.ar
no de los principales desafios
de la ganaderia extensiva en
nuestro pais tiene que ver con
lograr una mayor estabilidad en las
ganancias de peso diarias de los bo-
vinos -en sus distintas categorias- a lo
largo de todo el ano.

(Se imaginan salir del efecto “serru-
cho” que a nivel general lleva a la acti-
vidad a lograr buenos resultados solo
en algunas épocas del afio con condi-
ciones climaticas favorables? ;Cuanto
se puede mejorar la competitividad?

Para responder estos interrogan-
tes, MOTIVAR dialogé con el médico
veterinario Oscar Ferrero, especialis-

ta en produccidén bovina y consultor
externo de Elanco.

“En un contexto donde la invernada
es mas cara que el gordo y el maiz tiene
un precio elevado para la terminacion,
sera clave que los campos ganaderos ex-
tensivos de ciclo completo impulsen la
ganancia de kilos diarios de los bovinos,
acortando los tiempos de terminacion y
mejorando asi el resultado general”, nos
explico el profesional cuya zona de in-
fluencia abarca las provincias del NOA y
el NEA, asi como también Santa Fe.

Ferrero dejo en claro que la suplemen-
tacion a campo promueve una mejora en
la eficiencia de conversion y en sostener
una curva de crecimiento estabilizada
durante todo el afio.

“Fundamentalmente en el NOA y
el NEA logramos muy buenos resulta-
dos en verano (cuando tenemos pastos
verdes y de buena calidad). Sin embar-
go, en invierno la realidad es bien dis-
tinta. De alli la importancia de avan-
zar con suplementaciones proteicas o
complementos que aumenten la diges-
tibilidad de esos pastos e impulsen ga-
nancias diarias acordes al rendimiento
esperado de cada raza”, agrego.

Y avanzo: “De la misma manera,
es clave incorporar tecnologias que
nos permitan obtener el mejor estado
corporal de las vacas, promoviendo su
desarrollo ideal al primer servicio, libe-

Objetivos concretos. Productores y asesores buscan avanzar en mejoras en la eficiencia
de conversion y en sostener una curva estabilizada de crecimiento durante todo el afio.

randonos también asi de las preocupa-
ciones del segundo servicio”.

Estabilidad y eficiencia

En didlogo con MOTIVAR, fue el
también médico veterinario Juan Pa-
blo Zingoni -gerente general de Elan-
co para el Cono Sur- quien compartid
su vision sobre el tema.

“La ganaderia extensiva es un sis-
tema de baja ganancia de peso y son
al menos tres los factores por los que
esto ocurre. En primer lugar, la varia-
cion anual en la cantidad y calidad
de recursos: en la Uinica estacién en
la que se dan condiciones para tener
una ganancia de peso elevada es en
la primavera. En segundo lugar, sin

dudas debemos destacar los desafios
ambientales y fundamentalmente sa-
nitarios a los que estan expuestos los
animales. Finalmente, la propia voca-
cion del productor de producir, la cual
lo lleva a agregarle aiin mas carga al
sistema”, nos explico Zingoni.

Y agregd: “Para que los sistemas
ganaderos ya sean de ciclo completo o
integrados sean competitivos deben so-
lucionar la baja ganancia de peso de los
animales y es por ello que Elanco lanza
Zimprova en Argentina. Un produc-
to que, suministrado por via oral, en
conjunto con un suplemento mineral,
proteico y/o energético aumenta la ga-
nancia de peso en 82 gramos por dia”.

Vale decir que Zimprova es un aditi-

El fabricante de productos veterinarios debe ser el responsable de la elaboracion.
Un proceso clave en la elaboracion es el envasado y para ello se debe contar con el envase adecuado.
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Nosotros realizamos el tratamiento de los envases de vidrio para alcanzar un vidrio Tipo I,
indispensable para polvos liofilizados, soluciones oleosas y acuosas.
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vo iondforo que incorpora una molécu-
la desarrollada por Elanco (Narasina)
y ya fue utilizado en mas de 3 millones
de cabezas en todas las categorias ani-
males, en todos los sistemas de produc-
cion, orientado a aquellos extensivos.

“El producto que no deprime el con-
sumo de los animales, ni tiene periodo de
resguardo y cuenta con Limites Maxi-
mos de Residuos establecidos en los dis-
tintos mercados. No tiene ninguna res-
triccién a su uso en la produccion para la
exportacion”, agregd Zingoni para luego
referirse especificamente al impacto de su
utilizacion en los planteos ganaderos.

“Un productor que hoy estd en
una recria con ganancias de 300 o
400 gramos, va a incrementar un 20%
la ganancia de peso de los animales”,
ejemplificd. Y agregd: “La hembra de
reposicion suplementada con Zimpro-
va va a ganar en el primer afio 29 kilos
mas (82 gramos diarios). Los produc-
tores podran adelantar o llegar al servi-
cio con una hembra mas pesada”.

Vale decir que el lanzamiento de
Zimprova en Argentina por parte de
Elanco se llevara adelante en distin-
tas etapas. Por un lado, se ha puesto
en marcha el trabajo con 25 empresas
partners de la compaiiia, en cuyos esta-
blecimientos se esta realizando la expe-
riencia y los ajustes locales, reuniendo
mas de 3.000 cabezas bovinas.

En segunda instancia y junto con
asesores nutricionistas y veterinarios de
todo el pais, Elanco buscara abordar a
un segundo grupo de productores mas
amplio, en torno a las 2 millones de ca-
bezas, y luego si el producto avanzara
en la cadena comercial tradicional.

Mas alla de esto y a la hora de re-
forzar otros conceptos claves sobre
Zimprova, Oscar Ferrero destacd su
respuesta productiva ante la posibili-
dad de consumo infrecuente por parte
de los animales. “Es un producto que
se vehiculiza por medio de sales o com-
plementos proteicos y energéticos, el
cual ha demostrado también excelentes

“NO HAY DISCUSION EN CUANTO AL IMPACTO PRODUCTIVO

DE LA SUPLEMENTACION A CAMPO”

En Dialogo con MOTIVAR, el médico veterina-
rio Oscar Ferrero compartié un ejemplo del im-
pacto de la suplementacion estratégica a campo
en el caso de un productor de Goya, Corrientes
(entre 6.000 y 7.000 madres Braford).

“En ese establecimiento se hace destete precoz
combinado con el tradicional y cuando alcanzan
los 150 a 170 kilos, los machos viajan a un campo
de recria en Formosa”, nos relatd el veterinario.
Y agrego: “Normalmente este productor ganaba
entre 200 y 220 gramos por dia y terminaba ani-
males de 300 a 320 kilos, con un afio y medio
0 dos de edad. Cuando aplicamos la tecnologia,
avanzamos también en recibir a los terneros en
una primera etapa con suplementacion sobre

resultados en administraciones cada 2
o 3 dias”, explico el veterinario.

Y concluyo: “Estos productores
que ya administran minerales para

gatton panic diferido y, en una sequnda, con silo
de autoconsumo y suplementacion con produc-
tos como Zimprova. De este modo, aumentamos
la ganancia diaria de 200 - 220 gramos a 520
gramos diario en seis meses”.

Mas alla de esto, Ferrero destacd que la hembra
que quedd en el campo de Corrientes se suple-
menta estratégicamente sobre pastos como la
brachiaria, permitiendo prefiarla a los 18 meses
(330 / 340 kilos), cuando antes se prefiaban a
los 24 0 30 meses. Y culmind: “No hay discusion
en cuanto al impacto positivo de la suplementa-
cién a campo. La solucion a la baja ganancia de
peso en nuestras manos y tenemos las tecnolo-
gias disponibles para hacerlo”.

suplir falencias zonales pueden sumar
Zimprova y avanzar también en una
mejor digestibilidad de los pastos y
eficiencia productiva”. 43
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TRABAJO CONJUNTO ENTRE EL IPCV, EL INTAY EL SENASA

Bienestar animal en feedlots: ;como
lograr competitividad y calidad ética?

ESCANEA EL CODIGO
QRY DESCARGA EL

MANUAL COMPLETO
EN FORMATO PDF

» Cerca del 40% de los bovinos
del pais pasan por sistemas de
engorde a corral, por lo que resulta
clave contar con un protocolo
ajustado a esta actividad. ; De qué
se trata el nuevo manual?

solana@motivar.com.ar ﬂﬁ
[

n los dltimos afios el bienestar ani-

mal fue tomando gran trascendencia

en todo el mundo, principalmente
en los paises donde es considerado no sélo
como un bien publico, sino como un ele-
mento imprescindible para desarrollar siste-
mas de produccion sustentables.

Por esto es clave conocer aquellas varia-
bles que inciden directamente sobre el am-
biente en el que se encuentran los animales.

La aplicacién de un protocolo de eva-
luacion de bienestar animal constituye una
herramienta de diagnostico que exhibe la
situacion en la que se encuentra el estableci-

miento y los aspectos en los que se requiere
poner atencion para favorecer la mejora del
grado de bienestar de los bovinos.

De esta manera, las libertades del bienes-
tar animal que se vean comprometidas po-
dran identificarse y, mediante el desarrollo
de un plan especifico, lograr mejoras tangi-
bles tanto en términos de disefio y manteni-
miento de las instalaciones, como en el ma-
nejo realizado por el personal involucrado.

Hace un tiempo MOTIVAR publico la
Resolucion N° 1697/2019 del Senasa, que
establece los requisitos obligatorios para
el Bienestar Animal en el ambito pecuario
productivo y deportivo nacional. Pero esta
vez, daremos a conocer un manual especi-
fico para los feedlots, creado por el Instituto
de Promocion de Carne Vacuna Argentina
(IPCVA) y el INTA, bajo el nombre “Bien-
est.AR, Protocolo de evaluacion de bienes-
tar animal en bovinos de engorde a corral”.

Es una herramienta capaz de realizar
un diagnostico de bienestar animal en los
engordes a corral, brindando informacion
rapida para la toma de decisiones.

{Qué mirar?

El protocolo dispone de cuatro cate-
gorias: buena alimentacién, alojamiento
y sectores de manejo adecuados, buena
salud y comportamiento apropiado. En
la primera, se evaluara la ausencia de
hambre prolongada mediante un score de
condicion corporal y frente de comedero

disponible; y la ausencia de sed prolonga-
da a través de la disponibilidad de los be-
bederos en conjunto con su limpieza.

Sobre el alojamiento, se destaca la im-
portancia de garantizar confort general en el
corral, sumado a un confort térmico y facili-
dad de movimiento.

En este caso, los indicadores seran la
condicion de anegamiento de los corrales, la
presencia de moscas, el score de jadeo, la dis-
ponibilidad de recursos para bajar el estrés
térmico, la capacidad de los corrales y las
condiciones de la zona de carga y descarga.

La buena salud no puede faltar

Desde MOTIVAR sabemos que no es fa-
cil, pero con conocimiento, manejo y regula-
ridad se podra lograr. Para esto, se contem-
plan en el manual tres criterios.

En primer lugar, la ausencia de lesiones,
cuyos indicadores se centran en la evalua-
cion de cojeras y en las alteraciones en el
tegumento o estructuras subyacentes. Las
primeras constituyen uno de los principales
problemas asociados al bienestar animal y
causal de dolor y alteraciones en el compor-
tamiento de los bovinos.

El segundo indicador apunt a los par-
ches pelados, lesiones e inflamaciones.

La ausencia de enfermedades es otro de
los criterios que, a través del protocolo, se res-
ponde recurriendo a indicadores tales como
presencia de tos, respiracion dificultosa, des-
carga nasal, estado ocular (principalmente

asociado a que-
ratoconjuntivitis
infecciosa y sus
secuelas), la
evaluacion de
las heces me-
diante el score
fecal que per-
mita detectar
desdérdenes
nutricionales
(principal-
mente la aci-
dosis aguda)

y de presencia de diarrea, de
meteorizacion y de la identificacion de ani-
males que necesitan mayor cuidado.

Todas cuestiones que pueden causar do-
lor y/o estados afectivos negativos, o incluso
la muerte de animales.

El tercero de los criterios pone foco en la
ausencia de procedimientos que sean poten-
cialmente causales de dolor. En este sentido,
se arribara a la evaluacion de posibles prac-
ticas que puedan llevarse a cabo en el esta-
blecimiento, como el desmoche / descorne
y la castracion, asi como los tratamientos
involucrados en tales intervenciones.

Por ultimo, el protocolo exige evaluar
el comportamiento apropiado, como la
expresion de conductas sociales y la buena
relacion humano-animal, tomando como
indicador el manejo abusivo y las vocaliza-
ciones. Todo un desafio. 43

Bienest an

Sellador post dipping

con efecto barrera.
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CON LA MIRADA PUESTA EN EFICIENTIZAR LA PRODUCCION

“Las inversiones son imprescindibles y
deben ser permanentes”

» En el encuentro organizado
por CAPIA y CEPA por el Dia
de la Avicultura, se destaco

la necesidad de avanzar en
inversiones que impulsen

una mayor incorporacion de
tecnologia en granjas, plantas
de incubacién y frigorificos.

solana@motivar.com.ar ﬂﬂ
[

a relevancia del sector avicola
L para nuestro pais queda demos-

trada en el trabajo diario de las
miles de personas que se desempefian
en la actividad. Sin embargo, es cada 2
de julio, desde 1963, que se impone el
Dia de la Avicultura, momento opor-
tuno para conocer la actualidad del
sector. Y este afio no fue la excepcion.

De manera virtual y con la parti-
cipacion de los principales referentes
publicos y privados vinculados a la ac-
tividad, la Camara Argentina de Pro-
ducciones Avicolas (CAPIA) y el Cen-
tro de Empresas Procesadoras Avicolas
(CEPA) concretaron un encuentro del
cual MOTIVAR también fue parte.

Ante la presencia del ministro de
Agricultura, Ganaderia y Pesca, Luis
Basterra, los anfitriones tuvieron la
oportunidad de explayarse en sus nece-
sidades, oportunidades y debilidades,
a la vez de intercambiar opiniones y
plantear los desafios a futuro en favor
de mejorar y sostener el crecimiento.

“La suma del consumo de carne de
pollo y huevos ha convertido a la pro-
duccién avicola en la proteina animal
mas consumida en nuestro pais”, ase-
guro en su discurso inaugural el presi-
dente de CEPA, Roberto Domenech.

Y puntualizé: “Hablamos de 60 ki-
los por habitante por afio, que estan
compuestos de 48,5 kilos de pollo y
19,5 de huevo”. Tan interesante es este
ultimo dato, que lo ampliamos: en Ar-

“Estoy anhelando una Argentina que en los proximos diez afhos ex-
porte la mitad de lo que exporta en maiz y soja, y diez veces mas de
ese maiz y soja procesada, principalmente en pollo y huevo”.
Javier Prida, presidente de CAPIA.

Contexto. E| presidente de CEPA, Roberto Domenech, destacd los desafios de la avicul-
tura nacional en un evento conducido por Adalberto Rossi y Ricardo Bindi.

gentina se consumen 306 huevos por
persona cada 12 meses, con productos
que llegan a todo el pais y a todos los
extractos sociales con calidad, poder
nutritivo y, principalmente, por su ac-
cesibilidad en el precio.

Al ser protagonistas indiscutidos
en la mesa de los argentinos, Dome-
nech asegurd que el desafio actual es
sostener el crecimiento y mantener la
actualizacion tecnologica para seguir
mejorando, tanto la calidad, como
los resultados productivos y economi-
cos. “Buenos costos, alta eficiencia y
precios competitivos han hecho de la
industria avicola a nivel mundial en
60 afos la mayor oferente de proteina
animal. Es imprescindible mantenerse

al dia con los avances tecnoldgicos ya
sean productivos, como los tenemos
(ya sea genética, sanidad, alimentos
balanceados, manejo), como también
en el equipamiento en granjas, plantas
de incubacién y frigorificos. Estamos
hoy muy abocados en la recuperacion
de desechos con el tratamiento de
efluentes y la incorporacion en granjas
y frigorificos de generacion de energias
renovables”, declar6 Domenech.

Y continud: “Si bien vamos avan-
zando, lo hacemos muy lento, al limite
del atraso. Las inversiones son impres-
cindibles y deben ser permanentes y
para esto necesitamos lineas de inver-

Continua »»
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sion acordes y agiles en su concrecion.
La busqueda de eficiencia, la incorpo-
racion de tecnologia, la inversion e in-
vestigacion son los ejes del presente y el
futuro y en este terreno se disputa gran
parte de la competitividad”.

Los interesados en acceder a la jor-
nada completa en video pueden ingre-
sar en www.eventosagr.com/avicultura/.
Alli, también podran encontrar el anali-
sis de Sergio Berensztein respecto de la
coyuntura politico — institucional de la
Argentina, asi como también la partici-
pacion y vision a futuro del secretario de
Relaciones Econémicas Internacionales
de la Nacion, Jorge Neme.

Exportaciones: una necesidad que no
puede esperar mas

En cuanto al mercado internacio-
nal, el sector actualmente mantiene
activos mas de 75 mercados, con un es-
fuerzo de mas de 20 afios con continui-
dad. “El camino de la exportaciéon no
tiene retorno. Necesitamos fomentar
las exportaciones de huevo procesado
-en forma liquida o polvo- para poder
lograr en esta linea también generar va-
lor agregado”, comenté Domenech.

Cabe destacar que Argentina es el
noveno pais exportador y productor
de carne aviar, y el quinto consumidor
mundial de huevo.

Segun datos de 2020, en nuestro
pais se producen cerca de 14 mil millo-
nes de huevos en 18 provincias.

“El mercado interno de carnes esta
completamente abastecido. Mas con-
sumo no podemos pretender y todo se
inclina en la exportacion. De no ser asi,
nos mantendremos en una crisis recu-
rrente producto de una sobre oferta,
que conduce a reduccién de la produc-

cion, inevitablemente”, contextualizd
Domenech. Hacia el final, ademas de
referirse a la competitividad, exporta-
ciones, inversiones y la necesidad de
incorporar tecnologias, el presidente de
CEPA realiz6 un pedido especial: que
se incluya el huevo -en cualquiera de
sus formas- en los planes alimentarios
y comedores escolares, ya que se trata
de una proteina de primera calidad en-
vasada en origen.

La palabra del Gobierno nacional:
i{buenas noticias?

El ministro de Desarrollo Productivo
de la Nacion, Matias Kulfas, fue quien
tomo la palabra y reconocié la impor-
tancia del sector avicola para el pais.
“Argentina puede exportar mas siempre
cuidando el mercado interno y creo que
la actividad avicola estd en condiciones
de hacerlo”, sostuvo Kulfas.

Y agregd: “Quiero anunciarles que
ya estamos en las ultimas etapas para
poner en marcha una linea de financia-
miento especifica para el desarrollo de
la inversion en la cadena avicola. Es una
linea donde esperamos, en el segundo
semestre del afio, disponer de $2 mil mi-
llones como primer cupo para trabajar
con las 25 entidades financieras que ya
estan hoy adheridas a la linea de inver-
siones productivas y la linea de inver-
sion estratégica del Banco Nacion”.

“Son lineas que permiten acceder
con tasas que se ubican entre el 22 y
24% anual, lo cual significa un estimu-
lo al financiamiento. Estamos termi-
nando de trabajarlo con el sector metal
mecanico”, detallo Kulfas. Y avanzo:
“Si logramos que estas inversiones se
realicen utilizando insumos de esta in-
dustria, cierra el circuito. Es mas pro-

PANEL: COMPETIR EN IGUALDAD DE CONDICIONES

El evento online organizado en el marco del
Dia de la Avicultura por CAPIA y CEPA tam-
bién contd con una mesa de debate sobre
los mercados de la carne de pollo y huevo,
analizando temas del mercado doméstico, los
de exportacion y las inversiones. Coordinados
por Ricardo Bindi y Adalberto Rossi, expusie-
ron sus ideas el presidente de CAPIA, Javier
Prida, y los referentes de Grupo Granja Tres
Arroyos (Joaquin De Grazia), Grupo Soych(
(Francisco Santangelo) y Ovoprot (Santiago
Perea), ademas de CaliSA (Augusto Motta) y
Ovobrand (Octavio Gaspar).

“Necesitamos avanzar con la Ley de Warrants
que disefid, en la camara de diputados, el mi-
nistro Basterra, ya que serd una herramienta
fundamental. Ademas, pedirle que nos sente-
mos nuevamente a hablar para igualar al hue-
vo a las otras proteinas animales con relacion
al IVA (seguimos pagando el 21%), ya que esto
distorsiona el mercado y genera informalidad.
También sera clave que el gobierno tenga en
cuenta a los clusters productivos, ya que per-
mitiran a los pequefios y medianos producto-
res clasificar y empacar los huevos para tener
proyeccion exportadora”, solicité Prida.

En el caso de De Grazia y mas alla de su vi-

duccién nacional, con bienes de capital
fabricados en el pais, con trabajo ar-
gentino y para exportar”.

Por ultimo, recalco el deseo de que el
sector se modernice con estas tasas ba-
jas, subsidiadas, y también hablo sobre
el Fondo de Garantias Argentino lanza-
do en pandemia, que capitalizaron con
mas de $80 mil millones. Aseguré que
esto significa que el Estado ayuda a ge-
nerar garantias para el acceso al crédito.

sién en torno a la actualidad de la industria,
se mostrd interesado en lograr estimulos para
impulsar la exportacion en base a reglas cla-
ras y un tipo de cambio competitivo, sumado
a la posibilidad de invertir mediante créditos
que otros paises tienen y Argentina no.

“Es central competir en igualdad de condicio-
nes. Argentina no lo hace por los impuestos,
las leyes laborales, tasas, y demas cuestiones.
Tenemos la mejor tecnologia a nivel mundial
y lamentablemente no competimos. Nuestra
proteina animal es la mas barata y la mas
sana”, comentd por su lado Perea.

Dando lugar también a la palabra de Santan-
gelo: “Necesitamos créditos para crecer en
las plantas industriales, pero lo mas necesa-
rio es transformar las granjas, que el 95% co-
rresponden a otros productores proveedores
de servicios, y de estos el 70% deben ser em-
presarios Pymes y pequefios productores que
tienen dificil acceso a los créditos. No solo
necesitamos créditos especificos, con costos
razonables, para que puedan acceder, sino
también la garantia, los plazos, etc”.

Los interesados en acceder a la jornada
completa en video pueden ingresar en
www.eventosagr.com/avicultura/.

El cierre de la jornada estuvo a car-
go de Javier Prida, presidente de CA-
PIA. “Esperamos que el Gobierno es-
cuche las propuestas para que este pais
crezca, que el sector sea mas grande y
brinde mas oportunidades de trabajo.
Estoy anhelando una Argentina que en
los proximos diez afios exporte la mitad
de lo que exporta en maiz y soja; y diez
veces mas de ese maiz y soja procesada,
principalmente en pollo y huevo™. g3
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Empresas de familia

Chinfield: el laboratorio que tiene al “pura
sangre” argentino como embajador

» La compania que lideran
Susana y Enrique Fischer, madre
e hijo, tiene mas de medio siglo
de trayectoria y genera un 50%
de sus ingresos a través de las
exportaciones a 30 mercados.

I
|
Al 'rf

iel empresario Enrique Fischer en-

carnd los primeros pasos de Chin-

field en la industria farmacéutica
orientada a equinos, es en el rol de su es-
posa, Susana, donde se explica la presencia
internacional del laboratorio argentino y
su paulatina consolidacion en el mercado.

Ahora, esta en las manos de Enrique, su
unico hijo, el futuro de esta compania que
es sindnimo indiscutible de salud animal.

“Uno de los grandes desafios es lograr
que Chinfield sea visto como un labora-
torio veterinario integral mas alla de la
especializacion en equinos”, adelanta el
joven empresario en dialogo exclusivo
con MOTIVAR, en el marco del repaso de
las historias de empresas de familia que
hacen a la industria local.

Chinfield comenz6 a trotar en 1966
con un origen muy peculiar relaciona-
do a la cria de chinchillas. Sin embargo,
ese segmento no dio los frutos esperados
(Ver recuadro) y muy pronto el incipiente
laboratorio muté a desarrollar lineas de
productos orientadas a caballos, otra de

las pasiones de don Enrique.

Hoy, la dupla formada
por Susana y Enrique (h) li-
dera un negocio que tiene un
portafolio de 80 productos y
suma 50 colaboradores en su
planta de 1.700 m2 cubiertos
en Munro, Buenos Aires.

En la historia reciente, a
pesar de una caida del 20%
en sus ventas durante 2020,
la empresa proyecta una cla-
ra recuperacion para el actual
ejercicio, donde espera superar
los US$ 4 millones en ingresos
generados en partes iguales
entre el mercado interno y la
presencia internacional.

Al galope

El “pura sangre” argen-
tino fue siempre el gran
embajador de los productos
de Chinfield alrededor del
mundo, una caracteristi-
ca no menor para un laboratorio que
siempre tuvo a la exportacion como
una pata estratégica del negocio.

“No podemos perder de vista que
aun hoy la Argentina esta entre los cua-
tro mayores exportadores de caballos del
planeta. Muchos clientes locales relacio-
nados a la practica del polo o el pato uti-
lizaban nuestros productos localmente y,
al viajar, también se los llevaban. Eso se
transformo en una excelente manera de
acceder a nuevos mercados”, resume los
comienzos Susana Fischer, en un mano a
mano exclusivo con MOTIVAR.

“Argentina tiene muy buenos veteri-
narios de caballos alrededor del mundo

L 2

“Uno de mis grandes desafios es lograr que Chinfield sea visto como
un laboratorio veterinario integral, mas alla de la especializacion en
equinos”. Enrique Fischer (h), presidente de Chinfield.

L 2

Con el foco en la calidad, Chinfield busca nuevos desafios.

Susana y Enrique Fischer (h) destacan el trabajo realizado por el labo-
ratorio argentino desde sus inicios y refuerzan su vocacion por sequir
ofreciendo productos veterinarios de calidad para las distintas espe-
cies animales tanto en Argentina, como en el resto del munto.

y aquellos que conocieron la marca y
confian en nuestros productos se dieron
cuenta que querian seguir utilizandolos
incluso fronteras afuera. De ese modo,
muchas veces nos abrieron mercados que
supimos retener”, asegura la co-fundado-
ra del laboratorio que entre sus productos
estrellas cuenta con etiquetas como MV
Chinfield, Batacas y Anartritico en equi-
nos y Yodacalcio B12D para ganaderia.

“Si bien siempre nos vimos y busca-
mos consolidarnos como una empresa
activa, hubo mercados que por la com-
petencia, la lejania y los costos argen-
tinos resultaron imposibles para Chin-
field, como por ejemplo, Australia”,
confiesa Susana Fischer.

Y agrega: “la mayoria de nuestros pro-
ductos son inyectables y esto hace que no
puedan ser administrados por cualquier
persona. De alli la relevancia de haber te-
nido siempre a los médicos veterinarios
como aliados estratégicos”.

Enrique (h) recuerda que su padre

dedic6 muchos afios a armar
botiquines con productos que
mensualmente entregaba a 150
médicos veterinarios reparti-
dos en los principales hipddro-
mos del pais.
“Al mismo tiempo, visitaba
a los estudiantes de Veterinaria
para compartir sus experien-
cias y eso generd una relacion
especial con muchisimos profe-
sionales que, con los afios, fue-
ron ganando posiciones en dis-
tintas entidades. Esto fue clave
para hacer de Chinfield una
marca reconocida”, confiesan
a coro madre ¢ hijo.

“A su vez, permitio desarro-
llar productos a partir de la rela-
cion fluida que logro la empresa
con muchos médicos veterina-
rios referentes”, agrega el actual
presidente de la compaiia.

A medida que fueron lle-
gando nuevos laboratorios

a la industria, la respuesta de Chin-
field nunca fue de verlos como rivales
sino trabajar siempre sobre una sana
competencia entre empresas que, en
su mayoria eran también familiares.

Mas alla de esto, Susana Fischer ase-
gura que existia un halo de secretismo
sobre los desarrollos y estrategias de cada
firma por aquellos afios.

Madre y empresaria al frente

“El primer llamado que recibi con las
condolencias por la muerte de mi esposo
fue una oferta de compra y dije que el la-
boratorio no estaba a la venta”, confiesa
tajante Susana Fischer, en didlogo con
MOTIVAR. “La extensa enfermedad de
mi marido me permitié prepararme para
la transicion”, agrega la mujer que despi-
di6 a su aliado de toda la vida en 1999.

Poco tiempo después, un laboratorio
importante de Brasil también acercé una
oferta que puso en duda la continuidad de
Chinfield en manos de la familia Fischer.
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“Estabamos a mitad de camino en
materia de conquistar mercados y con-
solidar la empresa. Por suerte, mi hijo
visualizé que habia mucho por hacer y
que la empresa era el futuro de la fami-
lia; asi que seguimos adelante”, resume
aquellos anos decisivos, en los cuales el

laboratorio generaba solo un 23% de sus
ventas en la exportacion.

“El Dr. Juan Carlos Sosa es un téc-
nico referente de la compafia que me
acompafié en las misiones comerciales
hasta 2006 cuando logramos la certifica-
cion GMP. Desde ese entonces, me abo-
que a los numeros de la empresa”, aclara
Susana que claramente sigue atenta el
dia a dia de su compaiiia.

“Certificar estas normativas represen-
t6é un gran proceso de aprendizaje para
todos, mas alla de las inversiones que de-
mandd”, agrega quien, en un viaje entre
Tunez y el Libano, comenzo6 a ser consul-
tada respecto de este tipo de certificacio-
nes de calidad por primera vez.

“Al volver, convenci a mi marido de ha-
cerlo y si bien llevo anos de trabajo, lo lo-
gramos”, asegura esta mujer que en base a
“organizacion y ganas” transita con €xito
su doble rol de madre y empresaria.

Hoy, Enrique (h) tiene tres hijos, miem-
bros de la tercera generacion de la familia
Fischer en la industria veterinaria y ase-

|

o

Inversion permanente. La empresa sigue generando mejoras y sumando tec-

nologias en su departamento de Calidad y en distintas areas productivas.

gura que el laboratorio no esta en venta.

“Mi primer recuerdo es mas bien ludi-
co, cuando venia con mi padre a jugar con
las tapitas de los productos. Me encantaba
el olor de la ropa cuando se impregnaba
con el aroma de las materias primas. Ya
de adolscente, comencé a realizar algunas
tareas esporadicas, para tiempo mas tarde
entrar definitivamente a la empresa”, re-
sume sus primeros pasos en la compaiiia
que desde hace dos afios preside.

“La industria del caballo es de elite;
todos los valores que se manejan son
muy altos y la rentabilidad de ese seg-
mento para nosotros como proveedores
de la industria equina es importante”,
agrega el heredero de Chinfield que gene-
ra un 80% de sus ventas en ese segmento
y el resto a través de la ganaderia bovina.

“El mercado externo es muy impor-

Continua »»
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ubicada en Munro, provincia de Buenos Aires.

tante porque son clientes fieles. Si bien
requieren de una adaptacién constan-
te, hoy es mas rentable que las ventas al
mercado local. Por eso lo vemos como
un canal estratégico, al punto tal que nos
permite concretar el grueso de las inver-
siones”, asegura Fischer a lo que su ma-
dre aporta: “Conservar esos mercados
tiene que ver con la calidad de productos
y el famoso “face to face”: hay que es-
tar y no perder presencia. Por eso, en el
departamento que mas hemos invertido
es el de control de calidad. Este es uno
de los secretos de Chinfield, garantizar la
calidad de los productos”.

g v, N

Garantia. En sus instalaciones, Chinfield cuenta con el
equipamiento para segurar la calidad de sus productos.

Certificado GMP. La planta de elaboracion de productos veterinarios de Chinfield esta

Todos los afos la firma invierte millo-
nes de pesos en lograr una mejora con-
tinua. “Una vez que te embarcas en las
mejoras es dificil detener las inversiones
porque también el mercado lo deman-
da. Todo el tiempo estan subiendo la
vara y si no se invierte constantemente
hay mercados que no se pueden conser-
var”, explica el presidente de Chinfield.

Y detalla el destino de los ultimos
desembolsos: “Invertimos US$ 2 millo-
nes en lineas automaticas de inyectables,
estufas de despirogenado, autoclaves,
generador de vapor y de aire limpio”.

En cuanto al futuro los desafios que
presenta el mundo, la industria
y su propia empresa son multi-
ples. Para Susana, las medidas
restrictivas en la Argentina difi-
cultan la operatoria tanto para
la compra de insumos, como el
pago de todo tipo de aranceles
internacionales por lo cual es
muy dificil planificar el futuro.

Sin embargo, cree que la de-
manda global de proteina ani-
mal continuara en expansion y
piensan crecer en ese segmento.

“Si hoy la ganaderia represen-
ta una pata del negocio, aspira-

EL SECRETO DE LAS CHINCHILLAS

En la mitad de los afios 60, la cria de chinchillas
vivid su pequefio boom en la Argentina. En aque-
llos tiempos, Enrique Fischer cerraba una etapa en
la industria farmacéutica de humana, retirandose
de una firma en la cual participaba como accionis-
ta minoritario. De la mano de su esposa, Susana,
buscd altemativas para volver a emprender y fue
asi como se subieron al boom de las chin-
chillas. La aventura los llevé a importar estos
roedores desde Alemania e invertir en el de-
sarrollo de productos farmacolégicos orien-
tados a este segmento durante al menos dos
afos, pero pronto quedaron en pie solo un
par de criaderos y en simultaneo Enrique de-
cidi6 reorientar la produccion de su incipiente
laboratorio hacia el rubro equino. Si bien el
crecimiento en esta nueva area fue paulatino,
pasaria a convertirse en el core business de la
firma. Las chinchillas no solo quedaron en el
recuerdo, también forjaron el nombre del labo-
ratorio: Chinfield.

No es otra cosa que la fusion inglesa de “cam-
po de chinchillas”, idea que surgié una noche
de primavera de 1966 cuando Susana alin tra-
bajaba para una empresa inglesa.

En la década del 60, la competencia era amplia
y con la presencia de muchos actores interna-

mos a que sean dos en cinco afios; es de-
cir, duplicar su participacion”, adelanta
Enrique Fischer. Y agrega: “Otro desafio
para mi como miembro de la segunda
generacion es poder patentar algunos de
nuestros productos en Europa”.

A su vez, en cuanto a la vision del mer-
cado local por donde pasan la mitad de
sus ventas, ambos creen que es inminente
un proceso de fusiones en la industria ve-
terinaria. “Es una tendencia global ante las

SaEVRA SECIHTEA
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cionales, pero estaba todo por hacerse.

El mercado argentino represent6 la experimen-
tacion y el lanzamiento, pero el mercado externo
fue el objetivo de Chinfield desde el inicio.

Se comenzo por los paises limitrofes, pero la pre-
sendia en ferias internacionales permitio transmi-
tir los beneficios de sus productos.
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exigencias en materia de inversiones a pro-
posito de las regulaciones globales. Noso-
tros estamos dispuestos a evaluar todo tipo
de alianzas en ese sentido porque somos
referentes en un segmento especifico que
puede resultar de interés para otras com-
pafifas”, explica Enrique Fischer (h), que
sum¢ experiencia en el manejo del negocio
pasando por las distintas areas de la empre-
sa y sumando una década en la direccion
general previo a tomar la presidencia. 43
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Animal Health Intelligence

Las soluciones de identificacion electronica de Allflex
Livestock Intelligence, estan disenadas para adaptarse a
las necesidades especificas de cada sistema ganadero.

Los productos Allflex garantizan resultados 6ptimos de
implementacion, retencion y velocidad de lectura.

La soluciones RFID combinados con las caravanas
visuales y la soluciones de recoleccion de muestras de
tejidos, permiten sistemas de trazabilidad sdlidos.
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MOTIVAR

¢CUAL ES EL ROL DE LOS VETERINARIOS?

“No podemos detener la resistencia a los
antimicrobianos, pero si controlarla”

» En el Dia del Uso Racional
de Antibioticos se resalto el
papel de los establecimientos
agropecuarios en la
generacion y transmision de
resistencias en el ambiente y
el riesgo que puede suponer

para la salud humana.

SOLANA SOMMANTICO
solana@motivar.com.ar
0 que en principio pareciera ser
la solucion muchas veces termi-
na convirtiéndose en un proble-
ma. ;A qué nos referimos?

La generacion de resistencia a anti-
bioticos cada vez es mas comun y tiene
una vinculacion directa con el mal uso
de estos agentes terapéuticos.

Se estima que el 50% de todos los an-
timicrobianos que se prescriben son inne-
cesarios o se usan de manera inadecua-
da. Las causas de esto son, entre otras, la
indicacion de antibidticos en infecciones
que no lo requieren, la falta de pruebas
apropiadas de diagndstico y el uso de an-
timicrobianos con fines no terapéuticos.

Es por ello que, desde el 2015, se
conmemora el Dia Nacional del Uso
Responsable de Antibioticos, para con-
cientizar sobre esta problematica.

En ese marco y con un evento
online organizado por un consorcio
académico argentino / britanico en-
tre la Universidad Nacional de La
Plata, la Universidad Nacional de
Rio Cuarto, el Senasa, la Universi-
dad de Bristol y el King’s College
London del Reino Unido que traba-
jan dentro del marco del Proyecto de
Investigacion FARMS-SAFE; dis-
tintos referentes expusieron sobre el
uso responsable de antibidticos.

Ademas, compartieron estudios de
casos y el uso de datos relevantes y los
desafios dentro del contexto argentino.

La moderadora del evento fue
la Dra. Nora Mestorino, Profesora
de Farmacologia de la Facultad de
Ciencias Veterinarias de la Univer-
sidad Nacional de La Plata, quien
conversd con MOTIVAR y resumio el
foco de esta tematica.

MOTIVAR: ;Cuéal es la problematica ac-
tual en cuanto al uso de antibioticos en
animales en nuestro pais? ; Cual es el rol
de los veterinarios?

Nora Mestorino: Debido al uso ex-
cesivo o inadecuado de los antibioti-
cos, se observa una disminucién de la

eficacia de los mismos en el tra-
tamiento de las infecciones.

La aparicién de nuevos meca-
nismos de resistencia a los anti-
biodticos que se propagan a nivel
mundial o la aparicion de bacte-
rias resistentes a los antibioticos
que antes eran sensibles, ponen
en peligro nuestra capacidad
para tratar enfermedades infec-
ciosas comunes. Como veterina-
rios, productores, funcionarios
publicos e investigadores que tra-
bajamos en el uso de antibioticos
en animales, tenemos la respon-
sabilidad de preservar la eficacia
de los antibidticos disponibles y a
su vez reducir la cantidad de bac-
terias resistentes peligrosas para
el humano, mediante la realiza-
cién de un uso racional de los mismos.

En cuanto a qué sabemos respecto
al uso de antibiodticos en Argentina, si
bien en los ultimos afios se ha avanzado
mucho, aun existen areas de las que no
tenemos suficiente conocimiento.

Por ejemplo, no contamos con in-
formacién sobre cuantificacion de las
tasas de transmision de resistencia, ni
tampoco sobre el impacto que pueden
tener intervenciones especificas del uso
de antibidticos en los animales sobre el
uso de antibioticos en los humanos.

En cuanto a datos existentes, en el in-

Mestorino. “El uso excesivo o inadecuado de
los antibidticos lleva a fallas en su eficiencia”.

forme de la OIE 2021 aparece América
como la region con la segunda cifra mas
alta en cantidad de antibidticos ajusta-
da por biomasa animal utilizada.

En Argentina actualmente existen
normativas relacionadas con el uso de
ATM en animales, incluida la Estrate-
gia Nacional para el Control de la Re-
sistencia Antimicrobiana. Sin embar-
go, no existen datos de lo que ocurre
a nivel ambiental y qué papel juegan
los establecimientos agropecuarios en
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la generacion y transmision de resis-
tencias en el ambiente y el riesgo que
puede suponer para la salud humana.

¢Hay investigaciones o trabajos en mar-
cha para abordar esta problematica?
¢ Cual es su situacion actual?

El equipo de investigacion realiza
actividades de campo y de labora-
torio que se enfocan en comprender
factores que influyen en el uso de an-
timicrobianos (UAM) y el riesgo de
RAM; medir el UAM y otros medi-
camentos veterinarios; cuantificar
niveles de antimicrobianos y metales
pesados en el ambiente de tambos y
granjas porcinas; correlacionar el uso
de antimicrobianos con resistencia e
identificar practicas de manejo aso-
ciadas. Asi mismo, el proyecto busca
aportar al actual sistema de vigilan-
cia y regulacion de RAM.

La presentacion de resultados preli-
minares del pilotaje se realizo el pasado
mes de febrero de 2021 y la recoleccion
de muestras y cuantificacion de UAM
en Buenos Aires, Cordoba, Santa Fe
y Entre Rios se inici6 en marzo 2021,
para continuar durante todo el afo a lo
largo de las diferentes estaciones.

padl S ™

Manos a la obra. Asi se trabaja en la obtencidn de muestras en los tambos.

¢Qué le aconsejarias a los veterinarios?
Debemos saber que todo tratamien-
to antimicrobiano, inclusive cuando
logramos el éxito terapéutico al cu-
rar una enfermedad infecciosa, estara
también seleccionando resistencia. La
resistencia antimicrobiana (RAM) es
un fenomeno global al que ya no po-
demos detener, pero si podemos poner
todo nuestro esfuerzo para mantenerla
en niveles controlables, para lo cual es
muy importante tomar conciencia so-
bre la gravedad de la problematica.
Como mencionamos la clave esta en
prevenir la terapia antibidtica, quiere
decir que el mejor tratamiento es aquel
que no hacemos porque los animales
estan sanos. Para lo cual es fundamen-
tal la prevencion (plan sanitario, nutri-
cién), aplicacion de buenas practicas de
manejo animal e invertir en bienestar
animal y bioseguridad. Ahora bien, de
ser necesario un tratamiento antibioti-
co, este debe estar basado en un correc-
to diagndstico previo y un posterior uso
prudente de los compuestos antimicro-
bianos, tratando de no utilizar aquellos
antibioticos que son de primera eleccion
para el tratamiento de infecciones bac-
terianas producidas en el hombre. 43

UNA TRISTE NOTICIA PARA TODO EL SECTOR

Fallecio Mario Sirvén

» Con mucho dolor,

despedimos al médico

veterinario que |mpu|sé avances

en materia de Calidad de

Leche y Bienestar Animal en los

tambos de Argentina y la region.

E ra entre todos quienes tuvieron la
posibilidad de escuchar sus confe-

rencias, leer sus libros 0 compartir un mo-

mento con quien, sin dudas, fue uno de los

impulsores en la capacitacion sobre Cali-

dad de Leche y Bienestar Animal en el am-

bito de la lecheria argentina y de la region.

Fue el pasado 24 de julio por la manana
cuando amanecimos con esta triste noticia:
habia fallecido Mario Sirvén. Y mas alla de
enviar los saludos de todo nuestro equipo
a su familia y seres queridos, destacamos
la generosidad y buena predisposicion que
siempre sostuvo con MOTIVAR.

Sirven se egres6 en 1975 de la FCV de
la UBA, entidad donde ejercio la docen-
cia tanto como en la Universidad Catolica
Argentina. Lo entrevistamos por primera
vez a mediados de 2006 (foto) cuando pre-
sidia la Asociacion Pro Calidad de Leche
(APROCAL), de la cual fue cofundador;
viajamos con €l a Mercolactea, lo acompa-
flamos en su participacion en los Premios
Mamyzin, en sus travesias junto a Elanco,

Boehringer Ingelheim y otras lideres del ru-
bro, entre las diversas acciones de difusion

1 legado de Mario Sirvén perdura-

En 2006. Primera entrevista con MOTIVAR.

que impulsaba, incluyendo los cursos On
Line que dicté en tiempos de pandemia.

“El trabajo me va a dejar a mi, pero yo
no a él seguro que no”, nos decia hace poco
mas de un afio en la ultima entrevista que
realizamos desde MOTIVAR.

Generoso y apasionado por la lecheria,
el profesional hoy reconocido por sus co-
legas como “una gran persona y un gran
extensionista” dejo su marca en el sector.

Nos ensend mucho. Desde cuando nos
decia que pocos veterinarios y productores
relacionaban el bienestar de los animales
con su inmunidad, hasta las reiteradas ve-
ces en las que nos hacia insistia un punto
quizas hoy difundido pero que hace afos
buscaba eco en el rubro: “La falta de bien-
estar es un factor de pérdidas economicas”.

Hoy nos toca recordarlo como un apa-
sionado de la lecheria, de los protocolos y
de la permanente capacitacion del personal
en los tambos. Mario Sirvén fue un visiona-
rio sobre cuyos sus conceptos y ensefianzas
crecieron muchos de los hoy grandes refe-
rentes de la medicina veterinaria enfocada
en la produccion lactea de nuestro pais. En
ellos veremos reflejado su legado. 43
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AIRMIX

Maxima proteccion de neumoniasy
patologias oculares para bovinos.

Vacuna contra IBR, DVB, P13, ERSB, Pasteurelosis,
Hemofilosis y Queratoconjuntivitis Infecciosa.

Los antigenos seleccionados, sumado a los estrictos controles
moleculares que aseguran la presencia de genes claves para
generar altos niveles de anticuerpos, favorecen la prevencion
simultanea de signos clinicos de neumonias y queratoconjuntivitis
reduciendo las pérdidas ocasionadas por dicha enfermedad.
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Desde elmundo
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Biogénesis
Bago

Hoy Caprove felicita a nuestro asociado

Biogénesis Bago tras haber sido anunciada

una nueva planta de vacunas antiaftosa en

Arabia Saudita, |a cual se suma a la ampliacién

de las capacidades de almacenamiento de antigeno y

a su planta de produccion en Argentina y también China.
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