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IATF: URUGUAY LE DICE
ADIOS AL ESTRADIOL

Durante las Décimas Jornadas
Taurus, Alejo Menchaca le puso
cifras a la potencial pérdida que
sufrira la ganaderia de su pais.
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anticuerpos al ternero por el calostro de la madre, y
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Ni un paso atras en la
salud de los animales

A simple vista puede parecer que no, pero
el sector ligado a la sanidad animal con-
tinla en un proceso de transformacion
constante a nivel global y, obviamente,
también en Argentina. Esto involucra no
solo a los profesionales veterinarios, sino
también a los laboratorios, las distribui-
doras y los distintos organismos que re-
gulan las actividades, entre otros.
Es cierto que muchos de los cambios se
aceleraron en el marco de la pandemia que
atravesamos desde 2020. Sin embargo, hay
otros que son inherentes al peso especifico
de la actividad no solo

para garantizar el bienestar de los animales,
sino también la inocuidad de los alimentos
que se producen, por ejemplo.

El caso mas concreto que podemos plan-
tear en este sentido es la reciente prohi-
bicién del uso del Estradiol como herra-
mienta central de las IATF en la Republica
Oriental del Uruguay.

Ya desde enero, los profesionales del pais
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Es clave retomar los protocolos.

vecino estan imposibilitados de su uso,
situacion que despierta una alarma a la
espera de las decisiones que tomen otros
de la region, como Chile, Paraguay vy, 16gi-
camente, Argentina.

En esta edicion de MOTIVAR, conoceran
la visién del experto en reproduccion ani-
mal, Alejo Menchaca, quien durante las dl-
timas Jornadas Taurus puso sobre el tapete
la situacién actual, orientando incluso los
pasos a seguir.

Pero esto no es todo.

Mientras el Senasa avanza en nuevas reso-
luciones ligadas al sector porcino y refuerza
la importancia de cumplir con las normati-
vas oficiales en materia de brucelosis bovi-
na, por ejemplo, las producciones avanzan.
Otro ejemplo grafico de esta situacion que-
da evidenciado también en esta edicion de
mayo, en la cual “viajamos” junto a un gru-
po de veterinarios por las particularidades y
desafios que enfrenta la produccién prima-
ria de leche en un momento crucial.

Mas alla del agradecimiento a todos los que
rapidamente aceptan ser “nuestros ojos”
en el campo, vale la pena repasar como se
esta trabajando en favor de mejorar la aten-
cién de los partos, el manejo de la guachera
y la correcta gestion y solucién de los desa-
fios que el ambiente propone a semanas de
iniciar un invierno que se prevé mas hdme-
do en nuestro pais.

Asi las cosas, en el medio de nuevas me-
didas para la exportacion, la Mesa de las
Carnes insiste (lo ha hecho publicamente)
en avanzar mas intensamente en lo que es
la adopcion de caravanas electrénicas sobre
la hacienda bovina... Tema sobre el cual

también profundizaremos.

Cambios y mas cambios, en Argentina y
en el mundo.

La situacion lo amerita y es asi como cada
vez mas veterinarios y veterinarias de nues-
tro pais comienzan a vacunarse ya contra
el COVID19, en buena medida gracias a la
"presion” ejercida por colegios y consejos
profesionales que -en las Gltimas semanas-
han vuelto a reflotar protocolos y recomen-
daciones en lo que hace a la interaccién
de los profesionales con sus pacientes y
clientes, tanto dentro, como fuera de las
veterinarias. De la misma manera, cada vez
son mas las entidades que buscan fomen-
tar, a través de las redes sociales y acciones
presenciales, no solo la mayor adopcion de
tecnologias y el cumplimiento de los planes
sanitarios, sino también una mayor difusion
de conceptos clave que las personas deben
saber sobre los cuidados de los animales.

¢Y LA INDUSTRIA?

También laboratorios y distribuidores viven
una transicion. En varios sentidos.

En primer lugar, vale destacar los esfuer-
zos puertas adentro de las empresas por
seguir cuidando la salud de sus colabora-
dores, incluso reforzando en este Ultimo
tiempo los protocolos y las burbujas inter-
nas, buscando hacer frente a una realidad
de la cual no son ajenos: el notable incre-
mento de casos de personas contagiadas
con COVID19 en nuestro pais.

Pero esto no es todo.

En un abrir y cerrar de ojos, las empresas
pueden ya empezar a comparar sus resul-
tados actuales con los mismos meses de un

Chemo, un paso adelante.
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Sea cual fuera la estrategia elegida para los proximos meses por las em-

presas del rubro, serd clave no perder de vista la importancia que tiene
el bienestar emocional de las personas a la hora de lograr los objetivos.
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2020 en los
cuales la situacién de cuarente-
nas obligatorias pesaba mucho mas que en
la actualidad.
“Pasamos de un abril 2020 en el que llovian pe-
didos de cotizaciones y ventas, a un abril 2021
en el cual también se lograron buenos resulta-
dos, pero con una tarea de generacion de de-
manda mucho mas activa que 12 meses atras”.

En esta frase podriamos resumir el pensa-
miento de muchas y muchos empresarios
de un sector que lejos de retraerse, siguen
buscando las mejores alternativas para
mantener los incrementos de unidades co-
mercializadas (farmacos y bioldgicos) a lo
largo del afio pasado.

A la vez, el mix entre la virtualidad y la
presencialidad, empieza a mostrar nueva-
mente competencias en el mercado que
se creian dejadas en el pasado, con mo-
vimientos de precios, descuentos y ventas
por fuera del canal formal.

Todo un desafio que sin dudas ameritara la
toma de decisiones estratégicas.

QUE NO SE CORTE

Queda claro entonces que el sector de la
sanidad animal vive una transicién perma-
nente, que involucra cuestiones macro de la
economia nacional, pero también desafios
propios de la actividad.

Entre tanto, una vez mas, veterinarios, dis-
tribuidoras y laboratorios han reforzado su

compromiso por seguir abasteciendo de so-
luciones al mercado.

Cada quien con sus inconvenientes y expec-
tativas, pero todos juntos buscando que la
mayor adopcion de tecnologias, tanto en el
campo de la produccién, como en el cuida-
do de las mascotas, no retroceda respecto
del afo pasado.

Sabemos y entendemos que desde el pun-
to de vista empresarial esto requerira to-
mar nuevas decisiones, sostener lo que se
hizo bien y mejorar lo que se hizo mal en
2020. Pero, ademas, se necesitara de un
plus animico de todas las personas que
conforman el sector.

Son muchos los esfuerzos, los contra-
tiempos y los desafios que el contexto
actual plantea, razon mas que suficiente
para que sea cual fuere la estrategia ele-
gida, no se pierda de vista la preponde-
rancia que el bienestar de las personas
representa en la bisqueda de un éxito
verdadero y sustentable.

Ni un paso atrds, tampoco en este sentido.

Esta disponible el trabajo
realizado por las Estaciones
Experimentales del INTA Bal-
carce y Cuenca del Salado,
en donde se analiza el "Efec-
to de la vacunacion contra la
fiebre aftosa sobre la pérdi-
da de prefiez en un rodeo de
bovinos para carne”.
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GANADERIA BOVINA: FUNDAMENTOS DE UNA CAMPANA QUE YA ESTA EN MARCHA

NOTA DE OPINION POR:
Fernando Matticoli
Director comercial del Laboratorio CDV

ntidades como el Senasa, el
INTA; universidades y distintos
foros de profesionales coinciden
en que las causas sanitarias ocupan un
lugar preponderante entre los factores
por los que casi 40 de cada 100 vacas
no producen un ternero en Argentina.
Es una realidad: las enfermeda-
des afectan tanto el bienestar, como
el normal desempefo productivo de
los animales.

Sabemos también que el negocio ga-
nadero atraviesa un momento crucial,
que requiere tomar decisiones inteli-
gentes. Y una de ellas, sin duda, pasa
por mejorar la sanidad general de los
rodeos en busca de una mayor eficien-
cia: producir mas kilos por hectarea de
manera independiente al stock del es-
tablecimiento o mas litros de leche por
vaca en ordefie.

El impacto de las enfermedades y el
mal manejo de ellas esta a la vista.

Incluso desde la Camara Argentina
de la Industria de Productos Veterina-
rios se sostiene un ejercicio que grafica
la situacién actual.

Segiin Caprove, afecciones como
la tricomoniasis, vibriosis, IBR, DVB
u otras patologias de la reproduccién
juegan un rol clave para que prefiemos
unas 76 de cada 100 vacas de cria.

Asimismo, e iniciada la gestacion de
las prefiadas, son 70 las que definitiva-
mente paren un ternero.

Y en esa pérdida nuevamente entra
en juego de manera preponderante la
sanidad y los inconvenientes ligados a

DIAGNOSTICO Y VACUNAS
PARA LA SANIDAD ANIMAL

Brucelosis, IBR, DVB, Leptospirosis y
otras patologias.

Finalmente, segun Caprove, de los
70 terneros que comienzan su crianza
al pie de la madre, 9 mueren por pro-
blemas de diarrea o neumonia.

(Hace cuanto sabemos esto?

Quizas tanto como el tiempo que
llevamos sin aplicar vacunas reproduc-
tivas en mas del 40% del rodeo suscep-
tible; o como el que hemos pasado sin
lograr dar proteccion a la totalidad de
los animales susceptibles al carbunclo,
aun incluso contando con la obligato-
riedad de hacerlo en las provincias de
Buenos Aires y Santa Fe.

Al pais y a buena parte de los esta-
blecimientos ganaderos les faltan ter-
neros. Esta a la vista de todos, al igual
que la solucion para lograrlos.

Es por esto que desde el Laborato-
rio CDV redoblaremos los esfuerzos
en difundir los beneficios de prevenir
las enfermeda-

minimas a cumplir, indicando en
qué momento ponerlas en marcha,
coémo y con qué; justificando las ac-
ciones propuestas.

Claro que esto no es ninguna nove-
dad para muchos de los que leen este
medio; sin embargo, es clave entender
la importancia de volver a las fuentes y
repasar cuestiones que parecen basicas 'y
sencillas, pero que siguen sin cumplirse.

(Seria inteligente que todos los
campos ganaderos de la Republica
Argentina cuenten con un veterina-
rio asesor permanente?

Claro que si, pero no ocurre.

(Es inteligente estacionar el servicio
en 90 dias concentrando las pariciones?

Hay evidencia de los beneficios que
obtienen los productores que lo logran,
pero son minoria los ganaderos que lo
hacen en nuestro pais.

(Es inteligente realizar raspajes de
toros y realizar diagnéstico de las vacas
que no presentan un ternero?

Si, tener un diagnoéstico de lo que
ocurre en nuestro rodeo es inteligente
y nos ayuda a diagramar la estrategia
sanitaria acorde a la situacion.

Claro que la sanidad inteligente for-
ma parte de la Ganaderia de Precision.

Es hoy indispensable contar con

"Es tiempo de invertir en una sanidad inteligente”

Informacion y trazabilidad

En base al esfuerzo de todo nuestro
equipo de trabajo, productores y veterina-
rios podran conocer el origen y compo-
nentes de cada una de las vacunas de CDV
gracias a una codificacion especial que abre
la puerta a multiples posibilidades.

Cada etiqueta llevara un codigo
QR para que incluso desde un celular
se pueda acceder a la informacion téc-
nica de forma rapida y sencilla, desde
cualquier lugar.

Desde alli, se podra tomar contacto
con planes sanitarios, videos en los que se
destaca el impacto de la sanidad en cada
etapa del afo e informacion relevante en
cuanto a qué vacuna aplicar seguin las
categorias animales. Incluso una via de
contacto rapida a través de WhatsApp.

Asimismo, y mediante otro codigo,
esta vez DATAMATRIX, reforzaremos
la trazabilidad de cada producto, brin-
dandole también a la cadena de distribu-
cion la facilidad de escanear un codigo y
tener la identificacion tinica de cada va-
cuna de CDV para mejorar la adminis-
tracion y control, minimizando errores.

Somos la primera empresa del sector
en avanzar en este sentido.

CDV es pionero en introducir estas
tecnologias en el mercado de vacunas y

antigenos veterina-

des que afectan a
los bovinos.
Contamos con
las herramientas
y los profesiona-
les para hacerlo.

L 4

Entendemos a la sanidad inteligente como aquella que promueve
y justifica la incorporacion de planes sanitarios preventivos, ofre-
ciendo un calendario de acciones minimas a cumplir, indicando
en qué momento ponerlas en marcha, cdmo y con qué.

rios para grandes
animales. Estamos
atentos a las nece-
sidades del sector y
esta decision va en
ese sentido.

Todas estas he-

Es tiempo de
invertir en una sa-
nidad inteligente.

(A qué nos referimos con esto?

Entendemos a la sanidad inteligente
como aquella que se orienta a lograr
que productores y veterinarios cum-
plan con planes sanitarios preventi-
vos, especificamente pensados para sus
campos y rodeos.

Tiene el objetivo de potenciar al
maximo las mejoras nutricionales y ge-
néticas que los productores logran en
los animales. No lo duden, la sani-
dad inteligente ss un seguro a las
inversiones realizadas.

Provee un calendario de acciones

L 4

personal y tecnologias capaz de me-
dir, monitorear y controlar indica-
dores representativos de cada animal
para generar informacién de calidad
y ofrecer ventajas competitivas en la
toma de decisiones.

Hay ejemplos concretos en nues-
tro pais: comederos inteligentes;
tambos robot; sensores para aguada
y forrajes; APP de bienestar animal;
geoposicionadores de parto; moni-
tores de actividad reproductiva en
toros y desde un tiempo a esta parte,
también vacunas inteligentes como
las que elaboramos en CDV.

rramientas segu-
ramente permitirdn trabajar cada vez
con mayor registro de vacunaciones
en los campos y seguir estimulando la
interaccion entre los veterinarios y los
productores ganaderos.

Cumplir con un calendario de accio-
nes, indicando en qué momento poner-
las en marcha, como y con qué, es parte
fundamental de una sanidad inteligente;
tanto como la relevancia de justificar las
acciones propuestas.

Simple, basico y ahora, con el so-
porte necesario de la tecnologia para,
efectivamente, hacerlo.

Aplicar sanidad es inteligente. 43
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CRONICA DE UNA MUERTE ANUNCIADA

Chau estradiol: Uruguay perderia mas de
US$ 30 millones por retirarlo de las IATF

» Durante las Décimas
Jornadas Taurus, el especialista
uruguayo Alejo Menchaca
analizd la medida tomada

por la Direccion General

de Servicios Ganaderos

en su pais. ; Avanza este
impedimento en la region?

an
esde el 1 de enero de 2021 y has-

D ta —al menos- el proximo 30 de
septiembre, se suspende en Uru-

guay el uso, tenencia, fabricacion para uso
interno, venta e importacion de productos
veterinarios que contengan Estradiol 17 y
sus derivados. Asi de concreta es la decision
implementada por la Direccion General de
Servicios Ganaderos de nuestro pais vecino.
Frente a esto, distintos profesionales y
entidades de Uruguay, como por ejemplo
la Camara de Especialidades Veterinarias
(CEV), manifestaron su malestar frente a

la resolucion, advirtiendo los inconvenien-
tes que generara y asegurd que cuando la

LUCIANO ABA
luciano@motivar.com.ar
@aba_luciano

Unién Europea prohibe el uso
de Estradiol “no se basa en el
conocimiento cientifico actua-
lizado”, como declararan en
medios periodisticos.

Sin dudas, uno de los
principales rubros que se
vera afectado por esta deci-
sion sera el de la reproduc-
cién bovina, tal como lo dejo
en claro Alejo Menchaca du-
rante su participacion en las
Décimas Jornadas Taurus,
concretadas durante el pasa-
do mes de marzo de manera
virtual y bajo el slogan “Pro-
puestas técnicas, para el pro-
fesional innovador”.

Mas alla de las excelentes
presentaciones y temas propuestos des-
de Taurus (www.revistataurus.com.ar) y
coordinados en vivo por su editor, Sergio
Marcantonio, la cita sirvié para profun-
dizar en la prohibicion del estradiol.

“Un tema que ya sabiamos iba a ocurrir
en algun momento, pero atn asi nos tomo
de sorpresa”, asegurd Menchaca, quien es
referente en temas de reproduccion ani-
mal con foco en dinamica folicular ovari-
ca, IATF, superovulacion y Transferencia
Embrionaria, produccion de embriones
in vitro, transgénesis y edicion genética
por CRISPR. Y completo: “Debemos ser
proactivos y mirar al futuro, no solo en la

En Uruguay. Buscan alternativas en el campo de la reproduccion.

busqueda de suplir este componente estra-
tégico en los protocolos de IATE, sino tam-
bién para irnos preparando ante potencia-
les futuros desafios del mismo tenor”.

Estimando lo que viene

“La IATF ha sido una revolucion en el
campo de la reproduccion animal, segura-
mente la de mas impacto y adopcion en los
ultimos 20 o 30 afios en nuestra region”,
dejé en claro Menchaca desde el inicio de
su presentacion titulada “El adios al estra-
diol, cronica de una muerte anunciada”.

Durante la misma y luego de destacar
la relevancia de los primeros trabajos gene-

rados en 1988 sobre el uso de la
ecografia ovarica, el referente
uruguayo destaco la revolucion
cientifica lograda en la década
de los 90, documentandose el
éxito de utilizar de forma exo-
gena las mismas hormonas que
produce la vaca para controlar
su fisiologia ovarica y su dina-
mica folicular.

“Estas estrategias posibili-
taron controlar esta dinamica
para hacer que las vacas ovu-
len de manera sincronizada,
se puedan inseminar todas
juntas y lograr una tasa de
prefiez aceptable. Esa fue la
revolucion cientifica. Ya luego
paso a ser tecnoldgica, cuan-
do se empezo a aplicar en el campo”, ex-
preso Menchaca destacando por ejemplo
la participacion de nuestro compatriota
Gabriel Bo en los primeros protocolos
para inseminar a tiempo fijo, y los trata-
mientos con estradiol y progesterona.

“Este hito cambio el sector; el veterina-
rio encontrd un nicho de negocio en una
actividad que habia dejado de lado. Vol-
vimos a ser protagonistas de la reproduc-
cion, fomentando que la técnica se aplique
a gran escala”, resalto el disertante dejan-
do en claro que hoy se inseminan unas

Continua »»
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Sergio Marcantoio

Virtuales. Sergio Marcantonio y Alejo Menchaca en uno de los tres bloques que dieron forma a las Décimas Jornadas Taurus en marzo.

25.000.000 de vacas entre Argentina, Bra-
sil, Uruguay y Paraguay, un 15% de las
hembras destinadas a la reproduccion en
la region. Y completo: “El impacto pro-
ductivo es evidente: por cada délar inver-
tido en IATF regresan cinco al ganadero”.

Mas alla de esto y luego de justifi-
car los beneficios concretos que genera
la IATF sobre mas de 500 mil vacas al
afio en Uruguay, Alejo Menchaca fue
contundente: “Si le sacamos el estradiol
a esta técnica, seguramente tendremos
una impacto negativo en su rendimiento
y en su adopcion, el cual estimamos en
USS$ 37 millones por ano”.

Si bien la charla completa se encuen-
tra disponible para los suscriptores de la
Revista Taurus en www.revistataurus.
com.ar, compartimos aqui mas mensajes
estratégicos del profesional uruguayo gra-
duado en la Universidad de la Republica
e investigador de la Agencia Nacional de
Investigacion e Innovacion.

Una muerte anunciada

“Se argumenta que el estradiol genera
un problema de inocuidad en la carne y
la leche y en Europa no quieren exponer

al consumidor. Sin embargo, no hay estu-
dios que demuestren que la IATF pueda
generar un problema a la inocuidad de los
alimentos”, explicd Menchaca, a la vez
que hizo un repaso historico por medio
del cual justifico el titulo de su charla.

“Cuando la técnica de IATF
irrumpe en 1994 ya se sabia que el
estradiol estaba prohibido en Europa
para su utilizacion como promotor
de crecimiento en los animales de en-
gorde. Cuando esto ocurre en 1988,
Uruguay toma la misma medida (Ar-
gentina lo hace en 2004), pero permi-
te su uso en la reproduccién animal”,
repasa Menchaca, destacando puntos
que justifican la medida.

“Por ejemplo, que mientras que las
dosis que se usan en reproduccion no
son mas de 0, 5 a 2 mg de cipionato
y benzoato de estradiol, los implan-
tes que lo utilizan como promotor
de crecimiento (estan prohibidos en
nuestros paises) emplean entre 10 a
100 veces mayores”, ejemplifico.

Oto dato clave, tiene que ver con que
mientras que en la IATF se administra in-
tramuscular, una o dos, y desaparece a los

48 a 72 horas; en los implantes hay una
liberacion lenta, que dura de 60 a 120 dias,
con el agravante de que se vuelven a reim-
plantar: cada vaca recibe varios implantes
alo largo de la temporada de engorde.
Vale decir también que esta nueva medi-
da que toma Uruguay en linea con la UE
(hacia donde destina buena parte del 80%
de la produccion local en concepto de ex-
portaciones) ya se ha comenzado a evaluar
en Paraguay, en Chile y obviamente en nues-
tro pais. “Cada vez mas, los paises compra-
dores nos exigiran lo mismo que a sus pro-
pios productores”, completd Menchaca.

¢{Hacia donde vamos?

Culminando su presentacion en las
Décimas Jornadas Taurus, Alejo Men-
chaca dejo en claro que cualquier alter-
nativa que se proponga al uso del estra-
diol en la TATF debe considerar algunas
premisas centrales para su éxito.

» Mejorar la produccion de terneros
y terneras. El uso de semen sexado
asociado a IATF es una herramienta
muy interesante.

» Mantener el formato de una técnica
simple. Toda complicacién va en des-

medro de la adopcion. Es clave que

podamos mantener los tres encierres

totales de la hacienda.

» Mantener una ecuaciéon econdémica-
mente favorable y atractiva para el
productor.

» Adaptarnos al mercado. El mundo
consume cada vez mas carne bovina
y las exigencias de los paises iran en
aumento. cosas a las que nos tenemos
que adaptar. Pensando en 10 a 15
afos, tenemos que generar un alimen-
to que sea aceptado por la sociedad.
Es por esto que cualquier alternativa

que evaluemos deberemos compararla
con los resultados locales que obtenia-
mos en el caso de las IATF convenciona-
les con estradiol y progesterona, mientras
que en las vaquillonas similar al J — Sy-
nch, que es el mas difundido para la cate-
goria desde México a la Argentina.

“En estudios que realizamos en
Uruguay pudimos ver que una alterna-
tiva (preliminar) podria tener que ver
con usar GnRH al inicio en reemplazo
del Benzoato de Estradiol; el protoco-
lo deberia reducirse a 5 dias y podria-
mos evaluar si las vacas estan en celo
o no. Luego, administrar GnRH a las
sin celo para inseminarla mas tarde y
generando un proestro mas largo”.

Finalmente, Alejo Menchaca sostu-
vo que el estradiol ha sido la estrella
y responsable de los buenos resultados
de la TATF como técnica, pero insto a
buscar nuevas mejoras siempre a par-
tir de la ciencia.

“Durante todos estos afios hemos te-
nido un beneficio que realmente valio la
pena. Pensamos que estas prohibiciones
no llegarian a la regidn, pero llegaron. Te-
nemos que mirar hacia adelante y seguir
trabajando”, concluyd. 43
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POWERMIN ADE

- Solucidn inyectable (500 ml)
ATP + VITAMINAS + MINERALES
ENERGIZANTE - MINERALIZANTE - VITAMINICO

DOSIS: 1 ML C/ 50 KG

POWERMIN ADE

ONCE 7+4
CON SELENIO

- Solucidn inyectable (500 ml)

SUPLEMENTO VITAMINICO MINERALIZANTE
DE ALTO APORTE. INDICADO EN RECRIA.

DOSIS: 1 ML C/ 50 KG
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POLICALCIO
B12

- Solucidn inyectable (250 ml / 500 ml)
CALCIO + FOSFORO + ZINC + SELENIO + COBRE
COBALTO + VITAMINA B12 + VITAMINA D3

ALTA CONCENTRACION DE ACTIVOS
iNO ES UN CALCIO MAS!

DOSIS: 1 ML C/ 50 KG

v L0]0\V 2] BRCTTETY

COMPLEJOS INYECTABLES DE ULTIMA GENERACION

- Solucidn inyectable (500 ml)

FOSFORO + SELENIO + ZINC + VITAMINAS ADE + ATP

ENERGIZANTE - VITAMINICO - MINERALIZANTE

DOSIS: 1 ML C/ 50 KG

MAGNELINC PLUS |

MAGNEZINC
PLUS'

- Solucidn inyectable (100 ml / 500 mi]
CALCIO + MAGNESIO + ZINC + COBRE + COBALTO
SUPLEMENTO MINERALIZANTE INYECTABLE

DOSIS: 1 ML C/ 50 KG

CUZINC
- Solucidn inyectable (500 ml)

Cobre Metalico (como edetato) 1,5%;
Zinc Metalico (como edetato) 5%.

MAYOR CONCENTRACION Y BIODISPONIBILIDAD

jMENOR DOSIS! - 1 ML C/ 100 KG

N4 VENTAS@ZOOVET.COM.AR (@ +54 342 504 9919 (W +54 0342 451 1500 @B /ZOOVETPRODUCTOSVETERINARIOS @@ ZOOVET PRODUCTOS VETERINARIOS (©) ZOOVETAR

SACHET LISTO PARA USAR!

CONSULTA
ESTA PROMOCION

- Solucidn inyectable (500 ml)

SUPLEMENTO CALCIFICANTE
CURATIVO Y PREVENTIVO

®
BIFOS-D
- Solucidn inyectable (100 ml / 500 ml)
DOS SALES DE FOSFORO + VITAMINA D

SUPLEMENTO MINERALIZANTE INYECTABLE
MAYOR CONCENTRACION Y BIODISPONIBILIDAD

jMENOR DOSIS! 1 ML C/ 50 KG
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IDENTIFICACION Y MANEJO DE LOS RODEOS

Caravana electronica: entre el impacto
productivo y la seguridad alimentaria

ESCANEA EL
CODIGO QR Y MIRA

LA ENTREVISTA
COMPLETA EN VIDEO

» Junto a Sebastian Gigena
analizamos la normativa para

la identificacién de los bovinos.
¢ Qué pide la Mesa de las
Carnes? ; Cuales son las claves?

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

Resolucion 1698, el Senasa estable-

ce la posibilidad de que los rodeos
bovinos incorporen caravanas electronicas
oficiales como alternativa a las convencio-
nales, promediando marzo fue la Mesa de
las Carnes la que publicod en la diario La
Naciéon un comunicado solicitandole al
ente sanitario que avance en una mayor
implementacion de esta tecnologia.

Frente a esto y a través de las entrevistas
que realizamos los martes a las 16 horas
desde la cuenta de Instagram @motivarok,
tomamos contacto con Sebastian Gigena,
quien es gerente de Nuevos Desarrollos en

S i bien desde 2019 y por medio de la

Villa Nueva. ;Por qué? Porque la firma radi-
cada en Villa Maria, Cérdoba, es represen-
tante en nuestro pais tanto de los equipos de
monitoreo, como de las caravanas de All-
flex, compaiia global que abarca el 70% de
la identificacion a nivel mundial y el 80% de
la que se realiza de manera electronica.

Los interesados en ver la entrevista com-
pleta pueden dirigirse a la seccion MOTI-
VAR Live en www.youtube.com/pmotivar
o escanear el Codigo QR que complementa
este articulo para acceder de manera directa.

El “pedido” de la Mesa de las Carnes
fue claro: poner en marcha el uso de un chip
electronico en cada vacuno para reforzar la
trazabilidad con foco en los mercados inter-
nacionales. Destacando que la medida tiene
légica en relacion con lo que ocurre en todo
el mundo, Gigena insistié en que los pro-
ductores que quieran, ya pueden incorporar
esta tecnologia de manera oficial y optativa.

“El mercado necesita saber cada vez con
mayor precision qué se consume y poder
trazar esa informacion en el caso de surgir
un problema. Eso sumado no solo a lo que
seran las exigencias de los compradores en
materia de seguridad alimentaria, sino tam-
bién a la posibilidad de mejorar la gestion
y el manejo de los rodeos bovinos”, indico
Gigena. Mas alla de esto y en relacion con
la Resolucion 1698, nuestro entrevistado
agregd: “Se plantea una alternativa a los dis-
positivos que ya se emplean. La disposicion
habla de identificaciéon y reidentificacion;

con lo cual los productores que ya tengan
sus animales identificados con los disposi-
tivos anteriores a esta normativa (visuales)
pueden incorporar una caravana electronica
reforzando su esquema de trabajo”.

Seguin Gigena, las caravanas electronicas
dan la posibilidad de generar un sistema mas
solido de trazabilidad y de individualidad.
“En un campo con 500 madres, podremos
ver cual tiene un problema para tratarla y
dejar a las restantes 499 tranquilas. Esto tie-
ne un alto impacto productivo, asi como en
el bienestar de los animales y de las personas
que trabajan dia a dia con ellos”, reforzo.

Mas beneficios

“La potencia de la identificacion electro-
nica de cara al usuario es muy alta porque
se obtiene la informacion mas rapida, mas
certera, sin errores. Ademas, poseer infor-
macion individualizada es lo que permite
la potencialidad”, indico el representante de
Villa Nueva. Y profundizé: “Esta claro que
a partir de la pandemia sera cada vez mas
estratégico trabajar en funcién de demostrar
la inocuidad de los alimentos. Es esto, la tra-
zabilidad cumple un rol clave, mas alla de los
beneficios productivos de las herramientas”.

Por otro lado, afirmé que el profesional
veterinario es uno de los involucrados en
todo este proceso, ya que la informacion sa-
nitaria de los rodeos es fundamental.

“Se podran hacer manejos y tratamien-
tos por excepcion, mejorar la calidad de los

Sebastian Gigena.

®QYV - A

El gerente de Nuevos Desarrollos en
Villa Nueva fue parte de MOTIVAR Live.

trabajos y los reportes, a la vez de proponer
nuevas mejoras en los establecimientos. La
identificacion electronica abre la puerta a la
implementacion de cada vez mas tecnologia
en los establecimientos”, asegurd Gigena.

Y concluyo: “Vamos rumbo a una gana-
deria de mayor tecnificacion. Estamos ante
la necesidad de ser cada vez mas precisos y
demandantes de informacion. No pasa solo
por cumplir una norma de manera obliga-
toria, sino también comprender la relevan-
cia de contar con herramientas que permi-
tan tomar decisiones acertadas™. 43
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LA DEFICIENCIAS MINERALES SUBCLINICAS pasan desapercibidas para el productor pero
ocasionan enormes pérdidas econdmicas al provocar: bajos porcentajes de
prenez, abortos, retenciones placentarias, distocias, baja producciéon de leche,
disminucién del ritmo de crecimiento de la recriay el engorde, entre otras.
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INFORME ESPECIAL

China: viaje al centro del gran
jugador mundial de carne porcina

» Su consumo interno ronda las
50 millones de toneladas anuales
desde 2010. Sin embargo, la PPA
hizo tambalear el abastecimiento.
¢ Como se produce hoy en

el gigante asiatico? ; Qué rol

cumple el Estado?
) |

a produccion de carne de cerdo

en China, como casi cualquier

otra industria en ese pais, parece
de ciencia ficcion. La escala es sencilla-
mente descomunal y es asi como todo,
lo bueno y lo malo, se magnifica.

Viajar al centro de la gran aspiradora
global de carne porcina es una tarea que
puede darnos algunos indicios sobre la
viabilidad de la producciéon a gran es-
cala también en la Argentina. Ya en la
edicion de abril de MOTIVAR pusimos
el foco sobre Dinamarca, una nacién
62 veces mas pequeia territorialmente
que la nuestra, pero que retine el 8% del
stock porcino de Europa y produce cin-
CO veces mas que nosotros.

FACUNDO SONATTI
redaccion@motivar.com.ar
@facusonatti [}

En este caso, presentamos un anali-
sis en detalle de como lo hace China, el
gigante asiatico. Y para eso recurrimos
a la palabra de Isaac Wang, gerente de
Desarrollo de Negocios de Biogénesis
Bago, empresa nacional que pisa fuerte
alli con la instalacion de una planta de
vacunas antiaftosa en la ciudad de Yan-
gling, provincia de Shaanxi, en el centro
del pais asiatico.

Es uno de los desarrollos industriales
mas modernos del mundo y cuenta con
la ultima tecnologia en produccion de
cultivos celulares, purificacion de anti-
genos y formulacion de vacunas.

Antes de poner el foco sobre la can-
tidad de granjas, la sanidad, el bienestar
animal y el rol del Estado en el desarro-
llo de esta industria en un pais que llega
a consumir cerca del 50% de la carne de
cerdo de todo el mundo, compartimos
algunas cifras para entender una esca-
la que para fines de 2020 y segtn cifras
oficiales contaba con 41,6 millones de
cerdas y un inventario de cerdos comer-
ciales de 406,5 millones.

Hasta aca, mas de 100 veces el stock

Categorico. Yangxiang cuenta con una granja para la produccion de cerdos de 9 pisos.

argentino. Sin embargo, la industria tie-
ne su propia estimacion (no oficial): ubi-
ca el inventario de cerdas en “solo” 26,3
millones: un tercio menos que las cifras
oficiales. Esto se debe a que la PPA cau-
s6 un gran dano desde 2018 y ahora rea-
parecio, por lo que algunos productores
de cerdos son muy pesimistas.

“El stock actual estara entre los da-
tos oficiales y la estimacion de la indus-

“El Gobierno requla el mercado, almacenando o liberando car-
ne de cerdo congelada para asequrar el suministro y los pre-
cios minoristas”, asequro Isaac Wang, gerente de Desarrollo de
Negocios de Biogénesis Bago, en China.

L 4

tria”, le aseguré6 Wang a MOTIVAR.

El niimero total de cerdos comercia-
lizados en 2020 fue 527 millones. Es de-
cir, unas 41,1 millones de toneladas de
carne de cerdo, lo que significa un volu-
men equivalente a 1.000 kilos por cada
argentino sobre la Tierra.

Pero no fue suficiente para abastecer
la demanda interna: China tuvo que
importar 4,39 millones de toneladas de
carne de cerdo, lo que representa un cre-
cimiento interanual del 108,34%.

Los 3 principales paises exportado-
res fueron Espaiia (961,5 mil toneladas,
21,89%), Estados Unidos (699,1 mil to-
neladas, 15,92%) y Brasil (481,9 mil to-
neladas, 10,97%).
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El nimero oficial para fines de 2020 era de 41,6 millones de cerdas
y un inventario de cerdos comerciales de 406,5 millones de cabe-
zas. Hasta aca, mas de 100 veces el stock argentino.

(Argentina? Export6 unas 42.000 tone-
ladas, con China como receptor de un 70%
de esos envios. En definitiva, aportamos
menos del 1% de las importaciones chinas
de carne de cerdo el ultimo afio. El margen
de crecimiento es tan grande como la de-
manda del mayor consumidor del globo.

¢Como lo hace China?

“A lo largo de la historia, el Gobier-
no fue quien lidero la industria hacia la
modernizaciéon”, afirmé Wang en dia-
logo con MOTIVAR. “A través de pautas
oficiales, estandares y regulaciones, el
Estado tuvo un rol protagonico. Tam-
bién a la hora de apoyar y orientar a los
pequefios productores con capacitacion,
servicio veterinario oficial y financia-

cién, por ejemplo, con vacunas gratui-
tas para atender enfermedades criticas”,
completo nuestro entrevistado.

En el presente, la tarea principal del
Estado chino es alentar a los produc-
tores a recuperarse de las consecuen-
cias que dejo la Peste Porcina Africa-
na (PPA), a través de una politica de
préstamos preferenciales a la granja
de cerdos, apoyo financiero para la
restauracion de las granjas pequenas y
medianas, asi como controles y limites
en el transporte de cerdos de nivel na-
cional y provincial, entre otras.

Hoy, la intervencion estatal en la pro-
duccion no se reduce solo a recuperar el
stock perdido sino también a regular el
mercado en una politica activa para evi-

Gigante. En China también Muyuan Foods monto la granja mas grande del mundo.

tar cimbronazos en los precios.

Asi lo explic6 Wang: “el Gobierno
regula el mercado almacenando o libe-
rando carne de cerdo congelada para
asegurarse el suministro y los precios
minoristas. Por ejemplo, mientras que
la relacion entre el precio de la carne
de cerdo y del maiz es inferior a 6:1, el
gobierno comenzara a almacenar. Pero
si el suministro de carne de cerdo no es

suficiente o el precio es demasiado alto,
liberara mercaderia al mercado”.

Peste Porcina Africana: el gran tropiezo
Los primeros focos asiaticos de la

Peste Porcina Africana fueron detecta-

dos en 2017 en la zona rusa de Siberia.
La enfermedad lleg6 a territorio chi-
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no en agosto de 2018 y desde entonces
comenzo a expandirse. Los resultados
son ampliamente conocidos. Las pérdi-
das se estiman en al menos 130 millo-
nes de cabezas, lo que es equivalente a
la oferta anual de la Unién Europea y
representa un déficit anualizado de car-
ne de cerdo de 16,2 millones de tonela-
das, una cantidad 1,3 veces mayor que la
producida por los Estados Unidos.

Tras estos acontecimientos, la indus-
tria China se volvi6 cada vez mas inten-
siva: los grandes grupos se extienden,
mientras que muchas pequeias granjas
abandonan el negocio.

Desde el primer brote de PPA, la bio-
seguridad se vuelve cada vez mas impor-
tante y el uso de desinfeccion se dispara.

El gerente de Desarrollo de Negocios
de Biogénesis Bagd en China resalto
que, debido a la falta de cerdas repro-
ductoras, muchas cerdas comerciales
(hibridas de tres razas), hoy se utilizan
para la reproduccion, pero su desempe-
fio no es lo suficientemente bueno.

Por otro lado, el Gobierno alienta al
productor local a desarrollar tecnologia
de reproduccion porcina nacional para
reducir la dependencia de los criadores
importados. Ademas, el precio de los
cerdos vivos si bien es muy alto, fluctia,
y los productores tienden a criar cerdos
de un peso mayor, y a veces puede ser
superior a 150 kilos por cabeza.

Si bien tanto las provincias mas
occidentales, como las del norte de
China buscan fomentar la produc-
cion y restaurar sus inventarios de
animales, segiin nuestro entrevistado
la industria necesitara de 3 a 5 afios
para recuperarse y alcanzar las al me-
nos 45 millones de cerdas, siempre en
base a una estimacidn optimista.

China: La inversion en proteccion
ambiental representa mas del
40% de la inversion total en nue-
vas granjas porcinas a gran escala.

{Qué pasa en las granjas hoy?
Extraoficialmente las granjas por-

cinas chinas podrian dividirse en cinco

categorias, segun su escala.

Estan los productores con menos de
50 cerdas; las granjas que son conside-
radas pequeiias (51-500 cerdas); las me-
dianas (500-3.000 cerdas); las grandes
(mas de 3.000 cerdas), y las mega gran-
des, con generalmente mas de 10.000
cerdas por granja, como es el caso de las
siguientes firmas:

» Wens tiene 1, 3 millones de cerdas.

» Muyuan tiene 1,28 millones.

» NewHope con 500.000 cerdas.

Solo este ultimo, tiene mas cerdas
que toda la industria porcina argentina.

En China existen regulaciones so-
bre las granjas de cerdos relacionadas
con la distancia al recurso hidrico, eli-
minacion de desechos y heces, pero las
regulaciones sobre el medio ambien-
te son provinciales, no nacionales, y
pueden tener grandes variaciones en
la regla y la ejecucion. En general las
politicas son las siguientes:

» Areas prohibidas: Zonas de protec-
cion de fuentes de agua potable, areas
escénicas; reserva natural; areas re-
sidenciales urbanas, areas de investi-
gacion cientifica y educativa y otras
areas densamente pobladas.

» Requisitos ambientales: Las gran-
jas deben establecer instalaciones

EL CERDO, LOS CHINOS Y LA OPINION PUBLICA

Es sabido que China es el mayor consumi-
dor global de carne de cerdo a razén de
uno de cada dos kilos que se producen.

En 2018, el 61,9% del consumo per ca-
pita de carne en ese pais era de cerdo,
un 23,9% de pollo y la carne de vacuna
representaba solo el 7,9%. Sin embargo,
desde el brote de PPA, el aumento del
precio minorista (que casi se duplicd),
redujo el consumo de carne de cerdo al
45,9%. Segun el prondstico del Informe
de Perspectivas Agricolas de China, este
afo el consumo per cépita de carne de
cerdo en China alcanzara los 42,3 kilos.

Mas alla de esto, los productores todavia
estan estimulados por el precio del cerdo,

para el almacenamiento, el trata-
miento inofensivo y la reutilizacion
integral de las heces, las aguas re-
siduales, los cerdos sacrificados y
otros desechos. El equipo debe coin-
cidir con la escala de la granja.

» Auditorias regulares: Todas las
granjas deben ser evaluadas an-
tes de iniciar el negocio y debe ser
monitoreada de forma rutinaria
por el Gobierno.

» Responsabilidad regional: Los go-
biernos son responsables de desa-
rrollar la regulacion regional y areas
prohibidas; monitorear, orientar,
alentar y subsidiar las granjas para
mejorar la capacidad de tratamiento,
contemplando el bienestar animal y
la reutilizacion integral de desechos.
“No hay que perder de vista que las

granjas que no cumplan con el estandar

de contaminacion son multadas por el

buscando restaurar la produccion.

Para Isaac Wang, gerente de Desarrollo de
Negocios de Biogénesis Bago en China,
los consumidores prestan mas atencién a
la seguridad alimentaria, pero siguen de
cerca, y con reclamos, las subas de precios.
En la bisqueda de estar mas cerca de la
opinion publica y mostrar el modo en que
se lleva adelante la produccién, la industria
porcina no se queda afuera en el uso de la
plataforma Wechat, canal de comunicacion
mas importante que existe en China hoy.
Mediante Tik Tok y otras plataformas
de videos cortos, los productores tam-
bién buscan mostrar a la sociedad su
trabajo en las granjas.

Gobierno”, resalto Wang. Y amplio el
analisis: “Las granjas que se construye-
ron antes de la configuracion del area
prohibida, deben mudarse a un nuevo lu-
gar, y el Gobierno regional debe brindar
apoyo financiero para tal fin”.

Las granjas pueden obtener apoyo
financiero del Gobierno mientras esta-
blecen o mejoran las instalaciones de
tratamiento que contempla el bienestar
animal. Asimismo, los establecimientos
que hacen un buen trabajo en la reutili-
zacion de desechos pueden obtener poli-
ticas preferenciales, por ejemplo, reduc-
cion de impuestos, precios mas bajos de
la electricidad, etc. A su vez, hay un dato
contundente por parte de la Comision de
Desarrollo y Reforma que sefiala que la
inversion en proteccion ambiental repre-
senta mas del 40% de la inversion total en
nuevas granjas porcinas a gran escala en
China, sobre todo en los ultimos afios. 43
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DONDE SE UNEN LA OFERTAY LA DEMANDA

SANI avanza con mas soluciones para

el canal veterinario

» Veterinarios, laboratorios y
distribuidoras encuentran en
WWW.sani.com.ar una completa
alternativa para trabajar juntos
en el mundo digital. Informacion
validada, Transfers de productos,
promociones y mucho mas.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

demecum de productos veterinarios
On Line no es una novedad. De he-
cho, en Argentina existe desde 1999 la plata-
forma www.sani.com.ar, donde se almacena
la informacion de miles de presentaciones
de farmacos y biologicos aprobados por el
Senasa para las distintas especies animales.
Lanovedad radica en que, a fines de 2020,
SANT anunci6 una serie de beneficios que se
han hecho realidad en los ultimos meses.
Asi es, ademas de recibir mas de 1.5 mi-
llones de visitas unicas durante los tltimos
12 meses, incorporar la informacién de los
laboratorios que operan en nuestro pais y
lograr un potente posicionamiento organico
en las busquedas de productos veterinarios
en Google, www.sani.com.ar suma ahora

I a posibilidad de contar con un va-

un listado con mas de 150 laboratorios de
diagnostico que se distribuyen por toda la
Argentina. Mas informacion para los vete-
rinarios, mas puntos de contacto y mas inte-
raccion entre el canal profesional.

Transfers On Line

Activo también en sus redes sociales @
vademecumsani en Instagram y Facebook,
asi como un sistema de envio de Mailings
con novedades y acciones comerciales,
SANI anuncié ir por mas: sumo6 un listado
con cerca de 130 distribuidoras georreferen-
ciadas en todo el pais, a fin de comenzar a
ser también un nexo que una a la oferta con
la demanda de productos veterinarios, siem-
pre en el marco del canal profesional y sin

concretar operaciones comerciales.

(Como? A partir de una figu-
ra de Transfers On Line que bus-
ca emular la realizacion fisica de
Transfers, pero en el campo digital.

De este modo, www.sani.com.ar
ofrece a los veterinarios y las veterinarias de
todo el pais una plataforma exclusiva para
tomar contacto directo con dos tipo de ac-
ciones. Por un lado, el pedido de promocio-
nes comerciales especificas a los distribuido-
res que las ofrecen y, por otro, la posibilidad
de ir incorporando a un carrito de Transfers
productos veterinarios, incluso de diferentes
empresas, para luego solicitarlo a uno o mas
distribuidores, segtin su ubicacion.

“Unir la oferta y la demanda de produc-

TRANSFERS ON LINE TAMBIEN PARA LOS LABORATORIOS

Todas las soluciones que wwuwv.sani.com.ar
suma en su plataforma tienen el objetivo de
unir la oferta y la demanda de productos vete-
rinarios dentro del canal comercial profesional.
Més laboratorios, mas distribuidoras y nuevos
laboratorios de diagnéstico. Paulatinamente la
apuesta se va considerando.

Y no solo eso, sino que se suman nuevas alter-
nativas, como lo es que los laboratorios vete-
rinarios suscriptos en SANI dispongan de una
herramienta (dentro del ambiente de la plata-
forma) para que sean sus propios promotores
y vendedores los que realicen Transfers de sus

productos hacia las distintas distribuidoras con
las que trabajan.

Una solucion practica, que ya esta siendo
evaluada en el mercado por un grupo de
empresas locales.

¢Como funciona? Sencillo. Por medio de un
panel propio para la empresa y cada uno de
sus promotores, contaran con una herramien-
ta que posibilita ingresar el 100% de los SKU
disponibles, generar bonificaciones y descuen-
tos, ofrecer promociones e impulsar una rapida
vinculacién con el distribuidor elegido.

Para més informacion: info@aideas.com.ar.

tos veterinarios en el marco de lo que la re-
gulacion actual permite es el nuevo objetivo
de SANI. Claro que los veterinarios podran
seguir usando nuestro vademecum digital,
pero ahora tendran mas opciones y la solu-
cién a una de las preguntas mas recurrentes
en la historia de la plataforma: jadonde con-
sigo X producto?”, aseguraron desde Aso-
ciacion de Ideas, empresa que comercializa
esta y otras plataformas en el sector.

¢Quiénes ya son parte de la iniciativa?

Con mas de 40 laboratorios suscriptos y
la informacion basica del resto de las empre-
sas que conforman el mercado, SANI logrd
consolidar la participacion de distribuidoras
delatalla de Esperanza Distribuciones, Kro-
nen, DROVET e Insupec, para que puedan
recibir pedido de Transfers por parte de ve-
terinarios de Argentina en todos y cada uno
de los productos que comercializan, a la vez
de ofrecer un enlace directo a promociones y
acciones comerciales destacadas.

Una alternativa donde el canal comercial
podra volcar sus acciones y estrategias con
el objetivo de avanzar en un mayor alcance
geografico para sus productos. La invitacion
esta realizada: www.sani.com.ar. /43
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ENSENANZAS EN PANDEMIA

Criterios actualizados en la vacunacion
de los cachorros

» Aligual que en personas,
es posible que perros
adecuadamente vacunados

y protegidos contra la
enfermedad clinica por virus
entéricos, puedan eliminar
virus en sus heces si estan
expuestos al agente patogeno.

%

MV. LEONARDO MAURO
Laboratorio Tecnovax
a pandemia por COVID19 obli-
L g6 a repensar la prevencion de las
enfermedades infecciosas en dos
dimensiones intimamente relacionadas: la
individual y la colectiva. Dentro de todo
lo malo, esta experiencia nos deja leccio-
nes que serviran para encontrar el camino
hacia un futuro que esperamos sea mejor.
Dentro del curso rapido sobre epi-
demiologia que la realidad nos colocd,
aprendimos la diferencia entre “letali-
dad” y “mortalidad”. Entendiendo por
“mortalidad” los decesos que cierto pa-
togeno produce en la poblacion en su
conjunto, y por “letalidad” a los falleci-
dos del total de infectados.

Medidas de Bioseguridad

La experiencia nos demostrd que un
método efectivo para prevenir infeccio-
nes comunitarias es impulsar restriccio-
nes a los individuos de una poblacion
para reducir la exposicion a patogenos.
Para las poblaciones humanas el distan-
ciamiento social, el uso de tapabocas y la
higiene de manos son primordiales para
prevenir algunas de estas infecciones.

En veterinaria, la educacion y co-
nocimientos sobre bioseguridad que
podamos transferir a los clientes, con-
tribuiran a evitar la exposicion de ca-
chorros jovenes a potenciales fuentes
de infeccidn (animales enfermos y am-
bientes contaminados).

Ademas de las estrictas medidas de
higiene y bioseguridad, que no siempre
seran posibles de llevar a la practica, el
siguiente método con el que contamos
para prevenir infecciones y/o signos cli-
nicos de enfermedad, producidas por
patdgenos prevalentes, es a través de la
inoculacion cuidadosa y estratégica de
una “serie inicial completa de vacuna-
ciones” que logre desarrollar una res-
puesta inmune efectiva en los cachorros.

Uso de vacunas

Las vacunas caninas mas difundi-
das estan formuladas con virus activos
atenuados que, de ser eficaces, daran al
cachorro inmunidad humoral (anticuer-

En crecimiento. Durante 2020 se logré aumentar la cobertura vacunal en Argentina.

pos) y celular (citotoxicidad).

Para ello, es esencial que una canti-
dad del virus vacunal administrado al
animal se replique y propague hacia los
organos diana. El hecho de estar atenua-
dos no permite que los virus contenidos
en las vacunas causen enfermedad.

No se ha demostrado que las vacunas
utilizadas habitualmente en perros pue-
dan producir la enfermedad que buscan
prevenir. Acontecimientos de publico
conocimiento nos demuestran que, si
un individuo manifiesta signos clinicos
de enfermedad pocos dias luego de la
vacunacion, la explicacion aceptada es
que estaban infectados antes de la vacu-
nacion, o se infectaron inmediatamente

después. En la carrera entre el antigeno
vacunal y el virus de campo siempre ga-
nara este ultimo.

Si se administran correctamente, las
vacunas protegeran a la mayoria de los
individuos contra ciertas enfermeda-
des infecciosas, pero en raras ocasio-
nes, podrian existir casos de animales
vacunados que pueden presentar la
enfermedad. Ninguna vacuna produce
proteccion al 100% de los animales el
100% de las veces, por lo que se sugiere
que “La vacunacion NO se deberia to-
mar como una garantia de proteccion”
(AAFP, 2020).

Continua »»

LT

weloro

PERROS
Y GATOS

ONDRO\/-{8

FORLCE HA

La formula ganadora
en Condroproteccion

PRODUCTOS INTERNACIONALMENTE PROBADOS, CONTROLADOS, SEGUROS

WWW.VETANCO.COM

vetancoargentina @ E
]

4

BIOIBERICA

VETERINARIA




MOTIVAR - Pagina 25

vetscan

LINEA DE DIAGNOSTICO ZOETIS

Innovacion, tecnologia y resultados rapidos en tus manos.

& Resultados en el momento.
@ Diagndsticos y tratamientos mas efectivos.
: Servicios que generan valor y que pueden salvar vidas.

Para mas informacion ingresa en ar.zoetis.com

UNA FAMILIA, UNA SALUD.




MOTIVAR

Hace tiempo que sabemos esto, pero
contar con vacunas muy efectivas para
prevenir enfermedades en nuestros pa-
cientes caninos nos ha llevado a una
sobrevaloracién de eficacia.

Con cierto rigor, la actual pandemia
se ha encargado de hacernos repensar
algunos criterios epidemiolédgicos y de
bioseguridad.

Hoy somos testigos: las vacunas
mejoran las probabilidades de que un
individuo esté protegido contra una de-
terminada enfermedad.

No hay forma, incluso con vacunas
altamente inmunogénicas, de estar se-
guros de que el sistema inmunolodgico
de un animal en particular respondera
de la manera deseada.

Es esperable que existan casos ocasio-
nales de “ruptura de la inmunidad”, como
llamamos a la situacion donde la vacu-
naciéon no lograra proteger al individuo
contra el desafio de campo de un agente
causante de enfermedad infecciosa.

Sin embargo, si se produjera esta
ruptura en un animal que ha sido vacu-
nado adecuadamente, en raras ocasio-
nes experimentard una forma letal de la
enfermedad, siendo mas tipico esperar
una forma leve de la misma.

Dos guarismos a tener en cuenta:
Proteccion frente a la infeccion vs Pro-
teccion frente a la enfermedad grave.

Las vacunas son seguras y propor-
cionaran inmunidad protectora cuan-
do se administran a los animales en
los intervalos apropiados. Ademas, de-
pendiendo de la cantidad de individuos
vacunados, también colaboraran en la
reduccion de la circulacion viral y los
casos clinicos de enfermedad, mediante
el aumento de la inmunidad poblacio-
nal. Lamentablemente, los veterinarios

sabemos que la cantidad de animales
vacunados en la region dista mucho de
ser la ideal.

Consideraciones sobre la vacunacion

En animales jovenes, los anticuerpos
de origen materno (pasivos) pueden in-
terferir con la produccion de anticuer-
pos (activos) protectores inducidos por
la vacunacion.

Debido a esto, los expertos coinciden
en que la principal causa de fracaso en
la vacunacion es la administracion de
la ultima vacuna del esquema inicial a
cachorros menores de 16 semanas, o sea
cuando todavia los anticuerpos mater-
nos pueden interferir con el desarrollo
de la inmunidad.

Existen otras causas de fracasos en la
prevencion, mas alla de los factores rela-
cionados con las vacunas (cepa; errores
de almacenamiento y administracion),
las cuales son variadas e incluyen con-
diciones de desafio con alta carga viral
ambiental, diversidad antigénica viral,
otras infecciones virales, bacterianas y
parasitarias, particularidades de raza,
animales no respondedores genéticos e
incompetencia inmunitaria.

De esta manera en la medida que
surgen nuevas variantes existiran ma-
yores posibilidades de que las vacunas
puedan perder cierto grado de eficacia,
pero siempre debemos tener en cuenta
que los anticuerpos generados por las
mismas son del tipo policlonal, lo que
significa que se uniran a distintas posi-
ciones del mismo epitope, mejorando
las posibilidades de neutralizacion viral.

Dependiendo del tipo de vacunas
utilizadas y de la forma en que son
administradas, debemos sumar Ila
respuesta celular mediada por los

linfocitos T, que actuan sobre células
infectadas por virus, siendo este me-
canismo por lo general independiente
de la variante viral involucrada.

Los sindromes de inmunodeficiencia
hereditarios representan un problema
probablemente cada vez mayor, debido
a las politicas de endogamia intensiva
que usan muchos criadores de perros.
Estas inmunodeficiencias suelen ser
inespecificas y representan un numero
importante pero desconocido de fallas
en la vacunacion. Actualmente a este
grupo de animales se los identifica como
“No Respondedores” a la vacunacion
(WSAVA, 2016).

La exposicion excesiva de perros a
ambientes altamente contaminados y
en donde la inmunidad poblacional es
baja, puede superar los niveles de pro-
teccion inducidos por la vacunacion,
los que serian suficientes en circunstan-
cias normales.

Las vacunas no siempre tendran la
capacidad de inducir respuestas inmu-
nes que puedan prevenir todas las in-
fecciones, pero deberian ser suficientes
para minimizar la enfermedad clinica en
pacientes inmunocompetentes dentro
de un entorno de baja exposicion viral.

Asi como sucede con las personas
vacunadas, es posible que perros ade-
cuadamente vacunados y protegidos
contra la enfermedad clinica, puedan
infectarse y eliminar virus si se exponen
al agente patogeno.

Las pautas actuales de vacunacion
recomiendan la aplicacion de vacunas
vivas atenuadas de alto titulo y bajo
pasaje, comenzando a partir de las 6 se-
manas de edad y colocando a continua-
cién dosis adicionales de vacunas cada
3 a 4 semanas hasta las 16 semanas de

edad. Para animales con mayor riesgo
de exposicién como refugios o zonas
endémicas, se recomienda comenzar la
vacunacion a partir de las 4 semanas y
extender la misma hasta las 18 a 20 se-
manas de edad.

Conclusiones

Vacunar animales sanos, colocando
una dosis de vacuna en el momento pre-
ciso, cuando ya no estén presentes los
anticuerpos maternos con capacidad de
neutralizar a los antigenos de la vacuna,
es el objetivo de minima para considerar
a un cachorro con su esquema inicial de
vacunaciones completo.

Debido a la alta circulacion de diver-
sos patogenos que afectan a la especie
canina en la region, la posibilidad de
vacunar a un animal que presenta algun
padecimiento subclinico se encuentra
omnipresente en la practica clinica dia-
ria, y este es uno de los factores que se
deben considerar frente a la presenta-
cién de fallas en la vacunacion contra
las infecciones virales principales.

Por lo tanto, la estrategia de protec-
ciéon y el disefio del mejor esquema de
vacunaciones que sirva para prevenir
enfermedades infecciosas en un perro
siempre debe estar en manos del médico
veterinario conocedor de las caracteris-
ticas epidemiologicas de la zona en don-
de vive cada animal.

Es muy importante informar adecua-
damente para que los tutores de perros
cumplan con las fechas establecidas por
el profesional, pues los intervalos entre
vacunaciones son una de las claves para
obtener la proteccion efectiva. 43

Solicitar la bibliografia consultada via re-
daccion@motivar.com.ar
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UNA ACTIVIDAD QUE BRINDA OPORTUNIDADES A LOS VETERINARIOS

Un panorama del negocio

ganadero ovino

ESCANEA EL CODIGO

QRY DESCARGA

MAS INFORMACION
SOBRE EL TEMA

» Un reciente estudio del
Movimiento CREA brinda
informacion concreta
sobre la actualidad del
sector en las principales
regiones productivas.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

0 que leeran a continuacion es

un resumen de la muy intere-

sante informacion difundida
a fines de abril desde el Movimiento
CREA a través de un informe Micro-
econdmico enfocado sobre el negocio
ganadero ovino en Argentina.

Luego, los interesados podran acce-
der al vinculo del documento completo
escaneando con sus celulares el coédigo
QR que acompana este articulo.

A modo de contextualizar, el infor-
me destaca que la evolucion del stock
ovino de 2009 a 2020 se redujo 4,7%,
pasando de 15,28 millones de cabezas
en 2009 a 14,57 millones de cabezas en

Participacion de las empresas segun orientacion productiva-comercial, en el pafs Variacién de cabezas ovinas y bovinas nov-20 vs nov-19 en CREA
(izquierda) y en el Movimiento CREA (derecha)
Disminuye Mantiene = Aumenta %E
Carne mlana ' Mixto Carne mlana  Mixto 6 Empresas
%Empresas %Empresas
29% o 30%
32%
72% 4% 67% 29%
91% 25%
5% 15% 70%
64% 7% 8%
2% 42% 35% o 275 43% 33% 31%
4% 4%
Patagonia  BA-Litoral  Argentina Patagonia  BA-Litoral CREA . . . .
Patagonia BA-Litoral Patagonia BA-Litoral
Fuente: Movimiento CREA en base a CNA 2018 y SEA CREA mar-21. Ovinos Bovinos

el afio 2020 que paso.

En cuanto a las caracteristicas de las
empresas, el informe de CREA descri-
be diferencias entre las regién Patago-
nia y el resto del pais. Dado que, hacia
el sur de Argentina, predominan maja-
das mas grandes. Y lo ejemplifican: en
esa zona, el 25% de los predios tienen
majadas de 1.000 a mas de 5.000 ani-
males. Contrariamente, en la region
BA-Litoral, el 97% posee majadas pe-
queiias (hasta 500 animales), similar a
lo que sucede a nivel nacional (91%).

En lo referido al objetivo de los es-
tablecimientos que realizan actividad
ovina, también existen diferencias en-
tre regiones. En la region Patagonia el
67% de los predios persiguen un objeti-
vo productivo-comercial, mientras que
en la region BA-Litoral, solo el 18%
de los establecimientos tiene una meta
productiva-comercial.

(A nivel nacional? El 30% de los
establecimientos. A su vez, en los
que persiguen un objetivo produc-
tivo-comercial, la principal orienta-
cién es la mixta (combinada). Lue-
go, varia segun la region.

En Patagonia prepondera la dedica-
cion exclusivamente a la lana, siendo
apenas 4% las empresas que se orientan
solo a la carne.

En tanto, en la region BA-Litoral,
prevalecen las empresas orientadas ex-
clusivamente a la carne.

Nuevamente, en el Movimiento
CREA se replica lo que ocurre a nivel
nacional, siendo atin mayor la participa-
cion de empresas con orientacion mixta.

Produccion de lana
Respecto a la produccion de lana, la
tendencia es analoga al stock ovino.
Gravemente afectada a inicios de la

década por los depositos de ceniza vol-
canica (-13 mil t de lana), se estabiliza
y alcanza una mejora en 2014/15 con
una produccion de 46 mil Tn. Para lue-
go descender a 40,7 mil t en 2018/19,
debido a la conjuncion de factores de
climaticos y nutricionales que contri-
buyen a incrementar las diferencias de
peso entre lana sucia y lavada.

En las dos ultimas zafras, se co-
menzo a revertir la situacion (+9,6%),
acompaiiado el incremento en cabe-
zas de ganado. Sin embargo, la pro-
duccion estimada para 2020/21 (44,6
mil Tn) se ubica aun por debajo de
2014/15 (-1,4 mil Tn) y muy por deba-
jo del pico de produccién del decenio
pasado (-12,4 mil Tn).

El consumo interno promedio de
lana en el ciclo 2009/10 a 2020/21 es
cercano a las 2.000 mil Tn en base su-
cia, con algunas excepciones (maximos
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de 3.000 t y minimos 1.000 Tn de lana),
el valor se mantiene relativamente
constante a lo largo de los afos.

Carne ovina

La faena de ovinos en nuestro pais
present6 una reduccion marcada (cerca
de 500 mil cabezas) entre 2009 y 2010,
que continud hasta 2013, alcanzando
un minimo de 770,5 mil cabezas.

Posteriormente, se registra un
aumento en 2014-2015 (en prome-
dio de +6,1% vs 2013), y otro salto
en el periodo 2016-2020 (en prome-
dio de +13,5%), donde la faena de
ovinos se estabiliza entre 900 a 950
mil cabezas.

El consumo de carne ovina en Ar-
gentina es muy bajo en comparacion al
consumo del resto de las carnes.

Los kilos per céapita de carne ovina
en el periodo 2009-2020 se ubican en el
rango de 1,06 a 1,86 kg/hab/afio.

Por su parte, el promedio de consu-
mo por hab/afio del resto de las carnes

es de 57,4 kg de vacuna, 40,5 kg de
aviar, y 11,1 kg de porcina.

Expectativas para el negocio

Las expectativas para los proximos
cuatro meses difieren segtin el producto
y la region.

En la Patagonia, una mayor canti-
dad de empresarios esperan que el pre-
cio de la lana esté por encima del ac-
tual, mientras que la mayoria considera
que el precio de la carne se mantendra
sin variacion.

En tanto en BA-Litoral, las expecta-
tivas son mas favorables para el precio
de la carne y estables para la lana.

En cuanto al resultado econdémico
de las empresas, en Patagonia tienen
mayor incertidumbre, ya que los por-
centajes de empresas creen que el resul-
tado mejorara y empeoraran son equi-
valentes. Mientras que en BA-Litoral,
la mayoria espera que el resultado se
mantenga sin variacion.

Como bien se detall6 a lo largo del

Inestabilidad del negocio
Abigeato (robo)

Fuente: SEA CREA nov-20.

Motivos de la disminucién interanual de ovinos

Personal (RR.HH.) Otros %Empresas
Patagonia 14% 21% 14% 29% 14% 7%
BA-Litoral 31% 19% 19% 25% 6%

Depredacién
Cuestiones climéticas

informe, el sector de la ganaderia ovina
a pesar de ser una actividad tradicional
en las provincias del sur de nuestro pais,
y que viene creciendo en las provincias
de Bueno Aires y de la region del Li-
toral, tiene posibilidades de expandirse
y posicionarse como una produccioén
proveedora de carne con proteinas de
alto valor bioldgico, equilibrada en
grasas y que aporta minerales esencia-
les, considerando el bienestar animal y
las buenas practicas.

No obstante, el sector ovino tiene
desafios. Uno de ellos es lograr la con-
tinuidad de los Programas para la Pro-
mocién del Consumo de Carne Ovina
y para el Mejoramiento de la Calidad
de Lana (PROLANA), logrados y sol-
ventados mediante el Fondo para la
Recuperacion de la Actividad Ovina
(FRAO) creado por la Ley Ovina.

Actualmente, el plazo estipulado
para el funcionamiento del fondo se
encuentra vencido, y se espera el tra-
tamiento legislativo del proyecto de
ley generado en el marco de la Mesa
Ovina Nacional.

Un segundo desafio es lograr la in-
sercion de la carne ovina en el mercado
local con una mayor presencia, regula-
ridad y visibilidad en las géndolas, jun-
to con presentaciones practicas (cortes
mas pequefios y/o sin hueso).

Y como tercer desafio, es promocio-
nar las exportaciones de los productos
ovinos, considerando que, en los mer-
cados internacionales, se espera una
mayor demanda de proteina animal, en
linea con el crecimiento de la poblacion
y de los ingresos de las clases medias,
junto con la persistencia de la Peste
Porcina Africana en China, y la escasez
de competidores. g3
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NOTA DE TAPA

Veterinarios en accion: momentos
cruciales en el tambo

» De la mano de profesionales
que asesoran establecimientos
en distintas partes del pais,
emprendemos una recorrida
por las acciones sanitarias

que se llevan adelante en
momentos cruciales para definir
el potencial productivo local.

LUCIANO ABA

luciano@motivar.com.ar
@aba_luciano [}

SOLANA SOMMANTICO G
solana@motivar.com.ar =
egun el Observatorio de la Cadena
Lactea Argentina, la produccion
total de leche alcanzé en 2020 los
11.113 millones de litros (+ 7.44% que en
2019. Pero esto no es todo ya que si ob-
servamos la Tabla N° 1 también provista
desde www.ocla.org.ar, veremos que la
tendencia ascendente se consolida en estos
primeros meses de 2021.
Estamos en un momento estratégico
para la produccion primaria.

Alli, en los mas de 10.000 tambos de
nuestro pais, se viven momentos cruciales en
lo que hace a la concentracion de partos y
nuevas prefieces, como también al manejo
de los terneros recién nacidos en la guachera
y el bienestar general de vacas y vaquillonas
que atraviesan dias de alto estrés y exigencia.

También se estan terminando las vacu-
naciones contra la fiebre aftosa, la implan-
tacion de verdeos y generando los silos de
maiz. El tambo no para. Si bien a diario se
implementan protocolos, es en estos meses
previos al invierno cuando los mismos se in-
tensifican para garantizar el mayor confort
alos animales y asi lograr la mayor cantidad
de litros libres de alimento posibles.

Por eso, MOTIVAR contactd a referentes
de distintas especialidades y zonas.

Enrique Pofcher. “La economia de ninglin tambo soporta

ya un 30% de vacas rengas”.

(El objetivo? Ver la actualidad de los
tambos a través de sus o0jos y su conoci-
miento. ;Tiene correlacion el aumen-
to en la producciéon con un mejor
manejo de la sanidad?

(Es la estrategia de todos lograr mejo-
rar la reposicién, disminuir mortandades
y rechazos e invertir en lograr calostro de
mejorar calidad? ;Qué tareas se vienen?

Un pantallazo general

“Estamos en un proceso interesante
en cuanto a la llegada de tecnologia a los
rodeos lecheros. Como veterinarios debe-
remos adaptarnos a los cambios y sumar-
nos a las mejoras sanitarias y productivas
que se estan llevando adelante”. Con estas
palabras inici6 su dialogo con MOTIVAR el

Hernan Bertotti. ”

médico veterinario, docente a cargo de la
Catedra de Reproduccion Animal y direc-
tor de la Diplomatura en Medicina Pro-
ductiva del Ganado Lechero, dela FCV en
la UNLPam, Julian Bartolomé.

“Muchos han comprendido que para
que la vaca lechera aumente su produc-
cidn es clave controlar el ambiente: hoy
se invierte en minimizar los problemas
con el barro y el estrés calorico. Esto es
una buena noticia”, asegurd quien tam-
bién realiza consultoria privada de esta-
blecimientos lecheros al sur de Cérdoba
y Santa Fe, asi como en la Pampa Hume-
dayla Cuenca Mar vy Sierra.

Y agregs: “Tenemos que entender
cdmo la vaca se comporta y se mueve den-
tro de los galpones para comprender la in-

Los indices productivos aumentan de manera

proporcional al confort que se les brinda a las vacas”.
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teraccion entre la alimentacion, el ambien-
te, el confort y la salud de los bovinos™.

Consultado por MOTIVAR, ¢l referen-
te de La Pampa dejo en claro que, si bien
los protocolos sanitarios se aplican todo
el afo en los tambos con servicio conti-
nuo, estamos en un momento clave para
la produccion. “Debemos prestar espe-
cial atencion a la calidad de los partos,
trabajando sobre enfermedades como hi-
pocalcemia, cetosis o metritis; asi como
en el manejo de los terneros en la guache-
ra”, dijo. Y completo: “Es momento de
ajustar los protocolos para que la vaca se
insemine cuando corresponda”.

Pero aqui no termina nuestro informe.

Desde Bolivar, Buenos Aires, se sumo
Claudio Sarramone, profesional especia-
lizado en medicina productiva del ganada
lechero, quien ademas de ser docente uni-
versitario, brinda asesoramiento desde su
veterinaria a campos de cria e invernada, asi
como también tambos.

“En esta época, trabajamos sobre pila-
res estratégicos para la produccion, como

lo son reproduccion, sanidad y recursos
humanos. En cuanto a la reproduccion,
estamos realizando examen ginecologico
(ecografo y manual), sincronizacion de
vaquillonas, y en los estacionados con es-
quema de pintura para iniciar el servicio
en mayo”, le explicé Sarramone a MO-
TIVAR. Y agregd: “En cuanto al tema de
los Recursos Humanos, claramente es la
de mayor complejidad e interacciona con
todas las actividades, temas e integrantes
del sistema. Para abordarlo y avanzar, to-
dos los dias debemos poner en marcha la
misma premisa de buscar ensefiar, a la vez
de aprender. Ese es el camino”.

Vale mencionar que Sarramone aseso-
ra tambos con distintas caracteristicas en
materia de litros producidos, tipos de vacas
y sistemas de trabajo. “Estan produciendo
entre 18 a 37 litros, con cerca de un 40% del
total de partos anuales y resultados simi-
lares al afio anterior, pero con mejoras en
cuanto a una notable disminucion de asis-

Continua »»

MASTITIS: “HAY UNA SITUACION AMBIENTAL MAS DESAFIANTE”

El médico veterinario Martin Pol es re-
ferente en mastitis y calidad de leche y
desde Lactodiagnostico Sur y asesora a
establecimientos lecheros de diferentes
partes del pais. Al tanto del objetivo de
este informe de MOTIVAR, Pol contex-
tualizé su participacion. “Como en todos
los veranos secos, durante el que paso6
vivimos una situacion bastante favorable
en cuanto a la presencia de mastitis en
los rodeos. Sin embargo, con las lluvias
que comienzan a llegar a distintas regio-
nes y la concentracién de partos que se
da en muchos establecimientos, es evi-
dente que hay una situacién ambiental
mas desafiante”, explicé. Y profundizo:
“La mastitis sigue siendo la de mas
prevalencia y que mayores pérdidas
genera en rodeos lecheros de todo el
mundo. En el periparto resulta estraté-
gico evitar infecciones, es un momento
critico de la lactancia”.

Mas alla de esto y compartiendo su vi-
sion con MOTIVAR, Martin Pol describié
lo que para él resulta un cambio de para-
digma a futuro. “Luego de trabajar para
que los tambos tuvieran protocolos ge-
nerales de tratamientos, hoy contamos
con herramientas para que en el campo
se pueda diagnosticar qué le pasa a una
vaca en particular, mas alld de lo que
ocurra poblacionalmente”, aseguré. Y
agregd: “Basicamente esto se lleva a la
practica con un cultivo en tambo, deter-
minando qué familia de bacterias estan
causando ese problema en esa vaca”.
Segtin Pol, a partir de aqui se podra ad-
ministrar a cada animal el tratamiento
que necesita. “Pasamos de usar antibid-
ticos a nivel poblaciones a hacerlo de
manera individual. No es menor la cre-
ciente preocupacion de los productores
por hacer un uso mas racional y efectivo
de los antibiéticos”, completo.
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Variacion interanual de

la produccion de leche
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tencias o partos distocicos”.

Mas alla de esto, dejo en claro el avance
de los ultimos trabajos realizados en mate-
ria de sangrados de brucelosis, las corres-
pondientes tareas de tuberculinizacion y
el cada vez mayor cumplimiento de planes
integrales de manejo antiparasitario.

Dandole continuidad a la recorrida de
MOTIVAR llegamos a Pehuajo, Buenos Ai-
res, para dialogar con Ignacio Pagate, egre-
sado de la FCV de La Plata, quien junto a
su socio -Humberto Balbi- asesora desde su
veterinaria una amplia gama de tambos, al-
gunos basados en sistemas intensivos, semi
estabulados y casi netamente pastoriles.

“La mayoria de estos tambos no cor-
tan los servicios, por lo tanto, tienen par-
tos durante todo el afio. Con respecto a
esta etapa productiva, realizamos capaci-
taciones y educamos al personal todos los
anos, ya que nos parece fundamental para
que el sistema de produccion funcione”,
mencion6 Pagate. Asimismo, destacd que
los establecimientos que asesoran poseen
desde 60 a 1.700 vacas en ordefie, con pro-
ducciones muy variadas que rondan de 20
a 35 litros en promedio.

Ya haciendo foco sobre las tareas sani-
tarias, repasando la importancia de cum-
plir con los calendarios de vacunacion y
las correspondientes tareas para mitigar
el impacto de las mastitis, Pagate destacod
seguir muy de cerca el avance de enferme-
dades como particularmente la Leucosis.
“Hay tambos con un impacto muy grande;
esta es una problematica del presente, pero
también del futuro”, concluyo.

Mas recorridas a campo

A la propuesta de MOTIVAR se sumd
Hernan Bertotti, coordinador de tareas
veterinarias del tambo de Grupo Chiavas-
sa en Carlos Pellegrini, Santa Fe.

“Entre las que realizamos, se destaca el
control de vaca fresca y salud, mediante
collares que miden la actividad de la ru-
mia, y tactos. En lo que hace a calidad de
leche, cultivo en tambo e identificacion
bacteriologica de los patogenos causales
de mastitis”, explicd quien es responsable
del area de salud de vacas adultas y cali-
dad de leche en el establecimiento.

Continua »»

PODOLOGIA VETERINARIA: “LA INCIDENCIA DE LA DERMA-

TITIS DIGITAL SE INCREMENTA EN INVIERNO"

La inversion de los tambos argentinos en
acciones ligadas a la podologia veterina-
ria va en aumento. Tal es asi que distin-
tos profesionales comienzan, de manera
individual o en equipos, a mostrarles a los
productores que si es posible prevenir y
curar a las vacas rengas. “En esta época
del afio tenemos que estar atentos a los
pediluvios, aumentando la frecuencia
y exposicion de los animales a los pro-
ductos comerciales aprobados para este
uso”, nos indic6 el médico veterinario
Nicolds Gonzélez, especialista en podo-
logia que atiende establecimientos que
van desde las 400 hasta las 3.000 vacas
en las provincias de Buenos Aires, Santa
Fe y Cordoba. “Es clave que cada vez mas
veterinarios se capaciten sobre este tema.
Hoy, la clave pasa por estar atentos a los
encierres, los caminos y el tamafio de los
rodeos en las salas de espera”, agrego el
también referente de APROCAL para lue-
go ilustrar el impacto de la vaca renga,
citando ejemplos de la ganaderia austra-
liana. “Alli pierden entre US$ 30 y 45 mi-
llones al afio por rengueras. Una vaca ren-
ga hoy tiene un costo de US$ 250 — 300",
explico quien hoy realiza su servicio sobre
mas de 650 animales al mes, alcanzando
las 7.000 vacas al afio.

“La mayor parte de esa pérdida se da en
el area reproductiva: la vaca no cicla y
queda en anestro o cicla, pero sufre re-
absorciones embrionarias por dolor; o
bien no manifiesta el celo porque no se
deja montar. Luego, entra en juego la po-
tencial pérdida de un 6% de su produc-
cion en litros de leche. Esto se traduce en
cientos de litros no logrados a causa de

un solo evento de renguera”, nos expli-
c6 Gonzalez. Y agreg6: “Ademas, a eso
debe sumarse el costo de la medicacién
en caso de no prevenir el problema, el
tiempo de retiro de leche, etc, etc”.

A nuestro recorrido se sumé Enrique Po-
fcher, médico veterinario también espe-
cialista en podologia, quien una vez mas
aporta a MOTIVAR toda su experiencia
de trabajo en tambos que tienen entre
4 a 3.000 vacas, con clientes radicados
tanto en la Cuenca Abasto Sur, como en
Cérdoba y Buenos Aires.

En primer lugar y en coincidencia con
Nicolas Gonzalez, Pofcher asegura
notar mas planificacion y demanda
en los trabajos para contrarrestar las
enfermedades podales.

“Me consultan sobre tareas de ma-
nejo y esto es realmente muy bueno.
Todos estan trabajando en la medida
de lo posible para bajar la vaca ren-
ga, pensando en el invierno. Cuando
ven que las vacas se curan y que se
pueden prevenir las rengueras, ahi la
gente empiezan a enfocarse. Saben ya
que en invierno el barro sera un pro-
blema”, aseguré el referente también
de APROCAL.

Y agregd: “Obviamente la patologia in-
fecciosa, dermatitis digital, aumenta en
invierno y tiene que ver con la acumu-
lacion de barro. Es por ello que en es-
tas épocas es clave prestarle atencion
e invertir en el tema, intensificando las
pasadas por el pediluvio para prevenir
la dermatitis digital. Hoy la economia de
ningun tambo soporta un 30% de recha-
Z0s a causa de vacas rengas”.
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Ignacio Pagate. El veterinario destaco

la importancia de controlar la Leucosis.
: J =ne B

“Estamos atravesando el pico de partos
con muy buenos resultados en el manejo
de los terneros recién nacidos y las vacas en
transicion. En este ultimo caso, logramos
generar un espacio independiente y crear
un lote de frescas para controlar el puerpe-
rio y permitir una mayor produccion”, nos
explico el referente de un tambo que cuen-
ta con 1.400 vacas en triple ordene (1.000
bajo galpon en camas de compost y el resto
en drylot), con producciones anuales que
rondan los 33 litros, promedio.

Bertotti destaco que los indices repro-
ductivos mejoran de manera proporcional
al confort que les brindan a los animales,
logrando una tasa de prefiez anual en vacas
adultas que es del 27% y en vaquillonas con
collares, en un 55% con semen sexado.

“Crecimos muy rapido y estamos ade-
cuando la capacidad de las instalaciones.
En las guacheras, optamos por realizar una
crianza mixta, parte individual en una casi-
ta donde los terneros estan 15 dias con una

Nicolas Gonzalez. “Tenemos que
estar atentos a los pediluvios”.

cama de cascara de arroz para luego, a los
30 0 40 dias de nacidos, pasar a un sistema
de crianza colectiva”, explico.

Ya culminando este “viaje”, repasamos
las palabras compartidas con MOTIVAR por
Rodolfo Molinari, médico veterinario del
Grupo PROAL; un profesional que trabaja

Caludio Sarramone. “Disminuimos la cantidad de partos
distécicos respecto del afio pasado”.

desde hace 45 afios en establecimientos le-
cheros con un numero de vacas en ordefie
que va desde las 150 hasta mas de 10.000.

“El asesoramiento que ofrecemos es inte-
gral, cubriendo areas que incluyen sanidad,
mangejo, alimentacion, reproduccion, crian-
za y recria, como también programas infor-
maticos para tambos y capacitacion de per-
sonal”, resumi6 uno de los integrantes del
grupo liderado porel MV Edgardo Vélez. Y
avanzo: “Funcionamos como un equipo in-
tegrado de manera tal de poder brindarle al
productor un servicio que le ayude no solo a
resolver problemas sino también a planificar
y monitorear su sistema de produccion”.

Segun su punto de vista, actualmente
en la mayor parte de los tambos donde
las vacas estan a campo, hay una sus-
pension de los servicios en los meses de
marzo y abril, de manera tal de evitar los
partos en verano. “Los mismos se reanu-
dan a principios de marzo y por lo tanto
en este momento hay una menor produc-
cion de leche porque hay vacas que estan
todavia para parir”, aclaro.

Molinari destaca las visitas semanales
que incluyen los tactos y analisis repro-

Julian Bartolomé. E| experto subrayé la mayor adopcion de
tecnologia en los tambos argentinos.

ductivos, las recorridas por los lotes de
pasturas y los rodeos, la supervision de los
comederos y raciones utilizadas, recorrida
por la Crianza y la Recria y supervision
de rutina de ordefie, calidad de leche y
mastitis. Sin embargo, algo que les esta
preocupando relacionado a la sanidad, es
la aparicion de brotes de Tristeza Bovina
(Anaplasmosis), acompaniada de Tripa-
nosomiasis. “Produce pérdidas severas,
con mortandad de animales adultos, vacas
que bajan su produccion y no se pueden
recuperar, y un muy elevado porcentaje de
abortos”, sostuvo Molinari. Y culminé:
“Incorporamos el control de Anaplasma
en el plan de vacunacion de las recrias por
sugerencia del INTA Rafaela”.

Tan variado como interesante, este
nuevo reporte de MOTIVAR llega a su fin
esperando reflejar mucho del trabajo, las
expectativas y desafios que los veterinarios
argentinos atraviesan en su dia a dia junto a
una produccidn lactea que vive momentos
cruciales en su eslabon primario. ( El objeti-
vo? Seguir abasteciendo de leche de calidad
no solo al mercado interno, sino cada vez
mas a la exportacion. 43
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ORGANIZADO POR LA CAMARA DE LA INDUSTRIA NACIONAL

Anemia infecciosa equina: un desafio
siempre vigente para el pais

» Criadores, veterinarios,
mvestlgadores y
funcionarios compartleron el
Primer Congreso Argentino
sobre la enfermedad.
‘ dor de 200 personas a través
de Zoom y YouTube, se realizo
el Primer Congreso Argentino sobre
Anemia Infecciosa Equina, organizado
por la Camara de la Industria Nacio-
nal Equina (CAMINE).

El encargado de abrir el debate fue Car-
los Dodera, presidente de la Asociacion Ar-
gentina de Veterinaria Equina (AAVE) y de
la Comision de Salud y Bienestar Animal de
CAMINE, quien remarcd que la Anemia
Infecciosa Equina es una problematica a ni-
vel mundial y que, si no se toman medidas,
puede ser limitante para la participacion ar-
gentina en el mercado global.

“La evolucion de nuestra profesion
acompaid el crecimiento de la industria
equina, pero en este rubro, una enferme-
dad que nos pone en jaque, no hemos
podido avanzar. Si no estamos todos en el
mismo barco, no vamos a poder controlar
la enfermedad. La AIE no solo enferma

al caballo, sino que nos obliga a su sacrifi-
cio”, asegurd Dodera.

on la participacion de alrede-

.d'\ i J N

CAMINE

CAMARA OF LA INDUSTRIA
RACIONAL EQUINA

La segunda disertacion estuvo a car-
go de Maria Barrandeguy, investigadora
del INTA y profesora de Enfermedades
Infecciosas en la Universidad del Salva-
dor, quien lleva 40 afios trabajando con
la AIE. “Es un poco frustrante saber que
estamos en el mismo lugar o incluso un
poco peor”, reconocio.

Y explico que si bien la forma natural
de transmision es a través de insectos he-
matofagos (principalmente tabanos), pero
hoy la causa principal es el manejo inade-
cuado por parte del hombre por el uso de
jeringas infectadas. “Tenemos que educar
para que nunca se use la misma aguja
para mas de un caballo”, remarco.

Para finalizar, Barrandeguy sintetiz6
los factores criticos de transmision: los
animales que se encuentran cursando
enfermedad clinica aguda, las regiones
o épocas del afno con elevada densidad
de vectores y la alta concentracion de
caballos con poca distancia entre ani-
males sanos e infectados.

Por su parte Esteban Gapel, del Conse-

jo de Veterinarios de Corrientes, advirtid
que hay mas de 400.000 caballos infecta-
dos en el pais y que hay que pensar en un
proyecto de 10-15 afios. “Debemos crear
un ente superador que entienda a la AIE
como una cuestion critica, lo que se hizo
hasta ahora no alcanz6”, dijo.

La vision del Senasa

También del Congreso participod
Ximena Melén, directora nacional
de Sanidad Animal del Senasa, quien
mostrd que las condiciones sanitarias
difieren en cada region. “Hay indices
de prevalencia de hasta 60% de los
predios en algunas zonas y otras zonas
libres de la enfermedad”, dijo.

En lineas generales, en la Argentina
hay tres estatus diferentes frente a la AIE.
La Patagonia, al sur del rio Colorado, esta
libre de la enfermedad. El centro y oeste
del pais esta bajo control y requiere un
seguimiento cercano de la problematica, y
en el Litoral y noreste del pais, las zonas
mas htimedas, la enfermedad es endémica
y no se la pretende erradicar.

En la Argentina en lo que va del afo
se identificaron 400 equinos con AIE. Se-
gun los datos epidemiologicos que maneja
el Senasa, en el norte hay prevalencias de
mas del 35%, mientras que en el centro
hay 2% de prevalencia. Segun destaco la
funcionaria, la estrategia de control, es-
tablecida en la norma 617/05, es similar

en todo el pais salvo en las zonas libres,
pero la propuesta es comenzar a llevar
una estrategia diferenciada, resguardar
las poblaciones libres y las poblaciones
deportivas, pero también dar respuestas
de control a los equinos rurales. Entre
las acciones a realizar, Melon destaco el
control de movimientos, el desarrollo del
documento de transito equino y la elimi-
nacion de los animales positivos en todos
los casos salvo que estén y permanezcan
en zonas con alta prevalencia.

Si se puede

En el cierre del evento, el veterinario
Martin Cipolla conté la experiencia reali-
zada durante 2018 y 2019 en la localidad
de San Pedro, Buenos Aires, donde con la
colaboracion de los sectores publico y pri-
vado se logro mejorar sensiblemente la si-
tuacion sanitaria de los equinos. El primer
paso fue el secuestro de los caballos sueltos
en la via publica en el casco urbano, que
fueron destinados a corrales municipales
acondicionados. Ademas, en cada una de
las muchas fiestas tradicionalistas de San
Pedro se empezo a exigir que hubiera un
director técnico veterinario y que se contro-
lara toda la documentacion de los anima-
les. En total se inscribieron 600 animales en
el Renspa, se hicieron 1.300 sangrados y se
detectd una prevalencia de AIE del 9,7%,
mientras que entre los caballos incautados
ese valor fue del 18,5%. 43

YBaldini
veterinaria

DISTRIBUIDORA EQUINA
envios a todo el pais en 24hs.

TRAYECTORIA PROFESIONAL EN

LA PLATA 41 esq.120
tel/fax 0221425-5729/427-3246

EL MERCADO EQUINO

SAN ANTONIO DE ARECO
Alvear 241 02326 454142

® +549221 463-4363 ) veterinaria Baldini &) vetebaldini
info@veterinariabaldini.com.ar www.veterinariabaldini.com.ar
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UNA VISION PRACTICA Y FACIL DE APLICAR

i Se puede mejorar el bienestar animal?

» Referentes en el tema
compartieron su vision y
brindaron conceptos practicos
para poner rapidamente en
marcha en el campo.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR
redaccion@motivar.com.ar

e manera virtual, organizado

por IA Total —Inseminacioén Ar-

tificial- y con el apoyo de la Aso-

ciacion Argentina de Bienestar Animal y

la FCV de la UNICEN, se llevo adelante

el Webinar “;Qué hacemos y como mejo-

rar el bienestar animal?”. De la jornada

participaron destacados referentes, cuyas

principales ideas y conclusiones compar-
timos a continuacion.

Una tarea de todos los eslabones

“Hoy hablar de bienestar animal es
plantear la integraciéon en un medio am-
biente sustentable, una mejor relacion del
ser humano con el animal, apuntando a
asegurar la inocuidad de los alimentos
de este origen”, sostuvo dando el punta
pie inicial de la jornada el Dr. Marcelo
Ghezzi, médico veterinario, Doctorado
UNLP en 2005 y asesor de comisiones
cientificas en Bienestar Animal del Sena-
sa, del IPCVA y de FAO.

“Es clave sensibilizar acerca de los

conceptos del bienestar animal a to-
dos los actores de la cadena de pro-
duccion. A esta sensibilizacion se le
debe sumar el compromiso para acep-
tarlas y aplicarlas”, reforzo.

Y agregd: “Debemos enfocar el bienes-
tar animal desde un punto de vista positi-
vo. En la cadena de produccion se deben
ofrecer herramientas ttiles y aplicables. El
mensaje debe ser claro y directo: asociamos
al bienestar animal con el de las personas”.

Ghezzi sostuvo que los programas sa-
nitarios son parte de la propuesta.

“Un animal sano aprovechara mejor
los recursos a las que tiene acceso”, des-
taco, para luego insistir en que las buenas
condiciones para lograr la eficiencia en el
trabajo hacen a una sustentabilidad del
sistema de produccion.

Luego fue el turno del médico vete-
rinario Miguel Mejia, Diplomado en
Medicina Productiva del Ganado Leche-
ro y asesor en Sanidad y Produccion de
Empresas Ganaderas. “Hay que evaluar
el bienestar animal desde el punto de vis-
ta practico. La mayoria de los conceptos
pasan por el trabajo con los animales en
la manga (palos — gritos — perros) y el en-
cierre o el envio a faena (traslado). Pero
considero que el bienestar animal esta
mas alla de este concepto evidente”.

Y completd: “Nos encontramos con
“una tradicion campera arraigada” que
actiia como freno para la adopcion de nue-
vos conocimientos. Mas alla de las instala-
ciones, el bienestar incluye lo que debemos
tener en cuenta para que el animal tenga

un correcto acceso a la co-

mida, al agua, a la sombra,

al lugar de reposo. Para
finalizar su participacion,

Mejia compartio una serie

de mensajes clave:

» Confort no es solo no
golpear o no gritar.

» Son fundamentales las
instalaciones ~ correctas
en todos los ambitos.
Establecer manejos que
adecuen un comporta-
miento animal normal,
definiendo  estrategias
paramedirlo y evaluarlo.

» Es nuestro desafio un
gran programa de extension y difu-
sion de las “Buenas Practicas Gana-
deras” (BPG).

» Hay que trabajar en la Capacitacion
del personal y los productores.

“Predicar con el ejemplo”

También el médico veterinario, Ricar-
do Chayer -socio fundador de CONPAS
(Consultores Pampeanos Asociados)- fue
de la partida, dejando rapidamente en
claro que la implementacion de lo que se
denomina Buenas Practicas Productivas
(BPP) tiene los siguientes aspectos rele-
vantes: Mejoran el resultado productivo y
econdmico; Favorecen las condiciones y la
seguridad en el trabajo y son cada vez mas
requeridas de parte de los mercados y los
consumidores, como consecuencia de un
cambio cultural. Ademas, Chayer explicd

Clave. Promover las buenas practicas de manera positiva.

que -en lo cotidiano- se encuentran facto-

res relevantes que limitan la implementa-

cion de estas BPP:

» Disefio y mantenimiento inapropiado
de las instalaciones

» Aguadas de capacidad insuficiente en
relacion con las cargas animales

» Deficiencias en la oferta de sombra en
los potreros

» Tanto las personas que toman decisio-
nes, como las que ejecutan las tareas en
sistemas de produccion ganadera cuen-
tan con poca informacion, conocimien-
to y capacitacion para abordar BPP.

» En la mayoria de los casos, las pérdidas
e ineficiencias ocasionadas por no uti-
lizar BPP no son cuantificadas, por lo
que pasan inadvertidas.

Continua »»
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Laboratorios Agroinsumos

MULTIPLE ACCION

Laboratorios Agroinsumos S.A.

www.laboratoriosagroinsumos.com

La mejor y mas moderna forma de
prevenir y tratar las diarreas

- Impide la adherencia y desarrollo de patégenos.
- Mejora la actividad inmunologica intestinal.
- Practico y simple de aplicar.

presenta nuevos probioticos para terneros

Direccion: Caldas 175, CABA, Republica Argentina

Teléfono: (+5411) 4855-9410

Jerigas dosificadoras que
contienen 34g de producto
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Tabla 1. Porcentaje de prefiez en vaca con toro al pie, segtin manejo al mo-

Tabla 2. Porcentaje de prefiez en vaquillonas de 15 meses, al momento de

mento de implementar IATF.

Estrés

implementar IATF.

38,2°(26/68)

Estrés

455" (76/167)

TOTAL

TOTAL
Sin estrés

63,1° (41/65)

Sin estrés

54,8 (86/157)

*Valores con superindices diferentes difieren: P<0,01.

* Valores con superindices diferentes difieren: P<0,01.

“Es posible encontrar una amplia
variabilidad en el grado de adopcion de
BPP entre establecimientos dedicados a
la produccién bovina”, aseguro.

Y completé: “Desde nuestro lugar
de asesores veterinarios aportamos a
fomentar las BPP”. ;Como? Capacitan-
do al personal permanentemente y re-
comendando pago de bonificaciones a
partir de los resultados para estimular al
empleado rural a adoptar BPP.

Asimismo, sera clave que los veteri-
narios las apliquen en sus trabajos de
manga: separar categorias previo al in-
greso de los animales; fomentar el uso de
banderines; utilizacion de bozal en lugar
de la clasica mocheta para inmovilizar la
cabeza; uso de material descartable (agu-
jas — jeringas) para las maniobras semio-
logicas y administracion de tratamientos
o medidas sanitarias; correcta diagrama-
cién e implementacion del plan sanitario
a cargo del veterinario.

“Para la aplicacién de las BPP no
es indispensable contar con instalacio-
nes sofisticadas o modernas. Se puede
trabajar bien con instalaciones modes-

tas”, aseguré Chayer para luego des-
tacar: “Cdédmo profesionales aplicamos
como norma la ejecucion de las BPP
en nuestro trabajo cotidiano. Como
dice el titulo de este texto, predicamos
con el ejemplo. De esta manera, los
diferentes actores van comprendiendo
la importancia de trabajar con buenas
practicas, asimilando y adoptando
nuevas modalidades”.

Segun el disertante: “Al verse bene-
ficiados por lo resultados, conciben las
BPP como una rutina. Consideramos
muy positivo, que las nuevas generacio-
nes de profesionales estan mas aggior-
nadas a estos conceptos, por lo que el
panorama es alentador en que el uso y
aplicacion de las BPP”.

La mangay la IATF

Adrian Vater, presidente de la Asocia-
cion Argentina de Informacion Lechera
(ANILA) y Director Técnico de 1A Total
Group repaso temas claves en materia de
nstalaciones, con foco en evaluar accio-
nes que se realizan en la manga para de-
sarrollar un programa de IATF.

TIEMPO UTILIZADO DURANTE UNA IATF CON O SIN USOS DE PERROS.

IATFVACAS conTOROALPIE  CONPERROS  SIN PERROS IATFVAQ 15 meses CON PERROS  SIN PERROS
CANTIDAD ANIMALES 204 202 CANTIDAD ANIMALES 225 238
MINUTOS TOTALES 211 135 MINUTOS TOTALES 244 194
Segundos / ANIMAL 62 40 seg/ANIMAL 65 49

Vater; A. et al (2020) (sin publicar).

En cuanto al comportamiento de los
animales sera clave comprender que los
herbivoros de manada, como los bovi-
nos, reaccionan por el recuerdo de image-
nes asociadas al pasado o a asociaciones
visuales muy especificas. Asimismo, en-
tender que, al ser los bovinos animales de
presa, el miedo es la emocion mas impor-
tante y un gran factor de estrés (Grandin.
1997). “Es importante tener en cuenta
que los estimulos simples pueden causar
miedo, como lo es un movimiento brus-
co o sonidos agudos (gritos- ladridos).
Cuando el ganado se agita durante los
trabajos de manejo, esto se debe, frecuen-
temente, al miedo”, asegurd Vater.

“/Qué hacemos con el personal cuan-
do utilizan perros y los caballos dentro
del ambito de la manga y corrales?”, se
pregunto el referente. Y compartio sus
experiencias:

» “El concepto que los perros son ttiles
en el movimiento de los bovinos en la
manga es una falacia”.

» “El ruido que generan los perros solo
exacerban el animo y comportamiento
de los animales y las personas”.

» “No aceptamos el uso del caballo
dentro del embudo: facilita el encie-
rre de los bovinos, con la consecuen-
cia que muchas veces se excede su
capacidad. El uso del equino no tiene
limite independiente de la categoria:
puede ser un ternero; ternera; novi-
llito, vaquillona, vaca adulta o toros.
Todos son embestidos por igual”.

Rol del profesional

“Para evaluar el impacto del manejo
de los animales durante un programa de
inseminacion se efectud un ensayo com-
parativo, tanto con vacas de cria con
terneros al pie, como vaquillonas de 15
meses”, explicd Vater dejando en claro
que estos trabajos fueron publicados en
eventos cientificos en el afio 2008 y 2009
(Ver Tabla N° 1y 2).

Siguiendo con el concepto del mejor
uso de las instalaciones, se comparo la de-
manda de tiempo para una IATF tenien-
do en cuenta el manejo de los animales
durante la misma, con un sistema PRO
bienestar animal, y otro podriamos defi-
nir como “tradicional”.

La evaluacion se efectudé en man-
gas que tenian capacidad para 1 vaca
en el brete, dos en la manga, y 12 ani-
males en el embudo.

Se registrd la cantidad de animales que
se inseminaban cada 10 minutos y se calculd
el promedio en segundo para que pase cada
vaca o cada vaquillona (Ver Tabla N° 3).

“Una gran cantidad de personas tra-
bajando en el arreo — encierre — paso
de animales por la manga, no es sino-
nimo de eficiencia. La combinacion de
mucha gente y mucho ruido por parte
del personal aumenta la confusion de
los animales; e incrementa el impetu de
los arreos en la medida que transcurre el
trabajo”, explico el profesional.

Asimismo, dejé en claro que se debe
abandonar el modelo “trabajar en contra
del ganado”. Y cerrd: “Es importante re-
flexionar sobre la importancia en la utiliza-
cion de buenas practicas y no resignarse a
“que no se pueden aplicar”. Hay que com-
prometerse con sistemas de produccion de
alimentos de origen animal que no causen
dafio a la salud del consumidor”. 43
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MATERIAL ESTRATEGICO PARA EL PERSONAL DEL CAMPO

¢Como abordar las pérdidas de
terneros en el parto y posparto?

» En el marco del Convenio
de Colaboracién Técnica
entre el INTA y el Laboratorio
OVER, esta disponible una
nueva edicion del Manual
“La atencion del parto en los
rodeos de cria”.

Area de Salud Publica Veterinaria y
Mejoramiento Animal EEA INTA Anguil

ara un eficiente aumento e inten-
P sificacion de la produccion gana-

dera, es clave hacer hincapié en
los procesos de manejo de la hacienda.

La atencion del parto es un hito que
reviste extreman relevancia, ya que la
cria se encuentra dentro de los prime-
ros eslabones de la cadena.

El productor tiene en claro que el
objetivo de su empresa es producir ter-
neros. Para esto, las vacas tendrian que
parir uno por afio. Pero una de las cau-
sas que afectan la eficiencia productiva
y econémica del sistema, es la mortan-
dad perinatal y posnatal de terneros.

Algunos nimeros
Se estima que la mortandad de ter-

neros por efecto de partos espontaneos
ronda el 3%, mientras las pérdidas
como consecuencia de la utilizacion de
la traccion forzada alcanzan un 30%.
Las muertes acaecidas como resultado
de la practica de cesarea son de alrede-
dor del 8%. Por tal motivo, la toma de
decisiones a la hora de intervenir en la
atencion de los partos es decisiva.

Como queda claro, el Gnico ternero
que gana kilos es aquel que nace vivo y
se desarrolla en forma normal. Siguien-
do este planteo y para dejarlo atin mas
claro, nadie puede comer un bife de un
ternero que murio en el parto.

Para lograr la maxima eficiencia
en este punto, el personal encargado
de los rodeos de cria debe saber qué
hacer, cuando actuar, comprender la
utilidad de su accionar y su contribu-
cion en beneficio de la vaca y de la
empresa: la capacitacion de los ope-
rarios rurales es fundamental.

La capacitacion continua es un in-
sumo que debera ser tenido en cuenta
por las empresas, porque quienes estan
diariamente al pie de las vacas tendran
que ser profesionales en su rubro y es-
tar en condiciones de tomar decisiones
y asumir acciones que lleven a evitar
pérdidas innecesarias, las que en su ma-
yoria -y valga la redundancia- pueden
ser efectivamente evitadas.

Esto posibilitara a las empresas me-

jorar su eficiencia, minimizando
pérdidas que disminuyen los indi-
ces reproductivos de los rodeos du-
rante el parto y posparto.

Materiales de difusion

El Laboratorio OVER, asu-
miendo el compromiso de cola-
borar en la reversion de los bajos
indices reproductivos, que no su-
peran el 65% de terneros logrados
a nivel nacional, apuesta a la ca-
pacitacion activa en el manejo y la
atencion del parto y el recién naci-
do, para minimizar estas pérdidas
y acompanar el desarrollo de la
intensificacion de la produccion.

En tal sentido, OVER, me-
diante la firma un Convenio de
Colaboracion Técnica con el
INTA, dispone del Manual “La
atencion del parto en los rodeos
de cria”, elaborado por técnicos
del Area de Produccion y Sanidad
Animal del INTA Anguil, La Pampa,
(Luis Rhades, Bruno Rutter y Héctor
Schreyer). El mismo sin dudas llegara a
los equipos de trabajo de las empresas
ganaderas, para acompaiiar los proce-
sos de adiestramiento y capacitacion
de los RRHH, colaborando asi a dis-
minuir una de las causas de los bajos
indices productivos.

Los recursos humanos capacitados

La atencién del parto
en los rodeos de

cria

=" ax

representan  una

diferencia cualitativa y competitiva

dentro de las empresas agropecuarias,

que demandan personas que se inte-

gren y compartan los objetivos fijados.
La diferencia estara en aquellos que

saben por qué se hacen las cosas. 43

Aquellos interesados en recibir el Ma-
nual completo pueden solicitarlo via re-
daccion@motivar.com.ar.
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Identificacion y trazabilidad. e neiigence
El futuro de la ganaderia.

Las soluciones de identificacion electronica de Allflex
Livestock Intelligence, estan disenadas para adaptarse a
las necesidades especificas de cada sistema ganadero.

Los productos Allflex garantizan resultados 6ptimos de
implementacion, retencion y velocidad de lectura.

La soluciones RFID combinados con las caravanas
visuales y la soluciones de recoleccion de muestras de
tejidos, permiten sistemas de trazabilidad sdlidos.

Mas trazabilidad para una
#GanaderiaEficiente.
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Maria Isabel Nieto
EEA Catamarca

Por Solana Sommantico
solana@motivar.com.ar

{Como formaste parte del estudio
sobre ganaderia y GEI? ; Cuales son
los resultados logrados?

Realicé mi doctorado en la Universidad de Zaragoza,
donde los Dres. Olivia Barrantes y Ramén Reiné fueron
mis directores de tesis. En 2018 obtuve el titulo de Doc-
tora por la Universidad de Zaragoza -en Ciencias Agra-
rias y del Medio Natural- presentando y exponiendo la
tesis denominada “Gestién de los sistemas ganaderos
extensivos bovinos basados en pastos naturales de San
Luis (Argentina) y su incidencia en la emision de gases
de efecto invernadero”. Entre los principales resultados
de estas investigaciones, esta la demostracion de que a
través de la adopcién de tecnologias relacionadas princi-
palmente con la alimentacion y el manejo del animal, se
pueden disminuir las emisiones de GEI y, al mismo tiem-
po, obtener una mejora en la produccion.

Mejor manejo, mds
produccién y menos
emisiones de GEl

¢ Cual es tu opinidn con respecto
a la critica social frente a la
ganaderia sobre este tema no
solo en Argentina, sino también
en el mundo?

La ganaderia, especialmente la bovina en sistemas ex-
tensivos, cumplen un rol muy importante en el sistema
y es muy necesaria su existencia. Creo que tenemos un
problema de comunicacion. Es necesaria una mayor di-
fusion de resultados de investigacion para que el publi-
co en general tenga a disposicion resultados cientificos
y no empiricos o suposiciones y creencias que hacen
que tengamos un mal concepto de la ganaderia.

¢ Es posible establecer un vinculo
entre la mayor cantidad de bovinos
sanos (y productivamente activos)
y la menor emision de estos gases?

Seguin estas investigaciones, es posible establecer un vincu-
lo entre el buen manejo y la obtencién de menores emisio-
nes. O a la inversa, hay un incremento de emisiones de GEl
en situaciones de manejo deficiente.

_ WhatsNews MOTIVAR g

La ganaderia bovina es de las principales
fuentes de emisiones antropogénicas de
gases de efecto invernadero (GEI). Por ello
existen diversos estudios relacionados con la
busqueda de estrategias para su mitigacion.
La Ing. de Recursos Naturales Renovables
para Zonas Aridas, Maria Isabel Nieto, trabaja
en la EEA Catamarca del INTA y fue parte de
un equipo de trabajo con profesionales de la
Universidad de Zaragoza (Espaiia), en el que
analizaron el efecto de la aplicacion de tecno-
logias sobre las emisiones de GEI en sistemas
ganaderos tipicos de la region sur de San Luis.
En didlogo con MOTIVAR, Nieto coment6 que
la adopcion de tecnologias no solo baja las
emisiones, sino que mejora la produccion. Es
decir que los resultados demuestran que la
aplicacion de practicas de mejora en los siste-
mas de produccion -como por ejemplo ajuste
de carga animal, reordenamiento del rodeo,
manejo del pasto, sanidad, division de potre-
ros- tienen un considerable potencial para
mitigar las emisiones de GEI.

Para conocer mas sobre el estudio rea-
lizado por la especialista del INTA y los
de la Universidad de Zaragoza, pedilo a
redaccion@motivar.com.ar.

DISTRIBUIDORA DE PRODUCTOS VETERINARIOS
Y SANIDAD ANIMAL
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¢Cuales son las tecnologias y acciones de manejo que permitirian
a los productores disminuir hasta un 30% estas emisiones?

En el estudio analizado, entre otros, se simul6 la aplicacion de estrategias de
mejora en los sistemas productivos que estuvieron relacionadas con el ajuste
de la carga animal, el reordenamiento del rodeo (eliminacién de animales
improductivos, por ejemplo), un mayor apotreramiento (para mejora en el
uso y descanso de pastizales), el ordenamiento de la paricion (estacionar los
servicios), la implementacion de los planes de manejo sanitario regional, el
monitoreo del estado del animal (seguimiento de la condicién corporal), y la
implantacion de pasturas.

Con estas estrategias propuestas y simuladas se ha procurado la mejora del estado
nutricional y sanitario del rodeo, lo que aseguraria altos niveles reproductivos como
los propuestos en los sistemas mejorados. La aplicacion de estas tecnologias arrojan
como resultado una importante disminucién en las emisiones de GEI.

iSon estas cifras logradas en
sistemas de la provincia de
San Luis extrapolables a lo que
ocurre en el resto del pais?

No, estas son investigaciones de una re-
gion puntual. Nuestro pais es muy gran-
de, heterogéneo en sus caracteristicas
ambientales, sociales y productivas, por
lo cual los resultados pueden ser muy
diferentes. No obstante, el criterio gene-
ral, que vincula el manejo de los siste-
mas con las emisiones podria ser toma-
do como hipdtesis para ser contrastada
en otras regiones.

Sumate a nuestra
Red WhatsApp
de MOTIVAR

+54 911 6425 3333

i Cual es el mensaje
para los asesores
veterinarios y agro-
nomos que trabajan codo a
codo con los productores para
mejorar la situacion?

Darle valor a lo que dice el productor.
Es muy importante escuchar al produc-
tor para comprender sus objetivos y
percepciones, su manera de trabajar.

A partir de alli, formular la estrategia de
trabajo en conjunto.

Iversol Duo
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Tulatromicina 10%

Llego, la opcion
mas esperada.

Tratamiento completo contra el complejo respiratorio
Bovino y Porcino. Tratamiento de queratoconjuntivitis
infecciosa bovina asociada a Moraxella bovis.

Uso terapéutico y metafilactico.

. “Indicaciones: Bovinos: Tratamiento de infecciones del tracto respiratorio asociada
a Pasteurella spp., Histophilus somni y Mycoplasma bovis. Tratamiento

de queratoconjuntivitis infecciosa bovina asociada a Moraxella bovis. Porcinos:
Tratamiento de infecciones del tracto respiratorio asociadas a Actinobacillus
pleuropneumoniae, Pasteurella multocida, Mycoplasma hyopneumoniae,
Bordetella bronchiseptica y Haemophilus parasuis.
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bedzon

; Como fue la reconversion de una firma
pionera que exporta el 90% de su produccion?

» Bedson nacié con el
desarrollo de la primera

vacuna contra tifosis aviar

para el mercado local. Luego,
las familias Colusi y Romano
encontraron en la fosfomicina
para uso animal el farmaco para
salir a conquistar el mundo.

¢ Como fue este recorrido?

¢ Cual es su situacion actual?

FACUNDO SONATTI

redaccion@motivar.com.ar
. !
@facusonatti @ A

n los océanos del mundo atn hay
E inmensas porciones que perma-

necen completamente inexplora-
das. En el plano empresarial, existe una
teoria que sefiala algo similar: hay espa-
cios “ocultos” donde las companias que
los descubran pueden encontrar una
oportunidad para el crecimiento renta-
ble y repleto de ventajas.

Esa estrategia quedo plasmada en una
obra creada por dos profesores de la es-
cuela de negocios europea INSEAD, W.
Chan Kim y Renée Mauborgne, en 2005,
y se conoce como Océano Azul. Si dar
con uno a lo largo de la vida de una em-
presa puede ser toda una hazafia, hacerlo
por partida doble resulta casi un milagro.

En la Argentina, ese milagro se hizo
realidad de la mano de otra dupla, en este
caso los doctores Arnaldo Colusi y Omar
Romano Sforza. ;Cémo?

A partir de un descubrimiento que
vino a combatir a la tifosis aviar en la Ar-
gentina una enfermedad que literalmente
diezmaba las granjas hacia fines de los
anos 70. Sin embargo, el desarrollo de esa
vacuna no impidié que una década mas

Alicia Romero de Colusi, presidente de Bedson.

“Bedson es mi segunda casa y me genera mucha satisfaccion porque
la construi de alguna manera desde la hora cero. Hoy tengo dos inte-
reses que atender que son la gente y la responsabilidad social empre-
saria. A su vez, con parte de los socios radicados en el exterior, nunca
he dejado de venir a la oficina y sostener la impronta que imprimic el

Dr. Colusi sobre el vinculo con sus empleados”.

tarde un nuevo hallazgo se transforme
en la plataforma exportadora de la com-
pafiia. Asi fue como descontinué la pro-
duccion de bioldgicos y se inclind por los
farmacos, introduciendo la fosfomicina,
hasta entonces un antibidtico solo de uso
humano, en el canal veterinario.

Ambos hallazgos representan las bases
de Bedson que, hoy, suma a la sede local
oficinas en Espafia, México, Republica
Dominicana, Guatemala, Libano y Ma-
lasia. Y de la mano de 91 colaboradores
y una planta propia de 3050 m2, en Pilar,
Buenos Aires, exporta cerca de un milléon
de dolares por mes a casi 40 mercados.

La conquista

Sendero Luminoso, movimiento sub-
Versivo peruano, para inicios de la década
del 90 ya se habia cobrado la vida de cerca
de 500 personas.

La violencia era moneda corriente en
la region, al punto tal que las Fuerzas
Armadas Revolucionarias de Colombia

Eugenio Colusi, vicepresidente de Bedson.

“El futuro de Bedson serd mas cauteloso no solo por lo que ocu-
rri6 desde 2020 con el tema de la pandemia sino también porque
entendemos que es una firma consolidada, con una vision clara
en nuevos segmentos y observar potenciales mercados, recorrien-

do el camino de manera firme”.

(FARC) hacian lo propio en ese pais con
un saldo de muertes atin mas grande.

Mientras tanto, en la Argentina la ma-
yor violencia conocida por esos afios era
la inestabilidad macroeconomica.

Es asi que, a pesar de la distancia, el
temor no fue un impedimento para que
Araldo Colusi y Omar Romano con
ansias de ganar mercados internacionales
despedian a sus familias y encararan peri-
plos que podian durar hasta dos semanas
en busca de sellar nuevas alianzas comer-
ciales en esos paises convulsionados.

“Romano siempre fue muy inquieto y
explorar el mundo también fue una de las
iniciativas que cambi6 la vision de todos
como empresa”, afirma Alicia Romero de
Colusi, actual presidente Bedson en dialo-
go con MOTIVAR.

“Nos dimos cuenta que los vaivenes
argentinos nos obligaban a pensar en el
mercado externo y fue asi como se die-
ron los primeros pasos. Si bien eso pa-
rece sencillo, conquistar un pais es muy

complejo y sacrificado. De hecho, suele
llevar afos de trabajo. Ellos se turnaban
y durante 15 dias visitaban los distintos
mercados. No puedo olvidar los prime-
ros viajes a Per, eran momentos algidos
en la regién y no sabiamos si volverian”,
recuerda esos primeros viajes.

En la década del 80, Bedson ya esta-
ba presente en Uruguay y el desembar-
co en el resto de los paises de la region
fue paulatino.

En ese proceso, la figura del estadou-
nidense John Rathbone cobra protago-
nismo. Amigo de los fundadores y con
amplia experiencia en laboratorios de los
Estados Unidos fue un aliado estratégico
en la apertura de mercados en Centroa-
mérica y el Caribe, primero, y el Sudeste
asiatico y Sudafrica después.

En los albores de los 2000, Bedson es-
taba en franco ascenso y se enfoco en opti-
mizar su administracion y recursos dando
un salto hacia nuevos mercados.

En ese momento, deja de mirar solo a
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Tiempo atras. Omar Romano y Arnaldo Colusi.

la region y empieza un camino que has-
ta el dia de hoy contintia con la mirada
puesta en mercados de otros continen-
tes. En esa época la compania estaba
cercana al millébn de dodlares en ventas
anuales con un porcentaje del 85% de
producto exportado. Cono Sur, Africa
y Sudeste Asiatico eran las tres regiones
que explicaban ese presente.

Eugenio Colusi, vicepresidente de la
compaiiia y miembro de la segunda gene-
racion, tiene en su memoria los recuerdos
de esa etapa de Bedson cuando incluso
hacia las veces de traductor en los viajes
junto a su padre.

“El afio pasado los distribuidores en
Filipinas, Tailandia, Malasia e Indonesia
celebraron las primeras dos décadas con

Bedson y tuve la oportunidad de visitar-
los con mucha satisfaccion”, afirma quien,
a su vez, piensa el futuro de la compaiia:
“Ahora la linea de nutricion es nuestro foco.
Sin desatender la de antibioticos, debemos
acompaiiar la tendencia de su uso racio-
nal y surfear la onda verde del mercado a
partir del uso de aditivos en la nutricion
para anticiparse a los problemas. En los

proximos cinco afios veo un Bedson mas
fortalecido en ese aspecto, pero no solo en
la division avicola sino también en cerdos,
rumiantes y peces”.

Un camino sinuoso

No era una comida mas. Esa noche del
8 de agosto de 2006, el Dr. Arnaldo Co-
lusi traia una excelente noticia a la mesa
familiar. Junto a su socio de toda la vida
viajaria a China para estrechar lazos con
su mas importante proveedor de materias
primas. Todo transcurrié con total nor-
malidad y terminé la comida repasando
los regalos que les podia traer a sus hijos
mas pequefios, Emilia y Eugenio.

Nadie pudo prever que seria la ulti-
ma cena. En horas de la madrugada del
martes, Arnaldo se descompenso y falle-
ci6 mas tarde.

Un cimbronazo en el seno familiar y,
por ende, también para Bedson.

“Si bien lo teniamos muy charlado,

Continua »»

ROAGRO

aboratorio Veterinario
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asumirlo fue una tarea muy dificil. Ade-
mas de mis dos hijos en plena etapa de
crecimiento, quedaba también el rol en la
empresa”, sefiala Alicia Colusi. Y agrega:
“En esa primera ssmana me di cuenta que
también fue un golpe para la sociedad: re-
cibi llamados y correos de los lugares mas
remotos del mundo. Uno entiende que la
vida es esto, pero el golpe es muy grande”.

La actual presidente de la compaiiia se
tomo 15 dias para rearmarse y volvio a la
empresa. “No fue sencillo llenar ese vacio
que dejo el doctor, pero todos los dias lo
mencionamos, sigue muy presente”, ase-
gura quien como primera medida se sento
a dialogar con su ahora socio.

“Entendimos que esto es una empresa
y teniamos responsabilidades, asi conveni-
mos en seguir trabajando como lo venia-
mos haciendo porque eventualmente lle-
garia la transformacion”, resalta Alicia de
esa etapa. Y completa: “Siempre hablo de
mis cinco hijos, porque a los tres primeros
hijos de Arnaldo los considero propios.
En ese momento ellos me empoderaron
como la cabeza de lo que consideramos el
Grupo Colusi que hasta hoy conserva el
50% de Bedson”.

Luces y sombras

Los afios posteriores continuaron en
ascenso para la compania argentina al-
canzando en 2012 un monto extraordina-
rio en ventas en torno a los US$ 18 mi-
llones, a raiz de una serie de factores que
incluyen ventas excepcionales a distintos
mercados de Africa. Sin embargo, casi en
simultaneo, fronteras adentro se desataba
una nueva tormenta.

La escasez de divisas a nivel nacional se
hacia evidente y las restricciones guberna-
mentales se acrecentaban. Una nueva nor-
ma obligaba a las empresas a “repatriar”

el dinero generado por las exportaciones
en tan solo 30 dias.

“Era imposible hacerle entender a
un tailandés que nos pague la compra
cuando su mercaderia aun estaba flo-
tando a mitad de camino”, recuerda el
absurdo Colusi.

“Bedson siempre se caracterizo por su
bajo perfil, pero esta situacion nos puso
al limite y nos hizo salir a hablar publica-
mente. La planta estuvo parada durante
60 dias, la incertidumbre era generalizada
y teniamos los pasillos abarrotados de
mercaderia que no podiamos despachar”,
recuerda junto a MOTIVAR. Y agrega:
“Finalmente logramos hacerle llegar el
caso a las autoridades y que se regularice
la situacion, pero fue una de las crisis mas
graves que nos toco vivir”.

En los afios sucesivos, las exportacio-
nes fueron descendiendo paulatinamente
a partir de nuevas barreras arancelarias
y una mayor competencia internacional.
“Nuestro producto estrella sigue siendo
Fosbac, es decir, el mismo que nos permitio
salir al mundo. Junto al hepatoprotector
Bedgen, un producto natural, generamos
un 90% de nuestros ingresos”, asegura la
presidente de Bedson y traza la vision de su
compaiiia: “No creo que en la cria extensi-
va podamos erradicar el uso de los antibio-
ticos, pero si hay que saber cuando usarlo 'y
evitar abusar de su uso. En el plano comer-
cial, queda abierta la puerta a reconquistar
mercados, como Brasil y Australia y en el
mediano plazo llegar con mas fuerza a gi-
gantes como China e India”.

Mientras tanto, Bedson espera al-
canzar ingresos por alrededor de US$
12 millones este ano y esta abierta la
puerta para que las nuevas generacio-
nes aporten proyectos en busqueda del
proximo océano azul. 43

Bedson nace de una forma distinta a la
compafiia actual porque surgié como un
laboratorio de bioldgicos a partir del desa-
rrollo de una vacuna que no existia en el
mercado argentino.

La cepa nueva R contra tifosis aviar fue par-
te del estudio que realiz6 el Dr. Amaldo Co-
lusi en Francia. Tras su regreso a la Argen-
tina, continud con ese trabajo y obtuvo un
premio que se trasladé al campo practico
con el surgimiento de Bedson de la mano
de su socio y amigo Omar Romano Sforza.
El problema de la tifosis aviar era gravisimo porque
de contraerse habia que sacrificar a todos los ani-
males de la granja. La solucién que desarrolld Bed-
son tuvo una rapida aceptacion y gran demanda
que inicialmente se abasteci6 desde un laboratorio
tercerizado en la localidad de Olivos (GBA), llamado
Ewing Clinical, donde Alicia Romero era empleada.
A su vez, el Dr. Juan Carlos Manetti también cola-
bord en el desarrollo de la vacuna. Hasta entonces,
ninguno de los miembros de ese proyecto pensaba
en crear una empresa. El Dr. Colusi veia la vida a
través del microscopio, era un microbidlogo de pura
cepa, y jamés imagind la dimension empresarial
de su descubrimiento. En cambio, Romano Sforza
siempre tuvo una veta mas estratégica y comercial.
En esencia, eso dio lugar a una gran fusion porque

Reconocidos. Multiples son las distincio-
nes alcanzadas por Bedson en su historia.

¢COMO EMPEZO TODO HACE YA 42 ANOS?

Arnaldo Colusi. Primeros pasos de la empresa.

se complementaban muy bien.

En 1979, la produccion ya era continua al punto tal
que se turnaban para dormir en la planta porque los
cortes de la vacuna via fermentacion eran cada 18
horas y eso se daba muchas veces a la madrugada.
En esa etapa nunca se detuvo la produccion.
Lainversion inicial sali6 de los bolsillos del Dr. Colusi,
Romano Sforza y colaboradores que financiaron los
primeros lotes, pero tuvieron una conducta inicial
de reinvertir todas las ganancias que generaba el
negocio. Esto permitié montar la planta propia sin
tener que recunir a préstamos o capital adicional de
los accionistas.

La vacuna COLVAC 9R contra la tifosis aviar repre-
sentaba un mercado exclusivo para Bedson porque
fueron los primeros en introducirla en el mercado
local. Familias como De Grazia y Rasic y multinacio-
nales de la talla de Cargill se encontraban
entre los primeros clientes, pero pronto em-
pezaron a surgir competidores a partir del
desarrollo de copias. Bedson habia mon-
tado su propia planta en una ex “watt de
camioneros” sobre la Ruta 8, no eran mas
de cinco personas trabajando alli, cuando
esa zona auin no estaba desarrollada.

Hoy el lugar conserva los azulejos que
colocaron en aquel entonces para trans-
formar ese enorme cubo vacio en su
propia linea de produccion.

Fidelidad es cuidar lds
defensas de quien nos defi

Paulferon
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REQUISITOS OFICIALES PARA LOS BIOLOGICOS

i Como se registran las vacunas
veterinarias en Argentina?

» Federico Luna nos explico
como es el proceso para la
inscripcion y venta local.

ESCANEA EL
CODIGO QR Y MIRA

LA ENTREVISTA
COMPLETA EN VIDEO

GUADALUPE VARELLI

guadalupe@motivar.com.ar

, 4

1 de algo habla la sociedad es de

virus, prevencion y vacunas. En el

ambito de los humanos, el tema lo
impuso la pandemia. En el de los animales,
las ventas de biologicos que crecieron signi-
ficativamente en el ultimo afo llegando en
el caso de los destinados a los animales de
compaiia, a duplicarse respecto de 2019.

En este contexto, tomamos contacto con
Federico Luna, director de Productos Ve-
terinarios del Senasa, para que describa el
proceso que realizan los laboratorios previo
a ingresar una vacuna al mercado local.

En dialogo con MOTIVAR y mediante
una entrevista disponible en www.youtube.
com/pmotivar, Luna destaco: “Cuando ha-
blamos de sanidad animal, no hay producto
mas importante que las vacunas. Podemos
utilizar antimicrobianos, antiparasitarios y

diversos medicamentos que ayudan a tratar
enfermedades, pero la prevencién por me-
dio de vacunas es central”.

¢{Como se aprueban las vacunas?

El primer paso es la presentacion de una
solicitud de registro por parte de la empresa
que quiere fabricar o importar una vacuna.
Alli se da cuenta de unos 30 requisitos que
hacen al control de calidad de las materias
primas, el proceso de elaboracion vy la cali-
dad del producto terminado.

Los controles que se realizan en esta
etapa se refieren a la seguridad y la efica-
cia. “Que sea segura significa que, cuando
esa vacuna se inocula en los animales, no
produce ningun dafio. Mientras que la efi-
cacia se refiere a la efectiva generacion de
anticuerpos para prevenir la enfermedad en
cuestion”, asegurd Federico Luna.

Si bien en la entrevista se destaca el traba-
jo de la Direccion General de Laboratorios
y Control Técnico, Luna dejo en claro que al
momento que ingresa una solicitud de regis-
tro, “de acuerdo al tipo de vacuna, se deriva
para ser evaluada por los profesionales del
laboratorio y, en el caso de que se requiera,
se solicitan pruebas adicionales”.

Una vezevaluada la informacion técnica,
el organismo argentino solicita a la empresa
que elaborare (o importe) un lote piloto de
la vacuna, sobre el que se hacen controles de
esterilidad e inocuidad en animales de labo-
ratorio para garantizar su seguridad.

“Ademas, dependiendo
del tipo (como es el caso de
aftosa y brucelosis), se ha-
cen pruebas de potencia que
buscan corroborar que efec-
tivamente generan una pro-
teccion real en los animales”,
sostuvo Federico Luna.

En el caso de que la ela-
boracion sea local, la planta
debe estar habilitada por el
ente oficial en cumplimiento
de las Buenas Practicas de
Manufactura, entre las que
se destacan requisitos vincu-
lados con la bioseguridad de la instalacion.

LY las vacunas importadas? La empresa
debe presentar un certificado emitido por la
autoridad sanitaria de origen, donde se con-
signe el producto, su formula completa, y se
certifique que la planta en la cual es elabo-
rada cumple con los mismos estandares que
los que se piden a nivel local (GMP).

“El Senasa controla todas las series de
vacunas antes de ser liberadas al mercado,
mas alla de los controles que realice la em-
presa”, agregoé Luna, destacando el trabajo
de la Direccion de Laboratorios del Senasa,
que se encarga de tomar las muestras y rea-
lizar controles como pueden ser: esterilidad,
potencia o inocuidad. Recién luego de esto,
con el certificado de lote aprobado y los
aranceles al dia, la empresa puede liberar el
lote al canal. ;Lo sabian?

Federico Luna. El referente de Productos Veterinarios
en el Senasa dialogd con nuestro medio.

¢{Qué deben saber los veterinarios?

“Deben exigir a su proveedor la garan-
tia de que se respeto la cadena de frio en el
traslado de las vacunas. En el rubro veteri-
nario, cada actor de la cadena comercial es
responsable por la correcta conservacion del
producto”, aseguré Luna. Y avanzo. “Los
veterinarios deben corroborar el estampi-
llado oficial, que garantiza que la vacuna
ha pasado los controles. Es clave revisar la
fecha de vencimiento y el niimero de lote, ya
que garantiza la trazabilidad”.

“Junto con el uso de otros productos
que mejoran el bienestar de los animales,
como los probioticos o prebiodticos, las va-
cunas son herramientas estratégicas que, en
el campo de la produccion, permiten a los
animales expresar su maximo potencial pro-
ductivo”, cerr6 Federico Luna. 43
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CIFRAS EXCLUSIVAS Y ACTUALIZADAS

i Qué esta pasando con el mercado
de las mascotas en Brasil?

» Durante la pasada edicion
del LATAM Business Veterinary
2021, el experto brasilero
Marco Gioso profundizé sobre
la actualidad de un mega
sector que busca, incluso,
sequir creciendo.

DE LA REDACCION DE MOTIVAR

redaccion@motivar.com.ar

rasil tiene la mayor cantidad

de facultades de Veterinarias a

nivel mundial y es de los paises
con mayor tasa de veterinarios por po-
blaciéon general”. De este modo inicio
su segunda presentacion en el LATAM
Business Veterinary 20201 el experto
brasileno Marco Gioso al referirse al
mercado brasilefio de productos y ser-
vicios para las mascotas.

Previamente, Gioso habia comparti-
do con los mas de 1.000 asistentes que
desde toda la region participaron de
la iniciativa, con una ponencia sobre
“Los grandes inconvenientes y dificul-
tes a las que deben sobreponerse los
centros veterinarios”.

Referente de www.vetcoaches.com.br, el

PIB Pet Brasil

Alimantacidn : 67,45

Pet services: L7W [comertio y dervichos)
Pel Carg: B,1% [instalackone foquipo,
socesarion, beleza, higlens)
Farmaceuticns: 7,5%.

Gigante. Marco Gioso describio como se comportan los distintos rubros en su pais.

brasileno es veterinario y cirujano odonto-
logico (incluso Diplomado por el colegio
americano) y no oculté su pasion por el
Coaching y la gestion de clinicas, durante
el LATAM virtual 2021 (Ver recuadro).

A los nimeros
“Brasil puede ser una gran oportu-
nidad para muchos empresarios, ya que
hay 210 millones de personas y 132 mi-
llones de mascotas, de los cuales 52.3 mi-
llones son perros y 22.1 millones, gatos
(con una fuerte tendencia creciente en
este caso)”, asegurd Marco Gioso, para
luego avanzar en mas cifras de Brasil.
» Existen 470 facultades de Veterina-
ria, de las cuales 102 estan ubicadas
en el estado de San Pablo.

» Al afio, se egresan 10 mil nuevos ve-
terinarios. La mitad de ellos aban-
donan la profesion en los primeros 5
afios. Es marcada la tendencia hacia
una cada vez mayor “exportaciéon”
de profesionales, principalmente a
paises como Colombia y también
Chile, en la region.

» Son 203.000 los veterinarios regis-
trados, aunque se estima que, de
ellos y ellas, son 160.000 los efecti-
vamente activos. Mientras que son
500 mil los médicos de humana que
gjercen en el pais.

» Al menos el 45% de este total de pro-
fesionales se dedica a la atencion de
animales de compaiiia.

“El mercado pet en Brasil va a seguir

creciendo. Hay cada vez mas mascotas
en los hogares de las personas. Estoy
orgulloso de ser veterinario, y ver como
crece el mercado veterinario. Antes no
se hablaba de emprendedorismo, ni
mucho menos de gestion, como lo esta-
mos haciendo en este LATAM Business
Veterinary”, aseguré Gioso para luego
avanzar con su analisis de mercado. Se-
gln sus palabras el mercado de anima-
les de compaiiia en Brasil pasa los US$
6.300 millones, que se dividen en las dis-
tintas categorias que el disertante pre-
sentd (Ver imagen). Alli queda en claro
que el 67% del total de esos ingresos se
dirigen directamente al rubro de la nu-
tricion de perros y también gatos.

“Las expectativas son siempre cre-
cientes. El mercado de las mascotas en
Brasil, como tantos otros, solamente va
a crecer a futuro”, destaco el expositor.

Modelos de negocio
Interesante fue también escuchar a
Gioso describir como se componen los
42.000 establecimientos veterinarios
que existen en el gigante de nuestra
region.
» Hospitales veterinarios: 930.
» Clinicas 24 horas: 26.880.
» Consultorios: 10.000.
» Laboratorios de analisis; 3.500 (mu-
chos estan dentro de las veterinarias
24 horas).

Dharma’ Develoy®

Asesoramiento, Desarrollo y Elaboracién de Productos Veterinarios

Formas farmacéuticas sélidas, liquidas,
antibioticos betalactamicos.
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Sponsors. Cerca de 100 veterinarios argentinos fueron becados y formaron parte del congreso gracias a Zoetis, Kronen y MyVete Gestion.

zoetis

» Consultorios ambulatorios: 160.
“Para que tengan una idea de su peso
especifico en todo esto, el Estado de San
Pablo solo cuenta con 5.400 clinicas 24
horas, 2.300 consultorios y 150 hospita-
les”, agrego el disertante internacional y
referente de la industria brasilera.

¢{Cuanto ganan los veterinarios?

En base al disertante y en promedio,
un médico veterinario gana en Brasil el
equivalente a USS 10.000 por afio, prac-
ticamente la mitad de lo que gana un
médico de humano. Al mismo tiempo,
Gioso dejo en claro que un odontoélogo
veterinario incrementa la cifra a los US$
13.000 al afio, habiendo especialistas ci-
rujanos, oftalmoélogos y ortopedistas ve-
terinarios que logran facturar entre US$
3.500 y US$ 10.000 al mes.

Ya en cuanto a los modelos de ne-
gocio, quedo claro que la presentacion
del LATAM Business Veterinary 2021
que se llevo delante de manera virtual
por segundo aflo consecutivo, que en
promedio las clinicas 24 horas y los con-
sultorios veterinarios logran facturacio-
nes anuales cercanas a los US$ 110.000,
también un poco menos de la mitad de
lo que pueden generar las clinicas de
medicina humana (US$ 250.000 pro-
medio al ano). “Si la idea es montar un
hospital veterinario en Brasil, hay que
tener mucha motivacion para conseguir

I B VETERINARY SUPPLIER

khronen.

Distribuidora de Productos Veterinarios

MyVete

Siempre a tu lado

MAS INFORMACION SOBRE EL LATAM 2021 EN LA REVISTA 2+2

La cantidad y calidad de mensajes que inundaron
el chat en vivo que acompafié durante 3 dias las
conferencias y testimonios de 15 expertos, fue-
ron uno de los indicadores del éxito alcanzado
por la sequnda edicion del LATAM Business Vete-
rinary 2021 realizado de manera virtual del 20 al
22 de abril pasados. Y asi queda reflejado en lo
que es la amplia cobertura que la Revista 2+2
le destina a este encuentro en su edicion impresa
de mayo, cuyos contenidos estan también dispo-
nibles en www.dosmasdos.com.ar.

Mas de 1.000 veterinarios, veterinarias y perso-
nas ligadas al sector de animales de compafiia
participaron desde distintos paises de América
Latina de lo que sin dudas fue una experiencia
(nica, que buscd generar una vinculacion es-
trecha entre los contenidos, los disertantes, los
sponsors y los participantes. Y lo logré.

¢Otro dato? Cerca de 100 fueron los asistentes
de Argentina, los cuales en gran medida accedie-
ron a sus becas gracias las empresas que volvie-
ron a apostar por la capacitacion de sus clientes
en temas como la gestion, el marketing, la co-
municacion, las ventas y el manejo de los RRHH
en las veterinarias. Ellas fueron Zoetis, Kronen

el éxito. Ademas de la gestion que te-
nemos que saber, tenemos que manejar
toda la legislacion y regulaciones vigen-
tes”, explicé Marco Gioso. Y completo:

(mediante un acuerdo con Brouwer y Tecnovax)
y también el sistema MyVete Gestion.
Organizado por Congreso Veterinario de Chile y
con el soporte de Asociacion de Ideas en Argentina
para sus productos MOTIVAR y Revista 2+2, el
LATAM fue una vez mas conducido por su cara prin-
cipal, Mariano Tischler, y la moderacion permanente
de nuestro compatriota, Marcelo Zysman.

Mas informacion en www.dosmasdos.com.ar.
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Mas alla de esto, los nimeros son muy
buenos, nos entusiasman y nos dejan
de cara a una oportunidad muy grande
para los proximos afios”. g3

COMIENZA EL 9 DE JUNIO

Gestion y
Marketing

» La segunda edicion

del Curso de Posgrado de
VetesWeb se enfoca en el
negocio de animales de
compafia y suma docentes.

pondra en marcha la segunda
edicion del Curso de Posgrado en
Gestion y Marketing Veterinario que se
dicta On Line y dirige el editor de MO-
TIVAR y la Revista 2+2, Luciano Aba.
Consta de 360 horas catedra y divide
su programa en clases en Vivo y Gra-
badas para que los alumnos puedan
abordar el tema de manera efectiva. El
cuerpo docente esta conformado por Ja-
vier Sanchez Novoa, Marcelo Zysman,
Antonio Castelletti y Javier Paoloni, de
Argentina; a quienes se suman Libardo
Rivas, Alejandra Mejia Vallgjo y Danie-
la Jiménez Salinas (Colombia); Hugo
Ochs (Uruguay); Sandra Alvarez (Ecua-
dor); Jos¢ Luis Villaluenga y Ana Angla-
da (Espana) y Cecilia Henriquez (Chile).
Son 8 modulos que se desarrollaran
en 10 meses, con foco en contenidos que
abordaran temas de gestion, marketing,
comunicacion, ventas, RSE, herramien-
tas digitales, sistemas cat friendly, teleme-

dicina e imagen profesional, entre otros.
Inscripciones: ventas@vetesweb.com,

o por WhatsApp: 54 11-6857-2673. 43

E 19 de junio, www.vetesweb.com
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ATMOSFERAS ESTABLES

Uevamos mas de 50 anos en el mercado fabricando tecnologia de punta

CAMARAS ¥ CUARTOS D€ €STABILIDAD CON PLC, DATALOGGER, REGITRADORES GRAFICOS

Hornos de Secado de Granulado, €stufas de Cultivo y Esterilizacion, Heladeras y Freezer hasta -25°C.

wwuw.coprevasaic.com.ar | info@coprevasaic.com.ar | tel.:(+5411) 4502-5184
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DE LA MANO DE BOEHRINGER INGELHEIM

La vacuna de altima generacion contra
Marek llego a Argentina

» PREVEXXION® RN es
una vacuna desarrollada
con un disefio de ingenieria
sin precedentes que aporta
un equilibrio éptimo entre
seguridad y eficacia.

oehringer Ingelheim anunci6
el lanzamiento en Argentina
de PREVEXXION® RN, la

vacuna de ultima generacion contra
la enfermedad de Marek.

Se trata de la primera innovacionl
en la categoria de Marek en mas de
40 afios. Es un constructo innovador
de serotipo 1, que brinda un equili-
brio unico entre seguridad y eficacia
contra las cepas mas virulentas de la
enfermedad de Marek.

Su proposito es aportar a los pro-
ductores avicolas tecnologia de pun-
ta en cuanto a proteccion contra la
enfermedad.

Jerome Baudon, responsable del
segmento de Avicultura de Boehrin-
ger Ingelheim a nivel global, comen-
to: “PREVEXXION® RN aporta
valor a través de la innovacidn a los

Novedad. La vacuna PREVEXXION® RN esta disponible
en Argentina en ampollas de 1.000, 2.000, y 4.000 dosis,

congelada en nitrégeno liquido.
.|

productores avicolas
que requieren mejo-
rar continuamente
su productividad y
contar con protec-

ciéon efectiva para
sus aves.
Las pruebas a

campo realizadas en
todo el mundo han
demostrado la segu-
ridad y eficacia del
producto, asi como
también la efecti-
va proteccion de las

@,hﬁhu

aves,

BUENOS RESULTADOS EN UN MERCADO MUY COMPETITIVO

porcina africana en China tuvo un efecto
rebote en el segmento porcino. Como resul-
tado de ello, la vacuna porcina INGELVAC
CIRCOFLEX® registrd un fuerte aumento
del 14,9% en las ventas netas (en términos
interanuales y ajustadas por los efectos de
las divisas) hasta 264 millones de euros
(2019: 238 millones de euros). El parasiti-
cida NEXGARD® siguid siendo el producto
mas vendido, con un crecimiento del 12 %
(en términos interanuales y ajustado por los
efectos de las divisas) y unas ventas netas
de 804 millones de euros.

Fuente: Boehringer Ingelheim

El negocio de salud animal de Boehringer
Ingelheim es uno de los mayores proveedo-
res de vacunas y medicamentos veterinarios
y tiene una fuerte presencia en los segmen-
tos del ganado y las mascotas. En 2020,
el negocio de salud animal obtuvo fuertes
resultados en un mercado muy competitivo
y crecié un 5% (en términos interanuales y
ajustados por los efectos de las divisas) con
ventas netas de 4.120 millones de euros. En
particular, los segmentos de antiparasitarios
para cerdos y mascotas se desarrollaron con
éxito y superaron las expectativas. En 2020,
la disminucion de la incidencia de la peste

en una etapa
temprana y de larga
duracion, contra las
cepas mas virulen-
tas de la enfermedad
de Marek. PRE-
VEXXION® RN es
el nuevo golden stan-
dard para los progra-
mas de vacunacioén
de Marek2”.

Por su parte, Lean-
dro Alvarez, respon-
sable del negocio de
Aves y Porcinos de Boehringer In-
gelheim para la region Sudamérica,
mencionod: “Con este nuevo produc-
to aportamos innovacion sin prece-
dentes al mercado avicola de Sud-

Continuamos trabajando
junto al productor y al veterinario,
para asegurar la salud de los anima-
les a su cuidado y la sustentabilidad
de sus granjas.” 43

américa.

FABRICA DE ETIQUETAS
AUTOADHESIVAS
EN BOBINA

Industrial
Print & Labels
Argentina

Etiquetas para envases
Desarrollos especiales

o Sistema Letterpress
9 colores - Laca UV

e Laminados - Relieve
Stamping - Hologramas

e Etiquetas de seguridad
Etiquetas “Librito”

Rosales 4276 (B1672APN) Villa Lynch - San Martin
Pcia. de Buenos Aires - (54-11) 4755-3213
www.ipl.com.ar / ipl@ipl.com.ar

El fabricante de productos veterinarios debe ser el responsable de la elaboracion.
Un proceso clave en la elaboracion es el envasado y para ello se debe contar con el envase adecuado.
Debido a su composicidn, el envase de vidrio posee moderada resistencia hidrolitica.
No dejes que la calidad de tu producto se vea afectada por desprendimientos alcalinos.
Nosotros realizamos el tratamiento de los envases de vidrio para alcanzar un vidrio Tipo I,
indispensable para polvos liofilizados, soluciones oleosas y acuosas.

Teléfonos: (011) 4713-1815 / 4752-9316 / 4753-5601
www.envitap.com.ar | ventas@envitap.com.ar | ' f /Envitap SA
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AIRMIX

Maxima proteccion de neumoniasy
patologias oculares para bovinos.

Vacuna contra IBR, DVB, P13, ERSB, Pasteurelosis,
Hemofilosis y Queratoconjuntivitis Infecciosa.

Los antigenos seleccionados, sumado a los estrictos controles
moleculares que aseguran la presencia de genes claves para
generar altos niveles de anticuerpos, favorecen la prevencion
simultanea de signos clinicos de neumonias y queratoconjuntivitis
reduciendo las pérdidas ocasionadas por dicha enfermedad.

(3 Molecular ® IBR
Biolo ; g
MBS Supp%¥ted Gen de la Glicoproteina B (gB)
PI3
Antigeno Gen de la Proteina F
DVB

Gen controlado
Gen de la proteina 125/80

P. multocida
Gen KTM1

Presentacion Frasco conteniendo 300 ml / 60 dosis
y 125 ml / 25 dosis.

BIOCHEMIQ

Mejorando el presente

Tel: 0810-333-1652 y o T

info@biochemig.com
www.biochemiq.com
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ABORDAIJE TRADICIONAL DE UNA DIETA BALANCEADA

Microbiota y nutricion de animales de
produccion: ;a quién alimentamos?

» Consideraciones a tener
en cuenta en una vinculacion
cada vez mas relevante.

Grupo de Innovacion en Sistemas Ganaderos,
EEA INTA Salta

1 concepto de microbiota se refiere

al conjunto de microorganismos

comensales autoctonos que coexis-
ten dentro de un huésped sin causar dafio al
mismo. En general nos referimos a la micro-
biota del tracto gastrointestinal, pero com-
prende también a la existente en el sistema
respiratorio, urinario, genital y la piel.

En el caso de la microbiota digestiva, en
los rumiantes es de fundamental importan-
cia la existente en el rumen, mientras que, en
los monogastricos como cerdos, aves y equi-
nos, lo es la microbiota intestinal colonica.

A la luz de nuevas investigaciones cienti-
ficas, se considera a la microbiota como otro
organo funcional del cuerpo. Los microor-
ganismos que la forman, principalmente
las bacterias, establecen con su huésped una
sociedad que se inicia desde el momento del
nacimiento. Por lo que la pregunta a la hora
de alimentar ya no es solamente sobre qué
especie se trata, sino también sobre a qué

microbiota se debe favorecer a fin de que
esos microorganismos brinden los nutrien-
tes necesarios al animal mediante la fermen-
tacion de los alimentos ingeridos.

Por ello, el concepto de nutricion ya no
s6lo apunta al organismo animal como se
hizo en forma clasica, midiendo requeri-
mientos y aportes de cada especie y etapa,
sino que se debe tener en cuenta el equilibrio
de la microbiota, para mantener la salud y
optimizar la produccion de los animales.

Esto comprende tanto una dieta saluda-
ble y balanceada, correctamente adminis-
trada, como evitar el mal uso de antibidticos
que perjudican la microbiota normal, gene-
rando resistencia antibidtica y el sobrecreci-
miento de microorganismos patogenos.

La alteracion del equilibrio de la micro-
biota normal conduce a una baja produc-
cién, y una mayor prevalencia de enferme-
dades y mortalidad en los animales, con
la consecuente pérdida economica para el
productor y la pérdida del bienestar animal.

Alimentar la microbiota, segin la especie
Pongamos un ejemplo donde dispone-

mos de una partida de porotos de descarte

como insumo para incluir en la racion.

Esto es habitualen el NOA, y como parte
de nuestro trabajo en INTA Salta lo vemos
habitualmente, en el cual existen tres aspec-
tos a considerar. El primero es introducir un
ingrediente nuevo a la dieta, y que debe ha-
cerse en forma gradual en cualquier especie,

en un lapso no menor a 21 dias
para garantizar la adaptacion
de la microbiota y prevenir
efectos indeseables en la salud
animal. Los valores maximos
de inclusion de legumbres,
tanto sea de soja como poro-
tos, garbanzos, habas, rondan
entre un 20% a 30% del peso
total de la racion, segin espe-
cie y categoria. El segundo, y
donde cobra mas importancia
diferenciar especies animales,
es que las legumbres poseen
factores antinutricionales, que
son sustancias presentes en la
dieta que inhiben la funcion intestinal, gene-
rando consecuencias indeseables.

Entre otros factores, como las saponinas
y los inhibidores de tripsina, tomaremos
como ejemplo el acido fitico o fitato, que es
un acido organico que contiene fosforo pre-
sente en las legumbres y otros alimentos.

La biodisponibilidad del fosforo a partir
delos fitatos, se produce durante la digestion
mediante la accion de la enzima fitasa de la
que carecen los animales monogastricos,
mientras que los rumiantes aprovechan el
fitato por la accién de los microorganismos
del rumen. Esta diferencia entre la micro-
biota ruminal y la coldnica, es decir entre
la microbiota “6rgano funcional” de cada
especie, vuelve indispensable la desactiva-
cion de las legumbres para incluirlas como

En primera persona. Desactivador casero de
legumbres en una granja porcina.

parte de la dieta de un monogastrico.

Si no desactivamos los porotos, se afecta
negativamente la microbiota digestiva, cau-
sando disminucion del crecimiento, menor
eficiencia alimenticia, danos al higado y al
pancreas y fermentaciones indeseables. En
lineas generales, la desactivacion se realiza
mediante el uso de calor, como la coccion o
el uso de desactivadores comerciales o case-
ros. La inclusion de soja en la alimentacion
animal se realiza habitualmente en forma
de harina, expeller o pellets, por lo que ya
se encuentra desactivada industrialmente,
pero en el caso de utilizar el grano de soja
crudo u otras legumbres, como por ejemplo
porotos de descarte, garbanzos, etc. deben
desactivarse previamente a administrarse a
los cerdos, aves y equinos. 43
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Insumos y prductos veterinarios, avalados por mas de 100 laboratorios.
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Encontraste la manera de que
descubra su talento.

ENCONTRA EL PLAN MEDICO CON?
EL QUE TE GUSTARIA CUIDARLO.

LUIS

®) PASTEUR

Cuidamos tu salud
oslpasteur.com.ar

#SiemprePodemosEstarMejor
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CAPROVE,

mas de 70 afos trabajando junto al médico veterinario
por una mayor sanidad y bienestar animal para el pais y el mundo.
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CAMARA ARGENTINA DE LA INDUSTRIA DE PRODUCTOS VETERINARIOS




